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910 — GecnnaTHasi aNeKTPOHHAasi KHura.
PaspelaeTtcs ee cBobogHOe pacnpocTpaHeHue, Npu yCrnoBUN NOMHOIO cCoXpaHeHust TekcTal
BHeceHne nameHeHnin n 4ONOSTHEHMI 3anpeLeHO aBTOPOM.

Bbl MmoxeTe coBepLueHHO cBoboaHo pasgoaBaTtb ee CBOMM APY3bdAM, NOANMUCHUKaAM
pacchbIfioK, NoceTUTeNIAaAM canTos, nokynartendam Bawux TOBaApOB.

© A. B. CumaTtos

ABTOp He HeceT OTBETCTBEHHOCT 3a NOCNEACTBUSI (PMHAHCOBOTO, LPUANYECKOrO U MHOTO XapakTepa, a Takke
U3MEHEHWE COCTOSIHUS 3,0POBbS, KOTOPbIE MOTYT HAaCTYNUTL B pe3ynbTaTe AeUCTBUI YMTaTens, NpeanpuUHSTLIX UM
Ha OCHOBE MOMyYeHHON MHDOpMaLUU.
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A. CumaTtoB «Bocemb TalH, KOTOPbIE HY)XHO 3HaTb»
NMpeaucnoBue

30paBCTBYN, yBaXXaeMbl YntaTesb!

Kak yacTo, npy ynoMmmHaHun TOro Uiy MHOro CrioBa, TEpMUHAa UMK BbIPaXKeHUs y Hac
B rofloBe cpasy BO3HUKAET roToBbI 06pas, Nopon OYEeHb KPACOYHbIN U CBSA3AHHBIN C
KaKMM-TO KOHKPETHbLIM HaLUMM rnepexmnBaHneM rno aToMmy nosogy.

Kak n3BecTHO, Kaxgbl BUOUT TO, YTO Xo4eT. [103TOMy BO3HMKaeT BONPOC:

- A gencTBuTenbHO N 3TO Tak? Beab NOpon Mbl OCHOBBLIBAEMCS HA NTUYHbBIX
OLLYLLIEHNAX U AMOLIMAX, @ HE HA KOHKPETHbIX hakTax. A Ty YacTb KapTUHKN, KOTOPOW
HaMm He xBaTaeT, MO3r Bcerga AOpUCOBbIBaET CaM. ..

BoT noyemy, Korga HaunMHaelb BbISICHATb CYyTb U NPUYUHBI HEKOTOPbLIX, MOPOK
caMblX MPOCTbIX BeLleu, NoaM Ha4YMHaT UCKPEHHEe YOUBIATLCS, KOraa y3HatoT, YTo
OHM UX NpPeACTaBnNAnM coBceM no-gpyromy. CtepeoTunbl, 3HaeTe Nu...

Hanpumep, kakue y Bac Bbi3blBaeT accouunalmm Takoe N3BeCTHOEe KaXKaoMy CrOBO:
«AeHbrmn»?

YBepeH, 4To Gonbluas YacTb U3 Hac 3aroBOPUT YXKe U3PSLHO HALOEBLUMMU
nocrnoB1LamMm 1 NOroBOpKamu.

«[deHbrn — 3no»

«B geHbrax cyactbst HET», U T.A4.

Cpasy BCNOMHUTCA TO, 4YTO roBopunu 6rmskue B AeTCTBE O Bpeae AeHEr U
boraTcTBa, BCe CTpaxu 1 npoyas HeratuBHas 6enubepaa, B UTore HacTpamsaroLmne
Ha 6e4HOCTb N Heyaaun.

JInwb HebonbLUOe KONNYeCTBO NoAen agekBaTHO U MO3UTUBHO BOCNPUHUMAET
3HayeHue eHer B Hallen XU3HMW.

OTO NpakTuyeckue gaHHble, cCobpaHHbIe MO NTOraM MHOTOYUCIIEHHbIX, NPOBEAEHHbIX
CEMMHapPOB U TPEHWNHTOB.

CnoBo «AeHbIM» NPONCXoANT OT «TaHbra» UM «TaHre». IHTepecHo, YTo Ha Pycu
paHbLLE Takoro crioBa He 6bino. BmecTto Hero ncnonb3oBanock croso Jobpo.

3710 nATasa 6ykBa ctapocnaBsaHcKoro andasuta. Obo3HavyaeT maTepuanbHoe
GnarococTosHue.

«[eHbrn — [Jobpo» - Kak BaM HpPaBUTCHA 3TO CNOBOCOYETaHME?

BoT BaM 1 gpeBHee 3Ha4YeHue Cnoea «AeHbIn».

OTHOLWEHME K NpeaMeTy HaknaablBaeT onpeaenéHHbIN OTneYaTok Ha 4EeNCTBUSA C
HUM.

BoT 1 B noBCeAHEBHOWM XN3HU, B OM3HECE, MHOTMNE XMBYT HABSA3aHHBIMW UM KEM-TO
NN YeM-TO CTepeoTMnamMm MblleHns 1 3abnyxaeHnammn, OTHOCUTENBHO
pa3BopavMBaloLLNXCHA PSAOM C HUMWN COObITUIA.

OwyLuieHre ToNbKO YTO PacKpbITOM TarHbl MOSIBAISIETCA Y YenoBeka Torga, korga oH
Y3HaET, YTO AEeNCTBUTENBHO O3HA4YaeT Ans Hero AaHHoe cobbiTue, NPSIMO UK
KOCBEHHO BIMSOLLEE HA HETO.

Cenyac Bcex MHTEpecyeT BOMPOCHI: Kak MOXHO M3MEHUTb CBOHO XKWU3Hb K fyyLlemy,
Kak 3apaboTaTb 6onblLUue AeHer, kKak BblbpaTb NpaBubHbIA U OXOAHbLIN BU3HEC, Kak
pewnTb BCE T€ MHOrOYMCIIEHHbIE 3a4a4u, KOTOPbIE CBANUANCL BHE3AMHO, Kak CHer
Ha ronosy...

Ha ctpaHuuax aton kHuru Bel HargeTe ans cedsa oTBeThbl HA HEKOTOpPbIE
NMHTepecyowme Bac Bonpochl.
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1. OTBEeTCTBEHHOCTb

OTBETCTBEHHOCTb

(Tonkoseblit criogapb Oxezosa)

1. Heobxodumocmb, 06s13aHHOCMBL omdagame KOMy-HUbydb omyem 8 ceoux
Oeticmeusix, nocmyrnkax. HYyecmeo omeemcmeeHHocMu.

CobbiTusa koHua 2008 roga. Hayano akoHomuyeckoro kpuauca. Llenbii psg KpynHbiX
TOProBbIX CETEN, BNageLmnX cynepmapkeTamm, cpasy Hallen «KpamHero» B CBOUX
npobnemax. Kpuauc snHoBat! baHkn He BblgaloT KpeauThbi!

Tak 3aaBnanu MHorme, KTo, Nofy4YMB A4OCTYN K AEHEXHOW NHBEKLUN, NPUBLIKHYB o
3a rogoM nepekpbiBaTb CBOW «KOCSIKMY» 3a CYET AeHer KpeaAUTOPOB UMK BKNag4MKOB -
KNMEHTOB.

[pyrue HUKOro He BUHUNKM a, noacynTaB yObITKM, KOTOpble Obinn He
KaTacTpoUYHbIMIN NOTOMY, YTO BU3HECMEHDbI BENW Aena KpanHe OCMOTPUTENBHO,
npogorkany CNnokKonHo paboTtatb.

- A MHe-TO 4YTO OT 3TOro? - CnNpocuTe Bbl.

BcnomMHuTe, Kak 4acTo Bbl BUHUIM KOrO-NnMBO B CBOMX Heyaadax u 3rOKITHYEHUSIX.
Kak yacto Bbl HaxoguTe onpaBaaHue Ans CBOEN HEPELUNTENbHOCTIN, MACCMBHOCTH,
NeHW, HEBHUMATENbHOCTU. ..

Kak yacto mbl Haxoaum ana cebs n okpyxatLwmx camble yoeauTenbHble 4OBOAbI,
4YTOObI CHATL C cebsi BMHY 3a cOBCTBEHHOE Ge3aencTame.

OkpyxaoLwmm eLLé MOXHO NyCTUTb Mbifb B rnasa...

Ho cebsa-1o Beab He obMmaHellb.

Hy)KHO CHATb PO30BbIE€ OYKUN U NPUHATD MOJTHYKO OTBETCTBEHHOCTb 3a CBOKO XU3Hb HA
cebs!

HeKOTOpre aKTyalibHble BOMPOCHI yXXe Obin paccMOTpeEHbl Ha CTpaHuuax MOEWN KHUIn
«HebecHbIn MeHepkep». MoaToMy B nocneayowmx rnaeax s 6yay npuBoanTb uuTaTthl U3
HEeé 1 ApYyrnx MCTOYHWUKOB.

«- Koe-4yezo 5 yxe 8 amou xusHu docmue. Ymo-mo ewé 3Hayy, pa3 ceuyac
oupekmop cbupmbl. 1 cebe moay npusHamscsi, Ymo pabomato Had cobou. Takue
MbIciu UHoz20a nocewanu Anekca. Criydanucb MOMeHMbI, OH HEMHO20
CHUCX00umMesibHO oasisiObiearl Ha OKpPyXXatoWux: MOJ1, 80m 51 Kakou YMHbIU U
«npod8UHYmMbIlY, ¥y MeHs ecmb HebecHbili MeHedxep.

- A ¢ KkaKkoeo neperyaa mbl 80pya pewus, 4mo oH 0osmkeH mebe nomo2ams? Buepa
8bl obwarnucsk, a 3asmpa emy Hem 0esna 0o meoux rpobnem. Tbl He JormKeH
HaldesimbCsl Ha MeHsl. Bcea0a paccdyumsigal 8 riepgyro o4epeOb, mosibKO Ha ceou
curbl.

Anekc Hedoymesar. Bom mak LLleoH. [NomaHusn u 6pocuri.

- Hem, amo He mebi celivac Oenaewb amom 8bi80d. Tebe dukmyem e2o0 meoé 320.
BeOb 0rn151 e20 ycriokoeHUs1 mbi uegpaelb amy Oypaukyro coyuarbHyto, 6bimogyro
posib. 3auem mebe, meoemy CO3HaHUKO HyXeH Mugh 0 cobcmeeHHOoU 8axxHOCMU.
Tbl ymo, camoymeepxdaewbcsi mak? A co3HaHU c80600HOMY, HUCMOMY He
HYXHbI MUDbI, OHO XU8em MmOoJsibKO UCMUHOU.

A Moay celidac xe pasgeH4amb ece meou Muchbl. [080OpuUWb, Mbl YMO-MO 3HaYUWb
8 XU3HU? [Ja rno cpasHeHuto ¢ f1obbiM MUIIUOHEPOM UMU rpasumernieM — mbl
Hu4yeao He docmue! [osopuwb, Mkl Xopowul omeu, NPUMepHbIU ceMbsSHUH? []a Ha
ceeme MUIIUOHbI ftodel, KomopbIM Mbl U 8 MIOOMemMKU He 200uubcsi! U neaye
mebe om amoeo cmarno? Nomewurn camonobue?

- Umo xe, ebIxodum MHe He HY)XHO cmpemMumbcsi, 4Ymobbl OKpyxarouwjue ommemuru
Mou 3acryau? A Kak xe npusHaHue obwecmea?
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- Henosek cam Ky3Heu ceoel cyObbbl. AHeernbl, HebecHble MeHeOdXephbl,
rnposudeHue u MHoaue dpyaue MOMOWHUKU Mo2ym npuldmu, a Mo2ym u He
rnosisumbCcsi 8ogce. A mbl Ux 8ce xoewb - Noxoews, — pesar rnpasdy-mamky
xpuriioeamsit 20510¢ LlleoHa.

- Tbi yxe udewsn no nymu BouHa [yxa. YeepeHHocmb 6 cebe BouHa u
camoygepeHHOCMb 0bbI4HO20 Yeriogeka — amo pasHble seuwu. ObbI4YHbIU HYET08€eK
uwem rpusHaHusi 8 aria3ax OKpyXxarouux, Hasbleas 3mo yeepeHHOCmbIo 8 cebe.
BouH uwem 6e3ynpe4yHocmb 8 COBCMBEHHbIX aniasax U Hasbieaem 3mo
cmupeHuem, besyrnpedyHocmero 8 nocmyrkax u dyecmeax. ObbIYHbIU Yerioeek
uernnsemcs 3a OKpy»karujux, a 60UH paccyumbigaem ulb Ha cebs. BOUuH HU
rneped Kem He oryckaem 20108y, HO 8 MO Xe 8peMsi OH HUKOMY He Mo380sisiem
ornycKkame 207108y reped HUM.

- A kaKk MOXHO uzbasumbcsi om 4yecmea cobcmeeHHOU 8axxHoCMu?

- Yumad kHuau. Hekomopbie asmopbl cogemyom yYawe 208opumse o cebe 8
mpembeM nuue, a He «sikamby», obpawamscsi ¢ pacCmeHUsIMU U XXUBOMHbLIMU, KakK C
pasHbIMU, He peaauposamb Ha MHEHUST CO CMOPOHbI, 0M K020 bbl 3mo MHeHUe HU
ucxodurio.

lMoyawe cmelicss Had ceoumu owubkamu, 2r1yrnocmaeio, UCKpeHHe. Bece abcosiromHo
pasHbI Opye rneped Opye2omM. He Hado bbimb xanocmnuebiM HU K cebe HU K Opy2um.
U camoe enasHoe, He ne3b ¢ 3ameyvyaHusiMu U coeemamu Koeda He cripawusaom!»
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2. Uenb

LENb (Tonkoskil criogaps Oxezosa)

1. Mecmo, 8 komopoe Hado rnonacme npu cmpenbbe unu MemaHuu.

2. [lpedmem cmpemrieHusi, mo, Ymo Haoo, XeslamesibHO OCyW,ecmeume.

B koHue 2008 roga B 0o4HOM M3 MOCKOBCKUX 930TEPUYECKMX MarasnHe coctosnach
npeseHTauust MOen KHUMK.

Bo Bpemsi pasroBopa, 9 Cnpocun NPUCYTCTBYOLLNX:

-Y KOro eCTb KOHKpeTHas Lenb B XXU3HN?

M3 Bonee yem, aBaguaTh YeNoBeK, OHa okasanacbh NuLb Yy OL4HOrO.

Mo Poccuu, k coxanenuto, ctatuctukn Het, a BoT B CLUA uenb ectb nuwb y 3%
B3pOCoro HaceneHund. HeyanemutensHo, YTO MMeHHO 3Th 3% n obnagatot
OCHOBHbIMW MaTepuaribHbIMU N (PUHAHCOBBLIMU pecypcamMmn CTpPaHbl.

«- Mucmep ®ukc, a y mebsi ecmb rnaH? — 0OHOBPEMEHHO XPUr/ibIM U MOHKUM
20J710COM MYIIbMSUWHO20 repcoHaxa, cripocusi HebecHbil meHedxep.

- 5 xo4y 6biImb cocmosimesibHbIM YeI086KOM, — omeemurl Arekc.

- Nwb, 2ybbl packamarn. 99% xumenet 3emnu xodem 6bimb 602ambimu. Y mei
dyMaeuwsb, 4mo makoe HerpasusibHO cchopmMuposaHHoe xernaHue 6yoem rnpuHamMo K
ucrnoJsiHeHuro BecerneHHoU?

HyxHO 4emko 3Hamb, 4e20 mbl xo4ewb. BaxXHo umems cg8oro 2r106asnbHyr0 Uerib,
Muccuro, - mo, rnpu 0OHoU Mbiciu 0 Yem mebsi padocmHo bydopaxxum, mo, padu
4ea20 mbl rpoldews Yepes ece rnpensamcmeus. ..

Teor 6osnbwyto medmy, daxke ecriu mebe Kaxemcsi, Ymo oHa Hecbbimo4yHa, 8eldb 8
OelicmeumeribHOCMU Hem HU4Ye20 HEBO3MOXKHO2O...

YnpaxHeHune
Hameuaem uenu

Ha nucme bymazu nuwem cnedyruee.
Paboma, kapbepa

OeHbau

umyu,ecmeo

OMHoWeHuUs ¢ 11tdbmu, 10608k
meopyecmeo

odocye, nymewecmeusi

camopa3ssumue, obpasogaHue

Hanuwu nood kaxobiM rnyHKmMom, 4mo 6b1 mbi xomes1 00cmuyb Unu UumMems 8
bnuxatiwem ob6o3pumom bydywiem.

Ha Opyaom nucme nepeduciu me xe rnyHKmabl U rnod KaxxobIM U3 HUX MakKcumMasibHO
nodpobHo Hanuuwiu, Kak 8ce CrioXKusock, ecriu bbl mbl UMesT Heo2paHUYeHHbIEe
803MOXXHOCMU 80 8CEM.

Onuwu udeanbHyro cumyauyuro, kKomopasi mebe 6osbuwe eceao nodxodurna bebl.
OmoenbHO Hanuwu, Ymo bkl mbl cOenar Ons yryduweHusi cumyayuu 8 Mupe,
obnadasi HeogpaHU4YeHHbIMU 803MOXHOCMSAMU. Kak 61 mbi criocobecmeosarn
yryqduweHuto okpyxaroujel cpeodbl?

Tenepb npedcmasb, 4YmMo mebe ocmarsock Xumb NOJTHOUEHHOU XU3HbI 8ce20
rnoneoda. A 3amem XU3Hb rpeKkpawjaemcs.

Hanuwu, ymo 6b1 mbI Oenarn.
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Tenepb, Ha OCHoBaHUU 8Ce20 HarucaHHo20 mobol, cchopmynupyli OCHOBHYH UEsb
ceoell XU3HU.

- Paccmompum npouecc peanusayuu udeu 8 npocmpaHcmee.

- Hy)kHO 0603Ha4yumb 8 rnpocmpaHcmee 8ech rpouecc ocyuecmerneHus udeu 8
gude y315108bIx moyek. Becbk rnipouyecc, makum obpasom, 6ydem cocmosimb U3 7
y37108bIX MOYeEK, U danbuie pa3gueambCs o criupasnu, criedys rno socxoosuwed.
UNdes

Obpas

TexHonozausi

[Mpodykm

lMpoussodcmeo (mupaxupogaHue) — 30ecb 803MOXHO co30aHue cemu

Cbbim

Paboma Ha obwiecmeo. 30eck criuparsns Oerlaem sumok, mpebyemcsi
Kopekmuposka unu modugukauyus udeu (1), 0ns nocnedyrouieao pa3sumus.
Ecnu pasfdenume y3roeblie moy4ku rno kamezopusim: Noesi, Obpas, Cbbim, Paboma
Ha obwecmeo — omHocamcs K «yxy», a TexHonoeus, lNpodykm, [Npouzeodcmeo —
K «Mamepuuy.

NOOOAWN~

lnaH Hy)xeH, npexde ece2o, mebe fIu4HO, 4mobbl cchopmMupo8amb maK Ha3bleaeMoe,
«rone cobbimutl», 0603Ha4YuUMb C80U HAMEPEeHUS 8 MPOCMpPaHCcMee U 8peEMEHU...

PaboTa Ha
obllecTBO

/CDVIp,eH o6 AyX A
CobIT ~ pa3 Hanws
(&) (2) e

‘ ‘ Pesynerar Llens
T \ 7
exXHONOornAa rlpoeKT

(pemecneHHNK)

I'IpomasoACTEF @ - MATEPWS

(T.e. Tupax;upoeaHue)

MMpoayKT
et i\@k@
CeTb

- A Kakoe rpakmuy4eckoe 3Ha4deHue umeem ama meopus?

- [lea OCHOBHbIX KOCMUYECKUX 3aKOHa:..

1. Bce 8 Xu3HU ecmb mgoe ompaxeHue, meoe cobcmeeHHoe meopeHue. Hem
Hu4yez2o, Ymo bbl1ro bkl He cesizaHO ¢ mobou. Ecriu mbl euduwb U owywaewpb
umo nubo, 3Hayum meosi Oywa npusriekaem unu co3daem amy KapmuHy mMupa,
ymobbl mebe rnokazames. Ecriu mebe amo He HyXHO, Mbl 9MO20 He 3ameYaellb.
o cymu, ece okpyxarouue mebs 1odu, KOmopbIX Mbl eCMpedaellb 8 XU3HU,
ecmb ompa)eHuu mou usnu UHou meoeu 8HympeHHeU sHepauu Umu rnpoyeccos,
rpoucxodsauux 8 meoem nodCco3HaHuUU.

2. He nbimatics cyOumb me ompaxXeHusi, Komopbie suduwsb. Hu4yeao
HezamuegHo20 07151 mebs He cywecmeayem, ecriu mbl pPasusibHO
80CrpUHUMaeWwb OKpyxarowul mup. Ecnu e mebe sce bbirio 6bl COBEPUEHHO,
mebsi He 6b1r10 6b1 30ecb. CMOMPU Ha XU3Hb, KakK Ha yeriekamersibHbIU ouribM.
Bce eco akmepsbl - Yacmb mebsi camoeo.
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O4eHb MHO20€ 3a8UCUm 0m MeouUX MbICell U 8HYMPEHHe20 Hacmpos.

5 ecmpeyan MHoaux, 07151 Ko2o 00X00bI, K rpumMepy, om cobcmeeHHo20 Maza3uHa He
cnyxam cpedcmeom 3apabomka Ha xneb HacywHbIl. Hekomopbklie paccmampusarom
3MO KakK 8ri0XkeHue 0eHee, 8 O0ro/IHEHUE K OCHOBHOMY bu3Hecy, dpyaue npocmo
mewam ceoe usnu Yyxoe camosobue, a mpemsu npocmo mpydoycmpausgarom
6onmarowjuxcs 6e3 0ena podCmMBEHHUKOS8, XeH, demel. T80E OMHOWEHUE K 3momy
bu3Hecy 80 MHO20M 3a8UCUM, KaK HU CmMpaHHO, 0m meoell yCmpOeHHOCMU 8 XXU3HU,
br1azononyyus u cHacmbes 8 ceMelHOU XU3HU, OMHOWeHUSs1 ¢ 0embMU, 8HYMpPEHHe20
pasHogecusi u m 0. Teol busHec — amo meoé ompaxxeHue. Y Heg8axxHO, HaHs1 Mabl
ucrnosTHUmesibHo20 dupekmopa, unu cam eedewb dena»

busnec 21 Beka! Korga Bl noiimeTre 10 KOHIIa BeCh HAIll MJ1aH,
TO BBI BpsiJT 7T CEro/iHsi HOUbIO OYyJI€Te€ KPEMKO CIAaTh.
http://www.worldwiderejuvenate.ru http://www.rejuvenatetour.biz
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3. «3pecb n cenyacr»

«B Hawux Heydayax u rnopaxeHusix 8UHOBHO JlUWb Hegexecmeo. [NopaxeHue
8bI38aHO MbMOU; Ko20a ecmb ceem, Heydaya He803MOXHa - C8EM CMaHO8UMCS
nobedoli». Owo

«lNoeosopum cHayvana o cmepmu.

- 51 He xo4y 06 amom eosopumeb. 5 noka myda He cobuparochb.

- Tobou dsuxem cmpax cmepmu. M1 amo He yousumerbHo. [axe caMmbie geriukue
ricuxorsnoau, busHec KOHCyfIlbmaHmMbl, paccMampuearom KriueHma-nayueHma 4yepes
rpu3my fIU4HO20 8ocrnpusmusi, ceoeli nu4Hou ucmopuu. OHU Nbimaromcs
rnepedenamb €20, BMECMO MO20, YmMobbl criocobcmeosams, YmMobbl YeI08€K cam
nepedenan cebsi. Makcumym, 4mo oHU mMo2ym, rokasams mebe: 3mo mo, 8 Yem
MPUYUHbI MB0E20 TUYHO20 Kpu3uca, OmpaxXeHHo20 8 0enax meoel pabomel,
upmbl u m. 0. Tel eepub, 8 2riybuHe Oywiu, YmMO A6/IeWbCs UeHMpPoM MUpa,
npuHadnexauie2o mebe. Ho menepb Mo mbi 3HaelWb, YMO XU3Hb J1EXXUM 3a
npedenamu pasyma u 6peHHo20 mena. Bawu myHHenu peanbHOCMU HACMPOEHHI,
UMrpuHmMuposaHs! Ha cMepmse. Kak 2oeopusn P. YurcoH: «Kmo ckasars, 4mo bl
OOIMKHbI yMepemb? Paspywug amom UMIPUHM, Mbl MOXEM XUmb 8e4HO!». To
ecmsb 8 rpoepamMmMHOM 0becreyeHuUU Ye108e4eCK020 KOMIMbomepa rosieunach
8pedoHOCHas npoapamma — UMIPUHM CaMOyHUYMOXeHUS. EE MOXHO U HY)XHO
cmepeme.

- A dymaro, Ymo 8ce amu cmpaxu Yesl08eK 2eHepupyem cam, Ha ypoeHe
UHCMUHKMO8 U Je20. Ha yposHe UHCMUHKMO8, 8 rpouecce 38osoyuu, 3aboma o
8blKUBaHUU Yeriogeka OelicmaumesibHO ripucymemeyem 8 320. Y1 amo seuwb
Hy)xHas. Tbl e He cobupaewbcs npbl2zame 8HU3, Koeda cmoulb Ha Kpbiue. 3mo
pabomaem ma camasi yacmb 320, YMO omeeyaem 3a caMocoxpaHeHue. Ho 3a
mabics4eriemusi 380JIFOUUU rpo2paMmMa MpUHsa UCKaXXeHHyr ¢popMy U cmarna, 8
umozae, cmpaxomMm cMepmu, 8KIIOHYU8 MeM CaMbIM, MEXaHU3M CaMOyHUYMOXEHUS,
Oe-ghakmo rpusHas e2o cyuwecmeosaHue. Bedb 6o BeceneHHoU ece mbicnu
MamepuaribHbl.

- A npuyem 30ecb Mosi paboma, Mol 6u3HecC, KaKkoe OH UMeem OMHOWEHUE K XU3HU
u cmepmu?

- Tbi, o cymu, siensewbcs busHec - cmarsnkepom. B npuHyune, mebe He OOIKHbI
6bImb HY)XHbI KOHCY/IbmaHmbl. Teou xe Kpu3uc ecea0a rpu mebe u Hazomose.
Cmepmb — niydwul U caMbil YeCMHbIU KOHCYrIbmaHm, K momy xe éecrinamHabiy.
lNpednpuHumamens, Oa u soobuwe, r1bol omeemcmeeHHbIlU Yerl08€K, KaxxoblU
MOMEHM c8oell XU3HU PUCKyem u rnpuHuUMaem Ha cebsi omeemcmeeHHOCMb 3a
rnocrnedcmeus.

«HopwmarnbHbIl Yenosek» - sedem cebsi Kak beccmepmHoe U no3momy
6esomeemcmeeHHoe cyuiecmao. OH xo4em ceecmu pUCK c8oel XU3HU K
MUHUMYMY U HUKO20a He yMmupame.

[MToamomy, oH He 20mo8 K MoOMPSICEHUSIM U 110r1a8 8 KpUmu4YecKyto cumyauyuto,
hakmuyecku cam ycKkopsiem rpoepammy c80e20 CaMOyHUYMOXEHUS.

lTomepsi OeHee, npubbinu, Heydaqu e busHece, KpyrHbItU 00s12 — CrIoCObHbI
npusecmu 8 beccunue u omyasHue MHoa2ux busHecmeHos. lNpuduHa 3moao —
cmpax cMepmu, mo4YyHee cmpax rnomepu Ceoux XU3HeHHbIx braz, ceoeao
cmamyca, fnycmb U HEOCO3HaHHbIU.

lMomepsi OeHea cumM8onUYECKU OMCbllaem Hac K peMeHaM He-Cyu,ecmeoeaHus, a
3Mo Hapywaem rpusblYHbIe paMKu U cmepeomuribl eocripusimusi. LjesjocmHocmes
CO3HaHus, 920 Haxodumcs rnod y2po3ou, Mno3MmomMy mersio U Co3HaHue
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KOHGrIuKmyom u 8bi3bigarom HealeKkgamHbIe 3MOUUOHasIbHbIE peakyuu.
lMpedamenbckoe 320 ces3bisaem npowsibie cobbimusi ¢ COBPEMEHHOCMbIO, HUKaK C
HUMU ripsiMO He cesi3aHHoU. CO3HaHuUe camMo rpo8ooum HeHyXHble naparsnenu u
accoyuayuu, koeda 8 amom Hem Hukakol Heobxodumocmu, U 3mum MmMoJsibKO
ycyaybrsgem cumyauuro.

- @pelidusm Kakou-mo rosydaemcs. A ymo, ece cmpaxu cesi3aHbl ¢ 3207

- OcHosHasi 3aboma 320 — 0 ebixusaHuUuU. Cmpaxu u 4yecmeo cobcmeeHHOoU
gakHocmu — rpodykm pabomel 320. Cmpax cmepmu — OCHOB8HoU. 51 Hacmaueari,
4mobbl mbi 3aHUMascs 6ol peaynapHol 0300posuMeribHOU rnpakmukod, s
moeo, 4mobbi rpeodonems xasiocme K cebe u nomakaHue cebe. Ho ux MOXHO
npeodonems u dpyaum obpasom. Npeodonesas 320, MOXHO cmamb 6e3yrpeYyHbIM.
- A 8 YEM ewé nposierisemcs cmpaxu U Kak ux rnpeodosems?

- Obpamu seHuMaHue Ha cmpax oOuHo4Yyecmea, rnpuesi3aHHOCMb, CMPEMIIEHUE K
4y8CMEEHHbIM yO080IbCMBUSIM U CUSTbHbIM IMOUUSIM, KUIy4yto 0essmesibHOCMb,
60513Hb YMO-MO yrycmume, Xaxoy criaebl U 5lu0epcmeo, CeKCyarbHyrH
aKkmugeHoCmkb.

Umobhkl npeodonemes cmpaxu, rpedcmasbme UX He KakK 3/10, a Kak CornepHuka,
bpocuswezo sam 8b1308. Mbl Oelicmeyem pewumesibHO, moJsibko mozada, koada
yygcmeyem dasneHue cmepmu. OHa moxem ripudmu 8 by MuHymy u 8 firobom
gude: Kupru4a Ha 205108y usnu s1008UmMou Myxu.

Ucrnonb3ys 6aHarnbHy N02uUKy, npedcmasb, Ymo ecriu mbl pOOUIICS, Mbl YXKe
akmuyecku ymep, rpasda, npoxue C80K eMKYH0 XU3Hb. [pusHasas amom ¢hakm,
mbI 0cg8ob0oxx0aewbcss om Qukmama cMepmu, caMmozo xyoweao dukmama U3 6CexX.
Uezao mebe mepsmb? Tebe He cmpawHO pa3opeHue, rpouzpbiw, nomepu. Tomy,
Kmo ece rnomepsisi, He4e2o 60smbCH.

Moxem 6bimb, mebe He rnoHpasumcs, Ymo S mebe ckasas, HO 3mMo HyXXHO 3Hamb»
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4. Busyanusauums

BU3YAIIU3AUUA (E3C - bonbwou SHyuknonedudeckut Crioeapb)

- (om nam. visualis - 3pumernbHbIl), MemoOdbI npeobpa3osaHusi He8UOUMO20 Orisi
4yes108e4eCcK020 ar1asa osis Udny4eHus (UHgbpakpacHo:20, yribmpaghuoremoesoeo,
PEHM2EeHOBCKO20, yIIbmpa3syKkoeoao u 0p.) 8 sudumoe (4epHo-beroe unu
usemHoe) uzobpaxeHue usrydaroue2o obbekma.

Mpn hopmmpoBaHN Lenn BaXXHO NpeaCcTaBUTb €€ BU3yaribHO B MenbYyanlumx geTansx.
MpakTuka BM3yanusaumm oveHb addeKTMBHA A5 NoNyYeHns HeobxoaMMbIX
pes3ynbTaTos.

OTa TexHuKa BKMNOYaEeT Balle BooOpaxkeHne, ansi Toro, YTodbl MbICNIEHHO CO34aThb TO,
yero Bbl xoTuTE B cBOEW XU3HWN. Heobxoanmo co3gaTh sicHoe nsobpaxeHue, obpas
TOro, 4Yto Bbl xXenaete matepmnanusoaTh. [lanee npogosmkaeTe cocpeaoTadnBaTbCs Ha
naee unun KapTuHe perynsapHo, Hacbllwasi €€ nonoXMTernbHOM 3HepPruen, noka aTo He
chopmmpyeTcs B 00 bEKTUBHOW peanbHOCTU. Ho npuTtaHeTcs nogobHoe, TONbKO Koraa
Bbl OTNPaBMTE CO34aHHbIN 06pa3 B OKpyXatoLLlee NPOCTPaHCTBO, 3aKIH4YMB €ro B
PO30BbIV LWap, 1 NOTOM 3abyaeTte 0 HEM (OTnycTUTe).

YnpaxHeHue

Busyanusauyusi npocmsix rnpedMemos.

[Mpumume ydobHoe rnonoxeHue cudsi 8 Kpecne unu nexa. 3akpolime enasa.
Paccnabbmecs.

lMpedcmasbme Hebonbwou, npocmou npedmem.

30ecb Hem HUKaKux mMoYHbIX ripasusl. Bce cyaybo uHousudyarnbHo. Hekomopbkle Mmo2ym
sudemb e20 Kak bbl Ha Hebornbwom besiom aKkpaHe, Opyaue npedcmasrnsom rnpeomMmem
8 UeHmpe 207108kl UslU Ha ypoeHe 2/1a3, Kmo-mo eudum rnpedmem 8 sude
gpawarou,eaocsi 06beMHO20 U3obpaxxeHusi. 1 mo u dpyeoe npasusibHo.

Heobxodumo npedcmasume npedmem co 8ceMu Mesnkumu demansamu u
ocobeHHocmsamu. NMocmapaltmeck owymums €20 8ec, hopmy, usem, 3anax u m. O.
Owymume unu npudymalime c80U nepexxueaHusi, C8s3aHHbIE C 3MUM rPeodMemom.
Ecnu npedcmasnsme 06pa3s crioxxHo, rpoeosapuesatime rpo cebs, onuwume criogeamu,
mo, 4mo 8bl Xomume 8u3yasiu3uposame.

Tpwn OCHOBHbIX NPUHUMNA BU3yanu3aumn: HamepeHue, KOHUEHTpaLums 1 TeprneHne.

Bo MHOrmx kHurax pacckasbiBaetcsd, 06 atTom metoge. bonblioe BHMMaHue yaensieTcs
TOYHOCTN hopMMpoBaHUs obpasa 1 Co3aaHNKD PeanUCTUYHOM KapTHbI BOOOpaXkaeMom
uenu. HekoTopble aBTOPbI AaXKe PEKOMEHAYIOT NepeXmBaTb COOTBETCTBYOLINE
oLlyLLIeHNS, dMOLMUK, HanpuMmep, NoYyBCTBOBAaTL 3anax u T. 4. Ha camom gene,
6onbLloe 3HaYeHne MMerT He 0bpas 1 OLYLLIEHNS, a C1ra BalLero HamepeHus,
9HepreTM4YeckM NoTeHUnan n COOTBETCTBUE NOCTABMEHHOM Lenn 3agavyam Ballero
noaco3HaHuns. Fosops 06 aHepreTM4eckom noTeHumarne, Mbl He TOSTIbKO UMeeM B BUAY
YPOBEHb NIMYHOW SHEPIUN, peYb MAOET, CKOpee O CNOCOBHOCTM e ynpaBnaTb.

YT0Obl OTNPaBMTL PO30BLIN MAY Kak MOXHO farblle B Hebeca, He HYXXHO OblTb OYEeHb
CUNbHbBIM, OCTAaTOYHO YMETb NPaBUibHO BUTL MO 3TOMY MSAYYy...

YrpaxHeHue

Busyanusauyus 6onbwux rnpedmemos

lMpumume ydobHoe nonoxeHue cudsi 8 Kpecne unu fexa 3akpolme enasa.
Paccrnabbmecs.
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lMpedcmasbme 6onbwol npedmem, 30aHuUe unu 8euwpb.

30ecb Hem HUKaKux moYHbIX rpasus. Bece cy2ybo uHOusudyarbHO.

Hanee delicmeylme, Kak 8 yrnipaxHeHuu 0515 8u3yasnudayuu MasneHbKUX rnpedmMmemaos.
Cnedyrowut amari.

lMpedcmasbme, ymo amom 6onbwol npedmem unu 30aHue yMeHbwaemcs 8
pasmepax, unu rnpocmo ycusnuem 805U, pa3yma, yMeHbuwume e2o 0o pasmepos,
CKaxeM, pymborbHo20 MsiHa unu apbyaa.

Tenepb, nepeHecume amom yMeHbWEeHHbIU npedmMem Ha ¢80l 8HymMpeHHUU 3KpaH u
rpoaHanu3upytme ceou oUWy UWeHUs.

PesynbTaTt OT NpakTM4eCcKoro Ncrnosnb30BaHMs BM3yanuaaumm npossnseTcs 06bl4HO
Yyepes HeCKombKo MecsueB. Heobxogmmas Lenb «npuTArnBaeTcs» U3 OKpY>KatoLwero
npocTpaHcTea. lNpuyem nckomas uenb nosBnseTca obbIYHO Toraa, Koraa Bbl €€ yxe U
He XpaéTe.
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A. CumaTtoB «Bocemb TalH, KOTOPbIE HY)XHO 3HaTb»
5. JecatuHa. OTaaTb, YTOOLI NONY4YNTb

Ewé B gpeBHOCTM, NN NCMONb30Bann CUNy 3akoHa OECATUHbI.

10% OT CBOMX AOXOA0B OHW A0GPOBOSIBLHO M CO3HATENbHO OTAABaNM B AYXOBHbIE
UKW coumarnbHble YyYpeXxaeHus, LepKoBb, U T.4.

PaboTaeT 31O NO NPUHLMNY Hacoca: YToObl NOMNYYNTb OEHEXHbINA NMOTOK, HY>KHO
CHayana kayHyTb py4Ky Hacoca, NpUMoXnTb yCUNne B BUAE BblAENEeHNs Manom
CYMMbI AeHer, YTobbl MOTOM NOTOK Havan NpubbiBaTh.

Bom umo pacckasbieaem P3HOu [3U0X, 4erioeeK, KoOmopbll celudyac £ersemcs
MUIIITUOHEPOM:

« - Ecnu ebl ece xe konebnemecb Hacyem OeCSMUHbI, 803MOXHO, MOSI UCMOpPUS 8
4yeM-mo eam riomoxem. 5 He nnamun amy O0aHb 8 me4deHue 30 nem XXu3Hu, Oymas,
Ymo makum obpa3om s IKOHOMIMO OeHbeu. Edea nu — s 3apabamsbiean ecezo 11 000,
15 000 u 20 000 donnapos, a cetvyac Mosi decsmuHa 80 MHO20 pa3 bosibwe Kaxaooul u3
3Mux CyMM.

A Havan nnamumb 0ecsmuHy morsibKo moeada, ko20a 8 Moel XU3HU Hacmyrnus Kpu3uc
u s rnpoussgesi rnepeoueHKy ecex ueHHocmeu. Mol 6usHec 6bis1 KOHGhuCcKO8aH
Harnoz2o8ou cryxbol 3a Heyrnamy Hajio2o8, mak y meHs nossunocb 55 000 donnapos
Ooriea; pabombl y MeHs1 He bb1r10, MawuHbl He bbir10 U cdema 8 baHke He 6bIrIo moxe.
Hedensamu s cmpensin menoys y Opy3ed, 4mobbl Kak-mo 6bIKUmb, HO ocmerneHHO
3Mu UCMOYHUKU UCCsIKanu.

Koz0a y meHsi ocmarnuck mosnbko 20 00511apos, Kmo-mo rnopekoMmeHO08asr MHe Kyrnuma
kHuey KsmpuH [ToHOep «[uHamu4yeckue 3aKkoHbl rpousemaHusiy. Kaxemcsi, oHa
cmoura 12 donnapoe — mo ecmeb, Kyrnue ee, 1 ocmarics bbl ¢ 8 6bakcamu. No-amomy y
MeHs1 6bi1 8bibop: nubo kynume 80 navyek makapoH u obecrieyums cebe mem cambiM
rnponumaxue ewe Ha 23 0Hs, nubo npuobpecmu KHU2y U numamasCsi MoJsibko 8 OHel.

S pewus, Ymo pa3 MHe 8ce pasHO CyX0eHO yMmepems ¢ 207100y, flyquwe MOKOHYUMb C
amum rnobbicmpee, U 8bIbpas KHU2y...

B Hel npenodobHasi lNoHOep 2oe0punia: ymobbl npusrneys npousemaHue 8 Mok XU3Hb,
5 0ormKkeH nnamumb O0ecsimuHy. 5 6bim 8 mMakoM omuyasiHuu, 4mo rnoeepusi 8 amo u
OOUH U3 nocnedHux ceoux 8 bakcos onycmurn 8 UEpPK8U 8 KOP3UHKY Ors
rnoxepmeosaHul (U ¢ mockou Habnodan 3a mem, Kak mom, Kmo Hec ee, yoansscs o
rnpoxody).

Ha cnedyrnwul O0eHb s nony4qun 4ek Ha 75 Oonnapog8 om KoMnaHuu-rnocmasujuka
3/1eKMPO3HEP2UU; 8 MUCbME, MPUIOKEHHOM K HEMY, 2080pUSIOCb, 4YMO KOMMaHUs
nposepuna 6ce OOKYMeHmMbl KIUeHmMOo8, U, [OCKOMbKY S S6M5Cb MaKuMm
3amedameribHbIM K/TUEHMOM, Ymo ecezda rrady 808pemMs, OHU 8038pawjatom MHE MOU
3adamokx.

Omo eecbma yoususrio MEHs, MomomMmy 4mo s-mo 6bisl, 8€pPOSIMHO, OOHUM U3 caMbiX
3/710CMHbIX HeramersibuWuKos, ¢ KOmopbiIMU KoMraHusi koada-riubo umena deso. A
3adepxxuearn onnamy cyema KaxOoObili MecCsiy, U OHU, MexXOy Mpo4yuM, mpu pasa
OomKroYanu MHe ceem 3a Heyrinamy. 5 6bi yeepeH (yeepeH u ceddvac), Ymo nosiy4qurl
3amom 4YeK romomy, 4mo rnoxepmeoesas Uepksu OeHbeu 8 MmO 80CKpeceHbe. OOHaKo
ecrnu nodymams, KOJflb CKOPO 51 MOJTyHUsT YeK 8 MOHEOEsIbHUK, €20 HaBepHsIKa 8bicriarnu 8
npeodbIOywyto NamHuuy, mo ecmes 3a 2 0H 00 mo2o, Kak 1 omdasi mom oQorsnnap 8
uepkKsu.

Kak amo obbsscHuUmb? 51 He 3Halo.
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Bce, ymo 51 3Har, — amo mo, Ymo s 60s51cs1 He rnnamume OecsImMuHy rocsie moeo, Kak
fpuwersl 3mom 4YeK, o3moMy 5 U C Heao 3annamursl uepksu 0ecsimyr 4acmb — U
rnapeHb, Komopsbil yxe 2 2oda bbin 0ormkeH mHe 200 donnapos u rponas ¢ KoHyamu,
80pye obbseursics u omdoarn MHe dosie. I ¢ amou cyMmbl 1 moxe 3ariamusi 0ecsimuHy.

C mex rop 51 omdasan uyepksu 10% c kaxdoz2o 3apabomaHHO20 Oosiniapa, U C KaxXOobiM
2o0om rnony4dan ece bonbwe u bonbwe. Tonbko ceudyac A He nnady amu 10% us3
cmpaxa — meriepb 5 0enar amo ¢ padocmeto, 1obosbo U briaecodapHOCMbHO.

Koz0a s1 2o8opro o0 OecsamuHe, ecezda 803HUkKaem egorpoc: «3dmo 10% om yucmou
npubbinu unu om obwel?». Om obwel; 0a, om mol CyMMbl, KOMOPYO 8bl uMmeeme 00
yrnamsl Has0208.

Heeo3moxHO npedckazamb, Kak eamM 8030acmcsi sauwe rnoxepmeogaHue, 0eHbau —
3Mo cambll pacrnpocmpaHeHHbIl 8apuaHm. Ho go3dasHuUe Moxem makxe npuimu u 8
gude NMpuUMUPEHUST C KeM-mO, C KemM 8bl 0asHO bbiniu 8 ccope, unu 8 sude rnodapka,
HOBbIX OMHOWEeHUU, ucuesrieHuss unu kKapbepHo20 pocma. Ecmb macca criocobos
8030asiHuUs1 3a 0o6po.

U eom euwe 80 Ymo 5 8epro: BeceneHHasi ece pasHo rosny4yum ceoto 0aHb. Bbl moxeme
eblrnnaqyueams 0ecssmuHy 006p0o8osIbHO Uu rnpPuUHyQuUMersibHO, HO naamums rnpuoemcsi
gceeda. Bce amu 200bl, ko20a 51 He nnnamus 0ecsmuHy, ¥y MeHsi mo MawuHa ebixoousia
U3 CmMposi, Mo 1 Mepss YeKu Ha 3aprsiamy, mo 6bi 3asaneH MeOUUUHCKUMU cyemamu
u rnnodsepaarsicsi 8CeM MbICIIUMbIM OpamamM U mpasmam, 0CmasisioWUM MEHs1 Ha Mesu.
B wmemadgbusuyeckoMm cmbicsie S c4umar, 4Ymo Obin 8bIHY)XOEH onfadusamb
ooriosIHUMersibHble pacxoldbl, 4mobbl nomomM amu OeHbau MPUXOOUnU K JIH0O0SM,
XXusywum ro 3akoHam BcerneHou»

[NepBbln NMNYHBLIN ONbLIT aBTOpA:

Bbinbk. Jlupnyeckoe otcTynneHue.

[MpoHuMKWwnCL 3aKoHOM [lecsaTuHbl, pelumn gencrsoBatb. Bongsa B xpam, s onyctvin B
Kpy>XKy ans noxeptsoBaHu 10 % oT cBoero goxoga. [la He NpocTo ONyCTusl, a C YeTKO
ChopMUPOBaAHHBIM HAMEPEHMEM YBENNYEHNA CBONX (PMHAHCOB. Yepes naTHaguaTtb
MUHYT, y>Xe N0 Jopore A0MOW, pasgancsa 3BOHOK. PMHAHCOBLIM ANPEKTOP NpoekTa, no
KOTOPOMY He Mnosiydanu 3apnnarty yXe HECKOSbKO MecsaueB, coobLuarn O TOM, YTO HYXXHO
CPOYHO MONYyYUTb AeHbM — AeHb Obln NpegnpasgHNYHbIN.

En bory, Bcé Tak u 6bino!

Cnoea KampuH lNoHdep:
«- Hem Hukakux npedenos e pasgumuu co3HaHus npousemaHusi u boecamcmea. Ecmb
me, Kmo 208o0pum, 4mo " He omaoatro 0ecsmuHy mem, Kmo 800XHO8/ISIeM MEHS, HO 51
OelicmeumersibHO, 8blpa)karo C80t0 npu3HamesibHocme rnodapkamu" Bbi xe He
gpydaeme rodapok epady unu adgokamy, eMecmo moao, 4mobbi ornnamums OOHKHbIM
06pa3om ez2o npogheccuoHarbHbie ycryau. [Jyxo8Hoe Co3HaHUe - pe3yrnbmam orbima
uesiol XU3Hu (unu, B03MOXHO MHO2UX XU3Hel). Imo - nomouwb, becuyeHHa 07151 mex,
Kmo uwem. TonbKo oueHkKa, ucxodsujas u3 cosHaHusi boezamcmea, Omkpbigeaem fMymb
0ns pacwupeHusi Bawezao cobcmeeHH020 CO3HaHUS.
Bcrody ecmb 100U, KOmopble OyX08HO MbICIISIM MOJILKO Ha YPO8HE C8OUX 3a0HUX
kapmaHos. OHu omdatom boey chakmuyecku ece: cogemel, orpagdaHusi, xopowue
HamepeHusi, HEMHO20 8peMeHU U daxe HEMHO20 3HepauuU - 8ce Kpome OeHee.
Te, kmo pa3sugaem ucmuHHoe co3HaHue bo2amcmea, Mbiciiam uHade. boezamcmeo
rnodpasymesaem eesiukodywue. [Jenumscsi — amo Oelicmeue ecez2da o3Ha4aem
Hayarsno pocma 651a20COCMOSHUS».
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6. Buabl goxona. AKTUBHbIU aoxona. NaccuBHbIN
aoxoa.

[OXO[ (TonkosbIn cnoBapb Oxerosa)
LeHbeu unu mamepuarsnbHble UeHHOCMU, rMoslydaemMbie om npednpusmus unu om
Kako20-HUbydb poda dessimeribHOCMU.

AKTNBHbIN goxoga.
Takor Bug goxoaa, Ansi Nofy4eHns KOToporo Heobxoanma Balla NOCTOSIHHAS
paboTta. He paboTtaeTte Bbl - U 4OX04a HET.
3710 paboTa no HarMMy, YacTHOe NpeanpMHMMATENbCTBO, MHAMBUAYaNbHasa YacTHas
npakTuka, ntodon sBua padoTbl, Koraa Bbl NpogaéTe cBoé paboyee Bpems 3a AEHbLIN.
3agava: Kak MOXXHO 4opOoXe npodaTb CBOW ToBap — cobcTBEHHOE paboyee BpeMs.

MaccuBHBbIV goxopn
[oxopn, KOTopbIv Bbl NOy4YaeTe, HE3aBUCMMO OT TOro, paboTaeTe Bbl UIN NeXuTe
AOMa Ha OMBaHE: AEHbIM BCE PaBHO «KanakT»
OT0 goxoa OT MHBECTMUMIA, AMBUAEHObI OT aKUMii, aBTOPCKUI roHopap, Ao0Xo4 OT
BusHeca, KOTOpPbIN Bbl KOr4a-To «packpyTunu», a Takke goxog ot MJIM - ceteBoro
ObusHeca.

PABOTA (Tonkosbin cnosapb Oxeroea)

2. 3aHsimue, mpy0d, dessmesibHOCMb. Qu3u4yeckasi, yMcmeeHHas p.
OmeemcmeeHHas p. CpoyHas p. ObwecmeeHHas p. P. no cneyuanbHocmu.
lMposecmu 6onbwyro pabomy.

3. Cnyx6a, 3aHImue Kak UCmMOYHUK 3apabomka. [locmosiHHas, epeMeHHas p.
Beitimu Ha pabomky. CHsimb ¢ pabomsi. [locmynums Ha pabomy.

4. NpouseodcmeeHHas dessmesibHOCMb 0 co30aHuro, obpabomke Ye20-HUBYOb.
CernbckoxossiicmeeHHble pabomebl. PeMoHMHbIe pabomebi.

HaemHbIn TpyAa

Mol npogaem ceoe BpeMs (paboumii yac). O6MeHnBaemM CBOW Tpya HA PUKCUPOBAHHYIO
3apnnarty unm no4acoBon Tapud, CBsA3aHHbIN C KONIMYECTBOM BPEMEHU, MPOBEAEHHbBIM
Ha paboTe

Kpuauc, pacxogbl, MHPNAUNA — CEroaHsa HYy>XHO BCe bonblie n 6onblue aeHer, Y4Tobbl
CBECTU KOHLbl C KOHUaMK. MHOrme cembm XUBYT «OT 3apnnaTbl 40 3apnniaTtbi» U UWyT
CNocobbl, KaK NOBbLICUTbL CBOM 4OXOAbI.

MWHYCBbI-

- HEBbICOKME JOXOAbI
- OrpaHMYeHns No Bo3pacTy, Moy Unu crneumanbHOCTU

- XXECTKU rpadpmk

- MeaneHHoe npoasmxkeHue (ecnmn BoobLye eCcTb) NO KapbEPHOWN NECTHULE
- paboTa He Bcerga cnocobcTByeT NMMYHOCTHOMY POCTY

- MpaKTU4YeCcKoe OTCYTCTBUE JIMYHOIrO BpEMEHU 1 CBOOOAbI NepemMeLLeHNin
- yrpo3a yBOJSIbHEHWS

- MU3epHas neHcus

- CTpagatoT getu, 6pak, 300poBbe

- ecnun He paboTtaem - cnaum 6e3 geHer
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A. CumaTtoB «Bocemb TalH, KOTOPbIE HY)XHO 3HaTb»

- 4acTo BKIKOYATCH HENPUATHBIE MOMEHTbBI B OTHOLLEHUAX "HavyanbHUK -
NOAYMHEHHbIN"

MNNHOChI+

- NPEecTuX (ecnu ecTb)

- HErNnpepbIBHLIN TPYLOBOW CTaxX

- coumanbHble nocobus

- cTabunbHaga 3apnnata (ctabunbHasa nu?)

CyacTnuBbIN criy4yaun

Knaa, notepes, HacneacTso, 6pak no pacyeTy, BbIUIPbIL, Haxoaka

CrnvwkomM MHOro nogen xayT Yyyaa — MeYTaloT BbliMrpaTth B JIOTEPED UM HAUTU
6oraToro ymmvpatowero gagtowky. NMpoxogut 5—10 neT, a oHM NpogomKaT XaaTb
yyga. IXx MeuTbl Bce pacTyT M MHOXAaTCs.

MWNHYCBbI-

- HET YBEPEHHOCTU, YTO 3TO CNy4nTCH
- @ YTO MNOTOM, KOraa Knapg 3akoH4nTca?

MNNHOChI+

- BpeMeHHasi (huHaHcoBasi HE3aBUCMMOCTb
- cBOOOAHbIN rpadmnk

BU3HEC (B3C)
(aHan. business) - npednpuHuMamerbckas dessmesibHocCmb,; 0erlo, 3aHssmue,
gensueecss UCmoYHUKOM 00x00a.

BU3HEC (Tonkosbin crioBapb Oxerosa)

[pednpuHuMmamerbcKkasi SKOHOMuU4Yeckasi desimesibHoCMb, rnpuHocswasi 00xo0,
npubbine. Manbit, cpedHuti 6. 3aHsambcs 6usHecom. [Jenampb 6. Ha YeM-H.
(nony4yams 00X00, a maKxe HaxxugamhbCsi).

CBou bu3sHec

Bnageneu ceoero 6usHeca nony4aet YyacTb OT 06beANHEHHbIX YCUIUIA BCEX
pabOTHMKOB, T.€. UCNONb3yeT APPEKT YMHOXKEHUS BPEMEHN N YCUIUIA OPYTUX NIOOEN.
Ecnu npeanpuHumMatens cymeeT NOCTPOUTb YETKO (PYHKLIMOHMPYIOLLMIA MEXAHU3M —
CBOE ferno, hmpmy, opraHnM3yeT CUCTEMY KOHTPOSS, TO OH MOXET nonyvatb A0XOAbl OT
6usHeca 6e3 cobCcTBEHHOrO HEMNOCPEACTBEHHOMO Y4acTus B Aene.

[ns aTOoro Hy>HO AencTBoBaTb MeTo4OoM Npob 1 owmnboK, Nponasa Yepes nepuogbl
crnaga nokynaTesnbCKOW akTUBHOCTU U YObITKM, a Takke nepnoabl pocTa
NOKynaTesibCKOro cnpoca, Koraa HeobxoauM NUYHBIA KOHTPOSb 3a 4ENOM.

CTtaTucTMKa YTBEPXKOAET, YTO, OTKPbIBasi CBOM GU3HeC, B GONbLUMHCTBE CIy4YaeB Bbl
pa3opuTech B CPOK OT roda Ao 5 neT. 3By4nT He OYEHb 3aMaH4YMBO ANS TeX, KTO Xo4eT



A. CumaTtoB «Bocemb TalH, KOTOPbIE HY)XHO 3HaTb»

AOCTUYb PMHAHCOBOW CTabUNbHOCTK.

Ho 310 ewie He Bce. Bnageney 6uaHeca He TONbKO 3apabaTbiBaeT MEHbLUE CBOUX
HaeMHbIX pabounx, ecrnv nocuHnTaTb 3aTpavyeHHOE UM BPEMSA Ha pasHbIX 3Tanax
CTaHOBreHus BusHeca, HO OH, CKOpee BCEro, eLle 1 3annaTtun 60nbLyo CyMmMy OeHer
3a TO, YTOObI NOMYYNTb TaKylO NPUBUIIETMIO — NONYyYaTb MEHbLUE, YEM €ro paboTHUKMN.
KynuTb nnun oTKpbITb CBOM BU3HEC CTOUT COTHM ThicAY. [1ntoc pacxonbl Ha perncTpaunto
n obecneveHne geatenbHocTU. CKONbKMX Ntoaen Bbl 3HaeTe, Y KOro 6binun bl Takue
OEHbIM B HanMuumn? M koHevHo, camas 6onbliasa npobnema B TOM, YTO 60MNbLUMHCTBO
BGu3HecoB He ByayT NpMHOCUTL BaMm Npubbinb B nepsble roga Asa. MHorve nbiTanucb
B3ATb kKpeauT. [NonpobynTe yroBoputb CBOM BaHK HE B3MMaTh C Bac NnaTexu 3a KpeguT
B TEYEHME HECKOSTbKNX NET, Noka Ball BU3HeC He OKpernHeT.

Bcé Bhbllecka3aHHOe OTHOCUTCSI B OCHOBHOM K Marniomy 6usHecy. Ecnu Bbl Bnagenew
npeanpusaTs cpegHero unu 6onbLIoro 6usHeca — TO HaBEPHSIKa MPOLLIMKM YKe BCe 3TU
ncnbiTaHns B npolusioMm. Cepb€3sHee urpa — KpynHew un ctaeku. NonyTHoro Bam BeTpa, B
nraBaHWUK MO OKeaHy «CBOGOAHOMO pbiHKa», M MOMEHbLUE NOABOAHbLIX KAMHEN Ha nyTu!

MWNHYCBbI-

-Heo6xo4MMbl KPYMNHbIE BMOXEHUS AN Havana

- HyXXHa nogxopgsiiasn naes

- Hy>KHa Macca BpeMeHN 1 cpeacTB, 4ToObl NOAAEpPXKNBATL CBOE A0 Ha nnaBy

- Heob6xoamma Byxrantepusi, OTYETHOCTM, NPOBEPKM, COAEPXKaHNe odunca v T.n.
-Heo6xo4MMbl 3HAKOMCTBA U CBA3N

- HET HUKaKOW rapaHTum, 4TO Bawl GusHec korga-HMbyab CTaHeT NPUHOCUTL NPUObINb
- BbICOKMI pUCK BaHKpoTCTBa

- CTpagaet 6pak, 4eTu n3-3a NOCTOSAHHON 3aHATOCTH

- BbICOKME 4OX0abl
- MPecTmx
- hnHaHCcOBas HE3aBMCUMOCTb

PpaHYan3nHr

dpaHuansuHr (Bukmneans) KomMmepyeckasi KOHUECCUs, gppaHwu3a (om ¢hp. franchir,
«0c8060XX0amb») — eud OomHowWeHUU MeX0y pbIHOYHbIMU cybbekmamu, koe0a OOHa
cmopoHa (¢bpaHyausep) nepedaém Opyaol cmopoHe (hpaHyau3u) 3a rnrnamy (posinmu)
rpaeo Ha ornpedenéHHbIU 8Ud busHeca, ucrornb3ys paspabomaHHyo cucmemy e2o
gedeHus.

dpaHyansnHr — passutast opmMa fMLEH3MPOBAHNSA, NPU KOTOPON 0gHa CTOPOHa
(dbpaHyan3ep) npeaocTaBnseT Apyron CTopoHe (hppaHyansn) Bo3me3gHOE nNpaBso
AEencTBoBaTb OT CBOEr0 MMEHN (peann3oBbiBaTb TOBapbl), CNOCOOCTBYS TEM CamMbliM
pacLUMpPEHMIO pbiHKa CObITa.

dpaHyan3nHr — MEeTOA TUPaXMPOBAHUSA YCNELUHbIX ManbiX NpeanpuaTui.
TupaxmpoBaHne KOHKpEeTHOM Mmoaenu 6usHeca (Hanpumep, McDonald's)

MNHYCBbI-
-HeobXxoQnMbl KpYMHbIe BIIOXEHUs AN Havana

- HY)XHa mMacca BpeMeHU 1 cpeacTs, YToObl NoaaepKuBaTb CBOE AEN0 Ha nnaBy
- Heobxoanma GyxranTepusi, OTYETHOCTU, MPOBEPKU, coaepkaHne ocduca u T.n.
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- HET HUKaKOW rapaHTum, 4YTo Bawl GusHec korga-HMbyab CTaHeT NPUHOCUTL NPUObINb
- BbICOKMI pUCK BaHKpoTCTBa

-HebnaronpusTHast 3KOHOMUYECKas NepcnekTMea

- cTpagaet 6pak, 4eTU n3-3a NOCTOAHHON 3aHATOCTH

- BbICOKME [0X0abl

- "packpyyeHHoe" gerno

- NpoBepeHHasn GMsHec cnctema
- NPEecTmX

- puHaHcoBasi HE3aBMCUMOCTb

TBopyecTBO
TBopuecTBO (Bukunegus) kak 0yx ceobodsbi Yernoseka; ceoboda Kak meop4yecmeo
Odyxa Yeriogeka; Oyx kak ceoboda meopyecmea Yerogeka. OCHOBHOU Kpumepud,
omnuYarwul meop4yecmso om u320moesrieHus (npouseoocmea) — yHUKalbHOCMb
€20 pesynbmama.
Pesynbtat TBOpYECTBA HEBO3MOXHO MPSIMO BbIBECTU M3 HaYanbHbIX YCNoBUA. HUKTO,
KpOMe, BO3MOXHO, aBTOpa, HE MOXET NOSTyYMTb B TOYHOCTW TAKOM XXe pe3ynbTarT, ecnm
co34aTb A5 HEro Ty XXe UCXOOHYI0 cuTyauuto. Takum obpasom, B npouecce
TBOpPYECTBa aBTOP BKNaabiBaeT B MaTepman HekKne HeCBOANMbIE K TPYAOBbIM
onepaumsam unm orM4eckoMy BbiBOOY BO3MOXHOCTU, BbIpa)KaeT B KOHEYHOM
pesyrnbTaTe Kakue-TO acneKTbl CBOEN NMYHOCTU. IMEeHHO 3TOT pakT Nnpuaaér
nNpoayKTam TBOpYeCTBa LOMOSHUTESbHYIO LLEHHOCTb B CPaBHEHUN C NPOAYKTaMu
Npon3BOACTBA.

MWNHYCBbI-

- HY)XEH TanaHT

- 4aCTO HYXHbl eLlle CBS3N

- paboTa, TPEeHUPOBKKN, PENETULNN, MOXKET 3aHUMAaTb CIMLLKOM MHOIO BpEMEHM
- Ans ycnexa HY>XHO HauMHaTb B HY>KHOM MECTe U B HY)XKHOEe Bpemsi

- BbICOKME 4OX0abl
- MPecTmx

- hnHaHCcOBas HE3aBMCUMOCTb
- cBOOOAHbIN rpadmnk

MHBecTULMMN
Mokynka akuun, Bknagbl B 6aHkK, urpa Ha bupxxe, MHBECTUPOBaHME
lMonoxue B 6aHK CyMMy B MUIAMOH gonnapos nof 5% rogosbix, Bbl byaete nonyyatsb B
MeCSL, OKOJS0 5 ThiCAY 4ONNApPOB, C Y4ETOM yNnavyeHHOro Hanora. 3By4nT 3aMaHuyunBo,
OCTaeTCs TONMbKO HAWTN 3TOT MUSTINOH.

MWNHYCBbI-

- BbICOKUI pUCK ocTaTbCs 6e3 CBOUX AeHer
- HY>XHO JOCTaTOYHOE KONMMYECTBO CPeACTB
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- ANS yCneLwHom Urpbl Ha Bupke HY>HO XOpoLLO pa3bupaTtbcs B gene

- BbICOKME 0OX0abl
- puHaHcoBasi HE3aBMCUMOCTb
- cBOGOAHbIN rpadhmk

CeTteBon mapkeTuHr (MJIM)

Mo cBoen cyTn, CETEBON MApPKETUHI — €CTb CNOCO6 pacnpoCcTpaHeHWsi TOBApOB M yCnyr
He3aBUCMMbIMUW PAcnNpPOCTPaHUTENAMM UNU OUCTpubbLIOTOpamu. [Ina ceTeBoro
MapKeTMHra xapakTepHO OTCYTCTBME 3BEHLEB LENW PO3HUYHOM TOProBn (peknama,
cknapg, onT, NoCpefHUKK), CTOSLWLMX MexXay NponssoanTerieM ToBapa U ero KOHeYHbIM
peanu3atopom. CeTeBoN MapKETUHT ABNAETCS naeasnbHbIM MHCTPYMEHTOM A4S
KaXXQoro YyernoBeka, XenawLlero CyLeCTBEHHO yYBeNnn4MTb CBOU aoxoabl. Ero
HEOCNOPMMbIM MPENMYLLIECTBOM SIBMISIETCA OTCYTCTBUE XECTKOro rpaduka,
NO3BOMIAIOLLEE HE OTPbIBAaTbCA OT OCHOBHOMO BMAa AeATENbHOCTU Unn y4ebsbl. Mpu
npaBuUNbHOM NOAXOAE, O4EHb CKOPO 40OX04 OT CETEBOro GBusHeca MOXET CTaTb
AOOMUHUPYOLWMM 3apaboTKOM M HAMHOIO onepeauTb NPEXHUIA YPOBEHb JOXOAA.

MWNHYCBbI-

- Bbl caMu 6epeTe OTBETCTBEHHOCTb 3a cebs 1 cBoe NpPoaABMXKEHNE
- Heobxoauma uenb, XXenaHue ycnexa, cnocobHOCTb K 00y4eHM0 1 BOSIS
-BbICOKWW JOX0[ He cpasy

- XOpOLUNE 3KOHOMMYECKME NEPCMNEKTUBDI
-MUHUMarbHbIE BIOXEHNS

- BbICOKME (HEOrpaHUYEHHbIE) AOXOAbI

- hnHaHCcOBas HE3aBMCUMOCTb

- cBOOOAHbIN rpadmnk

- MHOro cBOGOAHOIro BpEMEHM

- cBoboga nepemelLeHns

- INYHOCTHbINA POCT

- NHTEepeCHasi 1 TBop4Yeckasn paboTa ¢ nogbmu

- NPOABMXXEHME NO KapbepHOWN NeCTHMLE 3aBUCUT OT Bac

busnec 21 Bexa! Korna Brl mmoiimere 10 KOHIIa BeCh HAIll IJ1aH,
TO BBl BpsiJl 11 ceroiHs HOUbIO OyJIeTE€ KPEIKO CIaTh.
http://www.worldwiderejuvenate.ru http://www.rejuvenatetour.biz

19


http://www.worldwiderejuvenate.ru/
http://www.rejuvenatetour.biz/

A. CumaTtoB «Bocemb TalH, KOTOPbIE HY)XHO 3HaTb»

7. Buabl npogax. LleHooGpa3oBaHue.

lMpopaBas cBoé paboyee Bpems unv ToBap, Unu Kaky-nmbo ycnyry, 3HaeTe n Bbl,
Kakve 6biBaloT BUAbI Npogax? 3a c4ET vero hopmupyeTcs LeHa?

B OencTBMTENBHOCTU CYLLECTBYET TPU OCHOBHbIX Crocoba npoaau ToBapoB:

1. PO3HWYHas TOProBns - yBEPEH, YTO 3TO 3HAKOMO KaxgoMy, - Cynepmapker,
MarasuH, 3anellb U Kynuiwb YTO-HNOYab.

2. HenocpeacTBeHHasa Unu npsiMasi npogaxa - B 06Lem, 3To MoOXeT ObiTb
cTpaxoBaHue, npoaaxa KyxoHHOro o6opyaosanus v T.4. lNMpumep HenocpeacTBEHHOM
NPOAaXW - KOCMETUYECKNE U3AENUS, UNN BbICTABKU-NPOAAXKN AOMALLHUX KYXOHHbIX
NANT, NOCYAbl NN OAEXAabl.

3. MHoroctyneH4aTtble npoaaxu unm ceteBon mapketuHr (MJIM). JaHHyto hopmy
NpOoAaXun HeNb3s NyTaTb C ABYMSA APYrMMU, 0COOBEHHO C HEMOCPEACTBEHHOM NPOLAXEWN,
KOTOpYHO YaLe Bcero owmbo4vHo npuumcnstot k MJTM.

YeTBepThi cnocob npoau - 3akas no no4vte, Nno Karanoram, YTo TOXKe MOXET
OTHocuTbCA K cucteme MJIM, HO ckopee sBnAeTCs HenocpeaCTBEHHOW Npoadaxeun.

CeTeBON MapKeTUHr, Takke Ha3blBaeMbli MHOrOypoBHEBbLIM MapkeTuHrom (MLM - Multi
Level Marketing) - 310 cnoco6 po3HMYHON TOProBx, NCNOMb3YOLWNIA METO NPSAMbIX
npoAax. [na ceTeBoro MapkeTuHra xapakTepHo OTCYTCTBME 3BEHLEB Lienu
NOCPEeAHNKOB B PO3HUYHOW TOProBnn, CTOALUMX MeXay Nponssogutenem tTosapa u ero
KOHEYHbIM peanu3aTopomM.

KnaccHyecHan cXEMa TONTOENH

P . = S
Fa \\" .-__.—:‘ y -
\\_‘ S mmmme N npogaeel
o e o ___.-"

L — A
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CxEMa TORTOENHK NOW KCNONbIDEAHWA CETEEDID MAPHETHHIA

- -
",
NPOHIEDAHTENE P | HEHCYNLTAHT ;I = MOKYNATENE

lNpun knaccuyeckon cxeme, Mbl BUAUM, YTO TOBap, NPON3BEAEHHbLIN NPOMU3BOANTENEM,
MO HEBbICOKOW Ce6EeCTOMMOCTN KOHEYHOMY NOTPebuTento 06xoanTca 3HaYUTENBHO
OopoXe.

Ha ueHoobpa3oBaHne BNUSAIOT HECKOMNbKO (DaKTOPOB: TPAHCMNOPTHbIE pacxobl, apeHaa
nomeLleHni, onnaTa Tpyaa cnyxawmx (paboyen cusbl), TaMOXEHHbIE pacxoabl,
BPEMEHHbIE 3aTpaThl, peknama, HenpeaBuaeHHble pacxoabl 1 T.4. Npuyem aTo
NPONCXOOMUT Ha HECKOSTbKNX YPOBHSX, @ BCE CTOUT AEHEr. OTO OYEHb TSXKENMbIN,
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ONNHHBINM, MOHOTOHHbIN NPOLECC, KOTOPLIA NPOHN3aH BIOPOKpaTU3MOM, KpeanTamu,
MOHOMOMNUAMMU U APYIMMU CROXHOCTAMM.

Mpon3BoacTBO NpMHUMNNANbLHO HOBOMO TOBapa, MCNOSb3ysl HOBblE NHHOBALMOHHbIE
TEXHOJSI0rMn, CBA3aHO C OrPOMHbLIMU pacxogaMm 1 YacTo HEBLIFOLHO B KIaCCUYECKOM
cxeme. ['opasgo BbIrogHee NPon3BOAUTL CTapbln, YXXe OCBOEHHbIV ToBap B HOBOW
Bonee Kpaco4HOM ynakoBke, MOpaTMBLUMCHL Ha peknamMy, YeM NOCTOSHHO
nepeopueHTMpoBaThb NPON3BOLCTBO HA HOBbIE TEXHOOMUN.

Ha kaxxgom aTtane npoaBmKeHUs NosiBsieTca BO3MOXHOCTb (hanbcudukaumm Tosapa.
MarasauH, Kak NnpaBuno, He MOXEeT rapaHTUpPoBaTb NOANIMHHOCTL NOSy4yaeMoro ToBapa.

OucTpubbloumua - 3TO CpaBHUTENBHO HOBasi TEHAEHLMS B MMPOBOW 3KOHOMUKE,
KOTOpas 3aTpoHyIa yXe NoYTn BCe CTpaHbl. ATOT cnocob npegnonaraet 6onee
BbIrogHoe, ObiCTpoe 1 achdekTMBHOE NPOABMKEHME TOBAPOB K NOTPEedbuTento no
3HAYNTENBHO HU3LLEN LIEHE.

Cxema NpoABWXEHMS TOBapa Npu NCNosfb30BaHNM CETEBOIO MapKETUHIa 3HAYNTENBHO
CHWXaeT peknamMHble pacxobl AN NPOABMXKEHUS TOBapa 1 oTcekaeT NOCPeaHNKOB,
Aenasi ToBap 6onee 4OCTyMHbIM NO LeHe. JTioam nokynarT NpoayKUmMIo
HEeMnoCPEeACTBEHHO Y NPOU3BOAUTENS UNN B KOMMAHWK, HAanpsMyo CBSI3aHHON C
NpoM3BOAUTENEM.

CTaHOBUTCS NpaKTUYECKM HEBO3MOXHbBIM MOsIBIIEHME NOAAENOK, TaK Kak ToBap
NpoABUraeTcs, MUHYS MHOXECTBO NPOMEXYTOYHbIX 3TanoB.

Tenepb €ro MOXXHO NpogaBaTh CO 3HAYUTENBbHBbIMU CKMAKAMU OT PO3HUYHOW LIEHbI. OTO
npusnekaeT nokynatenen. MHgpopmauymns 0 XopoLnX N Ka4eCTBEHHbIX ToBapax no
AOCTYMHbIM LieHaM, eCTeCTBEHHbIM 06pa3oM, pacnpoCTpaHAETCAa OT YerioBeka K
yernoseky. Takum obpasom, rnaBHas coCTaBnsaLWas, 3a CHET KOTOPON BO3MOXHO
BO3HarpaxaeHvne gucTpmnbbioTOpoB, - 3TO peknamHas cocTasnsawowas. Yem Bbllie
NPOUEHT PEeKaMHON COCTaBAOLWEN B LLIeHe NpoayKTa Unu ycrnyrn, TeM nepcnekTuBHee
9TOT NPOAYKT UNK ycryra Ansa NpoABMKEHMS Yepe3 KOMMaHUI0 CETEBOIO MapKeTUHra.

[ns npymepa paccMOTpUM PEKNaMHY0 COCTaBMAOLLYIO B LLleHE HEKOTOPLIX TOBApPOB U
yCnyr npu TpaguuMOHHON TOProBre:

- B PO3HUYHOW LeHe aBToMmobunen 3-5%

- B ueHe Typuctuyeckomn nyteskm 10~30%

- B LeHe xeBaTtenbHon pe3nHkn 40-50%

- B LeHe TenedoHHbIX pa3roBopoB 5~15%

- B LleHe yCrnyr MHBeCTUUMOHHbIX poHaoB 0,1-0,5%

- B UeHe napdromepun 60-95%

- B LileHe kocmeTukm 70-95%

- B LeHe brnonornyeckn aktnBHbix gobasok 80-90%.

EcTtecTtBeHHbIN npouecc pa3sutus MJTIM cTtan 0OCHOBOW reHnanbHOM Mo NpocToTe
9KOHOMMYECKOM MOLENN YBENNYEHNS ceTU NoTpebutenen. Bmecto 3aTpaT Ha peknamy
N yBENNYEHUS KONNYeCcTBa TOYEK PO3HUYHOM TOProBK, co3aaeTcst SKOHOMUYECKU
BbIFOAHbIN MEXaHW3M MaTepuanbHOro BO3HarpaXxaeHusa Tex, KTo yxxe y3Harn o
NpOaYKUNN N OOBOSEH pe3yrbTaTaMu ee NpMMeHeHus:.

CeTeBad koMnaHUA-Npon3BoaUTENb TOBapa, Kak NpaBuIio, He HyXXaaeTcs B pekrame
cBoen npoaykuuu. Npogasew, SBASAOWMUACA KOHCYNbTAHTOM, caM NpeaCcTaBnsgeT ToBap
NOKynaTento, ykasblBaeT Ha ero 0CO6EHHOCTN 1 NPOBOAUT AEMOHCTPALMIO ero
NpPEeNMyLLLECTB.
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Kaxabln KOHCYNbTaHT, paboTaloLlwmin B CETEBOM MapKETUHIe, MOXET U 3aUHTEPECOBAH
BBOAMTb B 3TOT BU3HEC HOBbIX KOHCYNbTAHTOB. Takum obpasom, obpasyeTtcs
NMOCTOSIHHO pacTywasi ceTb pacnpoctpaHuTenen. KomnaHms-nponssoamTens ToBapa
noowpsieT pocT CeTu, NPeaoCTaBnasa NPorpeccupyowme CKUAKM 3a NoBblLLEHNE
obbema npogax.

maBHOE, 4TO HE0BX0AMMO 3HaTb O CETEBOM MapKETMHIe — 3TO TO, YTO OH ABMSIETCA
O[HMM N3 METOA0B PO3HMYHOW TOProBnu. MIMEeHHO 3TO OTNMYaeT ero oT «nMpaMmuay,
OpraHn3aTopbl KOTOPbIX MNOMy4YatoT JOXOA UCKMIOYMTENBHO 3a CHET B3HOCOB HOBbIX
y4acTHUMKOB. JTtobble doMHaHCOBbIE NMPaMnabl ABMSOTCS HE3aKOHHLIMU U 3anpeLleHbl B
OONbLUNHCTBE CTPaH.

B ceTeBOM MapkeTuHre, KOMNaHUS-NPON3BOANTENb M YYACTHUKM CETU NOMNyYalT A40X0n
TONbKO OT NpoAaxu NpoayKuun. MNpruyem, Kaxabi y4acTHUK ceTU NnosydyaeT AoXoa He
TONbKO OT COBCTBEHHOW peanu3auun TOBaApOB, HO U OT BCEX MPOAaX NMoAeNn, KOTOPbIX
OH npwuBen B GU3Hec 1 Nioaen, KOTopbIX NpuMBeayT ero noau. NMoatomy 3T0T BUA
TOProOBIY M Ha3bIBAETCS MHOrOYPOBHEBbLIM.

OcHOBHOE HeoMOHMMaHWeE MPOUCXOANUT OT TOro, YTO NOAN HEe BUAST pasHuULbl Mexay
MJIM n HenocpeacTBEHHOW Npogaxen.

CeTeBon MapKeTUHr pacnpocTpaHeH bonee 4yem B 125 ctpaHax mupa. 3TOT BUg
6usHeca Ha3BaH peHoMeHOM XX Beka. Mo gaHHbIM Ha 1995 rog, B Hem paboTaeT He
MeHee 25 MIH. AuCTpnbbTOPOB, MUPOBOM TOBApOOBOPOT NOCPECTBOM CETEBOIO
MapkeTuHra coctaenseTt noytn 100 mnpa. gonnapos CLUA. CerogHsa MOXHO CMeNo
yTBEPXAaTb, YTO 3Ta CyMMa Kak MMHUMYM yasounack. B CLUA ceTeBon mapKeTuHr
oxBaTbiBaeT 2% BCEro HaceneHus, NpakTU4eCcKn CTonbko xe B KaHage, ABcTpanum n
FOxxHon Adppuke, 1% B BenukobputaHum, Mekcuke. IHTepecHO, 4TO B AnNoHuKM 3Ta
undpa coctaenseT 3%, a Ha TanBaHe uenbix 8%.

OTnNNUYNTENbLHON 0COBEHHOCTLIO [0X04a B CETEBOM MapPKETUHIe ABMNAETCS
BO3MOXHOCTb Mory4aTb NpubbINb OT NPON3BeAEHHbIX Npoaax y4acTHkamu Balen
ceTu, Aaxe ecnv Bbl yxe He paboTaerTe.

O6bembl Npogax, NocTpoeHHon Bamu cetn ByayT NOCTOSAHHO pacTu, ecnu Bl
npaBunbHO Bblibpanu ceTesyto KoMnaHuio. KomnaHusa gormkHa peanv3osbiBaTb b0
YHUKarbHble TOBapbl, HEAOCTYMNHbIE B PO3HUYHOW TOProsrne, iMbo ToBapbl O4eHb
BbICOKOro KayecTBa, NMbo ToBapbl C LeHaMy 3Ha4YUTENBHO HMXKE PO3HUYHbIX.
HocTtaTo4Ho cobniogeHnsa ogHOro u3 aTux npasus, 4Tobbl y TOBapa Halnacb CBOS
MOCTOSIHHas NoTpebuTenbckas ayauTopus.

Ecnu Bbl npuBnekaeTte B ceTeBon BU3HEC KOMMYHUKABENbHbLIX MHULMATUBHLIX NIOAEN,

TO nocTpoeHHasa Bamu ceTb ByaeT nocTosiHHO pacTtu yxe 6e3 Bawwux ycunuin. Cetb
HayHeT CTpouTb cama cebs (adpcpekT AybnuumnpoBaHuns).
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A. CumaTtoB «Bocemb TalH, KOTOPbIE HY)XHO 3HaTb»
8. Ugem B HOry € XXuU3Hbh. BbbiTb-Aenatb-UMeTb

«JTyqwud criocob nomoyb 6e0HbIM - 3MO He cmamb 00HUM U3 HUX» PaHOU 300X

Y Ka)kgoro 4YerioBeka eCcTb BPOXKAEHHOE XXefnaHne peann3oBaTb CBOW NoTeHuuan.
MocmoTpuTe BHUMATENBHO Ha AeTen, C KaKuM BAOXHOBEHNEM OHM 3TO AenatoT. [NpocTo
no3xe, B NpoLecce «NpaBuibHOro BOCMNTAHUAY 9TO CTPEMIEHME MOTUXOHEYKY
ocnabesaert. [Npobnema cocTonT B TOM, YTO 3TO KENaHne pacTy 1 pas3BMBaTbCs, YacTo
NPUBOAUT K HE4OBOSBbCTBY CYLLECTBYIOLUM MOSOXEHUEM BELLEN.

Bbl 1 5 XOTMM co3mgaTb Hally XM3Hb Haunyywmnm obpasom. Ytobbl caenatb 3TO, Mbl
OOJTKHbI NOTU B HOTY C >KM3HbK BMECTO TOro, 4Tobbl 60poThca NpoTUB HEE. YUTOObLI ObITh
C XM3HbIO, HAM HY>XHO TBOPUTb MO 3aKOHY - ObITb, AenaTtb, UMeTb. KN3Hb naeT UMeHHO
B 3TOM HanpaBfeHWN:

BblTb - AENATb - UMETb

B »xn3HM y Hac ecTb ABa BapuaHTa Bblibopa. [1epBbin - HAacNaXxgaTbCA TEM, YTO Y HAc
€CTb CerogH4a 1 genatb LWary no HanpasneHnio K CBOEN MeyTe. BTopon - TpeBOXUTLCA
O TOM, YEro y Hac HeT, U KOHLEHTPMPOBATLCA Ha 3aBTpaLLHEM OHe, 6e30encTByS, U
Hagescb, 4To OyaeT nydwe. [pyroro Belbopa, K COXXaneHuto Her.

Tenepb rnaBHoe: NOSTy4YeHNe TOro, YTO Bbl XOTUTE, HE UBMEHUT BaLly XXMU3Hb Ha YPOBHE
ObITKA (0OCO3HaHWS), TaK YTO HE NO3BONSANTE TOMY, YTO Bbl UMEETE, ONPEAENsAThb, KTO Bbl
ecCTb. lHaye 3aBTpallHUE Lienn oKaxyTCcs HecocTosaTenbHbIMU. Ecnn Bbl 3aBsi3aHbl Ha
TO, 4TOObI MONAcCTb Kyaa-To UMy NONYYUTb YTO-TO AN LOCTUXKEHMS CHaCTbs, Bbl byaeTte
B KPbICMHbIX Berax 4o KoHLa Xu3Hu. Bbl 6yaete aencreoBaTb, UCXOAS U3
MNHOTUYECKOro Y6exxaeHnsa B TOM, Y4TO BorbLue - 3HAYUT Nyylle, U YTo nyylle Tam, rge
Hac HeT. OTnpaBNANTECH 3a TEM, YTO Bbl XOTUTE, HO HacnaXXxganTecb NOE3aKOown.
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3akn4vyeHue

Mown Bonpoc BaMm: A 4TO Bbl AernaeTte Ans Toro, 4Todbbl 06pecTtun ycnex n
BnarococtosiHMe?

Ecnu y Bac HM4ero He nosnty4aeTcs, MOXET, CTOMT BOCMNOSb30BaTbCA NPOBEPEHHbBIM
cnocobom?

A 4yero xoTuTe BbI? Vnu ny4ylie ckasaTb — a YTO Bbl TepsieTe?

Jlutepatypa

1.

aRwd

(MaccuBHbLIN ooX04 — 3TO A0X0A4, KOTOPbIM Bbl NoJsly4yaeTe, He3aBUCUMMO OT TOro,

A. CumatoB «HebecHbin MeHenxep. MyTb 6usHec-ctankepa» M. nag. «lMpodput Ctanny,
2009

Waktn MaeaniH «Cosngatowas snsyanusauusi» Kues, nsg. «Cocusa»

Pangmn Manpgx «Mouemy Bol MT1YTbI, BOJIbHbI v BEOHbI...»

Catherine Ponder. "The Dynamic Laws of Prosperity", Parker Publishing Co.

[on ®annna «45-cekyHaHas npeseHTaumnsa unmn 10 ypokoB Ha candetkax» M, ®aump 2009

KAK CO3[ATb CEBE NCTOYHUK MACCUBHOIO AOXOMOA.

paboTaeTe Bbl UM NIEXUTE AOMA Ha AMBaHe: AeHbLIM BCE PaBHO «KanakwTy)

XoTtenu 661 Bbl nonyyatb ot 500 gonnapoB B mecay?
A 1000$ n 6onee?
Torpa Bam Heob6xoauMO crneaytoLlee: ...

UHdopmauuio HangeTe Ha NFOGOM M3 3TUX CaUTOB:
http://www.worldwiderejuvenate.ru
http://www.rejuvenatetour.biz
http://www.rejuvenate.cwahi.net

Ecnn GyAYT BOMPOCHI — NUinTe, 3BOHUTE. KoHTakTHas Mchopmauvm Ha cauTax.
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	Это – бесплатная электронная книга. 
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	Содержание
	 Предисловие
	1. Ответственность
	2. Цель
	3. Визуализация
	4. Здесь и сейчас
	5. Десятина. Отдай, чтобы получить
	6. Виды дохода. Активный доход. Пассивный доход
	7. Виды продаж. Ценообразование.
	8. Идем в ногу с жизнью. Быть – делать – Иметь!
	Предисловие
	Здравствуй, уважаемый читатель!
	Как часто, при упоминании того или иного слова, термина или выражения у нас в голове сразу возникает готовый образ, порой очень красочный и связанный с каким-то конкретным нашим переживанием по этому поводу.
	Как известно, каждый видит то, что хочет. Поэтому возникает вопрос: 
	- А действительно ли это так? Ведь порой мы основываемся на личных ощущениях и эмоциях, а не на конкретных фактах. А ту часть картинки, которой нам не хватает, мозг всегда дорисовывает сам…
	Вот почему, когда начинаешь выяснять суть и причины некоторых, порой самых простых вещей, люди начинают искренне удивляться, когда узнают, что они их представляли совсем по-другому. Стереотипы, знаете ли…
	Например, какие у вас вызывает  ассоциации такое известное каждому  слово: «деньги»?
	Уверен, что большая часть из нас заговорит уже изрядно надоевшими
	 пословицами и поговорками.
	«Деньги – зло»
	«В деньгах счастья нет», и т.д.
	Сразу вспомнится то, что говорили близкие в детстве о вреде денег и богатства, все страхи и прочая негативная белиберда,  в итоге настраивающие на бедность и неудачи.
	Лишь небольшое количество людей адекватно и позитивно воспринимает значение денег в нашей жизни. 
	Это практические данные, собранные по итогам многочисленных, проведенных семинаров и тренингов.
	Слово  «деньги» происходит от «таньга» или «тэнге». Интересно, что на Руси раньше такого слова не было. Вместо него использовалось слово Добро.
	Это пятая буква старославянского алфавита. Обозначает материальное благосостояние.
	«Деньги  –  Добро» - как вам нравится это словосочетание?
	Вот вам и древнее значение слова «деньги».
	Отношение к предмету накладывает определённый отпечаток на действия с ним.
	Вот и в повседневной жизни, в бизнесе, многие живут навязанными им кем-то или чем-то стереотипами мышления и заблуждениями, относительно разворачивающихся рядом с ними событий.
	Ощущение только что раскрытой тайны появляется у человека тогда, когда он узнаёт, что действительно означает для него данное событие, прямо или косвенно влияющее на него. 
	Сейчас всех интересует вопросы: как можно изменить свою жизнь к лучшему, как заработать больше денег, как выбрать правильный и доходный бизнес, как решить все те многочисленные задачи, которые свалились внезапно, как снег на голову…
	На страницах этой книги Вы найдете для себя ответы на некоторые интересующие Вас вопросы.
	1. Ответственность
	ОТВЕТСТВЕННОСТЬ 
	(Толковый словарь Ожегова)
	1. Необходимость, обязанность отдавать кому-нибудь отчет в своих действиях, поступках. Чувство ответственности.
	События конца 2008 года. Начало экономического кризиса. Целый ряд крупных торговых сетей, владеющих супермаркетами, сразу нашел «крайнего» в своих проблемах. Кризис виноват! Банки не выдают кредиты! 
	Так заявляли многие, кто, получив доступ к денежной инъекции, привыкнув год за годом перекрывать свои «косяки» за счёт денег кредиторов или вкладчиков - клиентов.
	Другие никого не винили а, подсчитав убытки, которые были не катастрофичными потому, что бизнесмены вели дела крайне осмотрительно, продолжали спокойно работать.  
	- А мне-то что от этого?  - спросите вы.
	Вспомните, как часто вы винили кого-либо в своих неудачах и злоключениях. Как часто вы находите оправдание для своей нерешительности, пассивности, лени, невнимательности…
	Как часто мы находим для себя и окружающих самые убедительные доводы, чтобы снять с себя вину за собственное бездействие. 
	Окружающим ещё можно пустить пыль в глаза… 
	Но себя-то ведь не обманешь.
	Нужно снять розовые очки и принять полную ответственность за свою жизнь на себя!
	Некоторые актуальные вопросы уже были рассмотрены на страницах моей книги «Небесный Менеджер». Поэтому  в последующих  главах я буду приводить цитаты из неё и других источников.
	«- Кое-чего я уже в этой жизни достиг. Что-то ещё значу, раз сейчас директор фирмы. И себе могу признаться, что работаю над собой. Такие мысли  иногда посещали Алекса. Случались моменты, он немного снисходительно поглядывал на окружающих: мол, вот я какой умный и «продвинутый», у меня есть Небесный Менеджер.
	- А с какого перепуга ты вдруг решил, что он должен тебе помогать? Вчера вы общались, а завтра ему нет дела до твоих проблем. Ты не должен надеяться на меня. Всегда рассчитывай в первую очередь, только на свои силы. 
	Алекс недоумевал. Вот так Шеон. Поманил и бросил.
	- Нет, это не ты сейчас делаешь этот вывод. Тебе диктует его твоё Эго. Ведь для его успокоения ты играешь эту дурацкую социальную, бытовую роль. Зачем тебе, твоему сознанию  нужен миф о собственной важности. Ты что, самоутверждаешься так? А сознанию свободному, чистому не нужны мифы, оно живет только истиной.
	Я могу сейчас же развенчать все твои мифы. Говоришь, ты что-то значишь в жизни? Да по сравнению с любым миллионером или правителем – ты ничего не достиг! Говоришь, ты хороший отец, примерный семьянин? Да на свете миллионы людей, которым ты и в подметки не годишься! И легче тебе от этого стало? Потешил самолюбие? 
	- Что же, выходит мне не нужно стремиться, чтобы окружающие отметили мои заслуги? А как же признание общества? 
	- Человек сам кузнец своей судьбы.  Ангелы, Небесные менеджеры, провидение и многие другие помощники могут прийти, а могут и не появиться вовсе. А ты их все ждешь - пождешь, – резал правду-матку хрипловатый голос Шеона.
	- Ты уже идешь по пути Воина Духа. Уверенность в себе Воина и самоуверенность обычного человека – это разные вещи. Обычный человек ищет признания в глазах окружающих, называя это уверенностью в себе. Воин ищет безупречность в собственных глазах и называет это смирением, безупречностью в поступках и чувствах. Обычный человек цепляется за окружающих, а воин рассчитывает лишь на себя. Воин ни перед кем не опускает голову, но в то же время он никому не позволяет опускать голову перед ним.
	- А как можно избавиться от чувства собственной важности? 
	- Читай книги. Некоторые авторы советуют чаще говорить о себе в третьем лице, а не «якать», обращаться с растениями и животными, как с равными, не реагировать на мнения со стороны, от кого бы это мнение ни исходило.
	Почаще смейся над своими ошибками, глупостью, искренне. Все абсолютно равны друг перед другом. Не надо быть жалостливым ни к себе ни к другим.
	И самое главное, не лезь с замечаниями и советами когда не спрашивают!»
	 
	2. Цель
	ЦЕЛЬ  (Толковый словарь Ожегова)
	1. Место, в которое надо попасть при стрельбе или метании. 
	2. Предмет стремления, то, что надо, желательно осуществить.
	В конце 2008 года в одном из московских эзотерических магазине состоялась презентация моей книги.
	Во время разговора, я спросил присутствующих:
	-У кого есть конкретная цель в жизни?
	Из более чем, двадцати человек, она оказалась лишь у одного.
	По России, к сожалению, статистики нет, а вот в США цель есть лишь у 3% взрослого населения. Неудивительно, что именно эти 3% и обладают основными материальными и финансовыми ресурсами страны.
	«- Мистер Фикс, а у тебя есть план? – одновременно хриплым и тонким голосом мультяшного персонажа, спросил Небесный менеджер.
	- Я хочу быть состоятельным человеком, – ответил Алекс.
	- Ишь, губы раскатал. 99% жителей Земли хочет быть богатыми. И ты думаешь, что такое неправильно сформированное желание будет принято к исполнению Вселенной? 
	Нужно четко знать, чего ты хочешь. Важно иметь свою глобальную цель, миссию, - то, при одной мысли о чем тебя радостно будоражит, то, ради чего ты пройдешь через все препятствия… 
	Твою большую мечту, даже если тебе кажется, что она несбыточна, ведь в действительности нет ничего невозможного…
	Упражнение 
	Намечаем цели
	На листе бумаги пишем следующее.
	Работа, карьера
	деньги
	имущество
	отношения с людьми, любовь
	творчество
	досуг, путешествия
	саморазвитие, образование
	Напиши под каждым пунктом, что бы ты хотел достичь или иметь в ближайшем обозримом будущем. 
	На другом листе перечисли те же пункты и под каждым из них максимально подробно напиши, как все сложилось, если бы ты имел неограниченные возможности во всем.
	Опиши идеальную ситуацию, которая тебе больше всего подходила бы. 
	Отдельно напиши, что бы ты сделал для улучшения ситуации в мире, обладая неограниченными возможностями. Как бы ты способствовал улучшению окружающей среды?
	Теперь представь, что тебе осталось жить полноценной жизнью всего полгода. А затем жизнь прекращается. 
	Напиши, что бы ты делал.
	Теперь, на основании всего написанного тобой, сформулируй основную цель своей жизни.
	- Рассмотрим процесс реализации идеи в пространстве.
	- Нужно обозначить в пространстве весь процесс осуществления идеи в виде узловых точек. Весь процесс, таким образом, будет состоять из 7 узловых точек, и дальше развиваться по спирали, следуя по восходящей.
	1. Идея
	2. Образ
	3. Технология
	4. Продукт
	5. Производство (тиражирование) – здесь возможно создание сети
	6. Сбыт
	7. Работа на общество. Здесь спираль делает виток, требуется коректировка или модификация идеи (1), для последующего развития.
	Если разделить узловые точки по категориям: Идея, Образ, Сбыт, Работа на общество – относятся к «Духу», а Технология, Продукт, Производство – к «Материи». 
	План нужен, прежде всего, тебе лично, чтобы сформировать так называемое, «поле событий», обозначить свои намерения в пространстве и времени…
	 
	- А какое практическое значение имеет эта теория?
	- Два основных космических закона:.
	1. Все в жизни есть твое отражение,  твое собственное творение. Нет ничего, что было бы не связано с тобой. Если ты видишь и ощущаешь что либо, значит твоя душа привлекает или создает эту картину мира, чтобы тебе показать. Если тебе это не нужно, ты этого не замечаешь. По сути, все окружающие тебя люди, которых ты встречаешь в жизни, есть отражении той или иной твоей внутренней энергии или процессов, происходящих в твоем подсознании.
	2. Не пытайся судить те отражения, которые видишь. Ничего негативного для тебя не существует, если ты правильно воспринимаешь окружающий мир. Если в тебе все было бы совершенно, тебя не было бы здесь. Смотри на жизнь, как на увлекательный фильм. Все его актеры - часть тебя самого. 
	Очень многое зависит от твоих мыслей и внутреннего настроя.
	Я встречал многих, для кого доходы, к примеру, от собственного магазина не служат средством заработка на хлеб насущный. Некоторые рассматривают это как вложение денег, в дополнение к основному бизнесу, другие просто тешат свое или чужое самолюбие, а третьи просто трудоустраивают болтающихся без дела родственников, жен, детей. Твоё отношение к этому бизнесу во многом зависит, как ни странно, от твоей устроенности в жизни, благополучия и счастья в семейной жизни, отношения с детьми, внутреннего равновесия и т д. Твой бизнес – это твоё отражение. И неважно, нанял ты исполнительного директора, или сам ведешь дела»
	 
	Бизнес 21 века! Когда Вы поймете до конца весь наш план, 
	то Вы вряд ли сегодня ночью будете крепко спать. 
	http://www.worldwiderejuvenate.ru   http://www.rejuvenatetour.biz
	3. «Здесь и сейчас»
	«В наших неудачах и поражениях виновно лишь невежество. Поражение вызвано тьмой; когда есть свет, неудача невозможна - свет становится победой». Ошо
	«Поговорим сначала о смерти. 
	- Я не хочу об этом говорить. Я пока туда не собираюсь.
	- Тобой движет страх смерти. И это не удивительно. Даже самые великие психологи, бизнес консультанты, рассматривают клиента-пациента через призму личного восприятия, своей личной истории. Они пытаются переделать его, вместо того, чтобы способствовать, чтобы человек сам переделал себя. Максимум, что они могут, показать тебе: это то, в чем причины твоего личного кризиса, отраженного в делах твоей работы, фирмы и т. д. Ты веришь, в глубине души, что являешься центром мира, принадлежащего тебе. Но теперь то ты знаешь, что жизнь лежит за пределами разума и бренного тела. Ваши туннели реальности настроены, импринтированы на смерть. Как говорил Р. Уилсон: «Кто сказал, что вы должны умереть? Разрушив этот импринт, мы можем жить вечно!». То есть в программном обеспечении человеческого компьютера появилась вредоносная программа – импринт самоуничтожения. Её можно и нужно стереть.  
	- Я думаю, что все эти страхи человек генерирует сам, на уровне инстинктов и Эго. На уровне инстинктов, в процессе эволюции, забота о выживании человека действительно присутствует в Эго. И это вещь нужная. Ты же не собираешься прыгать вниз, когда стоишь на крыше. Это работает та самая часть Эго, что отвечает за самосохранение. Но за тысячелетия эволюции программа приняла искаженную форму и стала, в итоге, страхом смерти, включив тем самым, механизм самоуничтожения, де-факто признав его существование. Ведь во Вселенной все мысли материальны.
	- А причем здесь моя работа, мой бизнес, какое он имеет отношение к жизни и смерти?
	- Ты, по сути, являешься бизнес - сталкером.  В принципе, тебе не должны быть нужны консультанты. Твой же кризис всегда при тебе и наготове. Смерть – лучший  и самый честный консультант, к тому же бесплатный. Предприниматель, да и вообще, любой ответственный человек, каждый момент своей жизни рискует и принимает на себя ответственность за последствия.
	«Нормальный человек» - ведет себя как бессмертное и поэтому безответственное существо. Он хочет свести риск своей жизни к минимуму и никогда не умирать. 
	Поэтому, он не готов к потрясениям и попав в критическую ситуацию, фактически сам ускоряет программу своего самоуничтожения.
	 Потеря денег, прибыли, неудачи в бизнесе, крупный долг – способны привести в бессилие и отчаяние многих бизнесменов. Причина этого – страх смерти, точнее страх потери своих жизненных благ, своего статуса, пусть и неосознанный. 
	Потеря денег символически отсылает нас к временам не-существования, а это нарушает привычные рамки и стереотипы восприятия. Целостность сознания, Эго находится под угрозой, поэтому тело и сознание конфликтуют и вызывают неадекватные эмоциональные реакции. Предательское Эго связывает прошлые события с современностью, никак с ними прямо не связанной. Сознание само проводит ненужные параллели и ассоциации, когда в этом нет никакой необходимости, и этим только усугубляет ситуацию.
	- Фрейдизм какой-то получается. А что, все страхи связаны с Эго?  
	- Основная забота Эго – о выживании. Страхи и чувство собственной важности – продукт работы Эго. Страх смерти – основной. Я настаивал, чтобы ты занимался любой регулярной оздоровительной практикой, для того, чтобы преодолеть жалость к себе и потакание себе. Но их можно преодолеть и другим образом. Преодолевая Эго, можно стать безупречным. 
	- А в чём ещё проявляется страхи и как их преодолеть?
	- Обрати внимание на страх одиночества, привязанность, стремление к чувственным удовольствиям и сильным эмоциям, кипучую деятельность, боязнь что-то упустить, жажду славы и лидерство, сексуальную активность.
	Чтобы преодолеть страхи,  представьте их не как зло, а как соперника, бросившего вам вызов. Мы действуем решительно, только тогда, когда чувствуем давление смерти. Она может придти в любую минуту и в любом виде: кирпича на голову или ядовитой мухи. 
	Используя банальную логику, представь, что если ты родился, ты уже фактически умер, правда, прожив свою емкую жизнь. Признавая этот факт, ты освобождаешься от диктата смерти, самого худшего диктата из всех. Чего тебе терять? Тебе не страшно разорение, проигрыш, потери. Тому, кто все потерял, нечего бояться.
	Может быть, тебе не понравится, что я тебе сказал, но это нужно знать» 
	4. Визуализация
	ВИЗУАЛИЗАЦИЯ (БЭС - Большой Энциклопедический Словарь)
	- (от лат. visualis - зрительный), методы преобразования невидимого для человеческого глаза поля излучения (инфракрасного, ультрафиолетового, рентгеновского, ультразвукового и др.) в видимое (черно-белое или цветное) изображение излучающего объекта.
	При формировании цели важно представить её визуально в мельчайших деталях. Практика визуализации очень эффективна для получения необходимых результатов.
	Эта техника включает ваше воображение, для того, чтобы мысленно создать то, чего Вы хотите в своей жизни. Необходимо создать ясное изображение, образ того, что Вы желаете материализовать. Далее продолжаете сосредотачиваться на идее или картине регулярно, насыщая её положительной энергией, пока это не сформируется в объективной реальности. Но притянется подобное, только когда вы отправите созданный образ в окружающее пространство, заключив его в розовый шар, и потом забудете о нём (отпустите).
	Упражнение 
	Визуализация простых предметов.
	Примите удобное положение сидя в кресле или лежа. Закройте глаза. Расслабьтесь.
	Представьте небольшой, простой предмет. 
	Здесь нет никаких точных правил. Все сугубо индивидуально. Некоторые могут видеть его как бы на небольшом белом экране, другие представляют предмет в центре головы или на уровне глаз, кто-то видит предмет в виде вращающегося объемного изображения. И то и другое правильно.
	Необходимо представить предмет со всеми мелкими деталями и особенностями. Постарайтесь ощутить его вес, форму, цвет, запах и т. д.
	Ощутите или придумайте свои переживания, связанные с этим предметом.
	Если представлять образ сложно, проговаривайте про себя, опишите словами, то, что вы хотите визуализировать.
	Три основных принципа визуализации: намерение, концентрация и терпение.
	Во многих книгах рассказывается, об этом методе. Большое внимание уделяется точности формирования образа и созданию реалистичной картины воображаемой цели. Некоторые авторы даже рекомендуют переживать соответствующие ощущения, эмоции, например, почувствовать запах и т. д. На самом деле, большое значение имеют не образ и ощущения, а сила вашего намерения, энергетический потенциал и соответствие поставленной цели задачам вашего подсознания. Говоря об энергетическом потенциале, мы не только имеем в виду уровень личной энергии, речь идет, скорее о способности ей управлять. 
	Чтобы отправить розовый мяч как можно дальше в небеса, не нужно быть очень сильным, достаточно уметь правильно бить по этому мячу…
	Упражнение 
	Визуализация больших предметов
	Примите удобное положение сидя в кресле или лежа Закройте глаза. Расслабьтесь.
	Представьте большой предмет, здание или вещь. 
	Здесь нет никаких точных правил. Все сугубо индивидуально. 
	Далее действуйте, как в упражнении для визуализации маленьких предметов.
	Следующий этап.
	Представьте, что этот большой предмет или здание уменьшается в размерах, или просто усилием воли, разума, уменьшите его до размеров, скажем, футбольного мяча или арбуза.
	Теперь, перенесите этот уменьшенный предмет на свой внутренний экран и проанализируйте свои ощущения.  
	Результат от практического использования визуализации проявляется обычно через несколько месяцев. Необходимая цель «притягивается» из окружающего пространства. Причем искомая цель появляется обычно тогда, когда вы её уже и не ждёте.
	 
	5. Десятина. Отдать, чтобы получить
	Ещё в древности, люди использовали силу закона десятины.
	10% от своих доходов они добровольно и сознательно отдавали в духовные или социальные учреждения, церковь, и т.д. 
	Работает это по принципу насоса: чтобы получить денежный поток, нужно сначала качнуть ручку насоса, приложить усилие в виде выделения малой суммы денег, чтобы потом поток начал прибывать.
	Вот что рассказывает Рэнди Гэйдж, человек, который сейчас является миллионером: 
	« - Если вы все же колеблетесь насчет десятины, возможно, моя история в чем-то вам поможет. Я не платил эту дань в течение 30 лет жизни, думая, что таким образом я экономлю деньги. Едва ли — я зарабатывал всего 11 000, 15 000 и 20 000 долларов, а сейчас моя десятина во много раз больше каждой из этих сумм. 
	Я начал платить десятину только тогда, когда в моей жизни наступил кризис и я произвел переоценку всех ценностей. Мой бизнес был конфискован налоговой службой за неуплату налогов, так у меня появилось 55 000 долларов долга; работы у меня не было, машины не было и счета в банке не было тоже. Неделями я стрелял мелочь у друзей, чтобы как-то выжить, но постепенно эти источники иссякали. 
	Когда у меня остались только 20 долларов, кто-то порекомендовал мне купить книгу Кэтрин Пондер «Динамические законы процветания». Кажется, она стоила 12 долларов — то есть, купив ее, я остался бы с 8 баксами. По-этому у меня был выбор: либо купить 80 пачек макарон и обеспечить себе тем самым пропитание еще на 23 дня, либо приобрести книгу и питаться только 8 дней. 
	Я решил, что раз мне все равно суждено умереть с голоду, лучше покончить с этим побыстрее, и выбрал книгу... 
	В ней преподобная Пондер говорила: чтобы привлечь процветание в мою жизнь, я должен платить десятину. Я был в таком отчаянии, что поверил в это и один из последних своих 8 баксов опустил в церкви в корзинку для пожертвований (и с тоской наблюдал за тем, как тот, кто нес ее, удалялся по проходу). 
	На следующий день я получил чек на 75 долларов от компании-поставщика электроэнергии; в письме, приложенном к нему, говорилось, что компания проверила все документы клиентов, и, поскольку я являюсь таким замечательным клиентом, что всегда плачу вовремя, они возвращают мне мой задаток. 
	Это весьма удивило меня, потому что я-то был, вероятно, одним из самых злостных неплательщиков, с которыми компания когда-либо имела дело. Я задерживал оплату счета каждый месяц, и они, между прочим, три раза отключали мне свет за неуплату. Я был уверен (уверен и сейчас), что получил этот чек потому, что пожертвовал церкви деньги в то воскресенье. Однако если подумать, коль скоро я получил чек в понедельник, его наверняка выслали в предыдущую пятницу, то есть за 2 дня до того, как я отдал тот доллар в церкви. 
	Как это объяснить? Я не знаю. 
	Все, что я знаю, — это то, что я боялся не платить десятину после того, как пришел этот чек, поэтому я и с него заплатил церкви десятую часть — и парень, который уже 2 года был должен мне 200 долларов и пропал с концами, вдруг объявился и отдал мне долг. И с этой суммы я тоже заплатил десятину. 
	С тех пор я отдавал церкви 10% с каждого заработанного доллара, и с каждым годом получал все больше и больше. Только сейчас я не плачу эти 10% из страха — теперь я делаю это с радостью, любовью и благодарностью. 
	Когда я говорю о десятине, всегда возникает вопрос: «Это 10% от чистой прибыли или от общей?». От общей; да, от той суммы, которую вы имеете до уплаты налогов. 
	Невозможно предсказать, как вам воздастся ваше пожертвование; деньги — это самый распространенный вариант. Но воздаяние может также прийти и в виде примирения с кем-то, с кем вы давно были в ссоре, или в виде подарка, новых отношений, исцеления или карьерного роста. Есть масса способов воздаяния за добро. 
	И вот еще во что я верю: Вселенная все равно получит свою дань. Вы можете выплачивать десятину добровольно или принудительно, но платить придется всегда. Все эти годы, когда я не платил десятину, у меня то машина выходила из строя, то я терял чеки на зарплату, то был завален медицинскими счетами и подвергался всем мыслимым драмам и травмам, оставляющим меня на мели. В метафизическом смысле я считаю, что был вынужден оплачивать дополнительные расходы, чтобы потом эти деньги приходили к людям, живущим по законам Вселеной» 
	Первый личный опыт автора:
	Быль. Лирическое отступление.
	Проникшись законом Десятины, решил действовать. Войдя в храм, я опустил в кружку для пожертвований 10 % от своего дохода. Да не просто опустил, а с четко сформированным намерением увеличения своих финансов. Через пятнадцать минут, уже по дороге домой, раздался звонок. Финансовый директор проекта, по которому не получали зарплату уже несколько месяцев, сообщал о том, что нужно срочно получить деньги – день был предпраздничный. 
	Ей Богу, всё так и было!
	Слова Кэтрин Пондер:
	«- Нет никаких пределов в развитии сознания процветания и богатства. Есть те, кто говорит, что "я не отдаю десятину тем, кто вдохновляет меня, но я действительно, выражаю свою признательность подарками" Вы же не вручаете подарок врачу или адвокату, вместо того, чтобы оплатить должным образом его профессиональные услуги. Духовное сознание - результат опыта целой жизни (или, возможно многих жизней). Это - помощь, бесценна для тех, кто ищет. Только оценка, исходящая из сознания богатства, открывает путь для расширения Вашего собственного сознания.
	Всюду есть люди, которые духовно мыслят только на уровне своих задних карманов. Они отдают Богу фактически все: советы, оправдания, хорошие намерения, немного времени и даже немного энергии - все кроме денег.
	Те, кто развивает истинное сознание богатства, мыслят иначе. Богатство подразумевает великодушие. Делиться – это действие всегда означает начало роста благосостояния».
	6. Виды дохода. Активный доход. Пассивный доход.
	ДОХОД (Толковый словарь Ожегова)
	Деньги или материальные ценности, получаемые от предприятия или от какого-нибудь рода деятельности.
	Активный доход.
	Такой вид дохода, для получения которого необходима ваша постоянная работа. Не работаете вы - и дохода нет.
	Это работа по найму, частное предпринимательство, индивидуальная частная практика, любой вид работы, когда вы продаёте своё рабочее время за деньги.
	Задача: как можно дороже продать свой товар – собственное рабочее время. 
	Пассивный доход
	Доход, который вы получаете, независимо от того, работаете вы или лежите дома на диване: деньги всё равно «капают»
	Это доход от инвестиций, дивиденды от акций, авторский гонорар, доход от бизнеса, который вы когда-то «раскрутили», а также доход от МЛМ - сетевого бизнеса.
	РАБОТА  (Толковый словарь Ожегова)
	2. Занятие, труд, деятельность. Физическая, умственная р. Ответственная р. Срочная р. Общественная р. Р. по специальности. Провести большую работу. 
	3. Служба, занятие как источник заработка. Постоянная, временная р. Выйти на работку. Снять с работы. Поступить на работу. 
	4. Производственная деятельность по созданию, обработке чего-нибудь. Сельскохозяйственные работы. Ремонтные работы. 
	Наемный труд
	Мы продаем свое время (рабочий час). Обмениваем свой труд на фиксированную зарплату или почасовой тариф, связанный с количеством времени, проведенным на работе 
	Кризис, расходы, инфляция — сегодня нужно все больше и больше денег, чтобы свести концы с концами. Многие семьи живут «от зарплаты до зарплаты» и ищут спосо6ы, как повысить свои доходы.  
	МИНУСЫ-
	- невысокие доходы
	- ограничения по возрасту, полу или специальности
	- жесткий график
	- медленное продвижение (если вообще есть) по карьерной лестнице
	- работа не всегда способствует личностному росту
	- практическое отсутствие личного времени и свободы перемещений
	- угроза увольнения
	- мизерная пенсия 
	- страдают дети, брак, здоровье
	- если не работаем - сидим без денег
	- часто включаются неприятные моменты в отношениях "начальник - подчиненный" 
	ПЛЮСЫ+
	- престиж (если есть)
	- непрерывный трудовой стаж
	- социальные пособия
	- стабильная зарплата (стабильная ли?) 
	Счастливый случай
	Клад, лотерея, наследство, брак по расчету, выигрыш, находка
	Слишком много людей ждут чуда — мечтают выиграть в лотерею или найти богатого умирающего дядюшку. Проходит 5—10 лет, а они продолжают ждать чуда. Их мечты все растут и множатся.
	 
	МИНУСЫ-
	- нет уверенности, что это случится
	- а что потом, когда клад закончится?
	 
	ПЛЮСЫ+
	- временная финансовая независимость
	- свободный график
	БИЗНЕС  (БЭС)
	(англ. business) - предпринимательская деятельность; дело, занятие, являющееся источником дохода.
	БИЗНЕС  (Толковый словарь Ожегова)
	Предпринимательская экономическая деятельность, приносящая доход, прибыль. Малый, средний б. Заняться бизнесом. Делать б. на чем-н. (получать доход, а также наживаться).
	Свой бизнес
	Владелец своего бизнеса получает часть от объединенных усилий всех работников, т.е. использует эффект умножения времени и усилий других людей. 
	Если предприниматель сумеет построить четко функционирующий механизм – своё дело, фирму, организует систему контроля, то он может получать доходы от бизнеса без собственного непосредственного участия в деле. 
	Для этого нужно действовать методом проб и ошибок, пройдя через периоды спада покупательской активности и убытки, а также периоды роста покупательского спроса, когда необходим личный контроль за делом.
	Статистика утверждает, что, открывая свой бизнес, в большинстве случаев вы разоритесь в срок от года до 5 лет. Звучит не очень заманчиво для тех, кто хочет достичь финансовой стабильности. Но это еще не все. Владелец бизнеса не только зарабатывает меньше своих наемных рабочих, если посчитать затраченное им время на разных этапах становления бизнеса, но он, скорее всего, еще и заплатил большую сумму денег за то, чтобы получить такую привилегию — получать меньше, чем его работники. 
	Купить или открыть свой бизнес стоит сотни тысяч. Плюс расходы на регистрацию и обеспечение деятельности. Скольких людей вы знаете, у кого были бы такие деньги в наличии? И конечно, самая большая проблема в том, что большинство бизнесов не будут приносить вам прибыль в первые года два. Многие пытались взять кредит. Попробуйте уговорить свой банк не взимать с вас платежи за кредит в течение нескольких лет, пока ваш бизнес не окрепнет.
	Всё вышесказанное относится в основном к малому бизнесу. Если вы владелец предприятия среднего или большого бизнеса – то наверняка прошли уже все эти испытания в прошлом. Серьёзнее игра – крупней и ставки. Попутного вам ветра, в плавании по океану «свободного рынка», и поменьше подводных камней на пути!
	МИНУСЫ-
	-необходимы крупные вложения для начала
	- нужна подходящая идея
	- нужна масса времени и средств, чтобы поддерживать свое дело на плаву
	- необходима бухгалтерия, отчетности, проверки, содержание офиса и т.п.
	-необходимы знакомства и связи
	- нет никакой гарантии, что ваш бизнес когда-нибудь станет приносить прибыль 
	- высокий риск банкротства
	- страдает брак, дети из-за постоянной занятости 
	ПЛЮСЫ+
	- высокие доходы
	- престиж
	- финансовая независимость
	Франчайзинг
	Франча́йзинг (Википедия)  коммерческая концессия, франшиза (от фр. franchir, «освобождать») — вид отношений между рыночными субъектами, когда одна сторона (франчайзер) передаёт другой стороне (франчайзи) за плату (роялти) право на определённый вид бизнеса, используя разработанную систему его ведения.
	Франчайзинг — развитая форма лицензирования, при которой одна сторона (франчайзер) предоставляет другой стороне (франчайзи) возмездное право действовать от своего имени (реализовывать товары), способствуя тем самым расширению рынка сбыта.
	Франчайзинг — метод тиражирования успешных малых предприятий.
	Тиражирование конкретной модели бизнеса (например, McDonald's)
	 
	МИНУСЫ-
	-необходимы крупные вложения для начала
	- нужна масса времени и средств, чтобы поддерживать свое дело на плаву
	- необходима бухгалтерия, отчетности, проверки, содержание офиса и т.п.
	- нет никакой гарантии, что ваш бизнес когда-нибудь станет приносить прибыль 
	- высокий риск банкротства
	-неблагоприятная экономическая перспектива
	- страдает брак, дети из-за постоянной занятости 
	ПЛЮСЫ+
	- высокие доходы
	- "раскрученное" дело
	- проверенная бизнес система
	- престиж
	- финансовая независимость
	Творчество
	Творчество (Википедия) как дух свободы человека; свобода как творчество духа человека; дух как свобода творчества человека. Основной критерий, отличающий творчество от изготовления (производства) — уникальность его результата. 
	Результат творчества невозможно прямо вывести из начальных условий. Никто, кроме, возможно, автора, не может получить в точности такой же результат, если создать для него ту же исходную ситуацию. Таким образом, в процессе творчества автор вкладывает в материал некие несводимые к трудовым операциям или логическому выводу возможности, выражает в конечном результате какие-то аспекты своей личности. Именно этот факт придаёт продуктам творчества дополнительную ценность в сравнении с продуктами производства.
	МИНУСЫ-
	- нужен талант
	- часто нужны еще связи
	- работа, тренировки, репетиции, может занимать слишком много времени
	- для успеха нужно начинать в нужном месте и в нужное время 
	ПЛЮСЫ+
	- высокие доходы
	- престиж
	- финансовая независимость
	- свободный график
	Инвестиции
	Покупка акций, вклады в банки, игра на бирже, инвестирование
	Положив в банк сумму в миллион долларов под 5% годовых, вы будете получать в месяц около 5 тысяч долларов, с учётом уплаченного налога. Звучит заманчиво, остается только найти этот миллион.
	 
	МИНУСЫ-
	- высокий риск остаться без своих денег
	- нужно достаточное количество средств
	- для успешной игры на бирже нужно хорошо разбираться в деле 
	ПЛЮСЫ+
	- высокие доходы
	- финансовая независимость
	- свободный график
	Сетевой маркетинг (МЛМ)
	По своей сути, сетевой маркетинг – есть способ распространения товаров и услуг независимыми распространителями или дистрибьюторами. Для сетевого маркетинга характерно отсутствие звеньев цепи розничной торговли (реклама, склад, опт, посредники), стоящих между производителем товара и его конечным реализатором. Сетевой маркетинг является идеальным инструментом для каждого человека, желающего существенно увеличить свои доходы. Его неоспоримым преимуществом является отсутствие жесткого графика, позволяющее не отрываться от основного вида деятельности или учебы. При правильном подходе, очень скоро доход от сетевого бизнеса может стать доминирующим заработком и намного опередить прежний уровень дохода.
	МИНУСЫ-
	- вы сами берете ответственность за себя и свое продвижение
	- необходима цель, желание успеха, способность к обучению и воля
	-высокий доход не сразу 
	ПЛЮСЫ+
	- хорошие экономические перспективы
	-минимальные вложения
	- высокие (неограниченные) доходы
	- финансовая независимость
	- свободный график
	- много свободного времени
	- свобода перемещения
	- личностный рост
	- интересная и творческая работа с людьми
	- продвижение по карьерной лестнице зависит от вас 
	Бизнес 21 века! Когда Вы поймете до конца весь наш план, 
	то Вы вряд ли сегодня ночью будете крепко спать. 
	http://www.worldwiderejuvenate.ru   http://www.rejuvenatetour.biz
	7. Виды продаж. Ценообразование.
	Продавая своё рабочее время или товар, или какую-либо услугу, знаете ли вы, какие бывают виды продаж? За счёт чего формируется цена?
	В действительности существует три основных способа продажи товаров: 
	1. Розничная торговля - уверен, что это знакомо каждому, - супермаркет, магазин, зайдешь и купишь что-нибудь. 
	2. Непосредственная или прямая продажа - в общем, это может быть страхование, продажа кухонного оборудования и т.д. Пример непосредственной продажи - косметические изделия, или выставки-продажи домашних кухонных плит, посуды или одежды. 
	3. Многоступенчатые продажи или сетевой маркетинг (MЛM). Данную форму продажи нельзя путать с двумя другими, особенно с непосредственной продажей, которую чаще всего ошибочно причисляют к МЛМ. 
	Четвертый способ продажи - заказ по почте, по каталогам, что тоже может относиться к системе МЛМ, но скорее является непосредственной продажей. 
	Сетевой маркетинг, также называемый многоуровневым маркетингом (MLM - Multi Level Marketing) - это способ розничной торговли, использующий метод прямых продаж. Для сетевого маркетинга характерно отсутствие звеньев цепи посредников в розничной торговли, стоящих между производителем товара и его конечным реализатором.
	 
	При классической схеме, мы видим, что товар, произведенный производителем, по невысокой себестоимости конечному потребителю обходится значительно дороже.
	На ценообразование влияют несколько факторов: транспортные расходы, аренда помещений, оплата труда служащих (рабочей силы), таможенные расходы, временные затраты, реклама, непредвиденные расходы и т.д. Причем это происходит на нескольких уровнях, а все стоит денег. Это очень тяжелый, длинный, монотонный процесс, который пронизан бюрократизмом, кредитами, монополиями и другими сложностями.
	Производство принципиально нового товара, используя новые инновационные технологии, связано с огромными расходами и часто невыгодно в классической схеме. Гораздо выгоднее производить старый, уже освоенный товар в новой более красочной упаковке, поратившись на рекламу, чем постоянно переориентировать производство на новые технологии.
	На каждом этапе продвижения появляется возможность фальсификации товара. Магазин, как правило, не может гарантировать подлинность получаемого товара.
	Дистрибьюция - это сравнительно новая тенденция в мировой экономике, которая затронула уже почти все страны. Этот способ предполагает более выгодное, быстрое и эффективное продвижение товаров к потребителю по значительно низшей цене.
	Схема продвижения товара при использовании сетевого маркетинга значительно снижает рекламные расходы для продвижения товара и отсекает посредников, делая товар более доступным по цене. Люди покупают продукцию непосредственно у производителя или в компании, напрямую связанной с производителем.
	Становится практически невозможным появление подделок, так как товар продвигается, минуя множество промежуточных этапов.
	Теперь его можно продавать со значительными скидками от розничной цены. Это привлекает покупателей. Информация о хороших и качественных товарах по доступным ценам, естественным образом, распространяется от человека к человеку. Таким образом, главная составляющая, за счет которой возможно вознаграждение дистрибьюторов, - это рекламная составляющая. Чем выше процент рекламной составляющей в цене продукта или услуги, тем перспективнее этот продукт или услуга для продвижения через компанию сетевого маркетинга.
	Для примера рассмотрим рекламную составляющую в цене некоторых товаров и услуг при традиционной торговле:
	- в розничной цене автомобилей 3-5%
	- в цене туристической путевки 10~30%
	- в цене жевательной резинки 40-50%
	- в цене телефонных разговоров 5~15%
	- в цене услуг инвестиционных фондов 0,1-0,5%
	- в цене парфюмерии 60-95%
	- в цене косметики 70-95%
	- в цене биологически активных добавок 80-90%.
	Естественный процесс развития MЛM стал основой гениальной по простоте экономической модели увеличения сети потребителей. Вместо затрат на рекламу и увеличения количества точек розничной торговли, создается экономически выгодный механизм материального вознаграждения тех, кто уже узнал о продукции и доволен результатами ее применения. 
	Cетевая компания-производитель товара, как правило, не нуждается в рекламе своей продукции. Продавец, являющийся консультантом, сам представляет товар покупателю, указывает на его особенности и проводит демонстрацию его преимуществ.
	Каждый консультант, работающий в сетевом маркетинге, может и заинтересован вводить в этот бизнес новых консультантов. Таким образом, образуется постоянно растущая сеть распространителей. Компания-производитель товара поощряет рост сети, предоставляя прогрессирующие скидки за повышение объема продаж.
	Главное, что необходимо знать о сетевом маркетинге – это то, что он является одним из методов розничной торговли. Именно это отличает его от «пирамид», организаторы которых получают доход исключительно за счет взносов новых участников. Любые финансовые пирамиды являются незаконными и запрещены в большинстве стран.
	В сетевом маркетинге, компания-производитель и участники сети получают доход только от продажи продукции. Причем, каждый участник сети получает доход не только от собственной реализации товаров, но и от всех продаж людей, которых он привел в бизнес и людей, которых приведут его люди. Поэтому этот вид торговли и называется многоуровневым. 
	Основное недопонимание происходит от того, что люди не видят разницы между МЛМ и непосредственной продажей. 
	Сетевой маркетинг распространен более чем в 125 странах мира. Этот вид бизнеса назван феноменом ХХ века. По данным на 1995 год, в нем работает не менее 25 млн. дистрибьюторов, мировой товарооборот посредством сетевого маркетинга составляет почти 100 млрд. долларов США. Сегодня можно смело утверждать, что эта сумма как минимум удвоилась. В США сетевой маркетинг охватывает 2% всего населения, практически столько же в Канаде, Австралии и Южной Африке, 1% в Великобритании, Мексике. Интересно, что в Японии эта цифра составляет 3%, а на Тайване целых 8%.
	Отличительной особенностью дохода в сетевом маркетинге является возможность получать прибыль от произведенных продаж участниками Вашей сети, даже если Вы уже не работаете.
	Объемы продаж, построенной Вами сети будут постоянно расти, если Вы правильно выбрали сетевую компанию. Компания должна реализовывать либо уникальные товары, недоступные в розничной торговле, либо товары очень высокого качества, либо товары с ценами значительно ниже розничных. Достаточно соблюдения одного из этих правил, чтобы у товара нашлась своя постоянная потребительская аудитория.
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