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Игра слов в ипотеке

В сфере финансовой грамотности некоторые вещи лежат на видном месте, но их не замечают, потому что они замаскированы игрой слов.

Так, в условиях ипотеки сроком на 30 лет как само собой разумеющиеся используются формулировки типа: «Покупка квартиры за 5 миллионов под 11% годовых. Первоначальный взнос 1 миллион. Ежемесячный платеж 38 тысяч». Эти цифры видит покупатель, они отпечатываются в уме и служат якорем. Спроси такого человека, за сколько он купил квартиру, и он ответит, что за 5 миллионов. Но это не так!!!

Открываем калькулятор ипотеки, вводим данные для расчета и получаем, что при таких условиях за 30 лет стоимость однокомнатной квартиры выйдет равной примерно 13 миллионам 700 тысячам!
Если человек будет платить ипотеку все эти 30 лет, то исходные данные покупки для него будут звучать так: «Я покупаю сейчас однокомнатную квартиру за 13 миллионов 700 тысяч рублей в рассрочку на 30 лет с ежемесячным платежом в размере 38 тысяч рублей. Нахожусь в трезвом уме и твердой памяти».

В такой формулировке, более близкой к реальности, предложение уже не кажется вообще выгодным. Квартира стоит не 5 миллионов, а все 13 миллионов с гаком.

Если вы решились взять кредит, ипотеку, то посчитайте с калькулятором, во сколько она обойдется в итоге, и озвучьте эти цифры для себя. Побудьте с этим.

Казалось бы, игра слов, только измени формулировки, но какая разница!
P. S.
Это пишу не про покупку одной-единственной квартиры, а для так называемых «инвестиционных квартир» в ипотеку. Никакая это не инвестиция.

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/play_on_words_in_mortgages/
Растущее богатство, или Заглядывая в будущее

В зарубежных книгах о финансах и богатстве меня всегда смущали рассказы о том, с какой легкостью авторы приобретали большие объекты недвижимости.

Например, Роберт Кийосаки писал, что он купил многоэтажный дом, заселил туда квартирантов и радуется пассивному доходу. В начале 2000-х такие ситуации в России были мне непредставимы. Чтобы кто-то из обычных людей, писатель, мог бы купить многоэтажку или гостиницу у моря.

Теперь, спустя 20 лет, понял. В России идет процесс создания богатства, строятся в неимоверных количествах гостиницы, базы отдыха, офисные здания. Всего этого раньше не было! Пройдут еще годы, собственники будут выходить на пенсию, да что говорить, человек смертен, начнется передача наследства. На рынке появится множество масштабных проектов на продажу! Уже сейчас на «Авито» встречаются объявления о продаже офисных зданий за сотни миллионов, за миллиарды… Процесс пошел!

И в будущем те, кто наживет капитал к тому времени, смогут покупать и гостиницы, и пароходы, и базы отдыха. То, о чем писали зарубежные авторы, станет реальностью, они просто обгоняли нас во времени, писали о нашем будущем! И благодаря таким книгам о богатстве можно в это будущее заглянуть.
Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/growing_wealth/
Инвестиции в акции как способ самопознания

О финансах и бирже прочитал больше сотни книг, написал рецензии, на бирже уже 15 лет и наконец-то пришел к выводу, что обычному человеку нечего делать на бирже.

Люди хотят быстро разбогатеть, но упускают из виду, что они так же быстро могут и разориться. 80 человек из 100 теряют все деньги на бирже. Почему?

Потому что работа с акциями — это психологическая работа. Путь самопознания. Успех в торговле акциями прямо пропорционален твоей проработке. В текст этой заметки не включить сотни книг и исследований, но мысль в том, что как человек контролирует эмоции, так он и будет преуспевать на бирже. А поскольку большинство людей не способно управлять своими эмоциями и мыслями (попробуйте ни о чем не думать хотя бы минуту), то шансов на успех на бирже у них НЕТ. 

Поэтому я перестал советовать вкладывать деньги в акции: психика человека не выдержит колебаний рынка вниз-вверх. Он не справится с тысячами уловок, которые будут на пути. Вы не представляете себе размер пропасти между новичками в финансах и профессионалами. Я это вижу и понимаю, что лучше туда вообще не соваться… Хотите сохранить деньги? Вклад в банке. Это лучшее, что можно было сделать на протяжении последних 15 лет.

В книжном магазине застал парня, который выбирал книги по финансам. Хотел ему дать наводку. Он выбрал книгу «Воспоминания биржевого спекулянта» Эдвина Лефевра, я ему говорю, что книга интересная для чтения, но бесполезная. Ее автор застрелился в итоге, потому что женщина ему заморочила голову. Это не образец для подражания. Возьми лучше книгу о принципе 80/20 Ричарда Коха. Но меня не слышат. Парень хотел разбогатеть на торговле фьючерсами и с усмешкой сказал: «Что, вклад в банке под 16%? Это же так мало». Я же подумал, что это очень даже много. И сказал ему на прощание: «Через 15 лет ты меня поймешь». Вот бы люди понимали сразу! :)

Не существует быстрых способов разбогатеть, существуют быстрые способы все потерять.

Вы можете использовать торговлю акциями как инструмент для наблюдения за своей психикой: как вы реагируете на падение цены, на рост, забираете ли прибыль, как вы принимаете решения… Это путь самопознания, когда на кон поставлены деньги.

Если же в ходе инвестирования человек не занимается рефлексией, то вся эта возня с акциями бесполезна. Варианты сохранить деньги — вклад в банке, недвижимость на свои сбережения, драгоценные металлы. То, что не создает волнений в цене. Акции не для слабонервных, да и не приносят они того дохода, какой можно получить даже от обыкновенного вклада (когда вы покупаете акции, их вам кто-то продает :)).

Для меня изучение финансовых рынков дало больше информации о своей психике, нежели прибыли. Это такой, финансовый, путь самопознания.

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/investing_in_stocks_as_a_way_of_self-dis/
Финансовая грамотность и иррациональность людей

У меня в студенчестве была мечта — создать империю сайтов. Она сбылась, и сейчас проекты, в которых участвую как соавтор, посещает около 5 миллионов человек в месяц. Но на этом не останавливаюсь и ищу возможности создать или купить новые сайты.

И вот нашел классный проект, который, как мне показалось, его автор может и продать. А мне бы пригодился. Написал его создателю письмо с предложением о покупке и получил, пожалуй, самый грамотный финансовой ответ за всю свою жизнь.

Автор ответил: «Сайт стоит столько, сколько будут стоить длинные ОФЗ, приносящие в месяц xxx тыс. руб. — это среднемесячный доход сайта за прошлый год». За что боролся, на то и напоролся. :) Это ответ финансово грамотного человека. Расшифрую его для неискушенных в финансах.

Создатель сайта согласен обменять свой проект на ту сумму, которая позволит ему процентами получать тот же самый доход на протяжении долгих лет. Можно было бы сказать, что это такая сумма на вкладе в банке, которая даст этот процент. Но ставки по вкладам меняются каждый год, а длинные ОФЗ (облигации федерального займа) можно зафиксировать по доходности хоть до 2041 года. И в декабре 2023-го длинные ОФЗ дают ( 12%.

Пример расчета. Если сайт приносит в месяц 100 тысяч рублей, то в год получается 1 200 000 рублей. Считаем, от какой суммы мы сможем получить такой же доход при 12% годовых. И эта сумма равна 10 миллионам рублей (сайт нам предлагают купить за эту цену): 12% от 10 миллионов = 1 200 000 рублей.

Такой расчет в длинных ОФЗ вы можете проводить, например, для оценки капитала, который бы заместил вашу заработную плату и дал финансовую свободу. Из нашего же примера для текущих условий ставок капитал в 10 миллионов обеспечивает доходность в 100 тысяч рублей в месяц. Это выше средней зарплаты по стране.

Расчеты со ставками нужно проводить при покупке/продаже недвижимости. Проблема только в том, что так мыслить могут далеко не все.

Многие, но не все люди не понимали на протяжении тысяч (!) лет, что покупательная стоимость денег меняется от установленной ставки по кредиту. Деньги сами по себе могут как дешеветь, так и дорожать!!! Когда Центробанк повышает ставку рефинансирования (для нас это ставка по кредиту/вкладу), то этим самым увеличивается ценность отдельного взятого рубля. Когда ставки низкие, то, наоборот, деньги дешевеют, маховик инфляции раскручивается, товары дорожают. Это полезно знать желающим кредиты под 4%.

Когда пишу эту заметку, ставка рефинансирования равна 16%. Что это значит при покупке/продаже недвижимости? Представьте, что у вас есть 10 миллионов и есть объект недвижимости, который вы хотите купить за эту сумму. Вы можете отложить покупку на год, подержать деньги на вкладе под 16%, и через год у вас сверху будет одними процентами +1 600 000 рублей. И ваш капитал составит уже 11 миллионов 600 тысяч рублей. Вы теперь можете купить что-то подороже! А можете еще оставить на вкладе в банке, и через год — опять 1 миллион 600 тысяч сверху. Заманчивая альтернатива.

Теперь встанем на сторону продавца объекта за 10 миллионов. Он назначил цену, когда были одни процентные ставки, например 11% годовых. Теперь ситуация изменилась — уже 16% годовых. Деньги стали дороже! А объект не продается, потому что все (на самом деле не все) умные стали, считать научились. Что делать продавцу, если не покупают? Он может снизить цену с 10 до 9 миллионов. Вырученные деньги положить в банк под 16%, и через год у него будет процентами 1 440 000. То есть общая сумма составит 10 миллионов 440 тысяч рублей! Это больше, чем он хотел, но для этого ему нужно снизить цену и положить деньги в банк. Но люди инертны, иррациональны и так не считают.

Финансово грамотные люди так считают. Продавцам, которые не учитывают текущую процентную ставку, остается ждать дураков с деньгами (и откуда у дураков деньги?). При нынешних ценах на недвижимость и текущей ставке стоимость ежемесячного платежа по ипотеке превышает стоимость аренды в 3–4 раза!

Взять ипотеку под 16% уже нереально для большинства людей. В итоге если ставка удержится на этом уровне, то мы будем наблюдать снижение стоимости объектов недвижимости, потому что деньги стали дороже!

Когда покупаете/продаете недвижимость, то посмотрите текущую ставку рефинансирования (найдете по запросу в «Яндексе»). Посчитайте платеж по ипотеке за установленную цену при текущих реалиях и сравните со стоимостью аренды. Сделайте вывод. Аналогично с покупкой коммерческой недвижимости: сравните ожидаемый доход с доходом от длинных ОФЗ (тоже найдете в интернете информацию), вы будете удивлены, что масса бизнесов — это не бизнесы, а суета… производная от вложенного капитала.

Но большинство людей так не думает, не учитывает ставку, в результате теряется выгодность сотрудничества. Ни покупатель, ни продавец не получает стратегию win-win — оба проигрывают. Если бы, например, продавец ресторана около моего дома скинул цену, продал наконец его и подержал деньги на вкладе, то он бы получил за те 5 лет, что продает уже, бо́льшую сумму! А около моего дома заработал бы ресторан.

Считайте! Повышайте финансовую грамотность.

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/financial_literacy_and_irrationality/
Финансовые развилки на жизненном пути

99% своего состояния Баффет заработал после 50 лет.
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Инвестиции на протяжении всей жизни и сложные проценты сделали свое дело.

Но когда вы это слышите, в голове проносится: «Ну и что мне с этого? Ну разбогател, ну после пятидесяти. Молодец. И что???»

А вот то, что если вы задумаетесь, то увидите: график благосостояния обычного человека после 50 лет будет прямо ПРОТИВОПОЛОЖНЫМ!!!
Что происходит с людьми после пятидесяти? На пенсии? Становятся ли они богатыми или уровень их жизни падает? Посмотрите вокруг и вы увидите, что люди с возрастом беднеют!

И развилка приходится на 50 лет. Одни, кто инвестировал, увеличат свое благосостояние или сохранят статус-кво, а другие устремятся к… экономии на коммуналке.

И выбор определяется твоими текущими делами. Твоей финансовой сознательностью прямо сейчас. Откладываешь ли ты часть дохода? Инвестируешь?

Развилка — в 50. Выбор — сейчас.

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/financial_forks_in_the_road_of_life/
Сценарии для бизнеса

Если вы ищете возможности для бизнеса, то обратите внимание на жизненные сценарии, в которых оказываются люди.

Сценарий — это ситуация, которая повторяется раз за разом у тысяч людей. Например, возможно, что в вашей жизни настанет день, как у меня, когда вам понадобится купить караоке. Я ни сном ни духом не ведал, что для этого нужно, за исключением того, что это все добро требовалось запустить для друзей к вечеру. Мне нужно было караоке под ключ!

Магазины электроники не предлагают таких услуг. Они всё по частям продают: колонка, микрофоны… А тут есть возможность создать комплект, всё в одном для организации караоке, причем люди готовы отдать любые деньги!!! Даже переплатить. Но такого предложения, увы, нет. На «Авито» это почти есть — предлагают готовые ноутбуки с караоке, жесткие диски с караоке, но без колонок и микрофонов. В итоге купил колонку Hyundai с двумя входами на микрофоны (один почему-то под гитару, но и так сойдет) плюс беспроводной микрофон в комплекте. И вечер на даче удался!!!

Никогда не понимал людей, которые устраивают караоке-вечеринки до трех часов ночи. Теперь сам стал таким, и более того — сам все это и организовал. :) О годы, мои годы.
Сценарий: караоке, все включено.
Еще сценарий. Лечу на Кубу, приезжаю в Москву на поезде, день свободный, нужно переночевать где-то рядом с вокзалом. Идеальный вариант — гостиницы на самом вокзале от РЖД. Но почему-то они на фото выглядят ужасающе и имеют низкий рейтинг по отзывам. Придется ночевать в «Хилтоне», нужно себя как-то заставлять жить в комфорте.

Сценарий: комфортная ночевка около вокзала.
Сценарии могут быть пространственными и временны́ми. Например, сценарий: голод на трассе. Решение: чебуречная, чебурек с томатным соком. И почему нет пиццерий вдоль трасс? Непаханое поле для бизнеса.

Временной сценарий: цветы на 8 Марта, мандарины на Новый год.
Бизнес можно сделать на одном таком сценарии, если его распознать.

Поищите сценарии, повторяющиеся у других людей!

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/business_scenarios/
Азы бизнес-мышления

Находясь на Кубе, хочу выступить перед кубинским народом. В стиле Фиделя Кастро, они ведь любят слушать.

Мне бы хотелось донести до кубинцев простую, но не очевидную мысль. Они видят видимое и не видят невидимое. Что видят кубинцы каждый день? Толпы богатых туристов с набитыми кошельками. На их фоне местные, наверное, считают себя обделенными Богом, из-за того что живут в нищете. И поэтому всячески стараются обмануть туриста, накинуть втридорога, посчитать по не тому курсу валюту.

Они не понимают, что до Кубы могут добраться только БОГАТЫЕ люди, потому что это дорого! Один перелет чего стоит. Кубинцы видят лишь людей с деньгами, потому что другие до них не доедут! Они не видят людей, которые не могут приехать на Кубу. :) Как мы не видим кубинцев на улицах своих городов.

Кубинскому телевидению нужно показывать видео, как живут люди в России, как они работают на вахтах, заводах, в холодном климате… копят на поездку и выбирают Кубу!!! Кубинцы должны молиться на туристов, потому что те выбрали их страну, они им везут деньги, они хотят сделать их богатыми!

Но местные смотрят на туриста как на врага! И причина в том, что они не схватили азы бизнес-мышления и видят лишь видимое, но есть невидимое, и мышление как раз работает с невидимым. К вам приезжают только богатые, вы их и будете видеть! :) Но эти люди могут и не выбрать вашу страну, если вы к ним будете так относиться.

Еще одну мысль хотел донести до кубинцев — чтобы они посчитали, сколько стоит один грамотно обслуженный клиент. Они обдирают его один раз и теряют! Там, где можно честно зарабатывать миллионы, они довольствуются тысячами на обмане.

Куба живет в наших 90-х. Сейчас золотое время, чтобы начать там бизнес. В нем кубинцы пока мало что понимают. Любой грамотный человек из России, который разбирается в клиентоориентированности, может сделать на Кубе бизнес.

По Кубе вообще можно изучать предпринимательство. Оно у них на нулевой стадии. Приезжайте на Кубу для обучения, чтобы увидеть, насколько люди не смыслят. Ну как можно в отеле за 20 тысяч рублей в сутки не менять белье? Да на эти деньги можно штат людей держать только этим и занятым.

На Кубе сейчас можно внедрять что угодно! Моя женщина разбавила томатную пасту из их магазина водой и получился вкуснейший томатный сок. Я сперва вообще не понял, откуда на Кубе такой напиток. :) Они даже, наверное, не подозревают, что так можно делать. :) Тут даже обычной воды не купишь!!! Воды!!! Они думают: что за идиоты будут покупать воду, которая течет из крана? :)

У кубинцев пока нет духа предпринимательства. Но за ним будущее на Кубе.

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/the_basics_of_business_thinking/
Бизнес из тонких энергий

Чем больше живу, тем больше убеждаюсь, что бизнес разворачивается из тонких энергий.

Предприниматель улавливает тонкую субстанцию мысли и разворачивает в материальном мире. Например, рестораны. На физическом плане они заняты приготовлением еды. На тонком — созданием впечатления. Поесть можно и дома. В идее ресторана должна быть идея-впечатление, все остальное — уже сопутствующее. Так, на Кубе есть ресторан, который создал себе легенду, что это вилла Аль Капоне, приручил пеликанов, организовал живую музыку. Когда все это складывается воедино, получается вау-впечатление. В принципе, этот ресторан мог жить с одних пеликанов (и не нужно их готовить ;)).

Или вот поймал мысль, что хочу на Кубе купить черную чашку их фирменного кофейного бренда Cubita. Вот хочу, и все. Ищу — и нигде нет в продаже, даже думал в кафе выкупить, но они жалуются, что им самим до полного комплекта сервиза не хватает.

Ну мысль и мысль, скажете вы. Но посмотрите, что с этим желанием иметь фирменные чашки сделала сеть Starbucks: в ее кофейнях продают брендированные кружки, причем в каждом городе свой дизайн, и есть коллекционеры, которые колесят по странам, чтобы собрать их все. Компания развернула это тонкое желание в многомиллионный бизнес, тогда как Cubita и знать не знает, что людям нужны их чашки.

Бизнес можно построить на том, что поймаешь и развернешь мимолетную мысль-желание, мысль-идею. Может, поэтому многие и не могут быть предпринимателями, потому что они не чувствуют таких тонких потребностей. Не улавливают движения тонких энергий.

Тренируйте чувствительность! Отслеживайте свои желания, идеи, потом проверяйте через поиск «Яндекса», «Гугла» или «Алиэкспресса», реализовали ли их уже. Если нет, то вот вам идея для стартапа, бизнеса.

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/the_business_of_subtle_energies/
Здравый смысл для развития бизнеса

Для роста бизнеса достаточно руководству обладать здравым смыслом.

Например, туроператоры. Они начали продавать, помимо туров, только отели, без перелета. Обратите внимание, что эта очевидная мысль к ним пришла далеко не сразу. :)

И вот понадобилось мне на Кубе забронировать 5-звездочный отель. Так как Booking не работает не только в России, но и на Кубе, решил сделать заказ отеля через нашего оператора Anex Tour, поддержать его. И выяснилось, что туроператоры живут в старой парадигме реальности, оторванной от самой реальности.

Что нужно человеку, бронирующему отель? Дата заезда, выезда, тип номера! Но туроператор мыслит иначе, в его вселенной все крутится вокруг парадигмы туров. И ты не можешь взять и просто так заказать отель на выбранные тобой даты!!! Например, мне нужен отель с 25 по 29 января. Туроператора это не волнует. Ты должен указать примерный период заезда и количество ночей, а он уже тебе потом накидает варианты (!), как ты можешь в этот отель попасть. Например, предлагает туры с 26 января по 29-е, с 25-го по 30-е, с 1 февраля по 7-е… Как видите, нулевое попадание в дни с 25-го по 29-е. Оператор зациклился на турах и самолетах и не видит, что в реальности люди бронируют отели несколько иначе.

Мне нужен был отель уже на следующий день. Рискнул и заказал тур с лишним для себя днем, мне предложили полностью оплатить номер — и «ваша заявка будет рассмотрена в течение 5 дней». А я уже улечу домой к тому времени! Добавьте сюда разницу во времени на Кубе и в России (+8 часов). Мы спим в противофазах, мой заказ отеля вечером на Кубе приходится на ночь Москвы, а их утренний звонок выпадает на мою глубокую ночь. Туроператор, который работает по всему миру, должен знать о разнице в часовых поясах. Они могут операторов круглосуточно держать, деньги ведь не спят.

Любой здравомыслящий человек видит, что заказ отелей через туроператора организован через… (тут идет нецензурная брань). И ведь они все такие!!! Сорвался мой 5-звездочный отель в Варадеро, залягу «на дно» в Тринидаде, нас и тут хорошо кормят. :)

На Кубе познакомился с нашим человеком (Александр, бывший журналист), который помогает организовать трансферы по стране. Благодаря ему мы и перемещаемся из города в город. Попросил его позвонить напрямую в тот 5-звездочный отель, чтобы узнать, можно ли к ним с улицы заехать.
Александр перезванивает и говорит: «Слушай, там такое! Это Куба! Я звоню по номеру, а мне отвечает пожилая женщина из Гаваны и говорит, что ошиблись номером. Ну я понимаю, что так не может быть, звоню еще раз и говорю: может, вам часто звонят по поводу этого отеля? И женщина такая: да они постоянно звонят и звонят, это мой номер, завтра пойду уже менять, достали!!! Все достали!!!» Александр такой: «Подождите, не меняйте, давайте мой телефон всем звонящим!»

Суть в том, что сайт 5-звездочного отеля сделан на коленке и там допущена ошибка в номере телефона (недостаток здравого смысла у людей, управляющих 5-звездочным отелем).

И там, где одни люди видят раздражающие звонки («вы ошиблись номером»), другие видят источник дохода. Для роста бизнеса нужно обладать простым здравым смыслом.

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/common_sense_for_business_development/
Карма в бизнесе

Вот сгорел склад «Вайлдберриз». Нашли крайнего — это работник, которого компания кабалой штрафов загнала в отрицательную зарплату. Он в отместку написал в социальной сети: «Чтоб сгорел этот склад!» И он сгорел. Теперь человека проверяют на мыслепреступление. А кто виноват? Руководитель, который придумал систему штрафов. И много ли от нее он выиграл? Сколько денег потеряли в огне на складе? Как можно не додуматься до нормального человеческого отношения к своим сотрудникам??? Карма, она такая.

Анекдот в тему.

В небольшом американском городе богатый человек задумал открыть стриптиз-бар. Но проблема была в том, что на этой же улице стояла церковь, духовенство которой было резко против такого соседства. Каждый день священники призывали свою паству молиться за то, чтобы небеса покарали нерадивого бизнесмена.

И случилось то, чего никто не ожидал, — буквально накануне открытия стриптиз-бара в него попала молния, и он сгорел дотла. Ясное дело, что духовенство обрадовалось, но продлилось это недолго — владелец погоревшего бизнеса подал на церковь в суд. Он хотел возмещения ущерба, который нанесли священники своими молитвами. Те, конечно же, наотрез отказывались признавать свою причастность к пожару.

Настал день суда. Обе стороны — бизнесмен и священники — встретились в зале заседания. Судья внимательно выслушал их выступления и, подумав, наконец сказал:

— Дело это, конечно, запутанное. Непонятное. Я еще не знаю, какое решение принять, но ясно одно: какой-то бизнесмен верит в действенную силу божественной молитвы, а духовенство церкви — почему-то нет…

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/420362/
Обязывающее богатство

Корень слова «богатство» включает слово «бог».

Богатый человек тот, кто честным путем заработал состояние, чем принес соответствующую пользу обществу. Ведь человек получает столько, сколько отдает. Если вы хотите большой дом, то вам нужно отдать в мир добра на этот дом. Хотите многого — придумайте, как делать добро в промышленных масштабах.

Богатство обязывает. Успешный человек уже доказал своим богатством, что может приносить пользу людям. И чем богаче он становится, тем больше на него ложится ответственности за распределение своих ресурсов на благо мира.

Ведь потребить миллионы-миллиарды невозможно! Их нельзя съесть, проесть физически, невозможно прочувствовать в недвижимости, ведь ты можешь находиться только в одной комнате в один момент времени, за́мок за́мком, но ты все равно в одной комнате, на одном стуле, в одной кровати…
Богатый человек обязан не только перед обществом, но и перед Богом, раз он богат. Такие люди теперь могут воплощать в мире вещи, которых без них бы не было. Они ставят себя в основание того, что может быть. Например, у нас в Краснодаре предприниматели-меценаты уже не один век строят парки. Богатые люди поддерживают искусство, науку, реализуют проекты, улучшающие жизнь других. Это и есть настоящее Богатство.

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/binding_wealth/
Индекс Херика для мира финансов и здоровья

У меня есть игра — в магазинах открывать случайные книги на случайных страницах. Так попалась мне на глаза и была куплена между делом книга «Дао Херика. Часть I». И на первых же страницах (дальше не осилил) прочел:

«Индекс Heriq’a — это коэффициент осмысленной жизни, значение которого рассчитывается в лаборатории Херика. Лаборатория Херика находиться в Академии Прикладных Наук Затерянного города. Она создана для информирования жителей об индексе их активности. Индекс Heriq’a указывает на жизнеспособность жителей города, и приближение к отметке „ноль“ показывает на усиление коэффициента трупного существования (КТС).

В лабораторию Херика стекается информация с 13 областей 64 земель. Эта информация фильтруется и обрабатывается. Многим из вас может показаться, что вы являетесь носителями каких-либо знаний, но мысли, приходящие вам в голову, не являются вашими. Они лишь определяют ваш коэффициент, являясь показателем вашей жизнеспособности. Ваше тело, сознание и энергия находятся на неком пути, и единственным показателем вашей реальной жизни является индекс Heriq’a.

Дао Херика есть результат лабораторных исследований, ведущих к осмыслению индекса. Дао Херика — это собирательный образ, который не может считаться принадлежащим кому-либо. Он проявляется в сознании людей, производится, выдавая продукт общественного пользования, нанизывая таким образом все слои и увязывая их в единый клубок».

Вот! То, о чем столько думаю и пишу, нашло подтверждение в независимом источнике:
«Многим из вас может показаться, что вы являетесь носителями каких-либо знаний, но мысли, приходящие вам в голову, не являются вашими. Они лишь определяют ваш коэффициент, являясь показателем вашей жизнеспособности».
Это многое объясняет! Мысль, которая может прийти человеку в голову, зависит от его индекса Херика, его ЭНЕРГИИ.

Что это значит, например, в мире финансов? То, что человеку, который не изучал финансовый мир, не читал книг, не думал, доступны по умолчанию только базовые мысли, как и миллионам других.

Какая бы идея насчет инвестиций, вложения денег, ни пришла ему в голову, она будет иметь начальный уровень и будет просчитана людьми с более высокими уровнями информированности. В мире финансов 99% знания — это знание того, чего с деньгами делать не нужно. В базовой комплектации мышления человек обречен пройти финансовые ловушки: пирамиды, криптовалюты, торговые роботы, IPO… Какая бы мысль ни пришла ему в голову, она обречена на финансовый провал. Да, кому-то из миллионов людей с начальным индексом Херика может повезти, и он сорвет джекпот на том же биткоине, случайном разгоне акции, удачном вложении, но это будет единичный случай, который со временем нивелируется другими, неудачными уже вложениями, и человек скатится к своему среднему значению.

Осознайте глубину: вам могут прийти только те мысли, которые соответствуют вашему уровню!!!

В здоровье аналогично. От уровня осознанности будет зависеть, чем человек будет заниматься. Множество чудиков убивают свое здоровье на марафонах. Никогда их не понимал. Если у вас много энергии, то структурируйте ее с помощью аштанга-йоги. Но мысль про йогу слишком энергетичная, ее сознание не примет. Философ Жан Бодрийяр писал в книге «Фантом современности», что марафон — это демонстративная форма самоубийства. Но эта мысль очевидна для людей с другими уровнями энергии.

И у меня возникает вопрос: а можно ли передавать мысли из высоких энергетических состояний в низкие? И опыт показывает, что нельзя!!!

Точнее, говорить можно, но человек делать не будет, он вместо того, чтобы делать то, что ему говорят в том же финансовом плане, занесет деньги в очередную авантюру. Его уровень энергии не позволит принять мысль. Следовательно, нужно прокачивать энергию и повышать уровень осознанности, тогда и мысли соответствующих уровней станут доступны.

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/heriqs_index/
О копировании поведения богатых людей

На пути к богатству люди ищут ориентиры. Примеры поведения богатых людей, которые могли бы их направить. Читают биографии тех, кто достиг выдающихся финансовых успехов.

Но тут нужно понимать, что богатые не только тоже плачут, но и заблуждаются!!! Например, мне рассказывали такую историю. Богатый человек ходил по рынку и хотел купить курицу. Ее продавали, допустим, за 500 рублей, но он хотел купить ее во что бы то ни стало, из экономии, за 350. Он ходил и со всеми торговался. Через два часа он достиг своей цели. Наверное, над ним сжалились и продали эту несчастную курицу со скидкой.
Тот, кто слышит эту историю со стороны, может сказать: «Вот поэтому он и богатый, что считает каждый рубль. Надо действовать как он». В биографиях богатых людей уйма аналогичных историй. Как создатель IKEA, богатейший человек на планете, экономил на всем, в том числе на проживании в отеле, и выбирал подешевле. Как Генри Форд носил одежду, которую носил, и тоже экономил… И якобы это секрет их успеха.

Это глупость!!! Богатый человек, который два часа торговался за курицу на рынке (что он вообще там делал, на этом рынке???), на самом деле потерял на этом действе уйму денег. Его один час работы измерялся наверняка десятками тысяч рублей, тогда как он «выиграл» 150 рублей. Стоимость часа твоего времени включена (!) в такие «выигрыши». И доход тут отрицательный.

Экономия на проживании в отелях на примере основателя IKEA или Генри Форда может оправдывать себя только тем, что так они создавали ауру бережливости для своих сотрудников. Играли в игру «будь как я, экономь на всем». Других оправданий нет. Зачем тогда нужно богатство? Для кого построили 5-звездочные отели? Для чего человек собирает деньги, если не может их потратить на комфортное проживание?

Нужно сопоставлять цену твоего времени и твои расходы. Руководитель компании, зарабатывающей миллионы долларов, не может подвергать себя рискам, связанным с остановкой в дешевых отелях.

Эта заметка не о том, что нужно шиковать на все. Можно тратить сколько угодно при условии, что это меньше того, что ты заработал и предусмотрительно отложил на инвестиционный счет.

Поведение некоторых богатых людей нельзя брать за основу, у них могли быть другие принципы, другие цели. Вот что действительно можно перенять у богатых людей — так это стремление к меценатству. Направление денег на общественные проекты. Так, я сидел в бане и слушал поневоле разговоры людей. Как они чуть ли не со злостью обсуждали предпринимателя, который за свои деньги строит в Краснодаре парк. Они вот всеми фибрами души хотели осудить его за богатство, но его решение построить парк не давал их пазлу сложиться, они уже не могли его за это покритиковать и искренне не понимали, почему он так тратит деньги. Вот они бы на его месте закатили пир на весь мир.

Оценивайте истории из жизни богатых людей с точки зрения здравого смысла. Не все поведение нужно копировать.

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/about_copying_the_behavior_of_rich_peopl/
Самая большая ложь о фондовом рынке

Ложь фондового рынка состоит в том, что на нем существуют «быки» и «медведи». В реальности есть только овцы, которые во все это верят.

Сказка про зверей на бирже была придумана брокерами, чтобы нерадивые адепты-спекулянты совершали как можно больше возвратно-поступательных движений, купить-продать (исследователи фондового рынка находят тут связь с мастурбацией). Брокер живет за счет комиссий — чем больше сделок, тем больше для него прибыль. В фильме «Волк на Уолл-стрит» это и не скрывается: https://vimeo.com/918873344
Другой вопрос, зачем было превращать биржу в тотализатор, если есть спортивные тотализаторы, на которых заправляют букмекеры? Возможно, раньше биржа и была альтернативой ставкам, но в наши годы суперкомпьютеров, когда все просчитывается, простому смертному там нечего ловить, тем более надевая маски быка или медведя. Это же не детский утренник.

Вы же не надеваете маску медведя, когда приходите в продуктовый магазин, и не играете в нем на понижение? Вы же не покупаете товары в магазине в надежде их потом перепродать подороже? В лучшем случае в магазине вы можете «сыграть» и купить товары по акции, на распродаже, но почему-то эту же самую логику люди не применяют, когда идет распродажа акций.

Пока вы верите в «медведей» и «быков», вам нечего делать на бирже. Это самая большая ее ложь.

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/biggest_lies_about_the_stock_market/
Финансы и значения слов

Обнаружил, что на способность мыслить влияет осознание того, что у слов есть несколько значений! Для многих людей, но не всех, одно слово — одно значение. И это создает трудности в жизни и заблуждения в области финансов!

Например, цены на акции. Когда человек видит, что акция ВТБ стоит 3 копейки, а акция Сбербанка — 300 рублей, то он делает вывод, что акции ВТБ дешевле акций Сбербанка.

Так-то оно и есть в одном значении слова «дешевле» — в измерении в рублях без учета контекста. Но цены акций нельзя сравнивать в этом значении слова «дешевле», потому что стоимость акции определяется их «нарезкой», каждая компания выбирает свой масштаб. В данном случае это ошибка — утверждать, что 3 копейки дешевле 300 рублей. Это как сказать, что 100 сантиметров больше, чем 1 метр, потому что там 100, а тут 1.

Или как в анекдоте.
В еврейской семье.
— Мама, я хочу два куска торта!
— Изя! Не беси маму, возьми нож и разрежь кусок на два.
В случае стоимости акций цена в 3 копейки за акцию может быть выше (!!!), чем 300 рублей за акцию.

Об этих очевидных вещах я бы и не писал, если бы эта ошибка в мышлении не была так широко распространена. Ум останавливается на первом значении слова и не идет дальше.

Еще пример. Есть американский, канадский, австралийский доллары. Слово «доллар» вводит умы в заблуждение. Люди не понимают, что доллары могут быть разными. В связи с этим они искренне считают, что австралийский доллар за 59 рублей дешевле канадского за 67 рублей и еще дешевле американского за 90 рублей. Они искренне радуются тому, что покупают более дешевые австралийские доллары!!! Или утверждают, что турецкая лира так вообще по 3 рубля — дешевле доллара. Выгода! :)

Мышление делает остановку на первом значении слова, а дальше нужно приложить усилие, чтобы перейти ко второму значению, третьему, учесть контекст.

Обратите внимание на то, что у слов могут быть разные значения.

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/finance_and_word_meanings/
Познавайте финансовый мир

Зачем изучать финансовую грамотность? Мною прочитаны сотни книг на эту тему, написаны десятки рецензий. И что мне это дало?

Узнал ли, куда лучше всего инвестировать? Нет. Хотя предел мысли был в том, чтобы покупать индексные фонды в формате ETF, но заморозка активов с этими самыми ETF скомпрометировала всю систему. Доверия нет. Чему же тогда научился?

Знаю 999 способов, чего с деньгами делать не нужно! Какой прок от этой информации? Она уберегает меня от необдуманных поступков.

Чем богаче становится человек, тем больше риска возникает от его финансовой невежественности. До меня доходят истории, когда люди разорялись и подавали на банкротство всего из-за одного неверного шага. И этот шаг совершался ими тогда, когда единицей оперирования деньгами у них была сумма в 10 миллионов (!!!). Да, желаю, чтобы мы с вами тоже достигли таких минимальных уровней отчета и были к ним готовы.
Когда у человека десятки, сотни миллионов, ему легче совершить роковую ошибку.

Познавайте финансовый мир. Чем богаче вы становитесь, тем больше вам нужно о нем знать. Можно уже смолоду заранее готовиться и узнавать, что к чему. Потому что потом будет меньше времени на обучение.
Правило № 1 от Уоррена Баффета — «Никогда не теряйте деньги». Вы их сохраните, если будете вникать в финансовые механизмы.

P. S.
Одна из моих электронных книг в тему: «17 рецензий на лучшие книги о финансах, инвестициях, экономике».

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/explore_the_financial_world/
Финансы — это математика
Управление финансами — это не только психология, магия и эзотерика, но и, и даже в первую очередь, математика.

Математика на уровне средней школы. Большинство вопросов о том, куда вкладывать деньги, отпадут, если понять, что вы имеете дело с математическими конструкциями. Что это такое?

Например, вклад в банке — это математическая конструкция, которая рассчитывается по простой формуле. Вы знаете изначальные условия: сумма вклада, процент, срок вклада — и калькулятор банка вам показывает, сколько вы в итоге получите. Тут нет магии, скрытых переменных, риска (за исключением банкротства банка, но вклады до 1,4 миллиона застрахованы). Все понятно!

Облигации — это тоже математический объект! В интернете пишут, удивляются, почему цена на облигации падает. Не буду вдаваться в определение облигации, вы его сами найдете. Суть, что они почти как вклад. Переменные заданы изначально. В расчет добавляется только переменная — ставка рефинансирования, которую устанавливает Центробанк.

Главная предпосылка, которая поможет вам разобраться в мире финансов, состоит в том, что операции с извлечением прибыли от инвестиций просчитываются суперкомпьютерами. Они выровняют прибыль от разных инструментов. Сведут ее на нет.

Если ставка рефинансирования и вклад в банке дают 16% годовых, а облигация — 13%, что произойдет? Должно выровняться. Как сообщающиеся сосуды. Вклад зафиксирован от текущей ставки рефинансирования, значит, подвинутся облигации — они начнут дешеветь до тех пор, пока их покупка не станет равна приблизительно доходности по вкладу в банке. Это нужно (так происходит) для того, чтобы не находились умники, которые увидят эту разницу и начнут срочно продавать облигации и делать вклады в банке. Точнее, их опередят в этом другие умники.

С акциями сложнее, потому что там есть такая переменная, как рост или убытки компании. Будущее неизвестно, в том числе и будущее компании, поэтому акции — это тоже математический объект, но с непредсказуемой переменной.

Суперкомпьютеры не превзойдешь. Они не дадут просто так получать прибыль выше ставки рефинансирования. Эти машины обсчитывают не только рынки, но и недвижимость, аренду, доход от бизнеса. Если вы посчитаете прибыль от сдачи квартиры, от ее стоимости, даже с учетом роста цены, то сильно удивитесь, что проиграете доходу по вкладу в банке.

Финансы — это математика.

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/finance_is_mathematics/
А вы бы заплатили за эту работу?

Кто платит зарплату работникам коммерческих предприятий?

Нет, это не директор с бухгалтерией, это клиенты! Именно они оплачивают всю деятельность компании.

Многие офисные сотрудники хотят, чтобы им больше платили. Пусть такой сотрудник встанет на место своего клиента и задаст себе вопрос: «Я бы платил деньги этому человеку за эту проделываемую им работу?» И сразу все станет очевидно. Потому что, переместившись на позицию клиента, человек и копейки не захочет заплатить за то, что делают офисные сотрудники во время работы. Не говоря уже о том, чтобы спросить себя: «Платил бы я из своего кармана на месте клиента своему офисному двойнику месячную зарплату?»

Представьте эту картину — и сразу станет понятно, кому в офисе можно платить и повышать зарплату, а кого нужно отправить на поиски другой работы.

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/would_you_pay_for_this_job/
Намерение в бизнесе

Почему одни проекты добиваются успеха, а другие нет?

Причина мне видится в намерении создателя, который закладывает в основание бизнеса идею. Почему он делает этот проект? Какую высшую цель преследует? Какая у него миссия?

Намерение пронизывает весь бизнес. Оно считывается людьми бессознательно. Сразу видно, кто занимается бизнесом только ради извлечения прибыли, это читается.

Бизнесы, созданные с пониманием своей миссии, излучают вокруг себя притягательную ауру.

Когда открываете дело, то задавайте высшие намерения.

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/namerenie_v_biznese/
Полезное SEO

Почему SEO-продвижение зачастую не дает результатов?

У меня есть своя SEO-философия, которой придерживаюсь уже более 20 лет. Она дает плоды. Сайты, созданные при моем участии, посещает около 500 тысяч человек в день (рекорд был на днях для проекта b17.ru). При этом мы никогда не использовали черное SEO, не покупали ссылок, не затачивали страницы под поисковый трафик, максимум — специалист по SEO подсказывал, что мы упускаем.

Важна философия!

Она состоит в том, чтобы делать максимально полезные сайты, а все остальное интернет сделает сам. «Яндекс» в своих правилах так и пишет, что отдает приоритет полезным сайтам. Это было мне очевидно всегда, даже без чтения правил.

Что предлагаю? Хотите вкладываться в SEO? Вместо того чтобы платить за разные способы накрутки, вложите эти же самые деньги в нечто полезное для людей. Например, в создание информационного продукта по вашей теме, который поможет клиентам. И этот продукт будет привлекать к вам аудиторию.

Эта идея, как мне видится, подходит и для крупных компаний. Вместо того чтобы крутить непонятные рекламные рожи на билбордах наших городов, потратьте эти деньги на что-то полезное для всех людей. Эффективность рекламы измеряется ее полезностью!

Посмотрите на любое рекламное объявление и спросите себя: «Какая мне с этого может быть польза?» И вы увидите, что в большинстве случаев — никакой. Представьте, что эти же самые деньги направлялись бы на полезные вещи, которые бы служили рекламой компании! Все бы выиграли.

SEO должно быть полезным.

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/useful_seo/
А за сколько бы ты это сделал?

Секрет богатых людей — знать, сколько стоит час твоей работы, и принципиально делегировать на аутсорсинг выполнение всей деятельности, оплачиваемой ниже.
Понимаю, что это тяжело. Понимаю, что хочется все сделать самому. Но бизнес, деньги и богатство так не работают. Ты занимаешься тем, что у тебя получается лучше всего, что и приносит тебе доход, а остальную работу пусть делают профессионалы своего дела. Этот подход изменит вашу жизнь, если вы к нему прислушаетесь.
Когда ты начинаешь делегировать работу, то возникают вопросы: «Почему так дорого? За что?» В такие моменты задавайте себе вопрос: «А ты бы сделал это за такие деньги?»

И чтобы лучше запомнить эту идею, пошлый анекдот в тему.
Бизнесмен снял проститутку и спрашивает у нее:

— Минет сколько стоит?
— 50 баксов.
— А чё так дорого?
— А ты бы за сколько сделал?

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/a_za_skolko_by_ty_eto_sdelal/
Проекты, которые воспитывают

У проекта, бизнеса должна быть миссия. Душа.

Копирование бизнеса зачастую не дает результата, потому что имитируется форма, а содержание, сверхцель проекта, его миссия, упускается из виду. Например, из России ушли сайты по бронированию гостиниц и апартаментов Airbnb и Booking. Их нишу тут же заняли наши отечественные аналоги: «Авито», «Островок», «Яндекс-путешествия»…
И вот захожу на эти сайты, чтобы забронировать квартиру на майские праздники в Москве, и вижу — что-то с ними не то. Думал: что вызывает отторжение? И понял, как мне кажется. Это низкий рейтинг арендодателей.

У Airbnb и Booking есть, на мой взгляд, миссия. Они не просто предоставляют услуги аренды жилья — они создают радость от путешествия, от бронирования. Атмосферу доверия. Зайди на Airbnb и Booking — и ты увидишь там много предложений с высоким рейтингом. Там нет слабаков.

Захожу же на «Авито» и вижу, что у компаний, сдающих в аренду квартиры в Москве, рейтинг 4,1 из 5. И эти люди управляют недвижимостью на сотни миллионов рублей, миллиарды! Чувствуется сразу подвох, что тебе будут морочить голову. Принципиально не связываюсь на «Авито» с людьми и компаниями, рейтинг которых ниже 4,8.
Получается, что зарубежные сайты по аренде несут культуру, имеют миссию, они воспитывают арендодателей. Этим должны заниматься и наши проекты. Они не просто посредники между владельцем недвижимости и желающим ее снять — они учителя, которые объясняют, как нужно себя вести. Пример — «Яндекс», который сделал людей из таксистов.

Проекты, помимо выполнения своих прямых функций, должны делать еще нечто большее, то, что за кадром. У них должна быть миссия. Например, дарить радость от путешествия. Кто думает об этих материях? Легких субстанциях? Копируют тяжелые формы, оболочку, а о главном, о душе забывают.

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/projects_that_educate/
Будьте полезным другим людям

Представляю вам хак, лайфхак. Какое бы событие с вами ни произошло, оно уже было, есть и будет испытано другими людьми. Это значит, что, с какой бы вы проблемой ни столкнулись, другие уже прошли через нее, оставили свои следы, написали инструкции, как ее разрешить.

Поэтому при возникновении любого вопроса, каким бы уникальным он вам ни казался, всегда вводите его в поиск «Яндекса» и смотрите готовые решения. Люди до вас задавались такими же вопросами, им уже подсказали, и они решили свою проблему, которая теперь ваша.

Но бывает так, что ответа на твой запрос во Всемирной паутине нет. Почему так бывает?

Возможно, решение слишком очевидное, и ты что-то упускаешь, и вопрос-ответ в интернете не стоит выеденного яйца (а скорлупа что-то стоит? :)). Или же, что бывает крайне редко, ты впервые столкнулся с такой проблемой, для которой в интернете нет ответа. В этом случае тебе повезло — тебе выпал шанс найти решение и опубликовать его в Сети первым. Словить хайп. Помочь другим, таким же как ты.

Помните, что люди идут одними и теми же путями. Если ты сам потратил на решение проблемы 5 часов, то другой тоже будет мучиться 5 часов, и третий будет страдать 5 часов… Ты можешь облегчить страдания этих живых существ, опубликовав решение задачи. Тут важно не полениться и потратить час жизни для экономии времени жизни другим. Многие этого не понимают, потому что считают себя и свои проблемы уникальными. На самом деле все повторяется и повторяется. Проблемы одни и те же.

Например, 6 часов не мог установить программу для скачивания торрентов qBittorrent на сетевое хранилище Asustore. Поиски в интернете давали противоречивые результаты, проблема наблюдается, а решение ускользает. Кто находит решение, тот молчит, думает, что очевидно. Но это не так. Потратил час и написал заметку с решением, также опубликовал ее на целевых форумах. Призываю вас всегда так делать. Нашли решение — поделитесь им с другими.

Это, кстати, может стать основой проекта. Например, снимать для YouTube ролики, в которых показывается разрешение конкретной проблемы. Так, снял я минутный ролик, как сложить коляску, — его посмотрели за несколько лет тысячи (!!!) людей, которые так же мучились. Даже банальные вещи могут вызывать трудности. Например, как пристегнуть кресло Isofix на лендровер? Если ты знаешь, то это дело нескольких секунд, если нет, то тормозишь. И вот ролик, который это все показывает, — ты понимаешь нюанс и делаешь.

Будьте полезными. Публикуйте решение проблем, с которыми вы сталкиваетесь.

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/be_useful_to_other_people/
Кейс инвестора. Аренда парковочного места
Товарищ спрашивает, имеет ли смысл покупать в Краснодаре парковочное место для сдачи его в аренду. Стоимость 1 400 000 рублей.

Застройщик мамой клянется, что место уйдет скоро. Это действительно так, кто-то его купит. Но с точки зрения инвестирования и денежного потока считаю, что это вложение невыгодное. Иначе почему его продают? Почему такая корова не нужна самому? :)

1 400 000 при ставке по вкладу пусть в 10% будет приносить каждый месяц доход в 10 тысяч рублей. За такую цену парковочное место в этом доме не сдать! Даже за 8 тысяч жильцы не снимают, жлобятся. 
Можно возразить, что парковочное место вырастет в цене. Но насколько оно может вырасти? Даже деревья не растут до небес, а тут подвальное помещение.

Арифметика инвестирования простая: считайте, сколько даст вклад в банке, и сравнивайте доходность.

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/435954/
О зарплатах

Невольно услышал диалог инженеров-расчетчиков в сфере строительства об их зарплатах. Они обсуждали, можно ли по попросить у начальства повышения зарплаты с 70 тысяч рублей до 100. При этом говорили, что уже где-то платят и 200 тысяч.

Как человек, витающий в других сферах, скажу, что обо всем этом думаю. Для организаций расходы на сотрудников — это как для вас покупка корма аквариумным рыбкам. Ничто. Профессиональный инженер-расчетчик, который необходим при проектировании многоэтажек, запросто может претендовать на зарплату от 300 тысяч рублей. Сам бы столько платил, если бы занимался таким бизнесом.

Но наши предприниматели стремятся всячески занижать зарплаты. Ибо! Ибо все так захотят, и их доход упадет. Но высокие зарплаты — неизбежность! Потому что количество компаний увеличивается, а профессионалов не хватает. Уже сейчас фирмы «пылесосят» университеты, берут целые кафедры под свою опеку, потому что им нужны сотрудники.

Для инженера это не значит, что нужно идти и требовать повышения зарплаты в 2 раза. Директора — опытные манипуляторы, действующие на эмоциях, это их работа. Они на принцип пойдут, удавятся, но не создадут прецедента (пока это не сделают конкуренты). При этом они сами оперируют цифрами в десятки, сотни миллионов, но всем своим видом будут показывать, что от увеличения зарплаты сотруднику они прямо разорятся. Вы бы разорились на корме для рыбок?

Пишу это к тому, что зарплаты профессионалов уже в ближайшее время начнут отталкиваться от 300 тысяч рублей в месяц, и это только начало.

Повышайте свой уровень. И вы сможете зарабатывать гораздо больше. Тут важно еще снять шоры с мышления, думать не «с 70 тысяч до 100», а «со 100 хотя бы до 250». Саморазвитие, на мой взгляд, и настроено на то, чтобы снять эти ограничения, барьеры. Нахожусь, как мне кажется, с другой стороны барьера и вижу, что зарплаты занижены искусственно, потому что люди довольны и этим. Рыбки в аквариуме тоже не требуют ничего.

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/o_zarplatah/
Новая финансовая авантюра от государства

«Авантюра — рискованное и сомнительное дело, предпринятое в надежде на случайный успех (по словарю Ожегова), приключение, опасное по своей природе, сопровождаемое риском неожиданных событий…» («Википедия»).

С 1 января 2024 года государство предлагает нам новую финансовую игру под названием «Программа долгосрочных сбережений граждан». О ней узнал из звонка персонального менеджера Сбербанка: мне предложили перевести мою накопительную пенсию, которой кот наплакал, в эту самую программу.

Напомню, что накопительную пенсию от прошлой реформы заморозили, плюс там еще были какие-то «е-балы»…
[image: image2.jpg]




Чего бы не рискнуть! Перевел, а потом прочитал подробности… мелким шрифтом.

Суть программы долгосрочных сбережений граждан вымощена добрыми намерениями. Государство к каждому вложенному в нее рублю добавит свой «рубль». Размер добавленного «рубля» определяется доходом гражданина: чем меньше он зарабатывает, тем больше ему достанется. При доходе до 80 000 рублей на каждый рубль — рубль сверху от государства. От 80 000 до 150 000 — 50 копеек на 1 рубль. При доходе гражданина более 150 000 рублей в месяц — 25 копеек на 1 рубль. Максимальный объем участия государства в софинансировании сбережений граждан составляет 36 000 рублей в год (действует только в течение первых 3 лет, но может быть продлена помощь).

«Мы думали, как привлечь в программу граждан с разным уровнем дохода. Граждане, имеющие доход выше среднего, в большинстве случаев понимают, что такое инвестиции и долгосрочные сбережения. Они, так сказать, более продвинуты в этих вопросах. Поэтому люди, которые получают зарплату выше определенного уровня, нуждаются в стимулах от государства меньше, чем люди, которые получают, например, ниже, чем 80 тыс. рублей в месяц. Поэтому мы сделали градацию поддержки со стороны государства исходя из среднемесячного дохода гражданина» (https://rg.ru/2023/08/01/nakopitelnyj-podschet.html).

Вот как так? Нет, и еще раз нет! Люди, продвинутые в финансах, как раз умеют считать деньги. И мне лично приятней получать рубль за рубль, чем 25 копеек на рубль. И это дискриминация людей, которые эффективней работают.

Выжать халявные 36 000 рублей в год (действует только 3 года) может каждый из класса пролетариата, нужно только делать взносы побольше. Для тех, кто зарабатывает свыше 150 000 в месяц, нужно за год положить на счет 144 000 рублей (12 000 рублей в месяц). Об этом менеджер умолчала.

Можно закинуть на этот счет свою несчастную накопительную пенсию, но ее не софинансируют. Хорошо, что по е-баллу не дадут.

Но подождите, это еще не все плюшки!

Вы получите налоговый вычет как на ИИС, если будете пополнять свой долгосрочный счет. Условия те же, до 52 тысяч в год можно вернуть (если 400 тысяч в год туда положить). Но этот долгосрочный счет нельзя трогать 15 лет (он же долгосрочный), ваши средства будут инвестироваться менеджерами фондов на усмотрение их оракула. В минус вы не уйдете, вам компенсируют в ноль, если вдруг фонд уйдет в минус. Еще такой счет застрахован на сумму до 2,8 миллиона рублей, и, главное, его можно передавать наследникам, как понял.

Нюансов много, вы их можете изучить по запросу «Программа долгосрочных сбережений граждан» в «Яндексе».

Я вступил в эту авантюру, мне терять было нечего. Главный для меня минус программы менеджер банка озвучила в самом конце, когда моя накопительная пенсия уже была переведена на этот счет. Она сказала, что в течение года нужно уведомить то ли пенсионный фонд, то ли соцзащиту, что моя пенсия тю-тю на этот новый счет. Вот если бы она это сказала с самого начала, то ничего бы не переводил: как представлю идти в фонды и стоять там очереди… Брр…
Мое дело было вам обо всем этом рассказать. Я импульсивно открыл счет, перевел туда пенсию и забыл об этом. Читайте условия программы!

P. S.
Напомню, что самостоятельное инвестирование — обычный вклад в банке переиграет в долгосрочной перспективе любую государственную программу и пенсионный фонд. Проблема в том, что люди — несознательные существа и не думают о будущем, поэтому за них думает государство, создавая такие программы.

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/novaya_finansovaya_avantyura_ot_gosudarstva/
Истина в цене

Взрывной рост цен на яйца поверг обывателя в шок. Он тут же начал искать причину такой инфляции в заговоре рептилоидов, которые контролируют кладку яиц.

Что же произошло на самом деле?

Мне видится простое объяснение повышения цен: продукты на самом деле были недооценены! Мы их покупали по бросовым ценам и даже не задумывались об этом. В то же время другие, более сведущие в ценообразовании люди устанавливали цены на свои товары и услуги по допустимому максимуму. Вы только переведите стоимость яиц, например, в поездки на общественном транспорте и увидите, что за одну поездку нужно отдать ( 4 куриных яйца! Представьте, что вы занимаетесь разведением кур и каждый раз нужно отдать по 4 яйца (это ж какая яичница!), даже чтобы проехать одну остановку. Уже цены на яйца покажутся не такими высокими.

Пришел час расплаты. И цены там, где они были занижены, начали подниматься — выравниваться с другими. Те же цены, которые были уже оптимизированы, никуда не делись. Шоколадки, например, не двигаются по стоимости, хотя подозреваю, что им потихоньку подгрызают размер.
Нельзя просто так взять и увеличить цены, как тебе хочется: по ним просто не будут покупать! Вот был гранатовый сок по 100 рублей, я его брал, а по 240 рублей не беру, потому что есть альтернатива — лимонады разные. Конкуренция!

Цены растут там, где были недооценены товары и услуги. И всем этим делом заведует наука, которая только приживается на нашей почве, — ценообразование. Именно авторы книг и маркетологи, которые читают такую литературу, ответственны за повышение и игры с ценами. Они берут оттуда идеи и применяют как вздумается, и мы видим «москвич» за 3 миллиона, а потом — за 1,5 миллиона… Кофе с пончиками на заправках уже приносит прибыль, сопоставимую с продажей топлива. И шутка уже не шутка: «Почему вы назвали компанию „Лукойл“?» — «Ну, мы раньше занимались луком».
Наконец-то и наши авторы начали писать по теме ценообразования. Рекомендую книгу Антона Терехова «Истина в цене». Она легко введет вас в курс дела.
Работа с ценообразованием — это самый простой способ увеличить свой доход.

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/istina_v_cene/
Об эффективности работы

В заметке «Новая финансовая авантюра от государства», которая вошла в топ сайта № 1 по финансам, у некоторых читателей вызвала раздражение моя фраза: «Люди, продвинутые в финансах, как раз умеют считать деньги. И мне лично приятней получать рубль за рубль, чем 25 копеек на рубль. И это дискриминация людей, которые эффективней работают». Покорежила их мысль «эффективней работают». Мысль, что доход определяется эффективностью. Мне пришлось даже забанить таких комментаторов, потому что они перешли на жаргон и требовали объяснений. 

А что тут объяснять? Деньги не платят просто так. Ты зарабатываешь столько, сколько отдаешь. Чем эффективней ты это делаешь, тем больше твой доход. Это не относится к категории государственных служащих, потому что их зарплаты искусственно занижены, иначе бы мы имели неподъемно дорогую медицину и образование.
Люди, которые работают сами на себя, ответственны за свою эффективность и доход. Мне казалось, что эта мысль не требует пояснения. Если парикмахер подстрижет за день 10 человек вместо 5, то он принесет больше пользы и, соответственно, больше заработает. Если таксист выполнит больше заказов, то это увеличит его доход. Это, конечно, не про эффективность, но это про связь между доступным для работы временем и доходом.

Тот, кто больше зарабатывает, тот эффективнее использует свое время.
И если хочешь большего, то нужно найти способ причинять добро в промышленных масштабах — быть полезным как можно большему количеству людей. Это и будет эффективная работа.

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/ob_effektivnosti_raboty/
О банковских и сотовых тарифах

У банков и сотовых операторов представлены линейки тарифных планов. Их смысл в том, чтобы извлечь максимальную прибыль из клиентов. Разница между тарифами задается их ограничениями. Лимитами.

Такая жадная политика компаний приводит к прямо противоположному эффекту. Так, у меня в банке «У» открыт счет ИП, и там тариф предусматривает минимальный размер вывода средств себе на карту. Хочешь больше вывести — плати процент от суммы. Но я ж инвестор, я не могу на каждом шагу раздавать проценты. Что делать, если в рамках банка нет возможности увеличить лимит?

Я открываю еще один счет ИП в банке-конкуренте. Благо это можно сделать из дома за одну минуту (фантастика какая-то). Переводы между счетами юридических лиц — без комиссий. В банке «С» свои лимиты на вывод, и мне их хватает, но бывает, что и там лимит исчерпан или нужно раньше его обновления пополнить карту себе на жизнь. Что я делаю? Открываю счет еще в одном банке-конкуренте! Банке «Т». Теперь у меня уже три банка!!! А вдруг мне понравится банк «Т» и я закрою счет в банке «У»? Своими действиями банки вынудили меня уходить к конкурентам!!!

Аналогично — сотовые операторы. У меня исчерпался лимит данных на модеме на 100 гигабайт у Теlе2. Оказывается, нельзя просто взять и докупить мегабайт. Нужно идти на их биржу и там играть в игры. Может, идея с биржей и хорошая, но я не хочу об этом думать. В результате покупаю карточку «МТС» и вставляю ее, когда кончается лимит у Теlе2. И так по кругу.

Своей политикой тарифных планов компании вынуждают (!!!) обращаться к конкурентам. Тогда как могли бы не морочить голову и дать людям то, что им нужно, по доступным ценам.

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/o_bankovskih_i_sotovyh_tarifah/
Навык для инвестиций

Каким навыком нужно обладать, чтобы выбирать на бирже акции, которые вырастут в цене?

Оказывается, мы с вами этот навык уже имеем, просто не знали об этом. Вы, скорее всего, ориентируетесь в ценах в магазине — знаете, сколько стоит хлеб, молоко, шоколад… Да, понимаю, что вы, как и я, можете точно не знать и просто платить на кассе, этот масштаб цен для вас не имеет значения. Но тогда вы наверняка ориентируетесь в других ценах — стоимости автомобилей, квартир, турпутевок, проживания в отелях… Вы знаете, что дорого, что дешево в своей рабочей сфере. Если вы видите объект, который продается со скидкой, на распродаже, то понимаете, что можете с выгодой его приобрести.
С акциями компаний аналогично. В книге «Назад в школу! Бесценные уроки великого бизнесмена и инвестора» Уоррен Баффет дает совет будущим инвесторам:

«Прежде чем покупать акции, изучите отчетность компании.

Я считаю, что акции следует покупать лишь в том случае, если вы уверены, что их продают по более низкой цене, чем они стоят на самом деле, учитывая все факторы бизнеса.

Я говорил людям с фондовой биржи, что прежде чем человек купит 100 акций компании General Motors, они должны написать на листке: „Я покупаю 100 акций General Motors по цене Х“, потом умножить цену на количество акций и „следовательно, корпорация стоит больше 32 млрд долл.“ (или сколько там получится), „потому что [пусть перечислит основания]“.

Если он не выполнит задание, заявка на покупку не принимается.

Этот тест должен быть обязательным. Я никогда ничего не покупал, если не мог ответить на поставленные вопросы. Даже если я ошибался, я всегда знал, почему это случилось.

„Я покупаю бумаги Coca-Cola, 660 млн акций по цене чуть меньше 50 долл. Если бы я приобретал компанию целиком, это обошлось бы мне примерно в 32 млрд долл“. Прежде чем вы купите 100 акций по 48 долл., необходимо будет продолжить предложение: „Сегодня я плачу за Coca-Cola 32 млрд долл., потому что…“ [барабанит по столу, чтобы подчеркнуть свои слова]. Если вы не можете обосновать свое решение, ничего не покупайте. Если вы приведете несколько причин, вы хорошо заработаете».

В наше технологичное время не нужно ничего умножать. Капитализацию компании можно посмотреть в интернете на специализированных сайтах.

Проблема заключается в том, что обычному человеку трудно ориентироваться в стоимости компаний, которая исчисляется миллиардами! Например, капитализация «Абрау-Дюрсо» — ( 29 миллиардов рублей. Это много или мало? Пару комнат можно было бы набить купюрами? Сколько это вилл? :) Многоэтажек? Вы бы купили за такую цену, если бы у вас была эта сумма? В чем обывателю оценить такой объем? Компания «Фосагро» оценивается в ( 1 триллион рублей. А это сколько?

Мне видится, что если уметь оценивать эти цифры, то инвестировать было бы намного проще.

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/skill_for_investment/
По ту сторону жизни отелей

Когда вы останавливались в отелях, у вас возникал вопрос, почему даже в дорогих номерах самые дешевые чайники, телевизоры, подушки?

Обустраиваясь на даче, я понял, почему так. Представьте, что вам нужно разместить 20 человек (мои, твои, наши — 8 детей, брата — 4, итого одних детей 12! :)). Для каждого нужно постельное белье. Вы идете в магазин и видите, что более-менее нормальная подушка стоит 1000 рублей. Вам нужно их 20 — итого 20 тысяч рублей за одни подушки! Хорошая ортопедическая подушка стоит от 8000 рублей. Умножаем на 20 и получаем уже 160 тысяч рублей только на подушки, вместо 20 тысяч за дешевые. А ведь еще нужно 20 наволочек, простыней, одеял…
Клиент, гость не знает, ему это неинтересно, что каждый предмет в номере владельцу отеля нужно умножить на количество номеров. И получается, что для тебя 20 тысяч за одни подушки, а гость получает подушку всего за 1000. Так же с чайниками и телевизорами, умножьте на количество номеров в отеле, и вы увидите, что он, может, никогда себя не окупит.

В связи с этим панк-идея — делать номера в отелях по подписке. Это же модно, трендово… Изначально предлагается пустой номер за минимальную цену, гость может заказать дополнительно спальное белье, подушку, чайник, холодильник, будильник, лампы… Или же может всё привезти с собой и не пользоваться тем, что ему не нужно, например телевизором.

Понимаю, что идея так себе, но она бы позволила владельцам отеля избавить себя от трат на обустройство номера и предлагать хорошие подушки, чайники, ТВ за дополнительную плату. Не является инвестиционной рекомендацией. :)

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/po_tu_storonu_zhizney_oteley/
Продвижение командой

В одной из книг о карьерном росте встретил идею, что продвигаться внутри компании нужно командой. Один поднимается наверх, а потом подтягивает за собой других.

Дельная мысль! Не только внутри компании, но и в обычной жизни, бизнесе нужно действовать сплоченными коллективами. Продвигать друг друга! Собственно, тут и нет альтернативы в борьбе за власть, потому что те команды, которые уловят эту мысль, обойдут единоличников.

К сожалению, когда предлагаю эту идею в своем окружении, то наталкиваюсь на скептицизм: «Продвигать тебя?», «Я стесняюсь…», «А какой смысл?».

Смысл большой. Ты при каждом удобном случае продвигаешь своих друзей, рассказываешь о них, а они также при каждой возможности (случайный диалог, выступление по телевидению и радио, посты в социальных сетях) двигают тебя. И так вся команда двигается!

Но опять же, повторяюсь, эта мысль наталкивается на сопротивление, вызванное чувством собственной важности, завистью. Многим людям, но не всем, от популярности и денег сносит крышу, они тут же забывают о своем окружении, кто им помогал, и знать тебя не знают. Хорошая идея натыкается на природу человека.

Коллективы, которые уловят идею, пойдут дальше всех.

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/promotion_by_the_team/
Предприниматель как программист

Еще в прошлом веке, когда только появлялись компьютеры, философ Жан Бодрийяр предсказал, что бизнес сожмется до программ. И вот мы это можем наблюдать воочию.

Компьютерный сбой в службе доставки СДЭК показал, что программный код первичен, а все остальное вторично, и без этих программ бизнес не работает!

Раз бизнес — это программа, значит, предприниматель — это программист. Только он пишет не код, а бизнес-процессы. В зависимости от того, как развита у предпринимателя чуйка программирования (хоть это и не интуиция, а здравый смысл), и будет развиваться его бизнес.

Например, кафе-рестораны. Это же чистый код! Так, решил пообедать в кафе у рощи. В будние дни там мало людей, а в выходные набежали. Я смотрю, как все устроено у них, и диву даюсь. Никакой продуманности, официант мечется между приемом заказов, выдачей чеков, разносом блюд, повара суетятся, готовя десятки разных блюд, посетители по 40 минут ждут картошки фри. Тут, например, процесс расчета сдачи — это программа, о разменных деньгах нужно думать еще с утра, а не бегать искать их. Меню — это пространство выбора. Зачем давать десятки блюд, каждое из которых приготавливается индивидуально и долго. Сократите выбор: гамбургер, кола и картошка фри. ;) И сравните подход к обслуживанию в системах быстрого питания, которые пропускают сквозь себя сотни голодных людей. Они работают по другой программе!

На бизнес нужно посмотреть как на программу, а создавать и настраивать его должны программисты. В связи с этим компании могли бы привлечь программистов в реальный мир, чтобы те посмотрели своими глазами на происходящие вовне процессы. Они многое ведь увидели бы. Например, склады — это те же базы данных, и подходить к ним нужно аналогично. Скорость обслуживания — это оптимизация работы кода: заметить, где процесс зависает, что или кто тормозит (на почте сотрудники ищут посылки, хотя они лежат там, куда они же их положили), что с этим можно сделать.

Предприниматель — это программист.

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/an_entrepreneur_as_a_programmer/
Дело не в финансовой грамотности!

В то время как пишу о целой философии финансов, мне приходят письма от читателей с вопросами типа:

«Хотелось бы услышать Ваше мнение по поводу игры, где нужно тапать хомяка и зарабатывать биткоины. Ваше мнение особенно интересно, тк, помнится, когда-то Вы достаточно глубоко погружались в тему биржи».

Да, это новый тренд в инвестировании — «тапать хомяка». Я не настолько глубоко погружался в кроличью нору, чтобы встретить там хомяка. Понимаю, что вы сейчас пойдете изучать эту тему, может даже скачивать и тапать-тапать этого хомяка…
Остановитесь, не делайте этого. Если такая мысль возникла, то забудьте про слово «инвестирование». Уже писал, что это слово прочно ассоциируется с мошенниками. Услышали, что вам предлагают «инвестировать» через посредника, — бегите оттуда, тапайте!

Вижу, что пропасть между пониманием сути денег и тапанием хомяка бездонна и туда сваливается большинство людей. И дело не в том, что они финансово безграмотны, хотя они абсолютно безграмотны, — проблема в мышлении, которое вообще допускает такие мысли легкого обогащения. Потапал и полопал. Мечта!

Вторая проблема с финансами, помимо мышления, — это неумение контролировать свои эмоции. Услышал, что прекращена торговля долларом и евро на бирже. Думаю: вот же подарок сделали ко Дню России, могут же, когда хотят. Праздник прямо, радоваться нужно, а мой телефон разрывают товарищи, которые спрашивают, куда девать доллары, которые они под паркетом накапливали, как перейти на хранение золотых слитков и монет…
Чего суетиться? Один раз разберись, что такое деньги, как они работают, кто регулирует их стоимость, и тебе будет все равно, что происходит на бирже с долларом, золотом, акциями… Это все не имеет значения.

Дело не в повальной финансовой безграмотности, а в неумении думать и контролировать эмоции. Научишься работать с ними — и с финансами будет намного проще и спокойнее.

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/delo_ne_v_finansovoy_gramotnosti/
Впечатление и есть бизнес

Однажды в книгах Юрия Мороза вычитал идею о метабизнесе. Как понял, это мышление над бизнесом, вне его, абстрагирование, философия предпринимательства.

Бизнес — это множество процессов, работа с людьми, администрирование… Для меня это все сложно. Но вместе с тем изнутри бизнеса многих вещей просто не видно — нужно посмотреть извне. С метапозиции. И вот что мне увиделось.

Бизнес, фирмы, компании — это иллюзии. Они существуют как реальность для тех, кто находится внутри организации, кто ее придумал, работает в ней. Для них это реальность, а остальным нет никакого дела до всего этого. Вот вы знаете, сколько мебельных магазинов в вашем городе? Что будет, если вдруг один из них закроется? Вы это почувствуете? Да, скорее всего, вы даже не узнаете об этом. А для тех, кто работал в этом магазине, все серьезно: они лишатся работы, будут переживать. Но это важно только для них.

Как там у Робина Шармы — кто заплачет, когда ты умрешь? Кто заплачет, когда закроется какая-нибудь компания в вашем городе? Отряд не заметит потери бойца.

Владельцу бизнеса нужно перейти с внутренней точки зрения на внешнюю, чтобы увидеть иллюзорность его дела, каким бы важным оно ему ни казалось. Это отрезвляет.

Для других, для клиентов фирма вспыхивает и обретает плоть в момент потребности к ней обратиться. Она меняет статус с иллюзорного на реальный, а потом вновь уходит в небытие. И вот этот момент взаимодействия клиента и фирмы — он ключевой. Ведь бизнес — это не что иное, как привлечение и удержание клиентов.

Клиент платит деньги компании, чтобы та обрела реальность. Следовательно, важнейшее в бизнесе после организации всех процессов — это клиентоориентированность. И как много вы знаете клиентоориентированных компаний?

Попробуйте купить, например, диван. Почитайте отзывы на «Яндекс-картах» о мебельных магазинах в своем городе, и вы увидите, что оценки колеблются чуть выше 4 из 5. Магазины не понимают, чем они занимаются!!! Они думают, что торгуют мебелью, тогда как на самом деле они общаются с клиентами, и это им не особо хорошо удается.

Вот что мне нужно как клиенту при покупке дивана? Выбрать, оплатить, договориться о сроке доставки и сборки. Теперь вопрос на миллион: кто сможет из всех этих мебельных компаний сделать это всё точно вовремя? Единицы.

Они будут морочить голову с задержками, рассказывать, как сломались по дороге, как сборщик потерялся в городе… А ведь, казалось бы, как всё легко: просто доставь и собери в условленное время.

С метапозиции для меня покупка дивана определяется впечатлением от доставки и сборки. На этом всё. Горькая правда для тех, кто находится внутри этого бизнеса.

Бизнес — это и есть создание того самого впечатления. Кто это поймет, тот преуспеет.

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/vpechatlenie_i_est_biznes/
Стать экспертом по товарам

Какие профессии появятся в будущем? Где себя искать?

Вижу направление, где появятся люди-бренды, люди-эксперты. Они станут посредниками между тобой и миром товаров.

Например, мне нужно купить диван. Понимаю, что это игра-развлечение — ездить по мебельным и смотреть выступления продавцов. Они, кстати, стали лучше работать! Выбрал на «Яндекс-картах» магазин с 5 звездами по отзывам. Приехал и вместо оптового склада обнаружил маленькое помещение. Эх, накрутили отзывы. Стратегия-то вроде правильная: 5 звезд на картах в отличие от других, где 4, но и товар же должен быть.

Продавец начал показывать диван и говорить, что у него дома такой же. Кто может достучаться до этих «продаванов», чтобы они так не говорили? Клиент не хочет покупать товар, который может себе позволить продавец. Нужно соблюдать субординацию. Обучите их говорить, что такой диван у моего босса, а я на него коплю всеми силами…
Когда мы уже выходили из магазина, продавец остановил нас и говорит: «Подождите, подождите, мой любимый трюк! Сейчас покажу, какой диван хороший». Раскладывает его и начинает на его основании прыгать в обуви… прыг-скок… У меня проносится мысль, что отсюда нужно бежать.

В другом мебельном девушка грамотно отработала возражения и продала нам диван. Расхваливала качество и гарантию. А мне это все не важно. Для меня имеет значение, что диван привезут точно в срок, соберут и не будут морочить мне голову! И вот тут и возникла мысль, что мне нужен человек, который был бы буфером между мной и всей этой суетой. В данном случае — чтобы эта девушка-продавец взяла на себя координацию доставки и сборки и они мне не звонили утром, не искали меня…
Можно же для каждого товара стать таким человеком-буфером. Нужен мне телевизор — звоню эксперту из записной книжки, обрисовываю детали, плачу деньги, на выходе получаю материализованный телевизор на стене. Под ключ. И так со всем. Ну не хочу выбирать я сушильную машинку. Выбрал сам по отзывам, а она шумит, как стиральная машина на отжиме. Не угадал. Был бы эксперт — он бы меня сориентировал.

Люди ищут чем заняться? Вот идея: стать экспертом по товару и продавать услуги и сам товар. Есть же уже специалисты, которые тестируют батарейки, пишут отчет и говорят, какие хорошие. Есть те, кто так тестирует лампочки. Товаров тысячи — всем хватит.

P. S.
Нейросеть нарисовала диван.
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Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/stat_ekspertom_po_tovaram/
Чем отличается предприниматель от студента

Когда я был студентом, меня интересовал вопрос: «Как стать предпринимателем?» Что предприниматели знают и делают такого, чего ты не можешь?

И вот, пройдя путь от студента до предпринимателя, могу, как мне кажется, сформулировать ответы в несколько пунктов.

1. Капитал. У предпринимателя есть капитал. Когда студент оперирует размерами стипендии и случайных подработок, предприниматель ворочает миллионами.

Капитал создается и накапливается за годы работы. Деньги дают возможность нанимать людей, которые гораздо умнее тебя. Ты им платишь за то, что они воплощают твои идеи. Твой замысел. Зачастую у нанимаемых людей нет собственного капитала, чтобы выйти на другой уровень, позволяющий самим организовывать других людей, или же им это не нужно.

2. Наработанная база клиентов. Бизнес — это привлечение и удержание клиентов. За годы работы создается база постоянных клиентов, которые по сарафанному радио рекомендуют твой бизнес. Система работает уже сама собой.

3. Знание специфики своего бизнеса. Это дело наживное, которому как раз можно научиться.

4. Понимание других людей. Вот этот пункт, на мой взгляд, самый интересный. Между студентом и богатым человеком лежит пропасть непонимания многих вещей. Приведу пример из жизни, ярко иллюстрирующий это. Риелтор мне рассказывал, что у него был клиент, который купил однокомнатную квартиру и… забыл о ней. Вы можете понять этого человека, его мотивы, его состояние? Забыть про покупку квартиры!
А я могу понять с легкостью. Был обычный день, человеку было скучно, настроение так себе, он катался по городу, увидел новостройку, позвонил по телефону отдела продаж, купил там на следующий день, и… затем наступил новый день, он улетел куда-нибудь на остров с новой пассией и забыл о покупке.

Если вы понимаете других людей, их состояния, то вам легче выстроить контакт. Понять клиента. Это понимание рождается изнутри, из своего опыта, по мере того как ты проходишь все эти стадии. Ведь люди идут одинаковыми путями…
Проверьте по списку, сколько пунктов у вас выполнено. 
Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/chem_otlichaetsya_predprinimatel_ot_studenta/
Капитал как освободитель

Капитал в сознании людей выглядит как порабощающий фактор. Это мнение сформировано соответствующей литературой. Но такое отношение к капиталу не является единственно верным, нужно рассмотреть противоположную точку зрения, что капитал — это освободитель.

Капитал создает капитал. Для финансового освобождения от гнета работы человеку нужно в районе 10 миллионов рублей. Даже при ставке 12% годовых, проценты будут составлять 1 миллион 200 тысяч рублей в год, что при пересчете на месяц дает 100 тысяч рублей. Это выше средней зарплаты по стране. Кто откажется от такого дохода?

Противники такой позиции скажут, что люди тогда перестанут работать. Нет! Может, кто-то и будет лентяйничать, но другие найдут себе занятия по душе. И это создаст более эффективное общество! Когда человек на своем месте и занят любимым делом, то он приносит больше пользы! Тем более что даже такие легкие деньги нужно тратить, и они пойдут тем, кто создает полезные вещи. 

Кто же проиграет в ситуации, когда люди обзаведутся капиталом? Компании, которые экономят на зарплате: финансово свободный человек не станет работать за нищенскую зарплату. В моем представлении, для компании расходы на персонал — это как для вас траты на корм для рыбок. У нас в университете покупали оборудование за миллионы рублей, а преподавателям платили десятки тысяч. Где логика? И где теперь эти преподаватели? Ушли в бизнес.

Если проклинать капитал, то он к тебе и не придет. Вы только подумайте, сколько хороших дел можно сделать, если у вас есть деньги.

Капитал освобождает.

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/capital_as_a_liberator/
Кому выгодна инфляция?

Цены растут, и людей это не радует. С другой же стороны, они выигрывают и не замечают этого. Если у человека есть ипотека или кредит, то инфляция ему выгодна. Стоимость его объекта растет (машина, квартира выросли в цене), а стоимость денег падает. Отдавать долг легче и проще!

И кто тогда проигрывает? Как ни странно, это банки. Они получают более дешевые деньги вместо тех, что дали в долг.

Тут нужно напомнить, что деньги тоже стоят денег, как и другие товары. Эта мысль постоянно ускользает от людей. Деньги как мера измерения не сродни физическим величинам, которые неизменны: метр есть метр, килограмм — килограмм, а рубль сегодня, вчера и завтра — это разные измерительные величины. Представьте, что длина метра колебалась бы каждый день и площадь вашей квартиры вместе с ней, но квартира же от этого больше или меньше не становилась бы.

Стоимость рубля задает Центробанк, когда устанавливает ставку рефинансирования. Чем она выше, тем дороже рубль в вашем бумажнике и на вашей карте. Ведь за этот рубль вам больше дадут в будущем. При ставке в 16% 10 миллионов через год превратятся в 11 миллионов 600 тысяч рублей, а вырастут ли так цены на объекты, которые можно было купить за эту сумму? Не факт.

Деньги стали дороже при повышении ставки, и вот тут преимущество возвращается к банкам. Они получают свои проценты по выданным кредитам более дорогими деньгами.

Это игра заемщиков и кредиторов. Тем, кто берет в долг, выгоден рост цен! А те, кто дает в долг, проигрывают. А где это видано, чтобы банки проигрывали? Какой толк поощрять тех, кто берет кредиты?

Так что если у вас есть кредиты, то вам нужно радоваться инфляции и росту цен. Если же вы откладываете деньги, то, наоборот, выгодно, чтобы проценты были побольше и стоимость денег повыше.

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/komu_vygodna_inflyaciya/
Еще раз о ликвидности

Радует, что у людей повышается финансовая грамотность. Они наконец-то начинают считать доходность относительно ставки по вкладам и осознавать, что, например, дорогущий отель у моря — это никакой не бизнес, а форма существования капитала.

Так, мне рассказали историю о человеке, который купил отель у моря за 700 миллионов рублей и обнаружил, что его доходность — 5% в год, но при этом сам отель создает уйму трудностей по обслуживанию. Лежали бы эти деньги в других финансовых инструментах — и было бы человеку счастье.

Заметил в разговорах, что люди некорректно используют понятия из области финансов. Они их называют, формулируют вопросы с ними, но неправильно понимают само значение слов. В связи с этим рекомендую открывать словари в интернете и смотреть, что обозначает то или иное понятие. Помню историю о миллионере из Австралии, который сделал себе состояние в области недвижимости. Он писал, что начинал свой путь с изучения значений терминов из словаря по недвижимости. С финансами нужно так же! Не стесняйтесь смотреть значения слов.

Например, меня спросили: «Насколько ликвидны акции и облигации?» Я сразу понял, что слово «ликвидность» используется не совсем в том значении. Открываем хотя бы «Википедию» и читаем: «Ликвидность — свойство активов быть быстро проданными по цене, близкой к рыночной. Ликвидный — обращаемый в деньги».
Товарищ на самом деле хотел знать, из какого актива можно с большей доходностью выходить в случае чего. Даже определение «Википедии» мне кажется некорректным. Я бы сказал, что ликвидность — это скорость, с которой ты можешь превратить объект в желаемые тобой деньги без потерь. Так, деньги в рублях абсолютно ликвидны: ты мгновенно их можешь обменять на товары один к одному. Валюта чуть менее ликвидна, потому что тебе нужно время для того, чтобы дойти в банк, обменять, а также при обмене ты не получаешь желаемого курса, потому что с тебя снимают комиссию, спред. Если рыночный курс доллара равен 88 рублям, а тебе предлагают 85 — это не то, что ты хотел. Недвижимость еще менее ликвидна. Сколько понадобится времени, чтобы ее обратить в деньги? Время на совершение сделки — это уже время само по себе. Плюс время, чтобы найти покупателя. Можно это время сократить, скинув цену, и быстро обратить объект в деньги, но ты на этом потеряешь.

Акции и облигации ликвидны в том плане, что ты их быстро можешь конвертировать в деньги, биржа работает 5 дней в неделю. Но это не убережет тебя от потерь выхода! Может быть неблагоприятный период для выхода из акций или облигаций, что обернется потерями в моменте.

Покупая активы, прикидывайте, сколько времени вам понадобится, чтобы выйти из них. И какие потери вы можете при этом понести.

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/esche_raz_o_likvidnosti/
Золото не создает богатства

Простые вещи могут ускользать от человечества на протяжении столетий и тысячелетий. Так, майя не додумались до колеса и передвигали огромные камни для своих пирамид, волоча их по земле. В Древнем Риме не знали о концепции десятеричной системы и нуле, в результате их система арифметических расчетов была крайне сложной. Следы той эпохи и отношения к числам римлян вы можете до сих пор наблюдать на циферблатах часов. В Европе долгое время не принимали правила гигиены и врачи сопротивлялись нововведению, что нужно мыть руки после вскрытия трупов и перед осмотром рожениц, которые «почему-то» массово умирали.

Очевидные сейчас вещи в прошлые века такими не были. Покажу еще одно заблуждение, которое, как мне кажется, ускользает от людей на протяжении всей истории.

С древних времен богатством считалось обладание золотом. Его накапливали по всей земле, за него велись войны, экспедиции из Европы в Новый Свет, в Америку, снаряжались ради золота! Золото вызывало золотую лихорадку, тысячи людей стекались к рекам на его поиски, миф об Эльдорадо манил их… И люди не понимали, что золото само по себе не создает благосостояния! Все эти охотники за золотом просто переносили его из одного места в другое. Это золото до сих пор где-то и сейчас лежит, но оно не создает богатства.

Золото является посредником в мире обмена. Оно стало деньгами из-за ряда своих свойств, которые люди не осознавали еще даже в прошлом веке. Золото, как и серебро, да как и все металлы тяжелее железа в таблице Менделеева, образуется в результате взрыва звезд и прилетает, уже прилетело, на планету в виде метеоритов. На Земле пока нет возможности создавать золото: нет столько энергий. Это вам не звезды на атомы расщеплять.

Ввиду того, что золото — энергоемкий объект, который нельзя подделать и количество которого ограничено на Земле, оно стало посредником, деньгами. Но сам посредник не создает богатства!!! Представьте, что сейчас на планету прилетит золотой метеорит (в космосе этого металла навалом, там целые золотые горы летают), — от этого человечество станет богаче? На хлеб золото намажут или дома из него построят? Возможно, что отдельные люди, которые найдут осколки этого метеорита, станут богаче, но это в силу того, что золото принято за деньги. И то если золота станет больше, то его цена упадет. Это и произошло с испанцами, когда они массово завозили в Европу награбленное в Америке золото. Они получили инфляцию, и цены на товары в итоге выросли в несколько раз.

До чего не додумывались люди на протяжении тысячелетий? До бумажных денег! И то бумажные деньги в Европе появились как производные от золота — это были долговые складские расписки на золото. Хотя в Китае до бумажных денег додумались, а потом о них забыли. Отойти от золота можно было раньше, если бы был создан другой высокозащищенный объект как посредник в обмене. Те же бумажные деньги с защитой.

И теперь представьте: все эти экспедиции за золотом в далекие края, археологические раскопки, все эти движения — и непонимание того, что золото не создает богатства! Что оно посредник в обмене. Простительно не знать, что золото — продукт взрыва звезд, но дойти до мысли, что в качестве денег можно использовать другие объекты, которые можно самостоятельно создавать, люди же могли бы!
P. S. 
Криптовалюты показывают, как могут возникать деньги. Это защищенные объекты, количество которых ограниченно, и при наличии веры в них они могут выступать деньгами.

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/zoloto_ne_sozdaet_bogatstva/
Деньги как бизнес

Многие мечтают заниматься бизнесом для того, чтобы обеспечить себя деньгами.

Если так сформулировать цель, то для ее достижения необязательно открывать предприятие, нужно лишь накопить определенную сумму. Создать капитал.

Так, если человек смог накопить 10 миллионов рублей, то даже при ставке в 12% годовых он на вкладе будет иметь 100 тысяч рублей каждый месяц. Если у него 100 миллионов, то это уже миллион рублей в месяц. И не нужно никаким бизнесом заниматься!

Наличие денег — это уже сам по себе «бизнес».

Нужно правильно формулировать цели. Чего вы в самом деле хотите? Если вам нужен денежный поток, то его можно получать, накопив определенную сумму. А это ведь уже совсем другая формулировка, нежели «хочу заниматься тем, не знаю чем».

Люди, владеющие капиталом, как мне кажется, стоят на следующем уровне относительно предпринимателей. Это другая лига.

Тот, у кого есть деньги, может давать их тем, кто хочет предпринимать. Большинство бизнесов не перебивают ставку по вкладу в банке, все эти отели на море — не что иное, как форма существования капитала, которая дает гораздо меньший доход, нежели другие финансовые инструменты.

И ведь еще такой момент: с чего мы взяли, что людям нужны новые бизнесы? Если есть работающий ресторан, то зачем еще один через дорогу? Зачем у нас в Краснодаре сотни отелей, которые заселяются меньше чем на 10%?

Если вам нужен денежный поток, то задайтесь целью создать капитал. 
Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/dengi_kak_biznes/
Квартира на миллиард!

На одном популярном интернет-ресурсе вдруг начало пробуждаться осознание в области финансов. Автор статьи посчитал, что при покупке квартиры в Санкт-Петербурге в ипотеку за 20 миллионов он будет платить 340 тысяч рублей каждый месяц на протяжении 30 лет!!! «И я не поверил своим глазам: 340К/мес на период 30 лет, Карл!»
И я ему ответил: «Это вы, Дядя Федор, не всё еще посчитали!» Если вместо покупки квартиры каждый месяц откладывать эти самые 340 тысяч рублей в банк под, допустим, 12% годовых, то через 30 лет на вашем счете будет… вы не поверите своим глазам… у вас будет МИЛЛИАРД!

Проверьте сами на калькуляторе вкладов.
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Это еще значит, что банк, который выдал такую ипотеку, не просто заработает несколько квартир — он получит весь этот миллиард! Ведь он будет полученные деньги инвестировать и выдавать другим…
Конечно, через 30 лет это будет, возможно, другой миллиард. Но все равно было бы приятно оставить детям и внукам миллиард вместо квартиры, которой будет уже 30 лет…
Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/kvartira_na_milliard/
Технический индикатор «Чистый туалет» для выбора акций нефтяников

Существуют десятки технических индикаторов, по которым можно принимать решение о покупке/продаже акций.
Предлагаю простой индикатор, по которому можно судить о том, как идут дела в компании. Он будет называться «Чистый туалет». Для его оценки в случае нефтяников нам нужно заехать на заправку компании и оценить чистоту туалета. Желательно это сделать в полночь.

Мой анализ заправок «Лукойла», Газпромнефти, Роснефти на трассе к морю в Краснодарском крае показал, что дела у них идут туго. Мыла в туалете не было нигде! Это свидетельствует о тяжелом экономическом положении компании… :) У «Лукойла» был грязнющий туалет, конкретно на одной заправке. По свидетельствам работников, причина заключается в том, что сократили уборщиц и повесили уборку на обычный персонал. Нашли на чем экономить! Если из-за грязного туалета клиент хоть раз выберет другую заправку (как это сделал я), то сколько на эти потерянные деньги можно было бы купить мыла??? Можно было бы свой мыловаренный завод открыть! В итоге более-менее хорош был туалет у Роснефти.

И не нужно читать годовые отчеты компаний — достаточно посмотреть, как они справляются с управлением туалетами на своих заправках.

Отсюда вывод: «Лукойл», Газпромнефть продаем, Роснефть покупаем (не является инвестиционной рекомендацией! :)).

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/tehnicheskiy_indikator_chistyy_tualet_dlya_vybora_akciy_neftyanikov/
Финансовые глупости

Читатель и слушатель подкастов пишет:

«Продолжаю слушать ваши подкасты и читать книги которые вы советуете. Очень нравится подкасты по поводу финансов и по вкладу в банк. Вот тут вопрос. Какой процент у вас в России.? В германии и Австрии актуально 3-3.5%. Не выше.
И вот что хотел спросит. Что вы считаете по поводу этих всех ботов в WhatsApp что они как бы деньги зарабатывают,[image: image5.png]
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. Пытаюсь объяснить своим работникам что это всё / фуфло но они меня не слышит и просят деньги в долг чтобы купить эту хрень. Как им объяснить может подскажите.
Денис».

Ответил: это бесполезно объяснять, просто не одалживайте им денег. :)

Спустя полтора месяца получаю сообщение в продолжение разговора:

«Вы были правы [image: image9.png]
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 по поводу торговли валютой. Мой работник потерял все деньги [image: image12.png]


. General Trader Group».

Наверно, сотрудник вместо работы тапал хомяка, а натапали его. :)

Уже много раз писал на тему финансовой грамотности, сформулирую главные мысли еще раз. Все пункты пойдут под номером 1 (как это делает Тим Гровер, который пишет о чемпионах и победах), чтобы порядок не снижал значимость. 
Если у вас просят занять денег, то вы можете одолжить, если готовы расстаться с ними. Иногда это лучший способ перестать с кем-то общаться, это называется «продай друга», когда друг продает ваши с ним отношения за этот долг, не возвращая его. И зачем вам такие друзья?

Если вам предлагают инвестировать, вложить деньги, то перед вами осознанный или бессознательный мошенник. Задайте себе простой вопрос: «Зачем другому человеку ваши деньги, если он может взять кредит в банке под меньший процент?» Например, вам предлагают инвестировать в строительство апартаментов на Пхукете с доходностью в 100%, задайте себе вопрос: «Почему вам предлагают под 100%, когда в банке они сами могут взять под 25%?» Особо несообразительные «инвесторы» умудряются оформить на себя такие кредиты и передать их мошенникам! Они ведь самые умные: тут 25, а там 100!!! Это самая распространенная финансовая глупость. Еще раз: зачем другим людям ваши деньги, если они их могут взять в банке под меньший процент? Они что, не умеют считать? Тогда зачем вам такие партнеры? :)

В подавляющем большинстве случаев крайне сложно заработать больше, чем процентная ставка по вкладу в банке. Если вам предлагают больше, то это мошенники. Аналогия мне видится такая. Представьте, что к вам приходит товарищ и просит вложить деньги в его затею: он собирается обыграть в шахматы чемпиона мира. Но при этом… он пока сам правил шахмат не изучал. Вложите ли вы деньги в его авантюру? Именно так мне видятся все эти истории.

Эти три пункта уберегут вас от финансовых глупостей. Заучите их.
Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/i_snova_o_finansovoy_gramotnosti/
Секрет успеха — в выборе деятельности

Если вы хотите быть богатым человеком, то нужно понять, что финансовые результаты зависят больше от области деятельности, которую ты выбрал, нежели от твоих интеллектуальных и творческих способностей.

Во множестве профессий невозможно стать богатым в принципе, каким бы специалистом ты ни был. В бизнесе разница в сфере деятельности определяет почти всё.

Бизнес — это решение проблем других людей, желательно богатых. За что люди готовы немедленно отдать деньги? Например, за ремонт своего автомобиля. Вот стал я владельцем машины Land Rover Freelander 2, и со временем начали возникать разные поломки. Так, потекла охлаждающая жидкость, а уже вечером нужно выезжать на море. Кто быстро решит проблему? В автомастерской, где обслуживаемся, свободное время только на следующей неделе. Начал ходить-бродить вокруг дома и опрашивать автомастерские. Они все были заняты!!! Это Краснодар! 

И кто говорит, что работы нет, что трудно найти бизнес? Вот он под ногами людей, к которым ногами ходят другие люди, у которых сломалась машина. Открывай автосервис и богатей! Сама деятельность располагает. Профессионал в области ремонта будет обеспечен работой на всю жизнь! 

И удивительно, что в автомастерских в Краснодаре процветает… тугодумие и слабоумие в области клиентоориентированности. Лучший по отзывам автосервис на районе был просто невменяем по уровню обслуживания. Девушка на ресепшене автомастерской думала, принимать ли заявку или пойти пообедать, делала она это вслух.

Возьмите нормальную автомастерскую, прибавьте к ней клиентоориентированность, и будете обеспечены вы, ваши дети, ваши внуки… 

Никаких сверхъестественных способностей — нужно выбрать область, где люди готовы платить деньги за решение проблем, и добавить к ней работу с клиентами.

Сравните это с деятельностью по продаже книг. У людей нет насущных проблем с книгами. Даже если книжный магазин оставить на ночь открытым, его не ограбят. 
Секрет успеха — в выборе деятельности.

«Вот моя формула успеха: вставай пораньше, работай допоздна и качай нефть из своих скважин» (Пол Гетти).
Приоритет — в выборе деятельности, а все остальное можно наработать по ходу.
P. S.
Машину починили. Там за автомастерскими вскрылась целая бизнес-схема. Создаете франшизу мастерских и поставляете им централизованно детали для ремонта. Область деятельности + профессионал + клиентоориентированность. Вот и весь секрет.

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/sekret_uspeha_v_vybore_deyatelnosti/
Арбузы, деньги, золото

Пока ждут, что упадет американский рынок акций, падает наш. Всё как всегда. :) Но эта заметка о том, что изменение цены может идти не со стороны предметов (акций), а со стороны денег. 

Аналогия такая. Представьте, что цены измеряются в арбузах. Акция Сбербанка стоит 2 арбуза, «Лукойла» — 4 арбуза, автомобиль равен 5000 арбузам и т. д. При этом подразумевается какой-то обычный арбуз, его вес не стандартизирован, люди просто договорились по умолчанию о среднем арбузе.

Так как вес не задан, то для расчетов начинают применяться арбузы все меньших и меньших размеров. Если нет разницы, то зачем выращивать большие? Стандарт арбуза «по умолчанию» смещается. Люди это замечают и начинают поднимать цены в арбузах. Мы видим рост цен. Но сами арбузы уже другие! В арбузах цена может и вырасти, а если взять суммарный их вес, то обнаружится, что он стал меньше.

С деньгами, рублями, долларами, евро так же. Они как арбузы. Только «вес» у них измеряется в стоимости золота.

Когда вы видите рост или падение цен, нужно смотреть еще на динамику веса самих денег. Может, это она смещается, а не вещи дорожают/дешевеют. Например, цена земельных участков выросла в 2 раза, но за это время и цена золота выросла в 2 раза.

Смотрите цены в золоте.

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/arbuzy_dengi_zoloto/
Без права на ошибку

Во времена зарождения стартапов секрет успеха звучал так: «Выпускай как можно быстрее прототип, а дальше уже дорабатывай». Имела значение скорость выхода на рынок, совершенство было не важно.

Этой идеи придерживался сам Бил Гейтс, когда запускал очередную сырую версию Windows. В те времена такая стратегия имела смысл. Сейчас же время кардинально изменилось, многочисленные системы рейтинга и отзывов тут же пустят на дно недоработанную версию продукта. И это теперь во всем! От страницы на «Авито» до крупного бизнеса.

Сейчас грамотный предприниматель не сможет даже открыть отель, пока не убедится, что не продумал все детали. Клиенты не простят ошибок.

Бизнес усложнился. Если вы запускаете новый проект, то продумывайте все до мелочей. Второго шанса вам, может, уже не дадут.

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/no_chance_of_error/
О финансовой грамотности

Финансовая грамотность большинства наших сограждан находится на нулевом уровне. Контрольные вопросы для самопроверки: «Чему равна сейчас ставка рефинансирования? Как она влияет на нашу жизнь?»

Вокруг понятия финансовой грамотности много домыслов. Предлагаю посмотреть, что мы подразумеваем под самим словом «грамотность». «Википедия» говорит, что грамотность — это степень владения человеком навыками чтения и письма на родном языке. Что такое степень? Можно проще сформулировать: грамотный в письме человек тот, кто знает правила русского языка и не допускает ошибок в тексте. Согласны?

Сама по себе грамотность не делает человека писателем или поэтом. Но мы не встретим литературных произведений с ошибками. Грамотность — это необходимый базис, основа для творчества. С финансовой сферой аналогично. Само по себе знание азов финансовой грамотности не сделает человека богатым, но без этого знания он вряд ли добьется успеха.

Финансовая грамотность убережет от ошибок в распоряжении с деньгами. Представьте, что было бы, если бы на каждой орфографической ошибке автор терял по 10 тысяч рублей. Он быстро бы сообразил, что нужно подтянуть знание орфографии.

Поэтому читайте книги по финансам, чтобы у вас был фундамент для роста. Сами по себе эти книги богатыми вас не сделают, но без них потом никак!

Финансовые ошибки стоят намного дороже орфографических.
Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/about_financial_literacy/
