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Спрячьте от себя деньги

Вы замечали, что каждый день возникают непредвиденные расходы?

Мое утро начинается с того, что плачу́ и плачу́ людям деньги. Каждый раз что-то новенькое: в одном родительском ватсап-чате собирают на елку, на торт, во втором — на черт знает что, в чате детского сада покупают билеты на шоу роботов. Каждый божий день проходят дни рождения. К 40 годам ты накапливаешь столько вещей, что они ломаются, и их нужно чинить. Дети разбивают телефоны, планшеты, экраны телевизоров… По городу идешь, как по минному полю: зашел в торговый центр — потратил, в продуктовом магазине — шел за хлебушком, а набрал тележку.

Кажется, что какая-то неведомая сила тянет из тебя деньги ежедневно. Как от этого защититься? Я уже на полном серьезе думал о шапочке из фольги, тем более у нас на сайте они продаются (там и трусы есть). У меня майка такая экранирующая, но от расходов не помогает. 
Решил уйти в горы, на Фишт, на 3 дня, чтобы наверняка отключиться от денежного эгрегора. Действительно помогло. За эти дни расходы минимальны. Вернулся с гор домой, и мир финансов на мне отыгрался по полной за все эти сэкономленные дни. Я на спекулятивном счете взял и купил фьючерсы на индекс Мосбиржи, а они «каяк» минус 100 тысяч за 3 дня, потом «каяк» еще минус 100 тысяч. Наблюдение прекратил…

С уровнем доходов растут расходы. Появляются траты, которых никогда раньше не было, как будто природа восстанавливает баланс твоего капитала (для многих он стремится к нулю). Что делать?

Нужно строить защиту от самого себя. Для этого деньги нужно прятать от себя. Каждый раз, когда они пришли к тебе, переведи их в другую форму, отодвинь от себя, например закинь на вклад в банке. Классический совет по финансовой грамотности: «Откладывайте 10 % со своего дохода». Это работает! Если мозг знает, что деньги лежат в труднодоступной форме, то он не создаст ситуации, где ты с ними расстанешься. Целые книги пишут об этом способе работы с деньгами (см. «Сначала заплати себе»).

В идеале для инвестора нужно не только откладывать и вкладывать, но и стирать потом себе память. Мне риелторы рассказывали, как их клиенты забывали, что купили себе квартиру! Вот так нужно жить! Купил квартиру и забыл о ней, вспомнил и обрадовался.

Выработайте для себя систему прятанья денег. Каждый раз, когда они к вам приходят, откладывайте их в труднодоступные для себя места. Согласитесь, что приятно бывает найти деньги в кармане куртки или открыть тумбочку, а там 5000. Или обнаружить, что забыл о вкладе на миллион (такое тоже бывает).

Если не прятать деньги от себя самого, то мир их вытянет под любым предлогом. Все без остатка, и еще даже заставит в кредит залезть. В итоге, как мне кажется, для каждого человека прописан, как в компьютерной игре, его допустимый размер капитала. При превышении этой суммы возникают самые разные траты, которые возвращают финансовое состояние обратно.

И способ обойти систему — это спрятать деньги от себя и забыть про них.

P. S.
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P. P. S.
Как настроить систему сохранения денег, вы можете узнать из обучающей программы моего партнера Александра Евстегнеева «Первые 100 тысяч рублей — „чудо“ сложного процента».

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/hide_the_money_from_yourself/
Деньги как посредник

Что такое деньги? Люди на протяжении тысяч лет не могут прийти к единому определению. Понять сущность денег. Эта неясность кажется странной для такой важной составляющей жизни общества.

Но многие очевидные сейчас для нас вещи люди не понимали тысячелетия! Например, Древний Рим не знал о концепции нуля и страдал со своими римскими цифрами; майя строили пирамиды, но не додумались до колеса; в Европе, как и во всем мире, не знали о микробах, поэтому не мыли руки даже после вскрытия трупов, а потом этими же самыми руками принимали роды и заражали рожениц (тысячи смертей). Это сейчас кажется само собой разумеющимся: пришел с улицы — вымой руки. Но сотни-тысячи лет человечество оставалось в неведении. 
Подвожу к тому, что также люди сейчас могут не понимать сущности денег. Простых вещей.

Деньги — это предметы, посредники в обмене товаров (я могу ошибаться, учитывайте это). Предметы, будучи деньгами, должны обладать рядом свойств. Например, их должно быть контролируемое количество. В случае золота и серебра эту функцию на себя взяли звезды после своей смерти (золото и серебро образуются в результате взрыва или слияния звезд). На Земле пока нет таких энергий, чтобы синтезировать эти металлы, да и это бы не помогло улучшить благосостояние, потому что деньги сами по себе богатства не создают.

Представьте себе картину. Наша страна вырубает у себя лес и продает его за рубеж. Пусть в обмен за древесину она получает оплату золотом (чтобы не усложнять пример отношениями валют). Допустим, за партию леса она получила 100 единиц золота. И опять же допустим, в это время в стране в качестве денег циркулирует золото, за него проводятся все расчеты внутри страны. И в стране до продажи леса тоже было 100 единиц золота. После сделки у нас 100 + 100 = 200 единиц золота.

Золото само по себе не создает богатства. Оно лишь посредник между людьми и странами в обмене товарами. Представьте дальше, что в это время против нашей страны введен 29-й пакет санкций, запрещающий принимать от нас золото в качестве платы за товары из других стран. Что произойдет?

Так как золото нельзя вывести за пределы страны и обменять на товары, внутри страны стало в 2 раза больше золота. Денег. Это приведет к тому, по идее, что цена на все товары внутри страны вырастет в 2 раза! А накопления людей в золоте обесценятся. И за это мы еще заплатили вырубкой своего леса!

На эту удочку попались европейцы, когда колонисты в Америке добывали золото, отправляли его в Европу и в обмен на него оттуда получали все необходимые товары. Европейцы, каждый сам по себе, был же рад тому, что он получает золото. Зарабатывает! Но золота в Европе становилось больше, а меняться обратно с колонистами было нечем (те не могли ничего предложить, кроме золота). В результате, как понимаю, это только вызвало инфляцию в Европе. 
Смысл денег — быть посредником, переходить из рук в руки, обеспечивая обмен товарами.

Как только вы уловите эту суть денег, что они предметы — посредники для обмена, вы сможете лучше понимать действительность, нежели многие политики. Например, кричат, что будет дефолт, цены в России вырастут… Это произойдет в том случае, если начнут печатать деньги, вбрасывать их в систему. Количество предметов возрастет, и их ценность снизится. Если этого делать не будут, то ничего с ценами не произойдет, они только снижаться будут.

Интересно также отметить, чем определяются курсы валют. Текущий курс рубля к другим валютам — это отношение экспорта к импорту. Если экспорта больше, а ввозят меньше, то эта разница, как понимаю (и могу заблуждаться), размывается на всех нас в курсе валют, точнее, каждый из нас получает от этого выгоду в том, что доллар по 50 или юань для «Алиэкспресса» по 8. Мы это, как жители страны, получаем бонусом!

Если же ты продаешь что-то другой стране, а она тебе ничего не поставляет обратно в товарах (санкции, и все такое), то смысла в ее фантиках нет (только если их примет какая-нибудь другая страна в обмен на свои товары).

Вы можете самостоятельно рассуждать на экономические вопросы, если уловите суть денег. Рекомендую на эту тему почитать труды Людвига фон Мизеса.

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/money_as_an_intermediary/
Что такое деньги?

Читатель пишет: «Давно читаю вашу рассылку, но что такое деньги так и не понял))».
Неудивительно. Многие простые и элементарные вещи не очевидны на протяжении тысячелетий. Подумал: а почему так сложно уловить, что такое деньги?

Мне кажется, причина в том, что наша память набита устойчивыми выражениями, которые, как цепи, сковывают мышление. Например, фраза «деньги — это зло». Сцепка слов, которые на самом деле никак не связаны! Или «деньги достаются тяжелым трудом», «денег всегда мало», «мы духовны, поэтому бедны»… Эти выражения в большинстве своем полная ахинея, придуманная невежественными людьми, которые поленились изучить природу денег.

Деньги — это специальные предметы окружающего мира, которые выполняют функцию посредника в обмене одних вещей на другие. Если вы меняетесь с кем-то напрямую (например, я тебе мешок яблок, а ты мне мешок груш), то деньги вообще не нужны.

Потребность в промежуточном звене предметов (денег) возникает тогда, когда нельзя обменяться баш на баш. В этом случае выполняется операция товар -> деньги -> товар.

Деньги — это предметы. Вначале в качестве таких предметов выступали топоры, украшения, ракушки, листья табака… Сейчас такими предметами являются куски бумаги (купюры) со вшитыми защитными металлическими лентами и водяными знаками, а также записи в компьютерах, защищенные шифрованием.

Не нужно обращаться к эзотерике, мистике, заклинаниям, колдовству, чтобы привлечь деньги. Нужно понять, что деньги — это просто предметы, которые дают тебе в обмен на твой труд.

Хотите больше денег? Отдавайте больше! Это обмен. Хочешь дом — отдай миру ценность, сопоставимую с домом.

Проблема большинства людей заключается в том, что они меняют время своей работы на деньги. Так невозможно стать богатым, потому что время ограничено. Да, можно повышать стоимость часа своей работы, но все равно упрешься в лимит времени.

Для богатства нужно найти способ помогать людям в промышленных масштабах (это ведь обмен — тебе нужно найти способ, как больше и эффективнее менять свой труд). Сделать отвязку от времени. Для этого создаются системы, компании, где за тебя работают или машины, или другие люди.

Проведите ревизию своих установок, они заслоняют истину, что деньги — это обычные предметы, получаемые в обмен на труд.

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/what_is_money_items/
Основа финансовой грамотности

У меня зазвонил телефон. Это был он. Друг детства спрашивал, могу ли его проконсультировать по финансовым делам.
Да, в этом деле считаю себя экспертом. Я потерял (у меня заморозили, обособили, украли резиденты из недружественных стран) миллион-другой. Знаю тысячу способов того, что делать с деньгами категорически не нужно, и пару тех, которые работают.

Друг спрашивал про кредиты. Он увидел, что банки раздают наличные деньги под 4,5 % годовых. Ему как раз нужна была добавка, чтобы купить квартиру побольше, но он не понимал, что происходит. С чего вдруг банки начали раздавать наличность так дешево? Может, кризис (антикризис) в стране? Что происходит?

Мое человеческое галлюцинирующее сознание тоже подключилось к накидыванию предположений. Фантазий по этому поводу. Может, я что пропустил? Я ж уже месяц новости не смотрю, но за финансовыми рынками приглядываю. Спустя пару минут включил критическое мышление и осознал, что кредитов под 4,5 % быть не может сейчас. Где-то подвох.

Почему? Потому что есть основа финансовой грамотности. Ее фундамент. В нашей стране 99,999 % людей финансово безграмотны. Хотите, вам это докажу? Только не обижайтесь потом, что попали в эту категорию, по крайней мере теперь вы знаете, что из нее нужно выбираться. Итак, два вопроса, которые разделяют людей на финансово грамотных и нет.

Вот они: «Вы знаете, что такое ставка рефинансирования? И чему она равна?» Если вы ответили на эти два вопроса, то вы финансово грамотны. Если нет, то уж извините. Это был момент истины.

Кратко: ставка рефинансирования — это ставка по кредитам, которые выдает Центральный банк России своим братьям меньшим (банкам, кредитным организациям). Вокруг этой ставки крутится наш мир. На нее много чего завязано. В октябре 2022 года эта ставка равняется 7,5 %. Что это значит для нас? То, что банки занимают у Центробанка деньги под этот процент. Потом накидывают свои проценты и выдают кредиты населению. На эти 2 %, в числе прочего, они и живут. Банкам невыгодно выдавать кредиты ниже ставки рефинансирования. Они же не благотворительностью занимаются, чтобы спонсировать необузданные прихоти финансово невежественных людей. Вы подумайте о том, что у банков есть здания, счета за электричество, заработная плата сотрудников, налоги… Они берут сами в кредит чужие деньги и накидывают сверху, чтобы заработать.

Основа финансовой грамотности — ставка рефинансирования (ключевая ставка). Ниже нее кредитов быть не может. Так как же тогда получается, что банки предлагают кредит наличными под 4,5 %?

Вспоминаем теорию Блума (если вы ее не знаете, то вы — Блум). Не мы первые и не мы последние, кто польстился на такое выгодное предложение банков. Заходим в интернет, читаем, узнаем, что там, оказывается, дополнительные комиссии и проценты со страховкой. В итоге то на то и выходит! Обман, предложение не является публичной офертой.

Следите за ставкой рефинансирования. Банкиры периодически собираются и меняют ее. Эта ставка влияет на цены квартир, рост акций, кредиты. Ниже ее кредиты давать вам не будут!

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/basis_of_financial_literacy/
Об ипотеке под 0,1 %
«Одна из величайших загадок жизни не в том, что дураки быстро расстаются со своими деньгами, а в том, что у них вообще заводятся деньги» (Уиггин Эддисон, Боннер Уильям, «Судный день американских финансов»).
Не одного меня удивляет, откуда у людей, при их потрясающей финансовой безграмотности, деньги. Радует то, что люди ищут путь к свету.

Читательница спрашивает:

«Зять оформил ипотеку, на стадии котлована, строительства дома, под 0.1 % на весь период ипотеки. Вот я сижу и думаю, может и мне так повезёт. Тут в ленте появляетесь Вы, с инфой о рефинансировании ЦБ,это ЗНАК ,подумала я и подписалась на Вас. У Вас столько всего интересного!!! Но теперь о той ипотеке я ничего не понимаю. (( Как такое возможно? ((( Через какой банк оформлял нужно уточнить…»

Расскажу вам притчу об обезьянах.
В царстве Сун жил Обезьяний царь. Его так звали потому, что он любил обезьян, кормил их ежедневно и настолько понимал желания обезьян, что мог ими повелевать. Но однажды случился неурожайный год и возникла необходимость уменьшить количество корма обезьянам. Зная, что они будут недовольны, а недовольная стая может выйти из повиновения, царь пришел к обезьянам утром и сказал следующее:

— А что, если стану давать вам утром по три банана, а вечером по четыре?

Все обезьяны поднялись в гневе.

— А что, если я стану давать вам утром по четыре банана, а вечером по три? — сразу же переспросил он. Все обезьяны миролюбиво легли на землю.

Притчу нужно дополнить тем, что раньше обезьянам давали больше бананов — не семь, а десять, например. Это история о том, что от перестановки мест слагаемых сумма ИЗМЕНЯЕТСЯ, в восприятии. Это не то, чему нас учили в школе!
Ипотека от застройщика под 0,1 % — это та же самая притча об обезьянах. Если вы освоили фундамент финансовой грамотности и осознали, что кредиты (ипотеки) не могут быть ниже ключевой ставки, то, следовательно, нужно поразмыслить! Как возможна ипотека под 0,1 %?
Ловкость рук! Квартира, которая стоит по факту 2 миллиона, теперь продается за 4 миллиона. Если бы вы покупали квартиру за 2 миллиона по обычной ипотеке, то через 30 лет выплатили бы 4 миллиона. Застройщик меняет слагаемые местами и предлагает сразу ее за 4 миллиона, но под 0,1 %.

Это не обман, но Центробанку не нравится такая практика манипуляции сознанием обывателя, и он с ней будет бороться.

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/about_a_mortgage_under/
Связь между ключевой ставкой, зарплатой и кредитами

Основа финансовой грамотности — это знание, что такое ключевая ставка и чему она равна. Вы же знаете уже эту информацию, правда? Я ж писал об этом, старался. :)

Ключевая ставка влияет на ставку по ипотеке и кредитам. И тут можно поразмыслить, что деньги — это еще и плата за место в очереди.

Буквально вы сталкивались с этим, когда платили за внеочередность, но в жизни эта плата за очередь проявляется и косвенно. Например, есть квартира и много желающих ее приобрести. По идее, ее бы купил тот, кто первым собрал необходимую сумму. Но ипотека позволяет проскочить вне очереди. Пока одни пытаются накопить на квартиру самостоятельно, другие пускаются во все тяжкие, берут ипотеку и обгоняют в покупке «накопителя».
Да, можно сказать, что никто не мешает любому, вместо того чтобы копить, брать кредиты и ипотеки. Но разум одних останавливает, а других нет. Мне знание математики не позволяет покупать квартиру в ипотеку и переплачивать в 2–3 раза за нее.
Есть ли какая-нибудь управа на этих ипотечников-внеочередников?
Оказывается, ключевая ставка как раз и сдерживает наплыв желающих купить квартиру без денег. Она создает барьер, выше которого ипотечник не сможет купить недвижимость. Логика тут такая.
Представьте, что ипотека выдается под 10 % годовых. Сколько может взять человек миллионов в такой кредит? Это зависит от его заработной платы. Может ли он взять 12 миллионов? Считаем: 10 % от 12 миллионов = 1 200 000 в год, или 100 тысяч в месяц он должен отдавать одними процентами (уплата дани за обгон во времени). То есть он должен зарабатывать больше 100 тысяч рублей в месяц, чтобы получить такую сумму. Все, у кого зарплата меньше, уже не могут рассчитывать на такой кредит и не в состоянии купить то, что стоит 12 миллионов и более.
Чем больше сумма кредита (ипотеки), тем выше должна быть зарплата (это кажется очевидным), но это радует тех, кто копит. Чем выше стоимость недвижимости, на которую они рассчитывают, тем меньше будет тех, кто рискнет проскочить вне очереди по ипотеке. Самая грызня идет за недвижимость в ипотеку в нижнем ценовом диапазоне, там, где средние зарплаты. Все против всех. Инвесторам же остается подниматься выше и парить вместе с орлами, разглядывая сверху эту суету сует.
На дорогие дома и квартиры нет такого ажиотажного спроса, как на студии, потому что размеры выдаваемой ипотеки физически ограничены доходами граждан. Но если ключевую ставку начнут снижать, то суммы, которые можно взять в кредит, вырастут, а цена доступного квадрата тоже увеличится. Вот такая связь, как мне кажется, между ключевой ставкой, зарплатой и кредитами.
P. S.
И еще нужно добавить в расчеты продолжительность жизни. Когда выдают ипотеку на 30 лет, то все ли заемщики доживают до расплаты?

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/relationship_between_the_key_rate/
Секрет богатства

Как стать богатым? Кажется, что существует заговор, который не позволяет простым смертным получить доступ к этим секретным сведениям.

Для богатых людей открываются детские сады и школы с предпринимательским уклоном, проводятся курсы MBA, для элиты — Гарвард…
Как обычному человеку получить доступ ко всем этим знаниям?

Осознать, что людям, в том числе богатым, массово морочат голову. Мало кто на фундаментальном уровне понимает суть предпринимательства. Она настолько проста, что ее не замечают.

Вот этот секрет: богатство является следствием успеха в удовлетворении требований потребителей. Предприниматель — это слуга потребителя.

Понимаю, что из моих уст звучит не так убедительно. Попробуем еще раз, но вот так, с кавычками:
«В социальной системе рыночного общества нет иных средств приобретения и сохранения богатства, помимо успешного обслуживания потребителей.
<…>
В своей роли коммерсанта человек является слугой потребителей, обязанным подчиняться их желаниям. Он не может потакать собственным прихотям и капризам. Но прихоти и капризы его потребителей являются для него судом последней инстанции при условии, что эти потребители готовы ему платить. Ему необходимо приспосабливать свое поведение к требованиям потребителей.
<…>
В чистой рыночной экономике богатство является следствием успеха в удовлетворении требований потребителей. Состоятельный человек может сохранить свое состояние, только продолжая обслуживать потребителей наиболее эффективно».
Людвиг фон Мизес, «Человеческая деятельность»
Вы искали секрет богатства? А его никто от вас и не скрывал, его положили на самое видное, очевидное место.

Найдите способ удовлетворять потребности других людей в промышленных масштабах — и станете богатым. Секрет богатства прост: удовлетворение желаний потребителя. Пропускайте через него свою деятельность, и вы многое увидите!

Например, ошибка начинающих предпринимателей — арендовать дорогущий офис. Спрашиваем себя: «Какую потребность клиента мы удовлетворяем с помощью офиса и почему он нам за это должен заплатить?» Ну, я даже не знаю, как ответить на этот вопрос.

Поймите, как все просто на самом деле. Предприниматель — это слуга потребителя, удовлетворяющий его желания.

P. S.
Вопрос на миллион: «Кого удовлетворяете вы?»

«Фу-фу-фу. Никого не хочу удовлетворять…» — кто-то сейчас скажет. Тогда не удивляйтесь своему финансовому положению. Оно прямо пропорционально вашей отдачи миру. Сколько отдаете, столько и получаете.

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/the_secret_of_wealth/
Правило инвестиций № 2

Об инвестициях и финансах написаны сотни книг. Как разобраться во всем этом, да еще с учетом того, что мир стремительно меняется? Аккумулировал знания из книг и личный опыт (стоил мне миллионы рублей) в простые правила.

О правиле № 1 я уже рассказывал. Оно в общем звучит так: «Если вам кто-нибудь предлагает инвестировать через него, то перед вами мошенник, который заберет ваши деньги». Закрывайте уши и бегите, когда слышите в предложении, адресованном вам, слова с корнем «инвест-». Почему?

Потому что это просто как дважды два: если кто-то умный предлагает вам больше, чем процент по кредиту, то зачем ему вы? Пусть идет в банк и берет деньги напрямую в кредит. Также не давайте в долг, если не готовы навсегда расстаться с этими деньгами.

Если уж инвестировать, то самостоятельно. И тут в работу вступает правило инвестиций № 2. Оно звучит так: «Остерегайтесь финансовых продуктов, названия которых представлены как аббревиатуры». Почему?

Потому что названия с аббревиатурами — это вторичные субпродукты. Первичные продукты заняли нормальные слова, а вторичным пришлось придумывать сокращения. Чем сложнее продукт, тем больше шансов с ним расстаться.

События 2022 года скомпрометировали на корню эти вторичные продукты. Раньше я писал, что нужно инвестировать в ETF, но они уже в прошлом. Они предали.

Давайте проверим правила.

Вклад — это слово, значит, +
Золото — слово, +
ОМС — WTF? Аббревиатура, −
БПИФ — аббревиатура, −
SBMX — аббревиатура, −
Акция Сбербанк — слова, +
Фьючерс MXM2 (MIX-6.22) — сокращения, −

Исключение из правила № 2, которое себя еще не скомпрометировало, — это ОФЗ (облигации федерального займа). И остерегайтесь акций недружественных стран.

Применяйте эти два простых правила, и они сохранят ваши деньги.

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/investment_rule_2/
«Как завладеть миром. Инвестируйте умно и мыслите глобально»

Эндрю Крейг, автор книги «Как завладеть миром. Инвестируйте умно и мыслите глобально», более 20 лет проработал в различных финансовых компаниях в Лондоне и Нью-Йорке, после чего решил нести свет знаний в этот невежественный мир.

«Как бы безумно это ни звучало, но большое количество ответственных лиц по обе стороны Атлантики понятия не имеют, что они делают с финансовой точки зрения. Они просто не понимают экономику. Для меня это совершенно очевидно: изо дня в день я слушаю интервью журналистов и политиков по радио, из-за чего едва не швыряю на кухне вещи от гнева. Прочитав эту книгу, без преувеличения вы, скорее всего, будете понимать в экономике больше, чем многие политики и журналисты широкого профиля в США и Великобритании».

Книга начинается с классической байки западного мира — рассказа о силе сложных процентов. Если сам Эйнштейн считал это восьмым чудом света, то разве вы не уверуете? Откладывайте и вкладывайте на протяжении 30 лет — и станете мультимиллионером.

В российской же действительности за 30 лет меняются политические уклады и жизнь сбрасывается на ноль. У нас приходит серенький волчок и кусает за бочок (обособление иностранных акций производит) или была избушка лубяная, а стала ледяная (заморозили ETF-фонды). Такие книги нужно соотносить с нашей реальностью.

Как же все-таки разбогатеть?

Автор дает проверенные временем советы. Начните с того, что будете откладывать 10 % от своего дохода. Он верит, что вы сможете это сделать. Если не получается, то Эндрю Крейг дает радикальный совет: ПЕРЕЕЗЖАЙТЕ.

Если вы арендуете квартиру, то снимите ту, что подешевле. Живете в своем особняке, но не хватает денег на его содержание? Купите домик в деревне, а разницу от смены жилищных условий инвестируйте.

Книга «Как завладеть миром. Инвестируйте умно и мыслите глобально» — это сборник классических советов по инвестированию. Если вы не в теме совсем, то книга поможет вам войти в курс дела. Для опытных волков интересна будет глава о том, как в США и Великобритании манипулируют со статистикой по инфляции и безработице (автор начинает что-то подозревать). Например, британское правительство каждый раз меняет определение безработицы. Они заменяют слова! Не «безработный», а «инвалид», не «безработный», а «участник молодежной программы». В США из статистики безработных исключают тех, кто не может найти работу больше года. Ловкость рук и никакого мошенничества.

«Это ведет к нелепой ситуации, когда правительство США сообщает о „падении“ безработицы, и фондовый рынок быстро поднимается (растет), но единственная причина, по которой число безработных „упало“, состоит в том, что 300 000 человек остаются без работы больше года. Они по-прежнему безработные, но больше не учитываются в статистике, обсуждаемой в прессе. В феврале 2012 года еще 1,2 миллиона человек „выпали“ из числа безработных, и рынок и глазом не моргнул».

Также подделываются данные об инфляции. Это отдельная песня.

«Давайте посмотрим на каждый механизм (манипулирования инфляцией. — В. Н.) по очереди.

• Замещение. Простыми словами, это процесс, при котором статистики заменяют то, что сильно выросло в цене, на то, что нет. Например, они могут заменить треску, цена которой выросла вдвое, выращенным лососем, который, возможно, даже стал дешевле. Треска по-прежнему стоит в два раза дороже, но показатель инфляции не изменился. Как вы понимаете, это простая игра. В нужный момент вы можете заменить стейк из филе гамбургерами или даже, как пошутил один старый грубоватый экономист, кормом для собак.

• Геометрическое взвешивание. Власти приписывают тому, что сильно выросло в цене, неоправданно низкий вес в процентах расчетов. Например, сектор здравоохранения представляет чуть более 17 % экономики США, но составляет лишь 6 % от расчета инфляции в США. <…>

• Гедоническая корректировка, на мой взгляд, даже более необоснованна, чем первые два механизма. Это когда цену на товар понижают для расчета инфляции, потому что власти утверждают (субъективно), что вы получаете больше за свои деньги и, следовательно, фактически платите меньше. Допустим, в прошлом году 50-дюймовый телевизор Sony или Samsung стоил £ 1000. В этом году появился новый 50-дюймовый телевизор с немного улучшенными экраном и функциональностью, который по-прежнему стоит £ 1000. Тогда статистики скажут, что новый телевизор, скажем, на 20 % лучше, чем телевизор прошлого года, и скорректируют его цену при расчете инфляции с £ 1000 до £ 800. На самом деле новый телевизор все еще стоит £ 1000, но в расчет они включили его по цене в £ 800. Этот трюк используют для корректировки цен почти на половину всех товаров, которые учитываются при расчете инфляции».

И еще один способ обмануть расчет инфляции знаком каждому из нас по походу в магазин. Шоколадка теперь не 100 грамм, а 90. В упаковке яиц их не десяток, а девяток. Это означает инфляцию в 10 % (!!!).

Откуда идет эта инфляция? От безудержной работы бумажного станка. Эндрю Крейг пишет, что люди в правительстве США и Великобритании не понимают, что творят.

«Не так давно я читал историю о конгрессмене США, который заседал в ключевом финансовом комитете и выслушивал аргументы ученых и профессионалов в области финансов. Примерно через час он поднял руку и спросил: „Извините, но что это за количественное смягчение, о котором вы все время говорите?“ Тот факт, что избранный политик, сидящий в правительстве США и частично ответственный за разработку финансовой политики США (политика, которая влияет на всех!), задал этот вопрос, невероятно шокирует и помогает нам понять, почему мы находимся там, где находимся».

В книге «Как завладеть миром» интересна глава об инвестициях в недвижимость. Даже на примере Лондона автор показывает, что это не так выгодно, как кажется, и дает методику расчета, при каких условиях нужно покупать квартиры и дома.

Нашему обывателю эти расчеты ни о чем не скажут, ты или понимаешь это, или не понимаешь и не хочешь даже слышать об этом, ты «в домике» (недвижимость же может расти до небес — так думают люди). Для тех, кто умеет считать: при покупке недвижимости нужно учитывать процент по аренде, инфляцию, ставку рефинансирования, соотношение цены дома к зарплатам.

«Еще одна очень важная идея в финансах в целом — это возврат к среднему. Как вы, возможно, хорошо знаете, „среднее арифметическое“ — это тип среднего значения. „Возврат к среднему“, по сути, означает, что в среднесрочной и долгосрочной перспективе все, что измеряется, будет стремиться вернуться к своей средней цене. Стоит знать, что среднее соотношение цен на жилье к заработной плате в Великобритании за последние несколько десятилетий составляет от 3:1 до 4:1 в зависимости от того, какие данные вы рассматриваете. Это говорит нам о том, что при соотношении 6:1 цены на жилье, возможно, фундаментально высоки и вполне могут упасть; когда оно равно 2:1, цены на жилье фундаментально низки и с большей вероятностью вырастут при прочих равных».

Эндрю Крейг призывает диверсифицировать портфель (это отличный способ потерять деньги разными способами :)). В портфеле нужны акции, облигации, металлы. Причем не бумажное ETF-золото, а настоящее (опять же автор начинает что-то подозревать про экономику западного мира). Как выбирать акции по коэффициентам, тоже даются рекомендации.

В книге «Как завладеть миром. Инвестируйте умно и мыслите глобально» вы найдете почти все, что нужно знать для начала об инвестициях. Не забывайте только делать поправку на наши реалии (зарубежные акции скомпрометированы).

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/how_to_take_over_the_world/
Первопричины финансовой безграмотности

В России аномальная финансовая безграмотность среди образованного, читающего населения. Такие одиозные личности, как Сергей Мавроди, периодически проводят перепись финансовых ротозеев. И число их исчисляется миллионами. Почему же так?

Решил провести независимое расследование сего феномена. Для этого купил на барахолке за 200 рублей учебник для экономических вузов «Деньги, кредит, банки». 
Ознакомился с ним за чашкой чая и понял, что его содержимое многое объясняет. Если внедрить пагубные идеи на стадии образования, то можно запудрить мозги на фундаментальном уровне. Мы же верим учебникам, они же святое!

От книги «Деньги, кредит, банки» не ожидал многого, хотел понять, как банки создают деньги из воздуха (на новоязе — проводят эмиссию). И что вы думаете? Там об этом сказано как о само собой разумеющемся в паре абзацев в стиле окончания рекламных роликов, когда в них быстро, скороговоркой произносят: «Не является лекарственным средством… лицензия брф номер вбрлфлбввббб». Вот как так? Где объяснения и разбор последствий того, что банки генерируют деньги, а мы за это расплачиваемся ростом цен?
В учебнике идут ссылки на финансовых динозавров прошлых столетий. Кейнса, Фридмана. Их теории уже опровергнуты, а в институтах всё еще по ним учатся. И ни слова в учебнике о трудах Людвига фон Мизеса (пожалуй, самый адекватный, на мой взгляд, экономист).

Учебники программируют. Сделай между строк внушение, и оно проникнет в головы будущих экономистов. Пустит там корни. А нужно ведь учиться думать самостоятельно.

Например, про инфляцию. Кому на Руси от нее жить хорошо? Есть группы людей, которые заинтересованы в повышении цен, и есть простые обыватели, которые не понимают, почему растут цены в магазинах, почему один литр = 0,9 литра, как 10 яиц превращается в 9 (их специально вытаскивают?). Интересно, а в коробках спичек стало меньше спичек? (Тема следующего расследования.)

«Таким образом, последствия инфляции носят противоречивый характер и научиться управлять ее уровнем — это большое искусство». Такой вывод приводится в учебнике.

Вот и первопричина финансовой безграмотности. Учебники, по которым учатся экономисты. Что же тогда ждать от простых обывателей?

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/root_causes_of_financial_illiteracy/
Бабки делают бабки

Куда нужно было вложить деньги 15 лет назад, чтобы получить одну из самых больших доходностей к октябрю 2022-го?

Вывод вас может удивить. Это обычный вклад в банке. Бабки-процентщицы нарубили на вкладах больше капусты, чем матерые инвесторы на акциях.

Как такое могло произойти? Помог ли бабушкам опыт закрутки солений в банках? В чем причина успеха вкладов? 
У депозита (вклада) в банке есть невидимое преимущество. Когда ты его открываешь или закрываешь, с тебя не берут комиссии. Сколько положил — столько зачислили, сколько набежало процентов — столько и перевели. Один в один, тютелька в тютельку. 
С акциями и другими финансовыми инструментами иначе. Там стригут молодых барашков на каждом этапе. Есть плата за ведение счета, есть комиссии за покупку/продажу, проскальзывания (это когда ты хочешь купить по одной цене, а роботы-скальперы отслеживают движение твоей мыши и хватают себе кусок денег, изменяя цены в тот момент, когда нервный импульс от мозга бежит к пальцам, робот действует быстрее). И не говорю уже о том, что вклады застрахованы, а счета на бирже могут быть по произволу заблокированы, обособлены, заморожены, украдены.

Введено даже специальное звание «квалифицированный инвестор», что звучит как «квалифицированный лох». Эти люди подтверждают, что готовы быть одурачены вновь и вновь (еще не разморозили зарубежные ETF, а биржа готова допустить к торгам 100 новых иностранных ETF, вот это наживка!).

Возвращаясь к вкладам. К их доходности прибавляйте 1–2 % — это прибыль за отсутствие издержек в работе с ними в отличие от других финансовых инструментов.

В новых реалиях бабки делают бабки на вкладах, а молодые пенсионеры в 35 разоряются и седеют.

Вклад, пожалуй, лучший способ сохранить деньги.

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/grandmothers_make_money/
Три неочевидных мысли про деньги

Если на ночь глядя читать книги классиков экономики, то приходят прозрения об обычных, как кажется, вещах. Вот три мысли на обдумывание (могу ошибаться, учтите это).

1. От количества добытого золота мы богаче не станем. Представьте, что на Землю прилетит золотой метеорит (золото образуется в результате взрыва звезд, поэтому в космосе могут летать целые золотые горы).

Что изменит добавление нового золота в качестве денег? Те, у кого уже было накоплено золото, почувствуют снижение цены на него. Золота стало больше, а богаче люди не стали. Золото на хлеб не намажешь. Плюс появления нового золота в том, что можно больше сделать побрякушек, золотых батонов и унитазов. Если рассматривать золото как деньги, добавление нового золота равносильно печати новых денег на государственном принтере.

Джон Кейнс писал:

«Если бы казначейство наполняло старые бутылки банкнотами, закапывало их на соответствующей глубине в бездействующих угольных шахтах, заполняло эти шахты доверху городским мусором, а затем, наконец, предоставляло бы частной инициативе на основе хорошо испытанных принципов laissez-faire выкапывать эти банкноты из земли (причем, чтобы получить право на такую добычу, требовалось бы, конечно, надлежащим порядком арендовать „банкнотоносную“ площадь), то безработица могла бы полностью исчезнуть, а косвенным образом это привело бы, вероятно, к значительному увеличению как реального дохода общества, так и его капитального богатства по сравнению с существующими размерами.

Разумеется, более целесообразно было бы строить жилые дома и т. п., но если этому препятствуют политические и практические трудности, то и предлагаемый вариант лучше. Аналогия между подобным вариантом и реальными процессами добычи золота, в сущности говоря, полная».

2. Когда мы что-то покупаем, меняем деньги на товары, то, по сути, происходит только смена владельцев товара и денег. Например, в случае с недвижимостью изменяется запись в реестре. При определенном мировоззрении в этом случае не происходит НИЧЕГО. Деньги как были, так и остались, изменились лишь их координаты хранения, товар сменил владельца.

В том, что деньги лежат у кого-то в тумбочке про запас, нет ничего плохого. Они могли бы лежать в других местах — и что с этого? Например, склады магазинов электроники — это те же самые «деньги», лежащие в тумбочке.

3. Понятия прибыли и убытков относительны. Зависит от того, в чем мы будем считать. Например, в рублях счет мог уменьшиться с миллиона до 800 тысяч, а в это время курс доллара к рублю упал, и у тебя в переводе на доллары стало больше денег! И ты можешь купить на оставшиеся деньги больше, чем раньше.

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/three_non-obvious_thoughts_about_money/
«Государство и деньги»
Хорошо жить в будущем! Когда у тебя возникает какой-нибудь вопрос, то ты можешь отправиться на машине времени в книжный магазин и найти ответ на интересующую тебя тему. Если решение тебя не устроит, ты можешь выбрать другое время и поколение писателей.

В поисках ответа на вопросы «Что такое деньги? Почему растут цены? И что с этим делать?» я вышел на книги представителя пятого (!) поколения австрийской школы экономики Мюррея Ротбарда.

Мюррей Ротбард — ученик Людвига фон Мизеса (представитель третьего поколения школы, как-то они перескочили через поколение). Если труды Мизеса покажутся вам сложными, а его книги — толстыми, то переходим между поколениями (мы же в будущем) и читаем изложение теории австрийской школы более доступным языком.

В книге «Государство и деньги: как государство завладело денежной системой общества» Мюррей Ротбард раскрывает сущность денег и экономических процессов. Эту книгу, несмотря на ее фундаментализм, можно отнести к серии «Деньги для чайников». Просто и понятно.
Так что такое деньги?

Деньги представляют собой одно из самых сложных для понимания экономических явлений, а между тем истина проста. Она где-то рядом. Деньги — это товар.

Деньги возникли без какого-либо вмешательства государства. Это неизбежный результат исторического процесса взаимодействия людей друг с другом. Меняться баш на баш чаще всего неудобно, нужно найти предмет, который выступал бы посредником в обменах. Что только люди не использовали для этого! Топоры, бусы, кусочки кожи…
В ходе естественного отбора предметов на роль денег утвердились золото и серебро. Люди прошлого не знали, что золото и серебро образуется в результате взрыва звезд в глубоком космосе и на Земле никакими алхимическими потугами их не создашь.

На первых порах делать монеты из золота мог каждый желающий. Но потом эту лавочку прикрыли, функцию чеканки монет монополизировало государство и законодательно запретило заниматься денежной самодеятельностью. Хотя логики тут нет, потому что до сих пор ювелирам можно из золота делать украшения. А монеты низзя! Почему?

Потому что исторически на чеканке монет государство зарабатывало. Человек слаб и не может избежать соблазна делать деньги из воздуха, когда у него есть такая возможность. Представьте себе монету из чистого золота, вес которой 10 грамм. Пока такая монета ходит-бродит по рукам, она изнашивается, стирается, и ее вес уменьшается до 9 грамм. Логично, что и ценность такой монеты должна уменьшиться с 10 до 9 единиц. Но тут вмешивается государство и заявляет, что все подданные должны принимать такие монеты наравне с новыми. Плюс само государство начинает химичить с выпуском монет: класть в них не 10 грамм золота, а меньше. И мы еще удивляемся сейчас, почему упаковка молока уменьшилась с литра до 925 мл (я проверил, посмотрел). Процесс аналогичный.

Что будет происходить с монетами, когда государство законодательно закрывает глаза людям на отличие идеальных монет от похудевших? В обороте останутся только потертые монеты, а новенькие будут спрятаны в сундуках до лучших времен (если нет разницы, то зачем платить больше). Это закон Грешема, что «плохие» деньги вытесняют «хорошие». Но этот закон, пишет Мюррей Ротбард, актуален, если государство вмешивается в процесс. На свободном рынке такого бы не было, монеты в 9 грамм стоили бы как 9 грамм, и не больше. Порча монет, которые ты сам и выпускаешь, — это классика жанра. Люди во власти страдали этим тысячелетия, а потом искренне удивлялись, почему их финансовые системы шли вразнос. На математике 9 = 10 далеко не уедешь.

Но это было начало. Цветочки. Карты государству поперли, когда люди додумались до бумажных денег. Первоначально, чтобы не таскать груды золота туда-сюда-обратно, их заменили складскими расписками. Клочки бумаги проще перемещать, не так опасно. Но банковские злыдни прошлого со временем заметили, что люди редко требуют золото назад, их устраивают расписки, и тогда пришла гениальная идея: «А давайте выдавать в кредит левые расписки, все равно не заметят разницы». С тех пор этот процесс генерирования ничем не обеспеченных денег продолжается. Мюррей Ротбард детально рассматривает его подноготную.

Деньги — это товар. Но его отличие от других товаров вот в чем. Когда вещей выпускается больше, людям от этого становится лучше. Например, каждый может себе позволить телефон по доступной цене. С деньгами иначе. Их увеличение в системе не добавляет радости жизни простым людям, наоборот, капиталы тех, кто делал накопления, обесцениваются. Увеличение денег само по себе не способствует росту благосостояния.

В книге «Государство и деньги» целая глава посвящена инфляции. Если вы не понимаете, почему растут цены, то приглашаю к прочтению. Дело в том, что у государства и предпринимателей разные способы зарабатывать деньги. Предприниматель делает благо людям, удовлетворяет их потребности, рискует в новых проектах. Государства (в целом по всему миру) получают деньги иначе. Они собирают дань в виде налогов и являются главными бенефициарами инфляции, когда запускают печатные станки на полную мощность.

Инфляция — это способ дохода для государства. Мюррей Ротбард отрывается по полной в главе об инфляции. Называя вещи своими именами.

«…если государство может безнаказанно стать фальшивомонетчиком (т. е. создать деньги из ничего), ему незачем заниматься продажей услуг или золотодобычей — оно может просто наделать себе денег. Тогда государство получает возможность присваивать материальные ресурсы исподтишка и почти незаметно. В отличие от налогообложения этот способ не встречает ожесточенного сопротивления, более того, он создает у тех, кто стал жертвой подделки денег, иллюзию беспрецедентного процветания. Очевидно, что подделка денег — это просто другое название инфляции».

От инфляции выигрывают те группы, которые первыми получают доступ к свежим, хрустящим купюрам. Пока другие слои населения не поняли, что к чему, эти группы скупают товары по старым ценам. Постепенно цены начинают расти, люди заходят в магазины и начинают что-то подозревать… Их где-то накуканили… но где? :) В теорию денег они вдаваться не хотят. Читать экономистов австрийской школы тоже. К чему приведут эти игры с инфляцией, неограниченное QE, работа печатных станков? К финансовому армагеддону, который предсказывают уже не одно десятилетие.

Мы с вами в режиме реального времени можем наблюдать эти неизбежные экономические процессы. Они разворачиваются прямо сейчас. Целая глава книги «Государство и деньги: как государство завладело денежной системой общества» посвящена финансовому закату Запада. 
Настоятельно рекомендую книгу Мюррея Ротбарда «Государство и деньги» к прочтению.

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/the_state_and_money/
На пенсию в 35 (по-американски)

Грант Сабатье, автор книги «Финансовая независимость», за 5 лет прошел путь от 2,26 до 1 000 000 долларов США (в российском переводе книги он как-то стал при этом миллиардером).

Ох уж эти миллениалы. Они заново изобретают то, что было до них. Не коммуналка (коммунальная квартира), а колливинг, не сложные проценты, а компа… пу… нди… ундинг… Компапундинг! Компапундинг!

Да, в книге «Финансовая независимость» есть ссылка на самого Эйнштейна: «Есть причина, по которой Эйнштейн назвал компаундинг „восьмым чудом света“…» Может, это был друг автора, какой-то другой Эйнштейн? Гилберт Эйнштейн? Компапундинг — что за слово?

История Гранта Сабатье — это американская мечта о том, как выйти на пенсию в 35 лет или раньше. Как это сделать? Да никак. Классические советы типа «откладывай 10 % своего дохода» позволят выйти на пенсию в 35 только в следующей жизни. Кстати, где литература о том, как разбогатеть в будущих жизнях? Карма же накапливается.

Что делать, чтобы выйти на пенсию молодым и начать от безделья стричь лужайки? Откладывать не 10 % от дохода, а все 80 %. Подрабатывать, заниматься флиппингом, хаускипингом, хаусхакингом, хаусситтингом (никто не говорил, что будет легко).

Главная мысль, которую я заценил, в том, что нужно определить свое ЧИСЛО — размер капитала, с которого можно беззаботно жить. Он равен 25 ежегодных твоих расходов. Посчитайте, сколько вы тратите в месяц, умножьте на 12, а затем на 25. Ужаснитесь полученному числу. Это ваша цель! Но по крайней мере вы ее знаете. Тем более что благодаря компаундингу вам нужна не вся сумма целиком, а ее часть, остальное набежит само собой процентами.

Так на чем будем экономить? На протяжении всей книги Грант Сабатье высчитывает, как сэкономить и оптимизировать покупку чашки кофе за 3 $. Какие есть варианты? Главное: если вы получаете удовольствие от кофе, то пейте дальше, на радостях жизни не экономят. Но задумайтесь, во сколько обойдется вам эта чашка за год? А за 30 лет? А если бы вы эти деньги инвестировали? Вложили в «Теслу»? Если бы вы пили кофе дома? Если бы перешли на растворимый «3 в 1»? :)

Серьезно, много можно сэкономить, если осознать, что из мимолетных повторяющихся покупок набегает существенная сумма. Автор призывает покупать вещи «на Авито», меньше есть стейков, искать дешевые авиабилеты, практиковать колливинг.

Инструкция к осуществлению американской мечты выйти на пенсию в 35 звучит так:

«Максимально используя льготы от работодателя, вы можете сэкономить безумную сумму денег. Брэндон, двадцатичетырехлетний парень, работавший в Google, жил в грузовике с крытом кузовом на парковке компании. Пит и Кара, которые тоже работали в Google, жили в трейлере на стоянке».

Узнайте, предлагает ли ваш работодатель бесплатные места для проживания на парковке!

Книга Гранта Сабатье «Финансовая независимость» — это старая песня о ГЛАВНОМ, известная еще со времен Вавилона. Секрет богатства — трать меньше, чем зарабатываешь, а остальное откладывай и вкладывай.

Чтобы труд Гранта Сабатье не прошел даром, то прямо сейчас определите свое ЧИСЛО — размер капитала, который вам необходимо собрать для выхода на пенсию в этой жизни. Посчитайте свои расходы за год и умножьте их на 25. Теперь это ваша цель!

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/retire_at_35_in_the_american_way/
Парадокс инвестирования

В октябре 2022 года российский рынок акций нащупывает дно. Для инвестора это хорошо, потому что можно купить акции по акции. Две по цене одной! Да-да, такие сейчас цены на бирже.

Останавливает от покупок даже не неопределенность будущего, а произвол, который был за этот год. Зарубежные акции были заморожены, заблокированы, украдены борцами за свободу из недружественных стран. Доверие подорвано.

Мои друзья и знакомые, которым рекомендовал покупать акции, подкалывают меня, что их портфели акций показывают до 50 % убытка на текущий момент. Так-то оно так, но парадокс этих историй заключается в том, что эти деньги в акциях — их ЕДИНСТВЕННЫЙ капитал, который у них есть прямо сейчас. Все остальные сбережения они потратили, растворили в бесконечном потреблении.

Еще раз: кроме упавших в цене акций на брокерских счетах, у них нет НИЧЕГО из капитала. Так, может, это все же имело смысл? Вот такой парадокс: люди жалуются на инвестиции, что их счет уменьшился, и в то же время именно этот счет — единственное, что у них есть на данный момент из финансов.

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/the_paradox_of_investing/
Финансовое пространство для маневра

Есть вещи, о которых можно узнать или только на своем опыте с возрастом, или от кого-то знающего. Вижу свою миссию в том, чтобы рассказывать людям младше меня (< 41 года), как там в будущем. Что их ждет!
Так вот что вижу среди своих ровесников и тех, кто постарше. Если человек не делал сбережений на протяжении жизни, то на пятом десятке лет можно попасть в ситуацию, в которой не остается пространства для маневра. Например, случились коронавирус, спецоперация — и люди остались без работы, а накоплений у них нет. Коммуналку платить нечем — где раздобыть деньги?
В такой критической ситуации сужается количество вариантов того, что бы ты мог делать. Если бы была финансовая подушка безопасности, то можно было на ней продержаться сложный период и по ходу уже разруливать ситуацию, чтобы у тебя было пространство для действий.
Меня удивляет беспечность людей. Они не делали сбережений и при этом колесили по всему миру. И это не одна история, их у меня таких несколько!
Осознайте мысль, что события случаются не тогда, когда они случаются. Событие — это туннель, связывающий прошлые твои действия с текущими. Когда человек вдруг оказывается без средств к существованию, то это происходит потому, что он в прошлом, на протяжении множества лет, принимал определенные решения. Он пожинает плоды своих действий. Можно сказать, что никто не знал, что такое будет. Но это инфантильная позиция. Нужно всегда закладывать в ход прогнозирования будущего самую критическую ситуацию. Об этом нужно думать заранее!
Мне больно видеть людей за 40, которые еле сводят концы с концами. Они финансово не подготовились к такому варианту будущего, и оно поставило их в раскорячку.
Инвестиции, сбережения нужно делать смолоду, чтобы в случае экстренных событий у тебя оставалось время и пространство для маневра.

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/financial_room_for_maneuver/
Могут ли налоги быть справедливыми?

«…общество делится на две группы людей: на тех, кто платит налоги, и тех, кто живет за счет налогов, т. е. на тех, кто страдает от налогового бремени, и тех, кому оно во благо».

Мюррей Ротбард — представитель пятого поколения австрийской школы экономики, он, пожалуй, доступнее всего среди экономистов объясняет устройство финансового мира. Уже рекомендовал вам его книгу «Государство и деньги».

Бумажные книги Мюррея Ротбарда то ли скупают, то ли скрывают от общественности, но на весь город-миллионник Краснодар остались его работы в единственном экземпляре, поэтому я скупил все, что было на полках. 
Ознакомился с книгой «Власть и рынок». В ней Ротбард разбирает вмешательство государства в экономику.
Мюррей Ротбард — математик, экономист и философ, поэтому его взгляд на вещи отличается от гуманитарного подхода чиновников. Интересна в книге глава о налогах.

Как вы думаете, может ли налогообложение быть справедливым? Вы наверняка слышали, что в разных государствах внедряют прогрессивную шкалу налогов, по ней богатые платят больше в процентах, а бедные — меньше. Справедливо ли это? Зависит от того, к какой группе вы принадлежите. Как замечает Мюррей Ротбард, и я с ним согласен, такой налог не что иное, как штраф за успех, за производительность.

Богатые люди — это те люди, которые максимально удовлетворяют потребности общества в промышленных масштабах, они думают и придумывают. И за это их наказывают! Говорят, что если ты много зарабатываешь, то будешь платить не 13 % налога, а все 80 %. Честно ли это? Богатые и так платят больше в абсолютном значении. Если вдруг вы с этим не согласны, то что вы скажете на этот счет, когда разбогатеете? Изменится ли тогда ваша позиция? Вот то-то!

Ротбард идет дальше и показывает, что справедливого налогообложения не может быть в принципе, пока не будет обоснована справедливость введения самой системы налогов! Аналогия — это как рассуждать о системе справедливой эксплуатации рабов. Может ли она быть, если само рабство несправедливо? И пример, сам придумал: представьте, что рабов, которые хорошо трудятся, перевыполняют план, наказывают кнутом, а рабов, которые отлынивают от работы, награждают пряниками. Это система прогрессивного рабства! :)

Налоги искажают экономику, и насчет них есть множество заблуждений. Например, вы слышали мысль, что при повышении государством налогов, акцизов за все это заплатит покупатель? То есть мы с вами.

Австрийская школа экономики показала ошибочность этого рассуждения. Оно ложно.

«Первый закон распространения налогового бремени имеет довольно радикальную формулировку: никакой налог не может быть переложен вперед. Иными словами, никакой налог не может быть переложен с продавца на покупателя и в итоге на конечного потребителя». 
Нам говорят, что от введения нового налога вырастут цены в магазинах. Это не совсем так, тут будут другие последствия. Почему? Следите за логикой. Если бы производители товаров могли поднять цену на свою продукцию до введения нового налога, то они это сделали бы раньше. Что их останавливало? Совесть?

Дальше, если бы производители могли переложить налог на покупателя, подняв цены, то покупатели могли бы переложить налог на своего работодателя за счет требования увеличения своей зарплаты. Если бы так можно было сделать, то никто никакого налога не почувствовал бы. Но в жизни зарплаты остаются теми же после введения новых налогов.

Представьте, что после введения новых налогов все цены на продукты выросли (тут и представлять не нужно, достаточно зайти с тележкой в супермаркет), но денег-то у тебя от этого больше не стало!

Следовательно, ты сможешь купить меньше, чем раньше. Это приведет к тому, что упадут продажи определенных, второстепенных товаров. Например, до повышения цен у тебя после всех необходимых покупок в магазине оставались деньги на йогурт с шоколадными шариками. Цены выросли, денег больше у тебя не стало — йогурты с шариками перестали попадать в твою корзину. Производитель этих йогуртов не может переложить повышение налогов на нас, на покупателей. Да, он поднял цены с 35 рублей до 74 (я посмотрел). И что? Я просто перестал покупать эти йогурты.

Повышение налогов и создание новых (вы посмотрите, как обклеили бутылки с водой и молоком наклейками со всех сторон) приводит к тому, что из нашего мира исчезают другие маленькие радости жизни. Производители молока и воды выдержат новые налоги, но в магазинах из-за этого исчезнет что-то другое. Например, пропадет гранатовый сок, потому что на него не будет хватать денег у покупателей.

«Миф о том, что налог с продаж может быть переложен на потребителей, сопоставим с мифом о том, что общее увеличение заработной платы под давлением профсоюзов может быть транслировано в повышение цен, а потому является „причиной инфляции“. Общий уровень цен никоим образом не может быть повышен, а значит, единственным результатом такого рода увеличения заработной платы будет массовая безработица.
<…>
Результатом взимания налога с продаж оказывается общее сокращение чистого дохода, зарабатываемого первичными факторами производства, т. е. общее сокращение заработной платы и дохода землевладельцев от сдачи земли в аренду. Таким образом, налог с продаж оказывается переложен назад — на доходы первичных факторов производства».

Мюррей Ротбард — явный противник государственного вмешательства в экономику, и в книге «Власть и рынок» он разбирает последствия такого вмешательства. Не скажу, что полностью с ним согласен, но для общего развития рекомендую полистать книгу на досуге.

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/can_taxes_be_fair/
Как рассчитать примерную стоимость недвижимости

Дорогая или дешевая сейчас недвижимость? Будет ли она расти в цене, или цена будет падать? Есть ли хоть какой-нибудь ориентир по стоимости недвижимости?

Да, такой ориентир есть. Узнайте, сколько можно заработать, если сдать в аренду интересующую вас квартиру. Например, в Краснодаре за 3-комнатную квартиру можно выручить 25 тысяч рублей в месяц. В год это 25 000 × 12 = 300 000 рублей.

Теперь рассчитайте размер капитала, с которого можно получать аналогичную сумму одними процентами по вкладу в банке. Пусть вклад дает 7 % годовых. Сколько нужно иметь денег на вкладе, чтобы получать 300 000 в год?

300 000 — 7 %
X — 100 %
X = 300 000 × 100 : 7 = 4 285 714

4 285 714 — базовая цена квартиры при ставке по вкладу 7 %.

Но ставка по вкладу меняется со временем. И она зависит от ключевой ставки. Если ключевую ставку Центробанк снизит, то и по вкладам снизятся проценты. Пусть теперь вклады дают 5 %. Считаем стоимость квартиры:

300 000 — 5 %
X — 100 %
X = 300 000 × 100 : 5 = 6 000 000

О чудо! Наша квартира почему-то вдруг выросла в цене. А причина все та же — ключевая ставка!

Если желающие ипотек под 1 % посчитают, то увидят, что та же самая квартира при этом будет стоить:

X = 300 000 × 100 : 1 = 30 000 000 рублей.

Вот и вся базовая математика, почему меняются цены на недвижимость. Они пропорциональны плюс-минус ключевой ставке и доходу с их аренды.

Как бы ни придираться к таким расчетам, с их помощью вы сможете увидеть нижнюю планку цены за квартиры.

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/approximate_cost_of_real_estate/
Экономический кризис: кто виноват и что делать

В 2022–2023 годах мы можем наблюдать в режиме реального времени действие теории экономического цикла. Если она верна, то мы увидим снижение цен на недвижимость (у нас и за рубежом), банкротства и хаос на финансовых рынках.

Книга «Великая депрессия в Америке» представителя пятого поколения австрийской школы Мюррея Ротбарда посвящена анализу причин самой страшной на данный момент экономической катастрофы в истории США — Великой депрессии 1929 года.

Русское издание этой книги предваряет аж 4 (!) предисловия от автора. Причем почти каждое из них начинается словами: «Мы же вас предупреждали!»

Предисловие к третьему изданию: «В настоящее время Америка находится в разгаре полномасштабной инфляционной депрессии…»
Предисловие к четвертому изданию: «Мне кажется, что новое издание этой книги знаменует собой некий цикл. Второе издание вышло в период рецессии 1969–1971 гг., которая стала итогом инфляции, а третье появилось во время депрессии 1973–1975 гг., происходившей одновременно с инфляцией. Сегодня экономика находится в разгаре другой инфляционной депрессии, которая является, по меньшей мере, такой же, если не более глубокой, чем депрессия 1973–1975 гг., самой масштабной после кризиса 1930-х годов».

<----------------Вы находитесь здесь ---------------->

Почему в экономике на протяжении уже больше столетия наблюдаются экономические циклы с их бумами и депрессиями? Вы не поверите, но экономисты до сих пор не могут прийти к единому мнению и предлагают разные объяснения на базе умозаключений философов-экономистов прошлого.

Мюррей Ротбард утверждает, что только теория экономического цикла, разработанная представителями австрийской школы, может объяснить сии колебания. Книга «Великая депрессия в Америке» начинается объяснением этой теории и критикой других теорий, которые доказали свою несостоятельность.

Ротбард начинает разбор ситуации:

«Главный вопрос, ответ на который должна давать теория депрессии, формулируется следующим образом: почему имеет место внезапная всеобщая концентрация предпринимательских ошибок? Это первая проблема, являющаяся вызовом для каждой теории цикла. Предприниматели вполне успешно ведут свой бизнес, а их операции, по большей части, приносят им неплохую прибыль. Внезапно и без всякого предупреждения условия меняются и огромное количество фирм становятся убыточными. В одночасье выясняется, что, прогнозируя будущее течение дел, все они совершили фатальные ошибки».

Предприниматели — смышленые ребята, которые прогнозируют будущее. Как же так получается, рассуждает Ротбард, что у бизнесменов во время кризиса одновременно возникают убытки? Это аномально, чтобы все разом так просчитались. Пример этой истории просчета из 2022 года, как мне кажется, — застройщики и владельцы автосалонов. Построена уйма домов, а покупателей нет. Рынок стоит. И причина не в коронавирусе или СВО, это следствие чего-то более фундаментального. Но чего?

Причина найдена. Это кредитная экспансия банков и низкая ключевая ставка.

Вы, может, не знаете, но банки на законодательном уровне занимаются «фальшивомонетничеством». Это не мои слова, это экономисты австрийской школы называют вещи своими именами. Когда банк выдает кредит, он вбрасывает в экономику новые деньги. Создает их из ничего. Что происходит на рынке, когда увеличивается денежная масса? Да много чего, начиная с того, что растут цены в магазинах и уменьшаются пачки молока (литр уже не тот) и размеры шоколадных плиток. Но дело даже не в этом.

Мюррей Ротбард пишет:

«Короче говоря, бизнесмены введены в заблуждение, — из-за инфляции, которую генерируют банки, они полагают, будто предложение сбережений больше, чем оно есть на самом деле. Когда увеличиваются объемы реально сбереженных средств, бизнесмены инвестируют в „более длительные процессы производства“ и структура капитала „удлиняется“, а именно капиталообразование идет более интенсивно в „более далеких порядках“, т. е. в производстве таких товаров, которые все дальше отстоят от производства потребительских благ. Бизнесмены направляют туда средства, полученные в кредит, т. е. на ссудном рынке, увеличивая тем самым цены на капитальные блага и другие товары производственного назначения, что стимулирует переключение инвестиций с ближних, т. е. близких к потреблению стадий производства, к дальним порядкам (дальше отстоящим от потребления), или, иными словами, происходит перераспределение инвестиций от производства потребительских товаров в производство капитальных товаров».

Что мы с вами и наблюдали в недавнем времени, когда резко выросли цены на бетон и стройматериалы, за этим всем скаканули в 2 раза цены на квадратные метры. И какая там была ключевая ставка? Можете посмотреть на https://cbr.ru/hd_base/KeyRate/. 4,25–5,5 %, и добавьте сюда льготную ипотеку.

Продажи недвижимости выросли, бизнесмены получили сверхприбыли и, окрыленные успехом, вложились в новые проекты по строительству домов. И тут — вдруг — СВО, мобилизация и т. п., но причина не в них, это оправдание, суть в том, что халява закончилась — ключевую ставку подняли до 7,5 %.

Бум был вызван низкими процентами по кредиту. Есть бизнесы, которые могут функционировать только при низком проценте по кредиту: например, при 4 % они дают прибыль 5 % и выживают, а при ставке 7,5 % они невыгодны, банкроты. Но ведь бизнес нужно развернуть, в него вложить, инвестировать. Пока ключевая ставка низкая, пока банки генерируют деньги и разгоняют инфляцию, кажется, что дело будет прибыльным. Потом наступает момент расплаты. Вдруг оказывается, что у людей-то и денег не было. Они даже льготные ипотеки набрали на последние свои сбережения. Тот же рынок недвижимости в октябре 2022-го встал как вкопанный.

Это мои рассуждения, и могу ошибаться, тут отправляю вас к первоисточнику — Мюррею Ротбарду, он детально описывает шаг за шагом эти процессы кредитной эмиссии.

Бум, как пишет Ротбард, — это период, когда осуществляются бессмысленные ошибочные инвестиции. Вы посмотрите для примера, что творил Сбербанк и Mail.ru: что они только не запускали (и запустили в другом значении этого слова) — доставка, аптеки, курьеры, самокаты, умный дом! По факту кажется, что только у «Яндекса» получилось.

«Итак, банковская кредитная экспансия запускает экономический цикл, со всеми его фазами: вначале имеет место инфляционный бум с характерным для него расширением предложения денег и ошибочными инвестициями, затем идет кризис, наступающий тогда, когда кредитная экспансия прекращается и ошибочность инвестиций становится очевидной, после чего начинается восстановление экономического роста в ходе депрессии, представляющей собой необходимый процесс коррекции, посредством которого экономика возвращается к наиболее эффективным способам удовлетворения желаний потребителя».

Что же делать, чтобы предотвратить кризисы и экономическую депрессию? Не допускать кредитной экспансии! И государство могло бы это сделать, но оказывается, что оно и является главным бенефициаром инфляции! В ходе расследования главное — не выйти на самого себя. Банки сами по себе не смогли бы натворить столько дел. Государство их прикрывает, оно их сообщник. Дело в том, что государству выгодна инфляция. Это своего рода, как пишет Мюррей Ротбард, форма налогообложения нас с вами. Это касается не столько нашего государства, сколько западных, потому что государство позволило банкам печатать деньги уже в неограниченных количествах (на новоязе это называется «количественное смягчение»!).

Государство с банками порождают экономические кризисы путем кредитной эмиссии. Неудивительно, что уже больше ста лет никто, кроме австрийской школы, толком не может внятно объяснить причину кризисов и остановить их на стадии зарождения.

Что делать, когда кризис уже на стадии депрессии? Как понимаю, Ротбард считает, что государству НИЧЕГО не нужно делать. НИЧЕГО. Великая депрессия в 1929 году была усугублена вмешательством государства. На 500 страницах книги «Великая депрессия в Америке» автор показывает, как это было. Это можно не читать.

Интересно посмотреть, будет ли в нашем случае государство спасать застройщиков и владельцев автосалонов? Или, возможно, у нас экономический цикл был вовремя остановлен повышением процентных ставок Центробанком.

История разворачивается на наших глазах. Смотрите, что происходит, а теоретическую подоплеку происходящего вы можете найти в книге «Великая депрессия в Америке» или других работах Мюррея Ротбарда.

P. S.
Книга Мюррея Ротбарда заканчивается словами:

«Вина за Великую депрессию должна быть снята со свободной экономики и помещена туда, где ей и следует быть: к дверям кабинетов политиков, чиновников и многочисленных „просвещенных“ экономистов. И это является неизменным фактом любой депрессии — прошлой или будущей». 
Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/economic_crisis_who_is_to_blame/
Инвестиции в бизнес-изобретения

Почему легендарный инвестор Уоррен Баффетт не вложился в интернет-компании в эпоху доткомов? Он тогда и прибыль не получил, но и не потерял состояние после краха пузыря доткомов. Какая же мысль остановила его от таких инвестиций?

В книге «Танцуя к богатству» приводятся статьи о Баффетте, и одна из них — «Мистер Баффетт про биржу» от 22 ноября 1999 года — объясняет логику его действий.

Приведу фрагмент из нее.

«Что ж, я думаю, будет полезно заглянуть назад, в прошлое, и посмотреть на пару индустрий, которые в начале XX века уже изменили нашу страну: автомобили и авиация. Сначала возьмем автомобильную промышленность: у меня есть список из семидесяти производителей автомобилей и грузовиков, которые осуществляют деятельность в нашей стране. Когда-то были машины Berkshire и Omaha. Естественно, я заметил их. Но также была целая телефонная книга других производителей.

Все говорит о том, что раньше существовало по крайней мере две тысячи производителей в индустрии, которая оказывала невероятное влияние на человеческие жизни. Если бы вы предвидели во времена появления автомобилей, как эта индустрия будет развиваться, вы бы сказали: „Это явно не дорога к богатству“. Итак, к чему же мы пришли к 1990-м? После корпоративной бойни, которая никогда не прекращается, у нас остались всего лишь три автомобильные компании США — которые и сами-то не являются раем для инвесторов. Вот вам индустрия, которая оказала огромное влияние на Америку — и также невероятное влияние, хотя и непредвиденное, на инвесторов.

<…>
По-настоящему невероятным бизнес-изобретением первой четверти века, кроме машин, были самолеты — еще одна индустрия, чье просто великолепное будущее вызывало у инвесторов приступы слюноотделения. Итак, я обратился к истории, чтобы проверить производителей самолетов, и обнаружил, что в период с 1919 по 1939 год существовало примерно триста компаний, выпускающих самолеты, и только маленькая горсточка из них еще существует сегодня. Среди самолетов, производившихся тогда — должно быть, мы были Кремниевой долиной того времени, — были одновременно и Nebraska, и Omaha, два самолета, на которые даже самый преданный житель Небраски не будет сейчас полагаться.

Двигаемся дальше к неудачам авиалиний. Здесь, говорит Баффетт в своей речи, помахав листом бумаги, список ста двадцати девяти авиалиний, которые за последние двадцать лет объявили себя банкротами. Континентальные авиалинии оказались умнее — этот список для них в два раза длиннее. Что касается 1992 года, на самом деле, — хотя картинка улучшилась с того времени — доход, который принесли с начала авиационного бизнеса все авиакомпании страны, был нулевым. Абсолютно нулевым».

Но это не помешало Баффетту после коллапса доткомов инвестировать в выжившие компании. Его компания является одним из акционеров Apple.

В итоге получается, что изобретения, изменившие мир, не сделали инвесторов богаче! И когда вы захотите инвестировать в новую прорывную технологию типа Nikola, машин на водородном топливе или полетов в космос а-ля Virgin Galactic, вспомните, что думает об этом всем Баффетт.
Впечатляющий график падения цены акций Nikola более чем в 20 раз от пика:
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Баффетт продолжает:

«Я не буду подробно разбирать другие популярные бизнесы, которые в корне изменили наши жизни, но не смогли принести абсолютно никакого дохода инвесторам США: например, производство радио и телевизоров. Но я сделаю вывод из истории этих бизнесов: ключ к инвестированию — это не оценивать, как сильно индустрия повлияет на общество или как сильно она вырастет, но скорее определять конкурентное преимущество любой конкретной компании и, превыше всего, продолжительность этого преимущества. Продукты и сервисы, которые имеют мощную, надежную основу, — именно они принесут вознаграждение своим инвесторам».

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/investments_and_business_inventions/
Заговор экономистов

Экономика как наука занимает странное положение в сравнении с физикой и математикой. За 200 лет точные науки изменили мир. Появилось электричество, телевидение, компьютеры, интернет, зонды летают на Марс и Венеру. Даже в области лингвистики совершены прорывы, и Алиса слушает вас и повинуется. А что в экономике открыто за это время?

НИЧЕГО.

До сих пор экономисты не могут выйти и внятно объяснить простым обывателям, почему растут цены в магазинах. Что такое инфляция? А ведь это так же важно, как марсоходы на Красной планете, или даже важнее.
Что делают экономисты? Справляются ли они со своей работой?

Заходим на сайт Центробанка, на главной странице видим:
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Цель — 4 %, а в результате 13,7 % ощущается как все 50 % (на сколько там цены выросли на недвижимость и автомобили?). Почему человек по связям с общественностью в Центробанке не выйдет и не объяснит, что произошло?

Например, скажет, что инфляция выше целевой в 3 (!!!) раза, потому что мы проводим кредитную экспансию, потому что мы экспериментируем с ключевой ставкой и гоняем ее с 4,25 до 20 % (золотое время!), потому что печатаем деньги, потому что рептилоиды управляют денежной системой, потому что ретроградный Меркурий вошел в созвездие Близнецов…
Экономика — какая-то законспирированная дисциплина. Ты ее изучаешь по книгам экономистов прошлого века, в которых анализируются действия других экономистов. А банальные вещи выдаются как открытия вселенского масштаба (если печатать деньги, выдавать кредиты по низким ставкам, то это не есть хорошо).

Мюррей Ротбард написал двухтомник, посвященный истории экономической мысли. Читаешь и диву даешься. Экономисты как ученые на протяжении сотен веков находятся по развитию мысли на уровне школьников младших классов. Как такое может быть? Или это глупость времен, или целенаправленный заговор сильных мира сего. Чтобы простые люди не знали и не понимали, как устроена денежная система и почему растут цены в магазинах.

21-й век, а загадка роста цен все еще актуальна! Поле для исследований. Может, кто-то из математиков и физиков возьмет на себя миссию разработать теорию инфляции? Объяснить простыми словами, в чем тут подвох. Хотя экономисты австрийской школы и вскрыли корень проблем — кредитная экспансия (вброс новых денег) и низкая ключевая ставка, — но остается вопрос, почему это до сих пор все еще происходит.
Меня злит, что невозможно что-то планировать, что цены из ничего вырастают в 2 раза, что никто не объясняет толково происходящие явления. Экономика как наука вообще существует? Есть люди, которые думают на эту важную для общества тему? Или нужно изучать ее самостоятельно по учебникам, которым скоро исполнится 100 лет от роду?

Или же это заговор! Тогда вопросов нет.

P. S.
На данный момент самое толковое описание происходящих процессов нашел в книгах Мюррея Ротбарда. Рекомендую к прочтению.

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/conspiracy_of_economists/
История банков как история мошенничества

В книгах экономиста Мюррея Ротбарда об истории финансового мира постоянно встречаются слова «мошенничество», «жульничество», «фальшивомонетчики».

Оказывается, история создания банков начинается с мошенничества! И мы каждый день расплачиваемся за это, когда приходим в магазин и видим, как выросли цены. Почему это происходит? Почему есть инфляция? Ответ кроется в устройстве банковской системы, которая, словами Мюррея Ротбарда, занимается мошенничеством.

Вот как начиналось история банков простыми словами.

Представьте, что вы владелец помещения, склада. К вам приходят люди и отдают на хранение золото, вы им выписываете бумажку, что приняли золото. Например, вам сдали 100 золотых монет, а вы в ответ выписали квитанцию «100 монет» и заверили ее печатью. Причем эта квитанция такая, что по ней может забрать у вас золото любой, кто ее предъявит. Все люди верят этим бумажкам, поэтому их можно использовать в сделках. Не нужно таскать с собою золото, достаточно передать продавцу квитанцию.

Проходит время, и вы замечаете, что к вам за золотом никто не приходит. Людей устраивают бумажки, которые вы им выписали. И тут возникает соблазн (уже пусть, для примера, не у вас, а другого персонажа, такого же владельца склада) выписывать поддельные квитанции и выдавать их в кредит! Вы только что прослушали краткую историю банковской деятельности, схема которой с подделкой денег существует до сих пор!

Логика проста: если за золотом никто не приходит, не проверяет, как там поживает «его прелесть», то никто и не заметит фальшивых квитанций. Единственная ключевая проблема такой формы мошенничества (это именно то слово), что люди, которые имеют на руках квитанции, вдруг ни с того ни с сего придут на склад и попросят выдать им золото. И что получается? Золота, например, хранится на одну квитанцию, а выписали их три. И кто-то в этой схеме своего золота не получит. Эта проблема получила название «набега вкладчиков». И такие «набеги» разоряли банки: они отдавали все золото, что было, а остальные квитанции обслужить не могли. Банкротство.

Но даже этот обман с выдачей левых квитанций на хранящееся золото был цветочками, потому что сама возможность обмена бумаг на золото, чреватая банкротством, сдерживала алчность банкиров (если много выдашь поддельных квитанций, то они быстро к тебе вернутся и потребуется погасить их золотом). Жуликам это не нравилось. Это было уязвимое звено в их мошеннической деятельности. И они придумали сложные схемы, по каким защитником банка становится старший брат Центробанк. Он выдаст необходимые средства, если вдруг вкладчики решат проверить, как поживают их вклады. На месте ли золото.

А потом банки вместе с государством решили: гулять так гулять, чего мелочиться — и отменили привязку к золоту. Всё, финита ля комедия, бумажки стали просто бумажками без какой-либо связи с золотом. Кто хранил золото, как понимаю, были прощены. В США на законодательном уровне изымали у людей золото под страхом уголовного преследования.

С тех пор схема с выдачей левых квитанций процветает под названием «кредит». Когда выдается кредит, то создаются новые деньги и вбрасываются в экономику. И платим за это мы с вами, когда совершаем покупки по выросшим ценам.

На протяжении сотен (!) веков лучшие умы боролись с этой практикой выдачи необеспеченных денег. С этим мошенничеством и фальшивомонетничеством. Если бы в кредит давались только те деньги, что есть на вкладах, то никакой проблемы бы не было. Выдача же кредитов устроена на создании новых денег, что приводит к экономическим циклам «бум — депрессия» (бум-бадабум).

Бум
Начало депрессии
<------------------- Вы находитесь здесь ----------------------->

Запреты на неограниченный выпуск денег издавались в разных странах, особенно после того, как их накрывал финансовый кризис. Но экономисты прошлого, которые выступали против фальшивых денег, совершили ошибку, недосмотрели и оставили лазейку для генерации денег из воздуха (что-то там с депозитами). И мы с вами видим следы этой деятельности ежедневно! Когда растут цены и тарифы ЖКХ. Это происходит потому, что создаются новые деньги, обесценивая общую денежную массу.

Но так устроен мир. Что может дать банковская система, которая от рождения основана на практике мошенничества? Что рекомендуют экономисты австрийской школы для борьбы с ней? Не выдавать необеспеченных кредитов и не допускать снижения ключевой ставки. Но так как от генерации денег выигрывают одни слои населения, а проигрывают другие, то тут уже ничего не поделать.

Мюррей Ротбард называет вещи своими именами. Инфляция — это следствие мошенничества в банковской сфере. Такова жизнь.

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/history_of_banks_as_a_history_of_fraud/
Противостояние застройщиков и людей

Кто эти люди, которые покупают недвижимость по нынешним ценам? Вы их знаете?

Для меня как человека, который зарабатывает достаточно, текущие цены на квадратный метр кажутся высокими. Да, в моем окружении были люди, которые купили квартиры и дома во время льготного безумия, спонсируемого государством. Но это изначально были бедные люди, они даже первоначальный взнос в кредит брали! И теперь будут до конца дней расплачиваться за эту авантюру.

Сейчас, к осени 2022 года, ключевую ставку подняли, кредиты стали дороже. Что стало с рынком недвижимости? Есть там продажи? На собственном опыте скажу, что продать вторичку даже с дисконтом — непосильная задача. Не берут. Стоит как вкопанная.

Продавцы вторички смотрят на застройщиков, а те гнут свою линию. Пишут, что среди застройщиков есть картельный сговор (имеют право), чтобы не снижать цены. Но кто по таким ценам купит? Люди стали больше зарабатывать? Как обстоят дела в вашем окружении? Как по моим знакомым, так многим уже зарплаты не хватает на жизнь.

И тут такая логика. Чисто теоретическая, и могу ошибаться. Чего хотят застройщики? Продать по своим ценам. Но если денег в экономике больше не стало, зарплаты не повысились, а цены на квадратный метр выросли в 2 раза, то откуда взяться этим дополнительным деньгам у людей? Их же нет!

Если же мечты застройщиков сбудутся и людям вновь начнут раздавать деньги по льготам, то тогда денег станет больше в системе и все остальные цены тоже пропорционально вырастут! И никакой выгоды они не получат. Застройщики хотят отхватить больше куска пирога, который есть для них в системе.

Рубль сегодня, рубль вчера и рубль завтра — это разные рубли по покупательной способности! Если измерять в долларах от пика (120 рублей за доллар), то цена квадратного метра выросла во все 4 раза!

В этой ситуации интересно посмотреть, как будет развиваться дальше история цен. Упадут ли они у застройщиков, или же вырастут зарплаты у людей? Или противостояние между застройщиками и людьми будет продолжаться дальше?
По теории цены на квадратный метр должны упасть. Но как это будет на практике? Время покажет.

P. S.
Когда же покупать недвижимость? Тогда, когда будет у вас возможность. Не ждите изменений цен, может быть всякое.

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/developers_and_people/
«Признания мастера ценообразования»
Почему растут цены? Рассматриваются версии от инфляции (слово, которое само по себе ничего не объясняет) до заговора рептилоидов (а это что за «покемоны»?).

Выскажу еще одно предположение. За повышение цен во всем мире ответственен Герман Симон. 
Герман Симон — автор книги «Признания мастера ценообразования. Как цена влияет на прибыль, выручку, долю рынка, объем продаж и выживание компании», которую прочитали продвинутые маркетологи по всему миру. И снизошло на них откровение, что самый легкий и быстрый способ повысить прибыль своей компании — это поднять цены!

И во многих случаях это действительно так. Многие производители недооценивали свою продукцию. Например, бабушки, продающие малину в лукошке за 100 рублей. Ты можешь купить у них сразу всю малину, чтобы побаловать себя и детишек. Бабушка могла продавать малину и за 150 рублей, это заняло бы чуть больше времени, но к вечеру она бы ее распродала всю. Бабушка может поднять цены на 50 %! Когда это смекнули те, кто управляет сознанием и поставками малины для бабушек (это может быть владелец лавки с овощами-фруктами через дорогу), они и подняли цены или же уменьшили размер лукошек, чем испортили тебе всю малину.

Или общественный транспорт. Было время, когда проезд в трамвае у нас в Краснодаре стоил 23 рубля. В то же время в Европе билет стоил 2 евро, что почти в 5 раз выше! Суть общественного транспорта — в экономии времени пассажира. Рассчитайте, сколько стоит минута вашего времени, и вы обнаружите, что ждать троллейбуса полчаса, но за 23 рубля, менее выгодно, нежели он приедет быстро, но за 35 рублей. Повышение цены оправданно.

Так и началось всеобщее повышение цен с книги Германа Симона. Но маркетологи в большинстве своем гуманитарии, а не математики. Идея книги «Признания мастера ценообразования» была в нахождении оптимальной цены для прибыли. Повышение цен — это одно из решений уравнения. Другое же решение — это снижение цен!

Например, у нас в Краснодаре детскими аттракционами в парках управляет какой-то «шапокляк». Он задрал цены на карусельки так, что на них мало кто катается. Еще бы: от 150 рублей за проезд по кругу. Если бы снизили цены в 3 раза, то извлекли бы гораздо больше прибыли! Карусели все равно, сколько на ней детей. В парках должен раздаваться детский смех и царить веселье, а не отчаяние и печаль родителей от высоких цен на аттракционы. Кстати, в той же Европе лоукостеры возят людей по небу за 20 евро. Это говорит о том, что цена определяется не только расходами на энергию.

Цены выросли, потому что многие первоначально устанавливали заниженные цены там, где можно было их поднять. Но это палка о двух концах. Иногда цены нужно снижать, чтобы добиться большей прибыли. Задача — найти оптимальное соотношение цена/прибыль.

Нужно также помнить, что со временем меняется покупательная способность самих денег. Рубль вчера, сегодня и завтра — это разные рубли по возможностям. Это легче всего заметить по отношению к долларам. Курс доллара упал от пика в 2 раза, вместе с ним снизились цены на айфоны и макбуки, они уже стоят меньше, чем год назад, но при этом многие производители, застройщики, владельцы автосалонов как задрали цены в рублях, так их и держат. 
Не только повышение, но и снижение цен может быть выгодно для бизнеса (пирожки с капустой уходят на улет по демократичным ценам).

Рекомендую книгу Германа Симона «Признания мастера ценообразования», после ее прочтения вы будете понимать, что этот автор повлиял на мир и цены в каждом отдельно взятом магазине. Но пришло время обратить внимание на то, что прибыль можно увеличить и через снижение цен.

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/why_have_prices_increased/
Мозг, который считает деньги

Товарищ обратился с проблемой. Он тратит подчистую все деньги, которые зарабатывает. Не может устоять перед соблазном, чтобы не купить себе чего-нибудь в обеденный перерыв на «Алиэкспрессе» или устроить ночной онлайн-шопинг.

Мне его вопрос знаком. Перечитал сотни книг по финансам на эту тему и знаю, что делать. Заплатить сначала себе! Необходимо первым делом, когда к тебе пришли деньги, спрятать их часть от себя, перевести на вклад, в валюту, золото, акции, облигации, а уже потом будь что будет. Трать с чистой совестью.

Товарищ возражает, что не может откладывать, иначе не выживет (не сможет купить бесполезный робот-пылесос по акции). И таких людей миллионы!!! Они утверждают, что не могут сберегать и делать регулярные платежи на свой вклад в банке, но подождите, это те же самые люди, которые каждый месяц как миленькие переводят часть своей зарплаты на оплату ипотеки и кредитов. Всё они могут!

Эта проблема настолько велика, что о ней пишут книги (например, «Сначала заплати себе») и создают международные движения с тренингами — Карл, с тренингами! — по всему миру. Где учат людей за их деньги откладывать деньги.

Но почему же так происходит? Почему люди тратят все, что зарабатывают? И поверьте, это не зависит от уровня доходов: беспечные миллионеры выходят к концу месяца также в ноль, если не в отрицательные значения.

Как мне кажется, я знаю причину. Мозг — это суперкомпьютер, который производит огромное количество вычислений каждую секунду. Он просчитывает всё и вся на сверхскоростях. Вы только подумайте о том, что распознаете сейчас легко текст при чтении, а это же вычисления. Или мозг постоянно конвертирует двухмерное изображение, которое попадает на сетчатку глаза, в трехмерное. Все, что вы видите вокруг себя, — это модель, рассчитанная и построенная мозгом. Или определение источника звука: для этого нужно произвести расчеты с переменными времени и расстояния между ушами. И мозг делает это на автомате, так же как создает триллионы клеток в нашем организме и управляет ими.

Мозг все считает, и он знает точное количество денег, которое у тебя есть в наличии. По сравнению с остальной работой по вычислениям это детская задача. Мозг знает, сколько денег у тебя на счетах и сколько мелочи в карманах. Дальше он рассчитывает все так, чтобы свести дебет с кредитом. Потратить излишек. Для большинства людей в результате это ноль под конец месяца.

Для чего мозг это делает? Это уже тема для отдельной статьи. И ответ бы люди все равно не поняли. В двух словах: «Тебя нет». Если бы ты был, то мог бы справиться с тратами, отложить, но ты не можешь. Тогда кто ты, как не игрушка в руках своего мозга?
Решение проблемы с тратой всего бюджета состоит в том, чтобы показать мозгу недоступность части средств, тогда он вычтет их из ежемесячных расчетов. В этом плане опасны кредитные карты, которые дают неисчерпаемый ресурс для трат.

Хотите сделать сбережения? Спрячьте от себя часть денег, когда они к вам приходят. Других решений нет. И зачем вам другие? Сделайте это!

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/again_hide_the_money/
Польза кредитов для общества

Еще недавно мы удивлялись, как в странах Запада подавляющее количество людей живет в кредит. И вот эта мода добралась до нас. В российских сериалах начали внедрять мысль, что уже не осталось людей, которые не живут в долг (увидел это в сериале «Закрыть гештальт»), что жизнь в кредит — это нормально.

От ипотеки и кредита, как мне кажется, есть польза для общества. Жизнь в долг стимулирует людей к работе! Это двойная морковка: сперва она манит спереди, а потом стимулирует сзади (и это одна и та же морковка:)). Необходимость выплатить кредит или ипотеку заставляет людей крутиться. Работать.

Были бы у человека сбережения, он мог бы просто жить, пережидать периоды без работы. С жизнью в долг иначе, тут нужно постоянно пахать. И общество от этого выигрывает, люди суетятся… работу работают.

С точки зрения инвестора, кредиты для масс — это благо, потому что увеличивается общая производимая обществом благодать.

Во всем можно найти пользу. Особенно если ты находишься с другой стороны баррикад.

P. S.
Помните, что кредит с ипотекой вынуждают вас к труду, забирая свободу.

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/benefits_of_credit_for_society/
История экономической науки как история слабоумия

Чем больше изучаю экономику, тем больше поражаюсь тому, как в ней все запущено.

Читаю первый том книги Мюррея Ротбарда «Экономическая мысль. От Античности до Адама Смита». Как же там увлекательно описана людская глупость!

История мысли традиционно начинается с греков и Аристотеля. На формулировку одной (!) мысли им требуется век!!! Например, идея, что количество ресурсов ограничено, а желаний много (Гесиод). Еще сто лет — и появляется мысль, что полезность блага падает до нуля и становится отрицательной, если его предложение сверхизбыточно (Демокрит).

Греки в лице Аристотеля, оказывается, презирали заработок денег. Диоген пропагандировал отказ от благ и залез жить в бочку, как собака. Пифагор, Аристотель, Платон пустили развитие экономической науки по ложному пути.

Мюррей Ротбард пишет, что от историков, анализирующих их труды, ускользает тот факт, что эти люди древности могли попросту бредить. И это еще не всё! Переводчики греческих философов допускали смысловые ошибки, чем затормаживали развитие мысли на сотни веков!

Но греки хотя бы думали на эти темы! Индия с Китаем не дали за это время ни одной экономической идеи.

Дальше — больше. После греков на экономические темы народ не думал вообще!!! Древний Рим — мимо. Средние века, инквизиция, ведьмы — какое там обсуждение природы ссудного процента? Оказывается, христиане относились к торговле как к греху! Ибо почему купец деньги зарабатывает такие большие? Ибо греховен! Они там в Средние века развлекались мама не горюй. Выхватывали из Библии цитату, что торговля и деньги под процент — это зло, и понеслось на сотню лет… Ведь сам апостол Павел сказал, что «любовь к деньгам есть корень всех зол». И как в таком мировоззрении жить?

Ростовщичество тоже было греховно. Философы тех времен не могли объяснить природу процента. Почему он начисляется? Это ж несправедливо! Деньги из ничего. В следующий раз, когда у вас кто-то попросит деньги в долг, он может обчитаться историей экономической мысли и ссылаться на Аристотеля, церковь, Христа и апостолов, что вам можно процент не платить и даже долг не возвращать. Ибо во грехе ты, сын мой, что не даешь мне денег просто так.

И так сотни лет люди чудили с экономической теорией. Это я вам пересказал краткое содержание первых 50 из 500 страниц книги Мюррея Ротбарда «Экономическая мысль. От Античности до Адама Смита».

История экономической мысли — это история слабоумия. Неудивительно, что даже в 21-м веке люди не понимают природу денег, процента, экономических циклов.

Чтение продолжаю, о результатах сообщу в следующих статьях.

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/history_economics_dementia/
Обоснование процентной ставки по кредиту

История экономической мысли на протяжении тысячи лет крутится вокруг темы кредита и процента по нему. Большую часть времени ростовщиков осуждали и призывали их «гореть в аду». Не любили их. При этом же получение прибыли от аренды не порицалось. Налицо раздвоение сознания, которое преследовало людей столетиями. В этом нет удивительного, если вспомнить, чем они там развлекались в Средние века (сжигали ведьм, мучили еретиков).

До сих пор люди вокруг не понимают, почему им не дают кредиты просто так, без процентов. Почему жируют банки (кстати, раньше были финансовые учреждения, которые так и назывались — «жиробанки»).

Кредиторам, которые не насильно же выдают кредиты, требуется философское обоснование их деятельности (в религиозном плане они проиграли, Иисус и апостолы против них).

В чем же природа ссудного процента?

Вкратце историю этого вопроса, стоявшего перед людьми тысячу лет, может объяснить надоевший уже всем Стэнфордский эксперимент с зефирками. Его суть в том, что детям предлагали сложный выбор: получить зефирку прямо сейчас или две зефирки, но через 15 минут.

«Из более чем 600 детей, которые принимали участие в эксперименте, большинство съели сладость сразу. Тех, кто смог ждать достаточно, чтобы получить двойное угощение, оказалась примерно треть. Определяющим фактором отложенного удовольствия был возраст» («Википедия»).

Вывод из этого эксперимента над детьми аналогичен тому, который заложен в фундамент австрийской экономической школы: люди предпочитают настоящее будущему. Да-да, на этой мысли стоит мировая экономика.

Раз так, то будущее идет с дисконтом, скидкой, по отношению к настоящему. И большинство людей, но не все, предпочитают получить квартиру, машину, безделушку прямо сейчас, нежели потом. Вот за этот обгон по обочине времени и платится часть процента по кредиту. Это плата, процент, за то, что настоящее ценится больше, чем будущее. Вторая составляющая процентной ставки — это плата за риск. Если вы кому-то когда-то одалживали деньги, то теперь знаете, что так делать не нужно, и больше не будете. :)

Еще раз: люди, как и животные, предпочитают настоящее будущему. Вы только что прочитали краткое изложение экономической мысли по поводу процентной ставки за тысячу лет.

P. S.
По поводу эксперимента можно порассуждать. Почему бы не заменить зефирины на стакан воды? Если у тебя жажда, то тебя вполне устроит стакан воды прямо сейчас, нежели два стакана, но в отдаленном будущем, до которого еще нужно добраться и не скопытнуться. Или тебе предлагают выбор: рекламный флаер сейчас или два флаера через 15 минут ожидания. Что выберете? :)

Как видите, экономической мысли есть еще куда двигаться в третьем тысячелетии.

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/justification_of_the_interest_rate/
Денежные чудаки

Экономика как наука значительно отличается от таких дисциплин, как математика, физика, астрономия, химия. В точных науках ученые используют накопленные знания предшественников, стоят на их плечах. В экономике всё не так.

Труд Мюррея Ротбарда «Экономическая мысль» показывает, что экономические истины вспыхивают в умах интеллектуалов, а потом забываются на столетия. Их заново открывают и снова забывают. Ложные мысли, которые недопустимы, например, в математике, в экономике могут главенствовать на протяжении столетий! Экономическая мысль петляет, знания утрачиваются, ложные концепции расцветают.

Даже сейчас, в 21-м веке множество людей подвержены заблуждениям. Мюррей Ротбард называет их, как мне показалось, денежными чудаками. Эти чудаки выступают за печать денег и выдачу их под низкий процент. Они действуют в своих корыстных интересах, простые же люди будут платить за это высокими ценами в магазинах или постоянно уменьшающимися размерами упаковок что молока, что шоколада.

Эти денежные чудаки не учили историю экономической мысли, а она имеет свойство повторяться. В Европе столетия тому назад также требовали снизить процентную ставку до 4 %, потому что они увидели, что в Амстердаме низкие проценты и там хорошо живут. Они перепутали причину и следствие. Чтобы отбиться от нападок этих чудаков, требующих низкие процентные ставки, пришлось вступиться философам Джону Локку, позже — Иеремии Бентаму (в книге «Этика процента» можете почитать об этом). И у них получилось не допустить снижения ставки процента! Чтобы вы представляли накал борьбы, к ней подключился сам Ньютон («он в 1696 г. стал смотрителем Монетного двора, а через три года был назначен директором и оставался на этом посту до самой смерти. Ньютон, как и Локк, был сторонником полновесных денег»).

Если в точных науках действуют доказательства, эксперименты, то в экономике за последний аргумент принимается цитата, выдранная из Библии!!! А потом богословы ее мусолят веками…
Нет больше такой науки, которая так ходила бы кругами, как экономика. Мне кажется, что даже астрология с ее ретроградным Меркурием более последовательна.

Книга Мюррея Ротбарда «Экономическая мысль» показывает, что знание не только прирастает, но и теряется в глубине веков. Книги по экономике даже уничтожаются, например труд о вреде порчи монет для государства (ради интереса посмотрите в интернете, как выглядят старинные монеты: они будут обкусанные, это «прообраз» обрезанных пачек молока сейчас).

Проблема с экономикой как наукой еще в том, что денежных чудаков выдают за героев. Оказывается, Адам Смит, который вам наверняка известен, был плагиатор из плагиаторов! Даже пример с булавками он позаимствовал из энциклопедии. Адам Смит не внес в экономику НИЧЕГО нового, но добавил ряд заблуждений. Однако его книга стала бестселлером. Денежных чудаков в экономике больше, чем нормальных здравомыслящих людей.

Уже вторую неделю читаю под матчи чемпионата мира по футболу 2022 года книгу Мюррея Ротбарда «Экономическая мысль», первый том. Если у вас много свободного времени и есть желание на фундаментальном уровне проследить ход экономической мысли, то рекомендую эту книгу.

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/money_cranks/
Неравноценный обмен

В области экономики сосредоточено, пожалуй, наибольшее количество заблуждений. Вот вам вопрос: «Во время обмена стороны дают друг другу равные ценности?»

Сама формулировка такого вопроса кажется бессмысленной, потому что с детства мы уверены, что обмен — это «баш на баш», в этом его суть, в равенстве обмениваемых благ. Именно так и думали люди на протяжении тысячелетий и… заблуждались.

Во время обмена нет равенства! Каждый из участников отдает то, что ценит меньше! Задумайтесь об этом. Обмен — это взаимовыгодная сделка по принципу «выиграл — выиграл». Мы отдаем то, что ценим меньше, и получаем выигрыш! Аналогично другая сторона сделки тоже выигрывает!

Мы меняемся неодинаковыми ценностями.

Простой пример из жизни. Я с дочкой хожу в Краснодаре на книжный рынок с антикварным уклоном. Дочке покупаю «игрушки из ада» — Хагги Вагги и ее друзей, а себе подыскиваю серебряные монеты. Я вычитал у Роберта Кийосаки, что золото — это «слезы бога» (а не только результат взрыва звезд) и твой доход пропорционален количеству этого металла у тебя (так говорил его гуру; также Кийосаки упоминал почему-то, что золото переживет тараканов). Я подумал, что для целей создания «магического богатства» сойдут и серебряные монеты.

Монета заморской диковинной страны стоит в районе 3000 рублей. Когда я ее покупаю, то совершаю обмен купюры на монету. Для меня ценней монета, нежели 3000 рублей, но для продавца ситуация противоположная! Ему ценней наличность, нежели монета, которую непонятно, продашь ли вообще кому-нибудь… Мы оба выигрываем от сделки, получаем радость, хотя по факту ведь ничего не произошло, монета и купюры просто изменили свое физическое расположение.

Это пример того, что обмены неравноценны по своей природе. Каждый участник сделки выигрывает от них. Эта мысль ускользала от людей на протяжении тысячелетий, не дайте ей улизнуть сейчас, осознайте ее.

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/unequal_exchange/
 Об издержках производства и справедливых ценах

Какова справедливая цена на товар? Вопрос для наших дней кажется странным, потому что ответ на него — это цена рынка, цена, по которой купят этот товар. Но на протяжении сотен лет люди устраивали диспуты насчет справедливости цен. Считалось, что цена должна определяться издержками на производство товара плюс небольшая прибыль.

Экономисты выяснили, что все обстоит несколько иначе. Это издержки определяются ценами, по которым покупают. Логика, как мне кажется, тут простая. Покупателя не волнуют издержки производителя. Откуда нам как покупателям знать, что производитель создал товар оптимальным образом? Нас волнует только цена/качество.

Покупатель не обязан по умолчанию оплачивать производителю его издержки. Нам будет выгодно покупать, когда мы будем видеть, что цена адекватная. И тут мы приходим к теме бережливого производства. Себестоимость товара — это все издержки производства: материалы, работа… Но мы опять же не знаем, насколько эта цепочка создания товара оптимальна? Можно ли ее улучшить? Снизить затраты?

Например, строительство дома. Если человек его строит сам для себя, то кажется, что это более выгодное по цене решение, нежели покупать готовый дом у застройщика. Но это не так, потому что в ходе самостоятельного строительства оплата стройматериалов и работы исполнителей производится не оптимальным образом. Ты единолично платишь за доставку блоков, ты платишь за кран, за работу бригады… За каждый шаг. Это всё твои издержки, которые ты думаешь, что сможешь переложить потом на покупателя этого дома (если вдруг решишь его продать). Но из-за того, что ты строишь один дом, твои издержки велики по сравнению с издержками компании, которая строит сразу поселок из таких домов. У них один кран, уже стоящий на участке, бригады, переходящие от дома к дому, оптовые цены покупки, доставки.

Тебе кажется, что твои издержки минимальны, но достаточно сравнить расчет стоимости услуг и материалов для строительной компании, которая выступает на рынке как оптовик, и для тебя одного, как ты увидишь, что переплачиваешь на каждом этапе. 
Мысль в том, что покупатель не обязан и не будет платить за процессы, которые не оптимизированы. Ты можешь представить покупателю полный отчет о проделанной работе и заявить, что продаешь по себестоимости, но при массовом строительстве цена дома выйдет ниже!

Посмотрите на продукт, который вы производите, осознайте, что люди не обязаны и не будут платить за ваши издержки, которые не создают ценности для них. Никого не волнует, что вы снимаете офис, покупаете канцелярию сотрудникам и они пьют чаи, покупатель не должен это оплачивать. Поэтому компании стремятся устранять из процесса производства любую суету, которая не создает ценности! Это пример от компании «Тойота», у нее все шаги на конвейере по сборке автомобилей регламентированы и выверены по секундам.

Справедливая цена — это цена, по которой покупают, а издержки — личное дело производителя.

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/about_production_costs_prices/
Легкие деньги

Одна из распространенных установок заключается в том, что деньги достаются тяжелым трудом. И по собственной жизни мы знаем, что нужно потрудиться, приложить усилия, чтобы заработать денег. Такой опыт закрепляет установку, а между тем вокруг нас разливаются легкие деньги.

Это деньги, которые налогами взимает государство, каждый бизнес, каждая покупка в магазине приносит в казну эти воздушно-легкие деньги. Идеально!

Дальше эти деньги от государства возвращаются людям в виде заказов, проектов. Как легко пришли, так легко и уходят. Но что делать, если ты не приближен к системе тендеров и государственных закупок, где и текут эти кисельные реки? Ты можешь подключиться к потоку на следующем этапе, когда те, кто заработал на тендерах, начнут тратить деньги. Легкие деньги для всех! Только подставляй тару под этот денежный дождь, предлагай услуги и товары на продажу.

Мысль в том, что, помимо тяжелых денег, рядом с нами летают и легкие деньги от налогов. Эта мысль поможет вам перепрограммировать себя на идею, что деньги достаются не только тяжким трудом, но и с легкостью!

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/easy_money/
Полезные посредники

Кажется, что интернет вытеснил из торговли посредников. Зачем платить перекупу, если можно заказать напрямую? Онлайн-магазины убили вещевые рынки. Думается, будто посредникам пришел конец.

Но я увидел их новую реинкарнацию. Посредник может быть полезным, ценным, если он возьмет на себя контроль качества на вторичном рынке. Например, продажа б/у техники Apple. На «Авито» сотни объявлений о продаже MacBook, но можно ли им верить? Или рынок подержанных автомобилей — это же находка! Людям Нобелевские премии по экономике вручали за открытие того, что продавцы машин имеют превосходство в знании, асимметрию по информации о качестве автомобилей, что позволяло им «дурить» клиентов.

Что я вижу в будущем?

Перекупов-экспертов! Они принимают на реализацию или скупают технику бренда, оценивают дефекты, дают гарантии, отвечают репутацией за товар. Они шерстят «Авито» в поисках товаров и захватывают ниши. Почему это мало кто делает? До этого додумались только игровые магазины, которые продают приставки Sony Playstation в полцены. И это работает!

Почему такого нет для продукции Apple? Или автомобилей? Мне нужны такие ребята, к которым пришел, отдал деньги, забрал товар и ушел с чистой совестью, что они все проверили, косяков нет. Где все эти бизнесмены, предприниматели?

Почему представители брендов сами не выходят на вторичный рынок? Ведь у них же были бы преимущества. Например, магазин техники Bose — почему производитель сам не скупает в полцены свою же продукцию? Я бы продал наушники, которые захотел обновить, а кто-то бы купил. Продавцы элитных часов сами их скупают, чтобы держать марку, — почему бы эту бизнес-модель не распространить на другие товары? Время пришло, интернет поджимает, а вторичный рынок ждет своего часа.

Посредники могут быть полезны!

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/useful_intermediaries/
Отрицательный исход инвестиций

Свершилось! Мне впервые предложили взять деньги в доверительное управление. В принципе, можно было бы попробовать, получить деньги, положить их на вклад в банке и вернуть с процентами.

Моя роль была бы в том, чтобы спрятать деньги от человека и не дать ему их потратить. Но схема предполагала не только участие собственного капитала инвестора, но и взятие им дополнительных денег в кредит.

Объяснил, что так это не работает! Я и сам, если такой умный, могу взять деньги в кредит. Зачем мне посредники, которым нужно отдавать больше?

Большинство людей даже не представляет себе сложность и одновременную простоту мира финансов. Людям нужно бежать от слов с корнем «инвест», но они хотят всего и сразу.

Процент дохода по вкладу их никак не устраивает. Вдаваться в дебри финансовых алгоритмов и объяснять, почему доход свыше процента вклада сопряжен с риском, невозможно. Тебя не поймут. Подумалось: люди упускают мысль, что доход может быть не только положительным! То, что они ищут и получат «на халяву» — это отрицательный доход. Испарение всех средств. Не устраивает 8 % по вкладу? Считаете, что мало? А получить НИЧЕГО, потерять ВСЕ — это что, лучше?

Для большинства людей лучшее, что они могут сделать, — это сохранить то, что накопили. Или приумножить хоть чуточку на вкладе. Все остальное — от лукавого.

P. S.
Рекомендую пересматривать этот фрагмент: https://youtu.be/i10BBP8qj0g
Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/negative_investment_outcome/
Мой путь на бирже

Уже 15 лет присутствую на бирже, и настало время подвести итоги.

Мой путь на биржу начался с того, что я встретил знакомого, который сделал на акциях с одного миллиона — пять миллионов! На этом он и остановился.

О-о-о, подумалось мне, если он смог, то я тоже смогу. Живой пример перед глазами воодушевляет. Мне так однажды рассказали, что парень из соседнего дома сделал сайт, который посещает 20 тысяч человек в день. Значит, это возможно! Из принципа, чтобы обойти его, стал делать сайты, и теперь их посещает более 5 миллионов человек в месяц.

Начал я скупать книги по теханализу, японским свечам, спекулировать акциями, торговать на новостях, смотреть по скользящим MACD… В результате одни убытки! Покупал дорого, продавал дешево. Единственный успех был, когда пошел против потока, зашортил акции «Магнита» и за день получил прибыль в 100 тысяч рублей (которые в предыдущие дни потерял). Тогда я прочувствовал, каково это — получать 100 тысяч рублей в день.

Торговля шла убыточно, пока не вышел на классическую книгу Бенджамина Грэма «Разумный инвестор». Из нее я узнал, что был неразумным инвестором. Что, оказывается, у акций компаний есть коэффициенты (например, цена/прибыль, цена / балансовая стоимость), по которым можно оценивать и отбирать акции. Сейчас кажется это наивным, но я не знал таких банальных вещей.
Нашел сайт с фильтром акций и выбирал их по этим коэффициентам. Дело пошло! Акции не продавал, а накапливал. Со временем понял, что даже эти коэффициенты ничего не говорят. Вот есть банк ВТБ, его акции чертовски дешевые по всем параметрам, но с каждым годом они еще дешевле, потому что черти-менеджеры с руководством, кажется, не думают ни об инвесторах, ни о клиентах, ни о своих сотрудниках.

Когда рынок растет, то кажется, что ты нашел грааль. Начинаешь понтоваться перед друзьями: «Вот смотрите, прямо сейчас из бани куплю акцию Транснефти за 146 тысяч рублей. Клик-клик. Купил!» Через два года товарищ спрашивает: «И как там твоя акция из бани?» Так, посмотрим, на момент написания заметки она стоит 87 тысяч рублей. Там были, конечно, дивиденды, но дорогая вышла банька. 
Или показать, какой ты крутой, перед девушкой и купить прямо из сочинского дендрария случайным выбором на любую букву алфавита акции американских компаний: S — Starbucks, J — Johnson & Johnson… И где сейчас эти американские акции? Те, что показали убыток, продал (как потом оказалось, выгодно) перед началом СВО. А прибыльные акции заблокированы. Путь инвестора полон абсурда.

Участвовал в «шоу IPO», покупал акции «Озона» и Airbnb прямо из такси в начале торгов. И где теперь эти акции? «Озон» в 3 раза сложился. Не участвуйте в IPO, наблюдайте за судьбой акций самокатов Whoosh.

По ходу пьесы развелся, и 50 % капитала ушло супруге, зато трое детей остались со мной. Инвестор и брак несовместимы.

После прочтения сотни книг на тему финансов узнал про индексы. Инвестирование упростилось. Покупай только ETF на индексы и спи спокойно. Дифференцируйся. И где теперь эти ETF? Там же в блоке, заморозке (украдено). Вот еще один миллион ушел на обучение самого себя финансовой грамотности.

И что главное в инвестировании? Психология! Это работа над собой. Моя проблема была в том, что не мог забирать прибыль. Когда мой счет для спекуляций, в котором были фьючерсы на золото и валюту, разогнался с 400 тысяч до миллиона, что я сделал?
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Ничего! Смотрел, как он обратно откатывается, и прибыль так и не забрал. И к чему это тогда все было?

В итоге за 15 лет самым выгодным для меня оказалось держать деньги на вкладе. Плюс вклада в том, что он технически прост и законодательно детально прописан. А ETF, например, нет. По ETF на SNP500 Сбербанка до сих пор нет никаких новостей. Фонды Finex хотя бы информируют о своей нелегкой судьбе.

Пришел к тому, что начал строить дом в деревне, помогать родственникам с расширением квартиры. Эти вложения по крайней мере можно почувствовать.

Инвестирование продолжаю. Придет и мое время.

P. S.
А что стало с товарищем, который на бирже сделал пять миллионов с миллиона? Потратил в итоге все на женщин!

Адрес заметки в интернете: https://www.b17.ru/blog/my_way_on_the_stock_exchange/
