
[image: image23.bmp]

[image: image2]
В работе приведена единая классификация всех потребностей, которые есть, или могут быть у человека: витальных, эгоистических, высших. Описана их природа и состав.
Рассмотрены некоторые вопросы теории ценности, в частности – добра и зла.

Объяснены природа  и состав чувств.
Предназначена для широкого круга
 узких читателей. (
Классификация потребностей.
Предисловие.

Это третья по счёту работа в предполагающейся единой взаимосвязанной цепочке теорий,  начиная с, условно говоря, философии, и заканчивая общей социологией. (Включая разговор о русской идеи. Но это в будущем.) Желательно, чтобы вы ознакомились с двумя предшествующими работами. Это теория объектов и теория эмоциональной кибернетики. Главное – с последней. Из неё вы узнаете, как устроен человек, как осуществляется управление, что заставляет нас принимать решения, что такое эмоции, сколько их и какие они.
Данную работу можно рассматривать, как продолжение теории эмоциональной кибернетики  в том смысле, что теперь, надеюсь, становиться вполне доказанной полнота теории эмоциональной кибернетики, достаточность описанного в ней механизма, на основании которого объясняется и всё остальное.
С другой стороны – классификация потребностей – вполне самостоятельная психологическая теория.
Данная работа представляет собой так же иллюстрацию метатеоретических положений, касающихся методов классификации объектов, приведённых в первой работе "Теория объектов и метатеория".

На уровне эмоциональной кибернетики все люди одинаковы. Как однотипные процессоры в компьютерах. Информация обрабатывается по единым, одинаковым для всех людей принципам. А вот то, что отличает одного человека от другого – это система потребностей, формирующаяся у каждого человека индивидуально. Для одного важно одно, для другого – другое. Для одного является ценностью то, что другому совершенно не важно.
Мы можем расклассифицировать все потребности, разложив их по группам. Чем и займёмся.

Существует множество классификаций потребностей. В зависимости от того, в какой научной сфере они рассматриваются, производят классификацию потребностей по различным признакам: потребности индивидуальные и групповые, материальные и духовные, труда и отдыха и пр. Думаете, так и надо? Уверен, что нет. Это плохо. Косвенно это подтверждает несовершенство современной психологии.

Но можно создать единую классификационную систему, что в данной работе и будет сделано. 

Существуют разные точки зрения на природу человеческих потребностей. Особенно тех, к которым применяют термин "высшие потребности". Их рациональное объяснение наиболее затруднительно. Одни вообще отрицают их самостоятельное существование, выдвигая теории эгоизма, полностью основывая пирамиду потребностей на витальных потребностях. Другие приписывают им божественную природу. Неверно ни то, ни другое.

Итак, приступим.

Витальные потребности.

На самом низшем уровне лежат потребности, которые называются природными, подразумевая физическую природу человека. Их так же называют витальными. Это потребности пить, есть, наоборот, потребности в тепле или прохладе (терморегуляция), в свежем воздухе, в отдыхе, сне, потребность прекратить боль, половые потребности и др.

Все эти потребности очень важны. Нельзя сказать, что какая-то из них важнее, чем другая. Например, теория Фрейда говорит, что половая потребность главная. Есть теории, утверждающие, что познавательный интерес является основным. Всё это не так. Выделять главную потребность вообще не нужно.

Смысл витальных потребностей прост и понятен: энергообеспечение организма, обеспечение оптимальных условий и режимов функционирования, а так же, размножение.
Для всех этих потребностей (кроме размножения) можно найти массу аналогов и иллюстраций в технике. Это разнообразные устройства и системы автоматики, использующие датчики и обратные связи. Сигналы, поступающие в блок управления по обратным связям можно интерпретировать, как потребности. Эти сигналы (потребности) обрабатываются по жёстким или гибким программам.

Такие же программы для обслуживания витальных потребностей есть и у человека. Это условные и безусловные рефлексы, не требующие для своего выполнения подключения к интеллекту.
Витальные потребности можно разделить на две качественно различные группы: рефлекторные и инстинктивные. У человека, в отличие от более простых живых существ, вторая группа включает в себя, собственно говоря, только потребности, связанные с одним инстинктом – половым. Других инстинктов у человека нет. Инстинкт – это программа. Чем более развито живое существо, тем меньше у него инстинктов. И наоборот. Насекомые, например, вообще управляются одними инстинктами.
Каждая из указанных групп так же делится на группы. Изобразим это в виде классификационного древа. 
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Рефлекторные потребности делятся на две группы: биологические и эмоциональные. Биологические – это потребности, обеспечивающие функционирование человека, как биоробота. Потребности во внутренней биологической регуляции – это потребности в еде (голод), потребность в прекращении принятия пищи (сытость), жажда, потребность в отдыхе, сне и пр. Потребности во внешней биорегуляции – это инстинктивное избегание боли, жары или холода, ослепительного света, потребность не вдыхать воздух с неприятным запахом, не есть еду с неприятным вкусом и пр.
Большое значение имеет группа "эмоциональные потребности". Эмоции, как вы знаете (см. теорию эмоциональной кибернетики), являются управляющими сигналами, контролирующими (кроме эмоции удивления) уровень свободы индивида. (Напоминаю так же, что категория "эмоции" имеет в моих работах намного более узкое значение, нежели то, которое принято в современной психологии.) И, несмотря на то, что занимаются эмоции обработкой информации, значение их ни чуть не меньше, чем значение биологических витальных потребностей. Ввиду автономности их деятельности от сознания они по праву должны причисляться к витальным потребностям.
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Заметьте, здесь нет эмоции желания-нежелания. Эмоция "желание-нежелание" предназначена для формирования пирамиды потребностей, основывающихся на витальных потребностях. Мы можем не хотеть испытывать эмоцию горя, страха, или хотеть испытывать эмоцию радости, но хотеть или не хотеть испытывать собственно эмоцию желания-нежелания мы не можем.
Несмотря на то, что изначально эмоции предназначены для побуждения интеллекта к поиску решений по корректировке окружающей среды, человек, обладая сознанием, может воспринимать наиболее сильные из них как самостоятельные факторы. Он может искать способы, как вызвать их или бороться с ними. Например, медикаментозно (С2Н5ОН (). То есть, относится к ним, как к биологическим витальным потребностям, как, например, к боли. 
Состав инстинктивных витальных потребностей, как уже говорилось, определён только одним инстинктом – половым. Но для его реализации необходимо выполнить две вещи: выбрать объект для размножения и произвести половой акт. Поэтому половые потребности делятся на потребности в красоте, гармонии, определяющие оптимальный выбор партнёра для размножения и потребности в сексе.
В человеке заложено чувство прекрасного, которое так же надо отнести к витальным потребностям. В него входят, например, ощущение гармоничности форм, что помогает человеку выбрать особь противоположного пола с наиболее гармоничными формами тела. Это повлияет на рождение более сильного потомства.

То же, вероятно, касается и звуковой гармонии. Чистый голос с большим количеством гармонических обертонов предпочтительнее плоскому голосу с большим количеством шумов, что обычно наводит на мысль о заболевании. Хорошо модулированная речь предпочтительнее монотонной. На мой взгляд, имеет место так же и цветовая гармония.

Чувство гармонии заложено в человеке для реализации функции размножения и относится к гармонии человеческих форм. Но, поскольку производится оценка форм, а не содержания, то чувство гармонии могут вызывать также предметы и явления окружающей среды, человеком не являющиеся. Например, скульптура, ваза, звуковой аккорд и пр.

Потребность в сексе делится на чисто физиологическую, обусловленную физическим желанием совершать вполне конкретные механические действия и получать от этого удовольствие, и потребность в эротике. Потребность в эротике сопровождается гаммой эмоций: радости, интереса (я, кажется, всё же зря изначально не ввёл в эмоциональную кибернетику эмоцию познавательного интереса, как самостоятельную) и страха. Для людей с неразвитой психикой секс может переходить в извращённые формы – садизм и мазохизм. Но в лёгкой форме эти компоненты присутствуют в нормальном сексе.

Пирамида потребностей.
Рефлексы и инстинкты – это низший уровень управления. Для живых существ это программы, цель которых – исполнение витальных потребностей. Человек обладает несоизмеримо более мощным управляющим (совместно с механизмом эмоций) кибернетическим устройством – развитым интеллектом. Назначение интеллекта с необходимой для его работы памятью всё то же – обслуживание витальных потребностей. Но обслуживание куда более качественное, чем рефлекторное. Не всегда витальные потребности можно удовлетворить сходу. Чаще всего приходится решать одну или несколько промежуточных задач. Выработкой этих задач и занимается интеллект. Эти задачи, направленные на удовлетворение витальных потребностей, сами, как и витальные потребности, наделяются статусом управляющих сигналов, сами становятся потребностями. Но потребностями более высокого уровня, чем витальные. Сопровождаются они эмоцией "желание – нежелание", специально предназначенной для их обслуживания и наделяющей потребности свойствами сигналов управления.

Предположим, что все витальные потребности удовлетворены. Человек сыт, в тепле и с женщиной. ( Несмотря на это механизм потребностей продолжает работать. Человеку всё равно чего-то хочется: какие-то проекты, мечты. Происходит это потому, что потребности, хоть и сформировались на базе витальных, имеют в дальнейшем самостоятельное управляющее значение за счёт прикреплённой к ним и записанной в памяти эмоции желания-нежелания. Каждый раз, когда интеллект вытаскивает из ассоциативной памяти какую-то идею, проект (потребность), он вытаскивает и сопровождающий её эмоциональный фон.
Потребности обладают определённой инерционностью ввиду статистической ассоциативной обработке информации и соответствующего сопутствующего эмоционального фона. Например, вы спешите домой, чтобы посмотреть очередную серию какого-то бандитского сериала. Но очередная серия вам не понравилась. Поднадоело. На следующий день вы всё равно спешите, но не так рьяно. А ещё через день и вовсе этот сериал смотреть не станете. Потребность после определённого ряда событий ушла.

Потребности, формирующиеся на базе витальных потребностей можно подразделить на две большие группы: потребности, возникающие на базе существующего в данный момент у индивида эмоционального фона, и потребности, связанные с изменением этого фона. Последнее очень близко к методам психорегуляции, психотерапии.
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Все потребности разделились на четыре группы, которые мы и рассмотрим.
Потребности в собственных ресурсах.
Это наиболее простые и очевидные потребности, возникающие у человека в первую очередь. С другой стороны, это универсальные потребности, возникающие и на более высоких уровнях. Это инструментарий.
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Потребности в личных ресурсах.

Это самые простые из самых простых.
Чтобы удовлетворить потребности, скажем, в питании, нужны сами продукты питания. Чтобы добыть продукты питания, нужны средства их добычи: палка-копалка, лопата, трактор. Нужен нож и ружьё для добычи мяса, и т. п. Чтобы питаться было удобнее нужна чашка, ложка, стол – в общем, кухонная утварь. Чтобы не мерзнуть, нужна одежда. Чтобы отдыхать, нужна кровать. Чтобы защититься от агрессивной окружающей среды, типа дождя, ветра, хищников (включая самого человека) нужен дом.

Животным проще. У них, как правило, есть специализированные средства, с помощью которых удовлетворяются витальные потребности. Например, есть шерсть, острые клыки, сильные лапы, или что-то другое. У разных живых организмов свои средства.

У человека таких средств нет. Зато у него есть мощный интеллект, блок эмоций и два универсальных манипулятора – руки. Это максимально универсальные средства, с помощью которых человек приспосабливается к любой окружающей среде. Он создаёт необходимые специализированные средства из самой среды, создаёт запасы, ресурсы.

Человеку необходимы ресурсы, как жизненно необходимые, так и ресурсы наслаждений, развлечений, а так же ресурсы, позволяющие это получить. Поэтому возникают потребности в теле-радио аппаратуре, в машине, в даче, в женщине (не как в человеке, а как в ресурсе удовольствия). На этой базе формируются потребности в здоровье и средствах его поддержания, силе, красоте, потребности в средствах добычи всех этих ресурсов.

Потребности в ресурсах товарообмена.

У человека может оказаться каких-то ресурсов больше, чем ему лично необходимо. Например, он может вырастить урожай, который ему самому не съесть и не переработать. Поэтому есть смысл обменять излишние ресурсы на те, которых не хватает. Есть, так же смысл умышленно производить больше ресурсов, подразумевая их последующий обмен.
В общем, появляются экономические потребности в товарообмене и расширенном воспроизводстве.

И хоть торговать приходится с людьми, это ещё не потребность в людях. Вы можете обмениваться товаром, даже не общаясь с людьми. Тем более в наше время.

Ресурсами, пригодными к товарообмену, может быть всё, что угодно: материальные и интеллектуальные объекты, красота, сила, выносливость, ум, знания, навыки и пр. Соответственно, у человека возникают потребности обладания такими ресурсами. Для продажи.
Человечество изобрело универсальный ресурс, предназначенный для товарообмена – деньги. Обладая этим ресурсом в наше время можно не обладать какими-то другими ресурсами. Не нужны ни сила, ни ум, ни знания.
В таких условиях возможно формирование человеческих особей с очень примитивной структурой потребностей, ограничивающейся двумя рассмотренными только что пунктами.

Потребность в знаниях.
Здесь всё понятно и без комментариев. У человека появляется потребность в информации, необходимой для какой-либо личной практической деятельности или для товарообмена. Например, потребности в знании языков, расположении улиц, магазинов и пр., знания о пользовании средствами транспорта, различными машинами, приборами, потребности в знаниях о свойствах различных предметов, вещей, о различных закономерностях, последовательностях событий и многое другое.

Знания могут быть совершенно не нужными, но вы изучаете этот бред для того, чтобы получить диплом. Ну а вообще, потребность в знаниях может влечь за собой потребность в образовании. (
Потребность в навыках.
Это потребности в деятельности различного рода: ориентироваться на местности, пользоваться разнообразными приборами и приспособлениями, умении что-то строить, мастерить, рассчитывать, проектировать, умении общаться и пр.
Чтобы общаться, необходимы навыки общения. Надо уметь владеть языком, и не только разговорным, но и языком мимики, жестов, использовать различные формы поведения для передачи информации окружающим. Вполне естественно появление потребности в том, чтобы информация, которую принимают окружающие, соответствовала той, которую хотел бы передать человек, чтобы она не искажалась неправильной формой поведения, чтобы поведение не выдавало ту информацию, которую человек хотел бы скрыть.
Потребности в навыке обмана и воровства, как способах пополнения ресурсов, так же относятся к этой группе.
Знания и навыки – это разные вещи. Отличие определяется фактором времени. Как правило, для решения задачи существует либо лимит времени, либо лимит числа попыток. Для превращения "знаю как" в "умею" возникают потребности в тренировках. В физическом плане это наработка двигательных программ с переводом их в автоматический режим. В интеллектуальном плане – это формирование в памяти компактных информационных блоков и алгоритмов их обработки.
Деловые знания и навыки объединяются в умения.
Отдельно можно выделить навык, который можно назвать навыком жизни.

У человека возникает потребность в обеспечении стабильности своих ресурсов, потребность в их сохранности и правильности распределения. Это касается, как ресурсов средств, так и ресурсов времени.

Это приводит к появлению потребностей в планировании расходования ресурсов. Например, планирование расходов времени приводит к появлению расписания дня, недели, года и жизни в целом. У человека появляется потребность в создании определённого уклада жизни, порядка, последовательности.

Кроме этого, у человека появляется потребность в выработке правил, алгоритмов взаимодействия с окружающей средой.

Всё это вместе приводит к появлению потребности в неписанном уставе жизни. Типа армейского устава. В той или иной мере такой устав человек получает от родителей, или из других различных социумов. А в дальнейшем, составляет его сам.

Потребность в прекращении траты ресурсов.

У человека может возникнуть потребность в немедленном прекращении или в скорейшем завершении каких-то событий. Особенно часто целью при этом является высвобождение ресурсов времени. Например, вы можете прекратить смотреть телевизор, поскольку эта потребность противоречит потребности пойти поработать. Или наоборот, вы заканчиваете работу, что бы посмотреть телевизор. Или вы поскорее заканчиваете одну работу, чтобы поскорее заняться другой, более важной.
Все ресурсы можно разделить на две большие группы: ресурсы времени и ресурсы средств. Поэтому, кроме экономии ресурсов времени у человека возникают потребности в экономии ресурсов средств. Например, вы можете отказаться от идеи покупки нового компьютера и направить высвобожденные средства на покупку новой стиральной машины. Или можете вообще ничего не покупать, оставив ресурсы свободными, на всякий случай.

Потребность в замене ресурсов.

Это потребность в замене дефицитных ресурсов ресурсами менее дефицитными. Например, чтобы сэкономить деньги, вы не садитесь в автобус, а идёте пешком. Или наоборот, чтобы сэкономить время берёте такси.
Деловые потребности в людях.

Очень обширная группа. Поэтому поделим её по разделам на деловые потребности межличностных  контактов и деловые социальные потребности.
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Деловые потребности межличностных контактов.

Прямой обмен услугами.

Эти потребности очень похожи на потребности товарообмена. Только товарная стоимость услуг здесь не учитывается. Учитывается лишь взаимная выгода. Рыночная же стоимость услуг может быть совершенно неэквивалентной. Например, вы помогли приятелю заполнить налоговую декларацию, поскольку на этом собаку съели и всё в компьютере, а он в благодарность сходил для вас в магазин за пельменями. Все довольны. Здесь имеет значение не рыночная стоимость услуг, а их потребительская стоимость, складывающаяся в данный момент в конкретном месте.

Кредитный обмен услугами.

Более сложный вариант, содержащий некоторый элемент риска безвозвратной потери ресурсов средств и времени. Но более прогрессивный, нежели предыдущий.

Предположим, к вам с просьбой обратился кто-то. Вы помогаете, ничего взамен не просите. Но подразумевается, что если помощь когда-нибудь понадобится вам, то вам не откажут. Такая форма взаимопомощи обычно существует между хорошими знакомыми и друзьями. В отношении же других есть большая вероятность того, что вашу помощь впоследствии забудут. Или просто не захотят впоследствии вам помочь.
Потребность в насилии.

Оказание услуги предполагает оказание ответной услуги, сразу или в будущем. Но есть более простой способ. Человека можно заставить выполнять определённую работу под угрозой насилия, скажем, физического. В этом случае не надо платить и оказывать ответные услуги.
Такой способ взаимоотношений широко распространён в армии в виде дедовщины, в семьях, когда муж-подонок избивает жену, при рабовладельческом строе в древности и в аналогичных социумах нашего времени, например, сексуальное рабство.
К этой же группе относится рэкет и бандитизм.
Шантаж.

Заставить человека сделать что-либо можно под действием угрозы разглашения некоего компромата. Но если человек на шантаж не поддастся, то шантажист теряет над ним власть.
Другая форма шантажа – угроза производства, если так можно сказать, антиуслуги. Например, инспектор угрожает закрыть ваш маленький ларёк, угрожая составлением акта о нарушении пожарной безопасности. Вырисовывается взятка.
Деловые социальные потребности.
Введём в рассмотрение понятие социума. Если с какой-то целью объединились двое или более двух людей, то это социум.

Социумом является семья, круг друзей, компания (даже временная), неформальное объединение, партия, нация, государство, человечество. Один и тот же человек может одновременно входить во множество социумов, параллельных и (или) соподчинённых. Каждый социум имеет свои задачи, цели.
Можно ввести понятие группы – социума, в котором почти все друг друга знают.

Любой социум обязательно имеет какую-то объединительную идею, начиная с идеи убить время, выпить или набить кому-нибудь морду, и заканчивая идеей построения нового общества.

Любой социум устроен так, чтобы обеспечить людям, входящим в него определённые преимущества перед теми, кто в этот социум не входит. (Иначе социум распадётся.) Поэтому у людей возникает потребность вхождения с социумы.
В социуме имеются внутренние правила поведения – нравственность, которые в сочетании с объединительными идеями социума составляют мораль социума.

Нравственные нормы внутри социума в общем случае отличаются от нравственных норм в отношении людей, в социум не входящих (окружающая среда социума). Поэтому можно говорить о нравственности внутренней и внешней.
Социум имеет внутреннюю иерархию и структуры управления.

Вопросы классификации, устройства, взаимодействия и развития социумов выходят за рамки данной работы
При вхождении людей в социум, у них возникает две группы потребностей. Первая - это потребность получить помощь от социума в борьбе с окружающей социум средой, для чего возникает потребность ассимилироваться в социуме, стать своим, развивать и укреплять его. Вторая - потребность подчинить себе сам социум или часть его, получить внутренние привилегии и использовать социум для иных целей, нежели те, которые были заложены первоначально. В частности, новой целью может быть банальное использование социума в своих личных интересах. Старая же идея при этом остаётся чисто декларативной.
Ассимиляция в социуме.

К потребностям этой группы относятся потребности индивида стать "своим" в социуме. При этом индивид может перенять от социума манеру речи, форму одежды, образ жизни.
Появляется, так же, потребность сделать что-то полезное для конкретных членов социума или для всего социума. Например, вы с группой пошли в поход. У костра вы вызвались приготовить обед. Не потому, что таково распределение обязанностей. Просто вы это умеете лучше, и хотите сделать членам группы приятное.
Нравственность в социуме.
Нравственность – это правила поведения, как, например, правила дорожного движения, писаные и неписаные. 
Любой социум формирует нравственные законы, которым члены социума должны следовать. Иначе последуют санкции. Человек вынужден исполнять нравственные законы, иначе будет наказан. Он может с ними не соглашаться, но будет исполнять.

Как только человек попадёт в другой социум, его поведение меняется, поскольку нравственные законы в другом социуме иные. С точки зрения предыдущего социума, его поведение может стать безнравственным.
Вышесказанное относится к людям, не имеющим серьёзных внутренних знаний и убеждений. Из их числа легко формируются предатели. Они входят в социум и активно его поддерживают лишь пока им это выгодно. Идея социума, как таковая, их не волнует. Среди них, почему-то, очень большое число… евреев (при всём уважении). А за идею, как правило, работают (борются) русские. Впрочем, это скользкий вопрос.
Одним из важнейших понятий в морали является понятие справедливости.

Справедливость.

В разных обществах понятие справедливости разное. Спросите, например, какого-нибудь нашего предпринимателя, эксплуатирующего чужой труд, справедливо это, или нет? Он скажет, что справедливо, и со своей точки зрения будет прав. Ведь высших потребностей у него нет. Если бы они у него были, после такого ответа его бы совесть замучила. А спросите у эксплуатируемых им рабочих, что они скажут по поводу такой справедливости? Как ни парадоксально, ответ не будет однозначным. Некоторые согласятся, что эксплуатация справедлива. Так скажут те, кто, как им кажется, имеет перспективы самому стать таким же предпринимателем и эксплуатировать в дальнейшем чужой труд, как сейчас эксплуатируют его. И чем менее развита (или моложе) личность, тем больше вероятность такой точки зрения. Пример – дедовщина в армии.
Предположим, мы сели играть в карты, скажем, на деньги. В результате игры один может уйти с деньгами всех остальных, оставив всех нищими. Справедливо. Ведь кто не хотел играть, кто был не согласен с правилами, мог не садиться. Но это лишь игра. Хочешь – играй, хочешь – нет. Есть выбор. А если играть заставляю? Даже тех, кто не хочет? Это уже не справедливо. Что, например, сделали с советским народом? Кто вообще народ спрашивал?

Справедливость можно определить, как принцип распределения ресурсов общества с целью обеспечения возможностей удовлетворения потребностей членов общества в соответствии с достоинством членов общества.

А что распределяется? Конечно, не только материальные блага. Распределяется поощрение, осуждение, привилегии, наказания и прочее. Всё это можно назвать ресурсами общества, понимая под ресурсами всё, что имеет ценность, как со знаком плюс, так и со знаком минус (ресурсы запасов зла).
В соответствии с какими правилами распределять ресурсы? Этот вопрос выходит за рамки данной работы.

Одна из причин, почему человек переживает, сталкиваясь с несправедливостью в отношении других – это то, что он легко делает прогноз, что завтра это коснётся и его. Несправедливость (с точки зрения злоумышленника – справедливость) не простое зло. Это идея. А идея, как и любая информация, может жить, не будучи привязанной к какому-то конкретному её носителю. Она будет размножаться, если это не пресекать. Впрочем, размножается и обычное зло, хоть оно является не идеей, а так, соображением.

Итак, мы получили ещё одну потребности: потребность в справедливости, или, что в принципе то же, потребность в борьбе с несправедливостью. Потребность очень сильная, вызывающая сильные эмоции. Проанализируйте, например (хотя, по тексту это ещё преждевременно), почему мы смотрим фильмы, читаем художественные книги, слушаем рассказы и прочее? Одна из главных причин – мы переживаем по поводу того, восторжествует ли справедливость и будет ли наказана несправедливость. Торжество справедливости – одна из главных причин привлекательности американских фильмов, несмотря на их, как правило, примитивизм. Даже когда все и всё погибает, главный герой жив. Он хороший – остался жив. Тоже своеобразное торжество справедливости.
Патриотизм.
Социум нуждается в защите и отстаивании своих интересов в окружающей среде, состоящей из отдельных людей и других социумов. Социум нуждается также в развитии и укреплении. Готовность выступить на защиту интересов социума называется патриотизмом.
Патриотизм может включаться в понятие нравственности, но может не быть обязательным для исполнения. То есть, используется принцип добровольности.
Проявления патриотизма выгодны социуму и, поэтому, поощряются. Соответственно, у членов общества формируется потребность в проявлении патриотизма.
Действия на благо социума могут иногда показаться бескорыстными. Но член социума считает его своим социум. Каждый член социума заинтересован в развитии и усилении своего социума. Этим он повышает свои собственные возможности, как член этого социума. Так что, это всё равно относится к эгоистическим потребностям.
Мотивацией патриотизма могут быть и высшие потребности, но это уже из другого раздела.

Члены социума могут помогать социуму материально, или привносить в него новые правила и идеи, которые могут приниматься или не приниматься. В последнем случае у члена социума могут возникнуть потребности в политической борьбе и борьбе за власть.
Власть силы.

Для удовлетворения своих разнообразных потребностей человек придумал огромное число различных машин и механизмов, которыми можно управлять. Принцип управления весьма прост: затрачиваете энергию малой мощности – приводите в действие энергию большой мощности. Это достигается с помощью системы управления.

Наличие возможности управления людьми называется властью. Образно так можно выразиться и по отношению к технике: "власть над машиной".
Власть может быть очень большой  – это когда одного слова верховного правителя или правящей группы достаточно для приведения в движение миллионов людей с находящейся в их распоряжении техникой и десятилетиями создававшейся инфрасредой на гигантских территориях.
Сущность власти силы – зависимость одного или нескольких людей от властителя. Средствами обеспечения этой зависимости могут быть угроза насилия, шантаж, зависимость в товарообмене и получении необходимых услуг.

Если зависимые от вас люди сами имеют людей, зависимых от них, то получается пирамида власти. В распоряжении властителя может оказаться огромное число людей, хотя непосредственно управлять необходимо лишь несколькими.

Обладание властью даёт большие возможности удовлетворения своих потребностей, поэтому у человека появляется потребность иметь власть.

Власть идеи.
Кроме власти силы, сущность которой очень проста и понятна, есть другая форма подчинения и управления людьми – власть идеи.

Общественная мораль социума – это уже в определённом смысле власть идеи. Выработанные нормы общежития. Носителями и исполнителями этой власти являются все члены социума, особенно старшее поколение. Как, например, у кавказских народов. Старики – самые уважаемые люди. В России сейчас общественной морали нет. Её уничтожили. Поэтому, на стариков плюют.
Общественную мораль можно использовать в своих интересах, например, с помощью лицемерия – приписывания безнравственным поступкам возвышенно-моральных мотивов. Или с помощью ригоризма – строгого формального требования исполнения моральных норм.
Общественную мораль можно назвать консервативной идеей. Но идеи могут быть и революционными, меняющими привычный порядок и уклад вещей. И это не обязательно идея революции в стране. Может быть и не так масштабно. Например, ваш друг предложил вам плюнуть на диван и телевизор, собрать группу и штурмовать Эверест, или строить летающую тарелку.
Чем грандиознее идея, чем большие прибыли она сулит социуму, тем больше её власть над людьми социума. Тем большая власть и у человека – носителя этой идеи, как лидера, вождя. И без силовой власти его распоряжения будут выполнять все и каждый.

Политика.

Предположим, что существующая власть вас не устраивает. Может потому, что её структура такова, что вам в ней никак не пробиться, может потому, что цели этой власти таковы, что ущемляют ваши интересы. Скажем, вы учёный, занимающийся фундаментальной наукой. А власти до науки дела нет, и поддерживает она только крупный капитал, лоббистом которого и является.
Появляется потребность изменить как цели власти, так и её структуру. Или наоборот – есть потребность защищать власть от нападок врагов. Это политика.
Политика может быть тайной и явной. Тайная политика предполагает влияние на существующую власть с помощью насилия или шантажа. Явная политика использует методы пропаганды.

Пропаганда включает в себя  пропаганду новых идей и дискредитацию старых, а так же дискредитацию власти, защищающей старые идеи. А если пропаганду ведёт правящая группа, то наоборот: дискредитируются новые идеи и сама оппозиция.
Для реализации политической деятельности создаются специальные социумы – партии.

Религия.
В заключении этого раздела хочу затронуть ещё один вопрос – религия.

Мотивацию нравственного поведения легко объяснить, если человек верит в Бога. В этом случае ему гарантируют, что если он исполняет нравственные нормы, то после смерти (или в следующей жизни при варианте реинкарнации) ему воздастся, и он будет жить лучше.

Кто гарантирует? Социум. Несколько, правда, необычный. Часть его членов находится в этой жизни, а другие – в потустороннем мире. Идейный вдохновитель социума – Бог, распоряжения которого обязательны для выполнения. При этом далеко не все члены социума вникают в смысл нравственных норм. Они просто им следуют.

В данном случае вера в Бога – обычная эгоистическая потребность. К высшим потребностям это не имеет отношения. Заметьте, сколько зла творят религиозные фанатики.

Представительные потребности.

Это так же очень обширная группа. В неё входят потребности человека преподнести, представить себя, разрекламировать. (См. схему 6) Причём не только окружающим, но и, что очень важно, самому себе. Последнее входит в понятие самооценки.

Потребности этой группы для человека ничуть не менее значимы, чем потребности предыдущей группы. Возможно, даже более. Разделим все потребности данной группы на потребности человека представить себя другим людям и потребности представить себя самому себе.
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 Представление себя другим людям.

Представить себя другим людям можно двумя способами: с помощью демонстраций (скажем, вы демонстрируете окружающим свои знания или свою внешность) и с помощью игр. В играх, в отличие от демонстраций, не только вы демонстрируете свои возможности, но их демонстрируют и другие. И эти возможности сравниваются.

Демонстрации в отличие от игр более безопасны, поскольку истинность демонстрируемого превосходства не проверяется. Например, вы можете блеснуть своими знаниями, скажем, сообщив слушателям число звёзд в галактике, даже если это число и не помните. Они тоже потом забудут.

Потребность в демонстрациях вполне понятна – это нужно для того, чтобы люди знали о ваших возможностях и ценили вас, или боялись.

Демонстрации можно разделить на демонстрации возможностей и демонстрацию имиджа. 
Демонстрация возможностей.
К демонстрациям возможностей относятся демонстрации силы, ловкости, красивой фигуры, ума, знаний, материального благополучия, связей и пр., в общем, всего того, что может представлять интерес для окружающих в плане возможной для них полезности.
Сюда же относятся  потребности в угодничестве и подхалимстве. Действительно, если человек демонстрирует угодничество, то он приобретает ценность для тех, в отношении кого это угодничество проявляется.

Демонстрироваться может и угроза, например, угроза физической расправы.

В разных социумах человек демонстрирует разный набор своих возможностей. Например, в семье он демонстрирует силу и угрозу, а на работе – покорность и сговорчивость.
Демонстрации могут быть правдивыми и не очень. Например, вы говорите, что умеете водить машину, хотя практически умеете только трогаться с места и кое-как ехать, желательно по-прямой.
Неуместные или не очень правдивые демонстрации называются хвастовством. Другой полюс – излишняя скромность. Тоже плохо.

Репутация, имидж.

В своей жизни человек совершает хорошие и плохие поступки, выполняет какую-то работу, хорошо или плохо. Люди делают оценку его действий и высказывают своё мнение другим. Так создаётся репутация. Сам человек может и не знать, какая у него репутация.
Если человек знает, что у него устраивающая его репутация, он стремиться её сохранить. Если его репутация его не устраивает, он стремиться завоевать другую.
В отличие от репутации, имидж – это специально создаваемое человеком мнение о себе в глазах окружающих. Естественно, человек заботится о том, каково мнение о нём у окружающих, то есть заботится о своём имидже.

Для честного человека забота об имидже – это в первую очередь забота о репутации. Для нечестного – это разные вещи. Наши бизнесмены, все последние правительства и президенты, например, любят создавать себе имидж бескорыстных тружеников, только и делающих, что заботящихся о благе других людей. Это достигается с помощью микро- и макро - рекламных компаний. "Бескорыстная" помощь оказывается только тем людям и только тогда, когда это нужно для рекламы. Остальных можно обманывать. Как правило, имидж – обман. Имидж – искусственно создаваемая репутация.
Имидж формируется путём демонстрации собственного достоинства. Дорогая иномарка, костюм, дорогие аксессуары демонстрируют уровень благосостояния. Контакты с высокопоставленными или уважаемыми людьми демонстрируют уровень общественной значимости. Рассказы о своём прошлом демонстрируют уровень заслуг.
Репутация и имидж не обязаны быть положительными с точки зрения общественной морали. Главное, чтобы они устраивали самого человека, были ему выгодны. Например, человека может устраивать репутация взрывного психа, с которым лучше не связываться. В этом его достоинство.

Для поддержания высокого уровня собственного достоинства приходится совершать нравственные (или безнравственные) поступки, или хотя бы представлять их таковыми (лицемерие).
Защита достоинства.

Со стороны окружающих могут осуществляться нападки на личное достоинство (оскорбление чести). Поэтому достоинство нуждается в защите.
Гордость – это осознавание человеком своего достоинства, и поведение, в котором человек не позволяет другим не признавать своего достоинства. Гордыня – гипертрофированная гордость. В гордыне человек преувеличивает своё достоинство.
Если человек считает, что имеет низкое достоинство, или если считает своё достоинство высоким, но не хочет его защищать, то говорят, что у него нет гордости.
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Обида – способ защиты достоинства. При обиде человек пассивно пытается наказать  тех, кто унизил его достоинство, демонстративно лишая их своего внимания, поддержки, помощи.

Месть – ещё один способ защиты достоинства, но активный, предполагающий нанесение реального урона обидчику.
"Харакири" – ещё одна разновидность мести, в которой происходит нанесение урона не обидчику, а себе. При этом предполагается либо общественное осуждение обидчика, либо причинение ему боли от мук совести, если она у него есть, конечно. (Совесть будет рассматриваться ниже.)
"Харакири" взято в кавычки, потому что для осуществления такой мести не обязательно резать себе живот. Иногда можно, скажем, просто промолчать на оскорбление, позволить себя "унизить". Пусть обидчик потом мучается, переживая, что вас оскорбил.
Игры.

Игры могут быть азартными, когда в игре есть, например, денежный или вещественный интерес. Этот случай относится к рассматривавшимся выше потребностям накопления собственных ресурсов, и нас, следовательно, сейчас не интересует. Остальные случаи – это игра на интерес.
При игре на интерес человек преследует две цели: первая – демонстрация своих возможностей, вторая – сравнение своих возможностей с возможностями других людей. Естественно, человек заинтересован в удачных демонстрациях и в доказательстве превышения своих возможностей над возможностями других, так как это ведёт к повышению уровня свободы. Зная вашу ценность, другие будут иметь в виду возможность вас использовать, что в свою очередь ведёт к повышению ваших возможностей в использовании их.

Игры весьма разнообразны, и не исчерпываются спортивными и деловыми. К ним могут  относиться споры, перебранки, разговоры, розыгрыши, обмен информацией (кто больше знает) и пр. В играх выясняется физическая сила, ловкость, находчивость, быстрота мышления, эрудированность, остроумие, умение себя красиво и правильно вести, умение спорить и пр.
Представление себя самому себе.

Человеку важно чувствовать себя значимым в глазах других. Но ещё важнее чувствовать себя значимым в своих собственных глазах. Это входит в понятие самооценки. Другие могут думать о человеке не так хорошо, как бы ему этого хотелось. Но они и сами не ангелы, и могут ошибаться. Если же человек сам думает о себе хорошо, то мнением окружающих можно и пренебречь: "Неприятно, конечно, но не смертельно".
Человек очень заинтересован в своей высокой самооценке и переживает, если она снижается.

Самооценка может быть относительно объективной и необъективной. Человек может вспоминать свои хорошие или удачные поступки, и может стараться не думать и не вспоминать о неудачах, а так же оправдывать себя, убеждая себя, что иначе поступить он не мог.

Второй способ повысить свою самооценку – это убедить себя и других, что окружающие ещё хуже, или что они из себя вообще ничего не представляют.

Поэтому поделим потребности в получении благоприятной самооценки на потребности в повышении своей самооценки и на потребности в снижении значимости других.

Сопричастность.

Это способ повышения своей самооценки путём причисления себя к какому-либо социуму. В этом случае успех социума – это и свой личный успех.
Предположим, вы смотрите матч между сборной Союза и сборной США. Вы переживаете за счёт, радуетесь, если наши выигрывают и огорчаетесь, если проигрывают. Это происходит потому, что участники сборной – представители народа страны, в который входите и вы. По игре нашей сборной американцы судят о нашем народе и, следовательно, о вас лично. Успех нашей команды - это повышение вашей свободы в отношении американцев.

(Я умышленно написал "сборная Союза", а не "сборная России". Изменились ценности. Игроки сейчас продаются и покупаются. За Россию теоретически может играть команда негров.)

Аналогичным образом вы можете испытывать радость или горе от сознания своей сопричастности к роду, нации, коллективу, городу, республики, профессии, поколению и пр. Соответственно, у вас появляется интерес к информации (потребность знать), связанной с вашей сопричастностью к чему-то необычному, великому, как превосходному, так и ужасному. Хотя во всём этом вы лично никакого участия не принимаете.
Данная потребность может принимать форму национализма, расизма, религиозного превосходства и т. п.

В основе данной потребности лежит свойственная человеку способность обобщения, индукции, перенесения свойств отдельных элементов множества на элементы всего множества. Например, если немец, то обязательно педант. Человек понимает, что другим свойственны обобщения, поэтому желает подпадать под обобщения, сулящие повышение свободы и не желает наоборот.
Неявные игры.

Мы рассматривали потребности в игре, когда происходит сравнение своих возможностей с возможностями противника. Это явные игры. Но противника может и не быть. Вы можете сравнивать свои возможности с возможностями других мысленно. Это неявные игры.
Например, вы наблюдаете за лыжником, спускающимся с горы. Делаете это с интересом. Пусть вы тоже лыжник. Наблюдая, вы сравниваете, как бы это делали вы, с тем, как это делает он. Если сравнение в вашу пользу – вы обрадуетесь: "Чайник!" – подумаете вы, снисходительно улыбнувшись. Вы выиграли.

И наоборот, вы расстроитесь, если он спускается мастерски. Вы проиграли. Но, чтобы не снижать свою самооценку, вы, скорее всего, предположите, что он профи, и если бы вы тренировались, сколько он, то могли бы и не такое. Опять мысленно выиграли, хоть и некорректно.
Привлекательность неявных игр в том, что всегда можно найти способ выиграть. Ни в одну игру, так в другую. Например, вы слушаете рассказчика. Рассказчик не очень хороший, но вы сами, предположим, рассказчик вовсе никудышный. Эту игру вы проиграли. Но зато вы и не пытаетесь рассказывать! А он это зачем-то делает. "Не умеешь – не берись!" – подумали вы, и эту игру вы выиграли.
Неявные игры очень разнообразны. Общаясь с людьми, наблюдая за ними, вы можете мысленно сравнивать свои возможности по самым различным параметрам: физическим, умственным, информационным и пр.
Самодемонстрации.

При неявных играх человек может засомневаться в своих возможностях. В этом случае может возникнуть желание проверить их, продемонстрировать их самому себе. Назовём это самодемонстрациями.

Например, вы можете захотеть выяснить, сколько раз вы подтягиваетесь, сможете ли переплыть реку, какова ваша реакция на компьютере и т.п.

Привлекательность самодемонстрайиц ещё и в том, что, хоть ваших достижений никто не видит, но о них можно будет рассказать, если они есть. Например, вы расскажете друзьям, что не ели и не пили шесть дней. "Не может быть" – удивятся они. А о том, что вы не смогли бросить курить, можно и не рассказывать.

Внутренняя дискредитация.

Повысить свою самооценку можно не только повышая свою значимость, но и снижая значимость других. Ведь главное в сравнении. Явно или неявно выиграть можно не только если повышаются ваши возможности, но и если снижаются возможности противника.
Предположим, вы не умеете работать на компьютере. Вы испытываете по этому поводу комплекс неполноценности. Но учиться долго. Есть другой способ. Можно заявить: "Мне компьютер не нужен! Это трата денег, времени, здоровья". И на этом успокоиться, поскольку все остальные, кто умеет работать с компом – неразумно расходуют свои ресурсы. Самооценка восстановлена.
Точно так же вы можете объявить ненужным, неинтересным и вредным всё, с чем не умеете работать, чего не знаете, и на что не хватает времени и силы воли. Например, вы можете объявит собачьей чушью новые работы и теории, в которых вам лень разбираться. Есть ещё один хороший способ: можно заявить, что что-то новое это совсем и не новое, а вариант на уже известную тему, и что вы в принципе это итак давно знаете.

Вы можете даже бравировать тем, что не интересуетесь чем-то, скажем, политикой: "Пустая говорильня!".
Всё это человек говорит сам себе, чтобы ни дать снизиться самооценке. Но он может это и озвучивать, высказывая своё мнение окружающим и доказывая свою правоту. Это уже не внутренняя, а обычная дискредитация. Для стабилизации самооценки это более эффективно, поскольку люди могут ваше мнение поддержать. В принципе, это уже микро-политическая деятельность.
Дискредитация может вестись не только по сути предмета, но и основываясь на второстепенных факторах. Например, о какой художественной ценности рассказа может идти речь, если автор пишет с грамматическими ошибками? Да он писать не умеет! Или, какой ты инженер, если у тебя стрелка на брюках неровная? Разгильдяй, и идеи у тебя такие же. То есть, используется софистика.
Чёрная зависть.

Зависть бывает чёрной и белой. Белая зависть – это когда человек вдохновляется чьим-то примером, и хочет сделать что-то так же хорошо или лучше. Тем самым повышает свои возможности.
В случае чёрной зависти – наоборот. Человек не хочет повышать свои возможности, а хочет снизить возможности другого. Например, если у вас на участке разваливается забор, а сосед построил себе новый забор, то возникает желание разломать его забор, чтобы не выглядеть на фоне его новенького забора убого. Сравнение заборов вредит самооценке.
Вы можете пожелать зла соседу, если у него хорошее здоровье, а сами вы болеете, если у него прекрасная семья, а у вас чёрте что, если у него достаток, а у вас на водку не хватает, и т. п.
Для борьбы с объектом чёрной зависти можно использовать физическую силу, магию, а так же дискредитацию, о которой мы уже говорили.

Зависть проявляется по отношению к людям своего социума, поскольку человек себя с ними сравнивает. Зависти к представителям других социумов, в которые человек никак не входит, не проявляется. Так, вы можете завидовать соседу, поскольку он получает зарплату на тысячу в месяц больше, и не завидовать олигарху, который получает по миллиону в день.
Сейчас Россия разделилась. Народ – один социум, олигархи и вся богатая верхушка – другой. Уже привыкли. Не возмущаемся.
Потребности в замене эмоционального фона.
У человека в блоке эмоций генерируются эмоции радости, горя, страха, гнева и пр. Так вот, вместо того, чтобы бороться с причинами возникновения этих эмоций, человек додумывается бороться с самими эмоциями, например с помощью нарушения работы мозга. Это сигареты, алкоголь, наркотики, суицид наконец. Впрочем, возможны и менее кровавые и более разумные потребности: мечты, новые впечатления, смена образа жизни и пр. Короче, у человека появляются потребности в замене существующего эмоционального фона каким-то другим, более приятным.
Поделим все потребности замены эмоционального фона на те, для достижения цели в которых используется окружающая среда, и те, в которых используется внутренний мир самого человека. 
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Замена эмоционального фона, используя внутренний мир.

К данной группе потребностей отнесём способы воздействия на эмоции, в которых человек воздействует не на внешнюю окружающую среду, а на внутреннюю, на свой внутренний мир.
Поделим все эти потребности на, условно говоря, наркотики и на способы переосмысления действительности, изменения хода своих мыслей.
Химические наркотики.

Самый простой способ воздействия на эмоции – химические (сюда же причислим и растительные) вещества. Наркотики, алкоголь. Но их применение ограничивается тем, что человек понимает, что это путь в "никуда". Это огромная потеря ресурсов: денег, времени, здоровья. Это понимание вызывает отрицательные эмоции. А чтобы их убрать, приходится употреблять наркотики снова. Плюс ломка без дозы. Замкнутый круг.
Интересен классический опыт с обезьянкой, которой в мозг вживили электрод, воздействие током на который вызывало у неё эмоцию радости. Чтобы вызвать у себя радость, ей достаточно было нажать на кнопку. Лучше, чем химические наркотики. Ломки нет.

Со временем обезьянка перестала подходить даже за пищей, а всё сидела и нажимала кнопку электрода. Пока не умерла.

Воображение.
Отвлекусь немного от прямой темы. В эмоциональной кибернетике, было, кажется, не очень этому уделено внимание.

Человек умеет решать задачи абстрактной логики, например, математические. Но делает он это, как правило, плохо. Хуже компьютера. Пространственное моделирование человеку удаётся лучше. Например, вы можете изобретать какой-то механизм, придавая деталям различные формы и представляя себе их взаимодействие. Но и это делают хорошо не все. Вспомните, например, институтский курс начертательной геометрии. Для одних – простейший предмет, для других – сущее наказание.
Есть, однако, задачи, которые хорошо решают все, на которые интеллект специально сориентирован. Это моделирование ситуаций с хорошо знакомыми человеку предметами, процессами, в общем, с хорошо знакомой человеку окружающей средой.

Ярким примером возможностей интеллекта в плане моделирования ситуаций могут служить сновидения. Согласитесь, иногда они бывают очень реалистичны. Интеллект, используя память, синтезирует ситуации, а потом сам же и ищет из них выход. При этом естественно работает блок эмоций, которому до лампочки, что там напридумывал интеллект, лишь бы свобода в оцениваемых им ситуациях повышалась.
Уходить в нереальный мир человек может и не только во сне. Например, иногда вы можете встретить идущего по улице человека, который разговаривает сам с собой. Точнее, с кем-то в воображаемой ситуации. Причём в слух! Не замечая этого! Да вы и сами иногда отвлекаетесь мыслями, пропуская при этом эпизоды из реального мира.

Человек помещает себя в центр синтезируемой ситуации. При этом индивидуальная структура его потребностей остается прежней и связывается с синтезированной ситуацией.
Зачем нужно такое моделирование? Ну, во-первых, для решения повседневных сиюминутных задач. Скажем, у вас возникла проблема: можно ли вынести шкаф из квартиры, или его придётся разбирать? Интеллект попытается смоделировать ситуацию, представляя процесс выноса тела.
Вторая задача – моделирование ситуации из вашего прошлого. Вы можете многократно возвращаться к какой-то ситуации, изменяя по своему произволу поведение окружающей среды, включая людей, пытаясь найти наиболее выгодную форму своего поведения.

В такой деятельности интеллекта есть важный смысл. Находя более лучшие способы поведения относительно событий прошлого, запоминая их, человек формирует у себя новый стереотип поведения в будущем. В этом, к стати, заключён позитивный эффект молитвы у верующих (а вовсе не в просьбах к Богу, что есть наглость).
Однако многократное прокручивание ситуаций прошлого имеет смысл лишь до какой-то степени. Дальше – это уже болезнь. "Не пилите опилки" – советовал Дейл Карнеги.

Третья основная задача интеллекта – моделирование будущего. Это могут быть планы на будущее и мечты. Если эта задача по причинно-следственным связям непосредственно привязана к настоящему, то это планы на будущее. Если чёткой привязки нет – то это мечты.
Деятельность интеллекта по решению трёх вышеописанных задач назовём воображением.
Фантазии, мечты.
Когда интеллект что-то воображает, блок эмоций работает с этой информацией, как с реальной, то есть появляется вся гамма эмоций, оценивающих воображаемое повышение или снижение уровня свободы и, тем самым, управляющих ходом воображения.
Будь то мечты, как фантазии будущего, или будь то фантазии, основанные на переделке событий прошлого, человек хочет, чтобы они были таковыми, чтобы возникали положительные эмоции. Он может фантазировать совершенно бесплодно, строя оторванные от реальности картины, лишь бы получить эмоцию радости. (Сюда же относятся и сексуальные фантазии.) Поэтому я отнёс эти потребности к разряду наркотиков. По сути, это близко к нажиманию обезьянкой кнопки электрода.
С другой стороны, человек понимает, что бесплодные фантазии вредны. Трата времени. И сравнение их с реальностью вызывает эмоцию горя. Поэтому, у человека появляется потребность начать воплощать мечту в реальность. В этом случае появляется шанс воплощения мечты, а это уже реальное повышение уровня свободы.

Мечта, в отношении которой принято решение о начале воплощения её в жизнь, называется целью. Если цель очень оторвана от реальности, то усилия по её достижению могут не давать ожидавшегося от них эффекта. Это расстраивает (эмоция горя). Пересмотрев необходимые для достижения цели затраты ресурсов, человек может отказаться от достижения цели. Этот пересмотр не обязательно должен быть сознательным. Скорее всего, он произойдёт на уровне эмоций. Что называется – "остыл".
К сожалению, с возрастом и по мере накопления опыта, человек начинает более объективно относиться к возможностям реализации мечты. Пессимист – это информированный оптимист. Человек перестаёт мечтать: "Доделать бы, что начато". Один из моих любимых законов из свода законов Мэрфи гласит: "Если дело по началу казалось простым, значит, выполнить его будет очень сложно. Если же дело по началу кажется сложным, значит, выполнить его будет абсолютно невозможно".
Фантазии, в зависимости от типа реализуемых в них потребностей, можно классифицировать следующим способом.
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Фантазии о материальном.
Здесь всё ясно. Это фантазии о "мандаринах и конфетах, о звонках велосипедов…", о тачках, бабах, бабках и пр.
Это так же мечты о свободе, которая возникает после завершения какого-то дела: мечта об отпуске, желание поскорее достроить дом, написать книгу, и т. п. При этом, человек может даже не совсем представлять себе, как эту свободу он реализует. В реальность, потом, возможно он с тоски подыхать будет. Или от скуки. А пока мечтает…
Фантазии о признании себя, с выгодой для себя.

Один из величайших двигателей человеческой деятельности – это желание признания своей ценности, своих достоинств. Человек хочет, чтобы окружающие его ценили, уважали, любили. В глобальном масштабе это становится желанием славы. В навязчивой (болезненной) форме это становится тщеславием.
Потребность в признании человек может реализовывать в мечтах. Он может мечтать, что совершит какой-то поступок, или сделает какое-то дело, и все будут его уважать. Или что он сделает что-то для кого-то, за что кто-то его полюбит. И т. п.
Мечты могут быть не только о хороших поступках. Они могут быть и о злодеяниях. Например, человек может мечтать о том, что зайдёт в городскую администрацию, где его обидели, причём с автоматом, и всех там перестреляет. То есть, мечты о мести. Или не так кровожадно. Человек может мечтать о том, что он стал начальником, и перед ним все стали пресмыкаться. То есть, мечты о дурной славе.
Фантазии о признании себя, причём "бескорыстно" для себя.

Это мечты о своеобразной, можно сказать, изощрённой мести, причём в форме "харакири".
Например, вы можете мечтать, что безответно любимая вами девушка чуть не попадает под машину, а вы её, ценой потери своего здоровья, спасаете. После этого становитесь инвалидом и навсегда отказываетесь с ней встречаться. А она всю жизнь будет вам благодарна, и будет казнить себя, что не ценила вас. Вот такая бредятина. 
В таких фантазиях важно слово "никогда". Это придаёт мечте трагизм. Важно, чтобы вас никогда не смогли отблагодарить.
Разновидность такой мечты является вариант, когда вы умираете. Например, в бою. И все будут о вас скорбеть.
Фантазии о признании себя, но себя анонимно.
Вам никогда не приходилось мастерить скамейку в походе в лесу у родника? Не для себя (вы там, предположим, никогда в жизни больше не будете), а для людей, которые придут сюда после вас? Или делать что-нибудь подобное?
Зачем вы это делаете? Вы фантазируете (мечтаете), что люди придут и скажут: "Спасибо тебе, добрый человек, который сделал такую удобную скамейку". Вы повышаете свою самооценку: "Пусть я (скажем) неудачник, и мало что сделал в жизни, но я сделал скамейку".

Почему это фантазии? Да потому, что в реальности за вами сюда придёт пара бомжей, намусорят и сломают скамейку. Но это не имеет значения. Ведь может случиться и так, как вы мечтаете.
К этой же группе фантазий относятся фантазии о том, что вас признают после смерти. Это сейчас вас никто не понимает. А вот потомки…! Я (автор) тоже вот фантазирую, что эту работу кто-то когда-нибудь будет читать. ( Шучу. Я пишу по другой причине.
Человек может надеяться, что после смерти признают его творчество: например, непонятую никем сейчас музыку или живопись, которую ему, автору, сейчас негде сыграть или выставить. Или непризнанные научные теории, которые никто даже читать не хочет. Или изобретения, которые заводы ленятся ставить в производство, и пр.
Признание после смерти – это равносильно признанию анонимно. Вы ни с кем из признающих вас когда-то не знакомы, и знакомы не будете. И они с вами тоже. 
А вот пример из литературы: герой произведения Сомерсета Моэма "Луна и грош", художник Чарльз Стрикленд. Стрикленду было совершенно безразлично мнение о нём его ближних. Но ему небезразлично было мнение о нём потомков. Ведь он прекрасно понимал, что в будущем его картины будут считаться гениальными. Или, всё же сомневался и отдавл себе отчёт, что это лишь мечта? Вот скажите, зачем он сжёг свою последнюю работу, венец своего творчества? Хотел наказать современников и потомков? Или подумал, что всё это безнадёжно?
Как уже говорилось, чтобы в фантазию можно было поверить (а этого хочется), необходимо начать хоть что-нибудь делать. Хоть какую-то малость. Поэтому фантазии являются стимулом возникновения потребностей на их основе. И эти потребности могут быть такими, которые раньше человеку были не свойственны. Тихий и застенчивый парень может, скажем, вдруг полезть в драку, чтобы понравиться любимой девушке. Или ни с того, ни с сего покончит жизнь самоубийством. Смотря, какие фантазии.
Переосмысление происходящего.
Изменить эмоциональный фон внутри себя можно не только с помощью наркотиков, но и с помощью переосмысления правильности восприятия имеющейся ситуации, или с помощью изменения своей структуры ценностей. Но…, дело это сложное, и, часто, безнадёжное. Пока не изменится внешняя ситуация, мало, что можно сделать.
Поделим способы переосмысления происходящего на самовнушение и на изменение своей системы ценностей.
Самовнушение.

Какое-то время у нас в Советском Союзе был популярен аутотренинг: "Моё тело расслаблено, руки тяжелеют…. У меня всё хорошо, я уверен в себе, я талантлив, у меня всё получится…". Не знаю, как на вас, на меня это не действует. Хоть это и представляют, как самогипноз, но от реальности не уйдешь.
Можно попробовать не думать о том, что портит настроение, а сосредоточится на том, что это настроение может повысить. Но может оказаться, что ничего позитивного не найти. Полный мрак.

Можно попробовать пересмотреть шансы удовлетворения беспокоящих потребностей. Может быть, всё не так плохо, и шансов горазд да больше, чем кажется?

Изменение системы ценностей.
Предположим, у вас есть выбор: почитать книгу или посмотреть телевизор. Сначала вы взялись за книгу, но, прочтя пару страниц, решили, что она немного скучновата в данный момент. Телевизор повеселее будет.

Что произошло? Были две взаимоисключающие потребности. Но желание удовлетворить одну потребность было больше, чем желание удовлетворить другую. То есть, значимость (как управляющего сигнала) одной потребности была выше значимости другой. Или, что то же: одна ценность имела большее значение, чем другая. А потом значение одной  ценности изменилось, и значения ценностей поменялись местами.
Ценность – это то же самое, что потребность, только снабжённая количественной характеристикой её значимости. "Значимость потребности" – это то же самое, что "Значение (величина) ценности". Когда приходится сравнивать значимости потребностей, удобнее использовать термин "ценности".
Чтобы изменить эмоциональный фон, можно попробовать изменить значение ценностей, то есть, снизить значимость одних потребностей и повысить значимость других. Естественно, надо снижать значимости тех потребностей, которые трудно выполнимы или не выполнимы вовсе. Это – чтобы не переживать по поводу их невыполнимости. А повышать надо значимости потребностей, которые более доступны. Скажем, вы хотели пива, но за ним надо далеко идти. И денег нет. "Водка с рыбкой тоже не плохо" – решаете вы и спокойно остаётесь дома. (
Более серьёзный и действенный метод – это изменение не значения ценностей в существующей системе ценностей, а изменение самой системы ценностей. Например, если выпивка начинает отнимать много ресурсов и  ведёт к запоям, то вы принимаете решение бросить пить вовсе. Или, если дом, который вы так спешили построить, на практике строится значительно медленнее, и вы по этому поводу расстраиваетесь, то вы можете принять решение, что и бог с ним. Когда-нибудь построится. И в квартире неплохо. После этого вы начинаете тратить больше времени на себя, на отдых. И жить становится легче. Вы можете даже вовсе бросить строительство дома, или даже совсем продать его. То есть, полностью отказаться от огромной совокупности потребностей. И заполнить освободившееся время совершенно другими потребностями. Скажем, жениться.
Смена системы ценностей может быть и более радикальной. Человек, например, может поменять профессиональную область деятельности, мировоззрение, веру, и т. п.
Смена среды обитания.

Потребность в неизменности возникает у человека, когда у него всё хорошо, когда он счастлив. Он не хочет ничего менять, и перемен боится, поскольку они могут разрушить благополучие.

Наоборот, когда всё плохо, человек хочет изменений. Каких угодно. Произошло бы хоть что-нибудь, авось будет лучше.

Один из способов непредсказуемо изменить окружающую среду – это сменить среду обитания. Например, сменить место жительства, место работы, да и саму работу, уехать отдохнуть. Можно сходить в поход, съездить на экскурсию. На худой конец, можно элементарно сходить погулять, но не с целью размяться или подышать свежим воздухом, а с надеждой на какую-нибудь неожиданную встречу или какое-нибудь приключение.

Воздействие на окружающую среду.

Человек итак всё время как-то воздействует на окружающую среду. Но если результат его не устраивает, то он может попробовать поменять способы своего воздействия. Например, он может попробовать делать свою работу не так, как раньше. Скажем, вы выращивали картошку, потом вам это надоело, и теперь вы выращиваете бобы.

Другой пример – человек может изменить своё поведение в отношении окружающих. Скажем, начать перед всеми делать "Ку". Или наоборот.
Замена эмоционального фона, используя окружающую среду.

Новые ощущения.

Эта группа потребностей включает в себя потребности в новых ощущениях, новых чувствах. При этом человек рассчитывает, что они помогут изменить ему его эмоциональный фон.
Примерами потребностей могут служить потребности испробовать новый напиток или блюдо, желание узнать, что люди находят в курении, наркотиках, попробовать сильно напиться, потребности в новом сексе, появление желания влюбиться и т. д.

Новости, впечатления.

Эта группа включает в себя потребности в новой информации о внешней окружающей среде. Но не в любой новой информации. Поделим информацию на информацию с известной полезностью, потребность в которой принадлежит к группе потребностей в знаниях, которая уже рассматривалась, и на информацию, полезность которой пока не ясна.
Именно то, что полезность информации пока не выяснена, и объясняется интерес к ней человека, поскольку он предполагает, что информация может оказаться полезной. Этим обстоятельством часто объясняются потребности в газетах, радио- и телепередачах, сообщения других людей, собственные исследовательские наблюдения.

Как только человек выясняет, что информация бесполезна, интерес к ней теряется. Например, чем только вы не интересовались в детстве! Теперь же вас уже не интересует строение травинок, жука, внутренности игрушки, строение галактики и элементарных частиц. Неинтересными стали целые пласты, целые разделы знаний, поскольку выяснилась их практическая для вас бесполезность.

Возможно, вам интересно наблюдать, как горит или разрушается дом, взглянуть на последствия автокатастрофы или урагана. Но, возможно, что на подобные зрелища вы в жизни уже насмотрелись, и вам это уже не интересно.

Несмотря на потерю интереса ко многим вещам, у человека остаётся потребность в новой информации, особенно, если хочется изменить эмоциональный фон. Это обусловлено надеждой на появление новых перспектив и возможностей.

В наше время, к сожалению, интерес к новостям пропадает. Меньше знаешь – лучше спишь. Любая новость – беда. Или лож.
Внешне синтезируемые ситуации.

Кроме того, что интеллект может синтезировать ситуации, основываясь на своём "творчестве", есть и другой способ поместить в него модель  нереальной ситуации. Например, с помощью речи. Устной или письменной. Используя слово. То есть, пробуждая образы, используя категорийный аппарат.
Будучи прочитанными или услышанными, слова-категории превращаются в образы в соответствии с индивидуальным банком образов человека. При этом в оперативной памяти интеллекта постепенно формируется картина, которая по мере поступления новых категорий будет видоизменяться.

В зависимости от того, какова эта картина, человек её хочет видеть, или не хочет. Например, если вам попался текст с долгим описанием картины осенней природы, вы, скорее всего, его читать не станете. Скорее выберите описание гибели Нью-Йорка. Впрочем, на любителя.

Итак, одна из причин потребности в рассказах – это потребность в новостях, новых впечатлениях.

Рассказы могут описывать поведение кого-то в различных ситуациях. При этом человеку становиться интересно сравнить себя с героями рассказа. То есть, возникает потребность в неявной игре.

Рассказы могут удовлетворить и потребность в сопричастности, если речь идёт о своём социуме.

Ещё одна причина интереса к рассказам – это эффект сочувствия, сопереживания. Но этот вопрос выделим в отдельный подраздел.

Всё выше сказанное относится не только к рассказам, но и к литературе вообще, к радио и телевидению, к компьютерной технике. Особое место занимают компьютерные игры.

Внешне синтезируемые ситуации могут быть абсолютно нереальными. Но при принятии этой среды, при погружении в неё возникает эмоция удивления и познавательного интереса. Поэтому так привлекательна фантастика.

Итак, на схеме 8, иллюстрирующей классификацию потребностей замены эмоционального фона, остался нерассмотренным лишь один прямоугольничек. Сочувствие.
Высшие потребности.
Высшими потребностями назовём потребности, в основе которых лежит сочувствие.
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Сочувствие.
Природа сочувствия.

Выше мы рассмотрели классификационное древо эгоистических потребностей. Очень обширное. Оно охватывает все сферы человеческой деятельности в любой среде. Их смысл – обеспечение основного принципа жизни – самосохранения. Ну и размножения, как инстинкта.
Встаёт вопрос, зачем ещё что-то нужно в человеке, какова природа этого что-то и есть ли этому материальное объяснение. Иммануил Кант считал, например, что нет (по поводу нравственного закона внутри нас, и пр.).

В человеке есть сочувствие, сопереживание другим людям, животным, живому вообще. На первый взгляд это кажется феноменом. Как может система управления, полностью ориентированная на исполнение эгоистических функций, производить данный эффект? На какой основе? Зачем? Может это несовершенство системы, приводящее к ошибкам в её работе?

Нет. Если бы природе было нужно, она нашла бы способ защититься от "побочного" эффекта. Сочувствие имеет смысл, поскольку человек живёт в обществе, или, на худой конец, в небольшом социуме, скажем в семье. Сочувствие, уменьшающее выживаемость человека в отдельности, повышает жизнеспособность социума и общества в целом. (Общество – максимально общий социум.) Сочувствие помогает выживать и развиваться обществу, его отсутствие ведёт к деградации и гибели. (Вспомните ту же Спарту, да и, что далеко ходить, нашу сегодняшнюю Россию.) Происходит своеобразный естественный отбор, но не между людьми, а между людскими обществами, с тенденцией победы гуманистических. (Гуманизм - принципы, основанные на сочувствии. Обычно, правда, определяют несколько иначе.)

Возможно, в качестве контраргумента тезису о необходимости гуманизма, как фактора развития, вам захочется привести пример какого-нибудь тоталитарного общества, где ни о каком гуманизме и сочувствии нет речи, которое, однако, быстро и успешно развивается. Но наличие или отсутствие гуманистических принципов – не единственный фактор развития. Есть и другие. Да, развивается оно лишь до поры, до времени.

Основа появления сочувствия в человеке – пережитый, накопленный опыт. Чем мудрее человек, тем больше в нём сочувствия. Общество, в котором мудрые люди не играют никакой роли, а то и уничтожаются, естественно будет развиваться хуже чем то, в котором они имеют почёт и власть.

Рассмотрим природу сочувствия. Вообще-то, этот вопрос в компетенции эмоциональной кибернетики, вопрос работы мозга. Но всё же повторюсь. Можете немного пропустить.
В основе эффекта сочувствия лежат четыре вещи: ассоциативная память (или просто память, ясно, что она ассоциативная), воображение, мышление образами (категориями) и генерация эмоций.

Можно выделить три варианта, в которых возникает сочувствие.

Предположим, заболел ваш близкий человек. Вы видите, как ему плохо. Если нечто подобное случалось в жизни и с вами, то из памяти по ассоциации будет вытащена информация об этом событии. Будет извлечён так же и эмоциональный фон, сопровождавший ваше тогдашнее состояние. Вы вспомните себя. И хотя в данный момент болеете не вы, эмоционально вы почувствуете себя плохо. То есть, в данном случае сработала память в чистом виде.

Другой пример. Пусть теперь ваша собака ведёт себя не так, как обычно. Вы не знаете, но предполагаете, что она заболела, и что ей плохо. Вы никогда небыли собакой, но собака – живое существо, как и человек. Как и человек, она может болеть, и ей может быть плохо. "Живое существо", "болезнь", "плохо" – это категории. Конкретную ситуацию интеллект перевёл в абстрактную. Далее – как и в предыдущем случае – ассоциативный поиск в памяти, только ситуация более обобщённая. Финал тот же – находится запись о том, когда вы сами были в подобной ситуации, и извлекается соответствующий эмоциональный фон. Причём, не обязательно, что из памяти будет извлечён какой-то конкретный случай из вашего прошлого. Если в своей жизни вы болели неоднократно, то у вас, возможно, сформировался некий абстрактный образ болезни, который, скорее всего и будет извлечён вместе с соответствующим эмоциональным оформлением. В данном случае кроме памяти работает категорийное мышление.

И последний случай. Пусть теперь о болезни близкого человека или собаки вы узнали из коротенького письма. В этом случае с помощью категорийного мышления и воображения интеллект синтезирует картину печального события. После этого ситуация сводится к ранее описанным вариантам. Отличие этого примера от предыдущего – присутствие воображения.

Исходя из рассмотренных вариантов можно заключить, что сущность сочувствия заключается в извлечении из память соответствующего ситуации эмоционального состояния, основа которого – личный жизненный опыт. Способ, с помощью которого это эмоциональное состояние извлеклось, значения не имеет, будь то прямая аналогия, категориальное мышление или использование воображения.
Условия возникновения сочувствия.

Возникает вопрос, нельзя ли смоделировать в голове ситуацию, связанную с посторонним или вымышленным человеком, наделить его какими-то неизвестными вам потребностями и представить, что эти потребности, скажем, не удовлетворяются. Возникнут ли в этом случае эмоции без использования памяти? Возникнет ли сочувствие?

Ничего не получится. Не будет никаких эмоций. "Не понимаю, чего тут расстраиваться!" – возможно, скажете вы. Эмоции возникнут, если при воображении неудовлетворения потребности в этой вымышленной ситуации вы используете свою память, личный опыт. Если он есть.

Нет, свою эгоистическую функцию система управления человека знает чётко. Чужие потребности сами по себе без аналогии с личным опытом человека не волнуют. Поэтому эффект сочувствия на первый взгляд удивителен. Не парадокс ли: получается, что альтруизм – одна из функций высокоразвитой эгоистической системы. Тем не менее – факт.
Для возникновения сочувствия необходимо выполнение трёх условий.
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1. Во-первых, необходим личный опыт. Как можно сочувствовать, к примеру, больному, если человек сам никогда не болел? Вообще-то конечно можно, но для этого, по крайней мере, необходим личный опыт боли, усталости, возможно ощущение безвыходности, обречённости и т. п.

Личный опыт приобретается с возрастом, и жизнь должна быть, не то чтобы плохой, но сложной в эмоциональном плане. Полезно, например, испытать тщетность какого-то своего большого труда, или побывать в длящейся годами безвыходной ситуации, выход из которой лишь терпение, и т. д.

2. Вторым условием для возникновения сочувствия назовём, условно, воспитание, точнее – характер мышления, определённый алгоритм мышления. Например, вы видите, что ребёнок бьёт прутиком кошку. Возможно, вы ему скажете: "Ей же больно! Представь, что тебя бы так!". Вы совершили акт воспитания, побуждая ребёнка представить себя на месте другого живого существа, вообразить себя в чужой ситуации.

Со временем ставить себя на место другого полностью или частично в абстрактной форме станет правилом, алгоритмом мышления. Отрицательным фактором для формирования такого алгоритма является то, что поставить себя на место другого требует дополнительных интеллектуальных затрат, а значит поначалу – дополнительных волевых усилий. Положительным – что уметь ставить себя на место других эгоистически выгодно, так как позволяет предсказывать их действия.

Со временем способность человека к сочувствию может достичь высокой степени абстракции. Например, вы можете посочувствовать человеку просто потому, что его потребность не исполняется, при этом, даже не вникая, в чём, собственно, эта потребность заключалась.

Интересно отметить, что формирование эгоистической пирамиды потребностей у человека может происходить без всякого воспитания – дойдёт своим умом. А вот формирование высших потребностей, в основе которых лежит сочувствие, так просто не осуществляется. Наше сегодняшнее государство с идеей отрицания сочувствия и с пропагандой идеи "выживет сильнейший" и соответствующая этому государству культура наносят нашему обществу огромный вред, в первую очередь в воспитании детей. Одно утешение, что они не рождаются (чёрный юмор).

3. Третье условие возникновения сочувствия – этому процессу не должен мешать конфликт интересов. Например, вы нечаянно оторвали лапку кузнечику. Вы ему посочувствовали и заплакали от расстройства. Пусть теперь вы оторвали лапку у таракана, который пробегал по обеденному столу. Вы очень расстроились, но не оттого, что оторвали лапку, а оттого, что вообще его не убили, паразита. Где сочувствие?

Если объект сочувствия является нашим врагом, то сочувствию это сильно мешает, так как возникает конфликт интересов. Не рыдать же над каждым убитым тараканом? Почему не хочется смотреть художественные фильмы про животных? Потому, что их жалко. Людей жалко меньше, потому что половина из них – опасные враги, а оставшиеся так и наровят сделать вам какую-нибудь мелкую гадость. (Шутка.) Самая главная помеха сочувствию – гнев.
Можно отметить, что сочувствие бывает не только в горе, как мы тут рассматривали, но и в радости, и вообще по всему спектру эмоций.

Межличностное сочувствие.

Сочувствовать человек может не только другому человеку, но и животному, дереву, травинке даже неодушевлённым предметам. Дети, например, могут сочувствовать кукле. Человек одушевляет предметы и сочувствует им.
Межличностное сочувствие ситуативно. Сейчас вы сочувствуете, а через пять минут можете начать презирать или ненавидеть. И сочувствуете вы не всем, а лишь некоторым. В этих ситуациях проявляется несовершенство индивидуальной психики.
Можно отметить ещё одну потребность – потребность избегать ситуаций, вызывающих сочувствие. После того, когда вы стали развитой личностью, возникновение сочувствию – естественный процесс, неотъемлемая часть работы мозга. Если происходит сочувствие в отрицательном эмоциональном спектре, то естественно это испытывать не хочется. Один их способов – избегать подобных ситуаций, не думать о них. Ещё один "парадокс" – типично эгоистическая потребность, связанная с сочувствием.
Гуманизм.

На более высокой ступени психического развития человека сочувствие приобретает всё более общий, абстрактный характер. Всё меньше становится людей, которые, по мнению индивида его сочувствия недостойны. Всё меньше мешающих межличностному сочувствию факторов. На высоком уровне психического развития появляется сочувствие к людям вообще. В отличие от межличностного, назовём это гуманистическим сочувствием.
На основе гуманистического сочувствия у человека возникают потребности в том, чтобы все люди не испытывали горя и были счастливы. Возникает потребность в изменении несовершенного мира. Принципы, по которым, по мнению человека должен существовать мир – это принципы гуманизма.
Но, формируя эти принципы, которые становятся потребностями, человек приходит к необходимости формулирования понятий добра и зла. Чисто для себя, интуитивно, или в философском плане.
Надо этой теме уделить внимание.

Добро и зло.

У каждого человека своя структура потребностей. Поэтому потребности одних людей могут входить в противоречия потребностям других. Что обычно и делают. Поэтому получается, что то, что для одних добро – для других зло. На основании этого обычно делают вывод об относительности добра и зла. Развивая этот тезис, заявляют, что добра и зла нет. А раз так, то не может быть и оптимальных с точки зрения этих категорий отношений между людьми, и основанного на этих понятиях оптимального общества в целом. И что критерии оптимальности общества лежат не в морально-этической области, а в, например, экономической.
Раздел философии, который занимается данной тематикой – аксиология – теория ценностей. Но я, как уже говорил, что к философии отношусь отрицательно, считая философский подход неверным.
Понятие потребностей тесно связано с понятием ценностей. Это уже рассматривалось. Так же тесно потребности связаны и с понятиями добра и зла.
Определение понятий добра и зла.
Определим добро как действие (или, как частный случай – бездействие), повышающее уровень свободы в обществе. Зло - наоборот.
Напомню определение свободы. Свобода – способность действовать в соответствии с познанной необходимостью. Так? (
Шучу. Просто вспомнил  плакат из романа Джорджа Оруэлла "1984": "Мир – есть война".

Определение свободы, которое давалось в эмоциональной кибернетике не имеет отношения к философским вопросам о свободе воли, её истинности или мнимости и т. п.  Понятие свободы в эмоциональной кибернетике формулировалось фактически как технический термин. Её можно измерять, вычислять, что блок эмоций постоянно и делает. Для того он и существует.
Заметьте, понятие свободы применяется и в обычной технике. Например: "Рукоятка управления имеет три степени свободы". Не очень корректно, но эту фразу можно произнести и иначе: "С помощью рукоятки можно удовлетворить три различные потребности в управлении".
Свобода – возможность удовлетворения потребностей. Это универсальное определение, применимое, начиная с техники, и кончая общей социологией.

Что значит: "…уровень свободы в обществе?". Каждый человек имеет определённый уровень свободы, складывающийся из свобод по каждой из имеющихся у него потребностей или, точнее, по группам взаимосвязанных, взаимозаменяемых (учитывая ограниченность ресурсов) потребностей. Если гипотетически сложить все реальные уровни свобод отдельных людей, то получим уровень свободы в обществе.
На общество постоянно оказывается какое-то действие. Как со стороны окружающей среды, так и со стороны его отдельных членов. Происходят какие-то изменения. Это всё время меняет уровень свободы отдельных лиц и, следовательно, уровень свободы общества.

Уровень свободы отдельного лица может меняться не только с изменением внешней среды, но и при изменении системы ценности индивида. Поэтому уровень свободы в обществе зависит от изменения системы ценностей его членов. Интересно, что материальные ресурсы общества при этом могут оставаться теми же самыми.

Что в определении добра и зла понимать под действием? Поступки людей или действие внешних факторов, например дождя или землетрясенья? Нет. Только поступки людей. К природе категории добра и зла не применимы. Для этого есть другие термины: благодать, несчастье, катастрофа и пр.
Понимание добра и зла в различных социумах.

Категории добра и зла неприменимы не только к объектам неживой природы. К живым существам, не обладающим механизмом эмоций они неприменимы также. Например, в сообществе насекомых.
Но и в развитых кибернетических системах, обладающих эмоциями, они не всегда применимы. Например, в животном мире. Скажем, волк задрал собачку. Это зло? Это никак. Задрал, и всё. Так мир устроен.

Понятия добра и зла появляются лишь там, где появляется сочувствие.

В первобытнообщинном строе вряд ли люди были настолько развиты, чтобы испытывать сочувствие друг к другу. И дело не в развитости мозга. Это же касается и современных социумов, в которые входят современные люди, только имеющие низкий уровень психического развития. В этих социумах нет понятия добра и зла.
На более высоком уровне развития люди начинают сочувствовать членам своего социума, но не сочувствуют тем, кто в него не входит. Вор, например, может сочувственно относиться к своей семье, но тех, кого он обворовывает, ему не жалко. Воровство за пределами социума в этом случае не входит в понятие зла. В своём социуме это добро. Люди за пределами этого социума – лохи, сочувствия не вызывающие.
Ещё на более высоком уровне развития люди начинают воспринимать свою страну как свой социум. Воровство, убийство и пр. признаются злом. Но другие страны – это другие социумы. С ними можно, и даже нужно воевать, борясь за жизненное пространство, ресурсы, технологии. Нанесение ущерба другой стране считается добром. Людей в этих странах не жалко.

На самом высоком уровне развития человек воспринимает всех людей, как себе подобных и сочувствует всем, независимо от страны, национальности и пр. Понятия добра и зла приобретают не относительный, а абсолютный характер. И только на этом уровне начинает выполняться определение добра и зла, приведённое выше. При этом под обществом понимается практически вся вселенная.
Ну а на низких ступенях развития слово "общество" следует заменить словом "социум" и указать, о каком социуме идёт речь. Разбор того, что конкретно входит в понятия добра и зла в разнообразных социумах, а что туда не входит – это тематика другой дисциплины. Это выходит за рамки данной работы.
Квалификация действия как добра или зла.
Будем рассматривать добро и зло относительно вселенной. При этом понятия добра и зла становятся абсолютными, а не относительными. Действительно, нельзя найти действие, которое являлось бы добром и злом одновременно, так как любое действие либо повышает свободу в масштабах вселенной, либо понижает её.

Самый простой случай, когда действие является безусловным добром или злом. Например, когда некое действие повышает свободу всех людей без исключения. Скажем, вы написали хорошую песню. Мало того, что это действие доставляло радость лично вам, но и всем остальным эта песня понравилась. Уровень свободы всех людей повысился.
Но безусловное добро (как и зло) – редкость. Даже в случае песни, возможно, её появление сильно повредило какому-то другому музыканту, который писал что-то очень похожее, но опоздал.

Самый главный и, в принципе, общий случай – это когда повышение свободы одних сопряжено со снижением свободы других.

Как, определить, является ли действие добром или злом в случае, когда, скажем, свобода одних лиц повышается за счёт снижения свободы других?
Рассмотрим это на примере взаимоотношения двух людей, поскольку в отношении групп людей будет в принципе то же самое. Возможны два варианта.
1. Если повышение свободы одного больше чем снижение свободы другого, то это добро.
2. Если повышение свободы одного меньше чем снижение свободы другого, то это зло.
Ярким примером зла является вредительство. Например, рабочий крадёт из станка плату с драгметаллами. Ему на бутылку, а целый цех останавливается. Но даже это сущая мелочь по сравнению с чудовищным, глобальным вредительством, произошедшим в нашей стране.
Пример из другой области. Гипотетический. Богатый отобрал (украл) у бедного рубль. Ну, это – даже не интересно. ( (Впрочем, это банально лишь пока не рассматривается взаимодействие групп в эксплуататорском обществе.)

Другой пример: голодный стащил у богатого рубль на хлеб. Богатый не ощутил потери, а голодный сыт. С точки зрения эгоистических потребностей – явное повышение свободы во вселенной. Если злоумышленник и потерпевший – оба эгоисты, то это добро. Ну и что, что воровство? Не имеет значения. Всё равно добро.
Но надо ещё учитывать и более сложные потребности. Возможны варианты. Если голодный голоден по вине богатого, то это несправедливо, и стащенный рубль, хоть маленькое, но торжество справедливости. Правда необходимо, чтобы потребность в справедливости у голодного была, иначе о каком повышении свободы в отношении этой потребности может идти речь? Если с этим всё в порядке, то стащенный рубль тем более является повышением уровня суммарной свободы во вселенной и, следовательно, является добром.
Но возможно, что голодный голоден из-за своей безалаберности и лени, а богатый заработал свои деньги честным трудом. Пусть, также, богач является высоконравственной личностью и, следовательно, имеет потребность в справедливости. Так вот, потеря свободы как возможности удовлетворения потребности в справедливости и наказания зла может превышать эгоистическое повышение свободы голодного тунеядца. Таким образом, уровень свободы во вселенной снижается, следовательно, это зло.

А что если и богатый, и голодный – оба являются высоконравственными личностями? В этом случае богатый сам отдаст голодному рубль и тем самым удовлетворит свою потребность делать добро. Тут вообще всё ясно.

А если голодный оказывается и безвольным тунеядцем и нравственным человеком одн6овременно? Не то, чтобы высоконравственным, но высшие потребности присутствуют. В этом случае из-за утащенного рубля его будет мучить совесть. Свобода в отношении материальных ресурсов повысится, а в отношении совести понизится. В сумме уровень свободы во вселенной понизится, следовательно, это зло.
На основании сказанного можно сделать вывод: одно и то же действие (например, кража рубля) является добром или злом в зависимости от того, какова система внутренних ценностей, структура потребностей, причём как у вора, так и у потерпевшего.
Согласитесь, вывод не совсем банален.

Ну а как же быть с законом в государстве? Нарушение закона может быть добром? Безусловно. Так же, как и исполнение закона может быть злом.
Ну а как же десять заповедей? Не убий, не укради….

Десять заповедей – это не закон. Это нравственные принципы. Они формируют систему ценностей человека. В этом их назначение. Им нельзя следовать формально и буквально при принятии решения о совершении действия. Но они должны быть заложены в системе ценностей.
Мы не обладаем полным знанием о мире, ввиду чего в оценках добра и зла возможны ошибки. Но для самого определения добра и зла это уже не принципиально.
Потребность делать добро.

Вполне понятно, что сделать добро кому-то для сочувствующего человека – самому приятно. Поэтому производство добра является потребностью, и относится к высшим потребностям.
Добро без снижения своей свободы.

Самый идеальный и привлекательный случай – это когда производство добра для других не требует дополнительных усилий и является побочным продуктом каких-то своих эгоистически выгодных действий.

Скажем, вы гуляете, не спеша, и собираетесь перейти улицу. Но вот в начале перехода… какая-то старушка (простите за банальность) просит вас помочь ей перейти на другую сторону. Вы помогаете. Почему бы и нет, длина пути та же.

Старушка довольна, сказала спасибо. И вам приятно.

(Причина того, что вы перевели старушку через улицу, может быть и другой. Вы помогли, потому что так принято. Такова мораль общества. На вас смотрят. Иначе хрен бы вы стали с ней возиться. При такой мотивации вашего поведения, потребность перевести старушку через дорогу к высшим потребностям не относится. Это потребность нравственного поведения в социуме. Чисто эгоистическая мотивация. Внешне же ваше поведение неотличимо.)
Ещё один пример доброго поступка, не требующего больших усилий – это похвалить кого-нибудь. Конечно, если этот кто-то того заслуживает. Ему приятно, и вам приятно, потому что ему приятно.
Очень распространённый пример, когда, скажем, вы угощаете приятеля пивом, если, конечно, он вам интересен. Ему приятно. И хоть есть некоторое снижение вашей свободы в материальном плане, но оно компенсируется удовольствием от компании.
Добро со снижением своей свободы.

Более трудный случай, когда делание добра сопряжено со снижением своей свободы. Например, друг попросил вас оформить что-то ему на компьютере. Вы помогаете, хоть и теряете своё время. Но самому ему было бы не справиться, поэтому вы делаете. Повышение его свободы намного превосходит потерю вашей. Уровень свободы во вселенной повышается.
Но если друг обращается всё снова и снова, то потери вашего времени и, соответственно, свободы, могут стать соизмеримыми с повышением его свободы. И далее добро превращается в зло.

Добро – как зло.
Если друзья сели вам на шею, то добро превращается в зло. А вы – в злодея.

Если друг в запое приходит к вам снова и снова, прося опохмелить, и говоря, как ему плохо, (мол: "сам знаешь"), а вы ему сочувствуете с вытекающими… – ещё не факт, что он будет вам благодарен, когда протрезвеет. Скажет: "Ты виноват". Возможно, лучшее, что вы могли для него сделать – послать к чёрту.
Кроме того, благое действие, как и любое человеческое действие, может оказаться ошибочным. Например, вы можете подать милостыню жулику, или перевести через дорогу упирающуюся старушку, в спешке не разобрав, что ей надо. (Шучу.) Про эти случаи говорят, что добро должно быть наказуемо, и что благими намерениями вымощена дорога в ад.
Добро – как наименьшее из зол.

Бывают ситуации, когда снижение свободы произойдёт в любом случае, делай что-нибудь или не делай. Значит надо делать так, чтобы зло было минимальным.
Классический пример – война. Либо убьют твоих друзей, либо убьешь ты. Убийство в этом случае – добро. Но это только, если войну развязала не ваша сторона. Иначе вы злодей.
Совесть.

Потребность делать добро приводит к появлению совести.

Совесть – довольно простая идея, превращающаяся в установку поведения, заключающаяся в том, что на добро нельзя отвечать злом, и что на добро надо отвечать добром. А также, идея, что нельзя совершать зло. Если у человека такая установка поведения есть, то говорят, что у него есть совесть.
В случае если у человека есть совесть, но по каким-то причинам, скажем, по слабоволию, он совершил зло, то у него возникает чувство, называемое муками совести. Это же чувство возникает и, если человек не совершил добро, хотя имел эту возможность (не совершил, скажем, из-за лени), в отношении тех людей, которые сделали ему много добра.
В основе совести лежит сочувствие человека к тем, кому он сделал зло, и к тем, кому он не сделал ответного добра.

Потребность в наказании зла.

В данном случае присутствуют три субъекта взаимоотношений:

       1. Жертва – объект, на который направлено зло и чья свобода снижается.

       2. Злодей, повышающий свою свободу за счёт жертвы.

       3. Защитник, который сочувствует жертве.

В силу сочувствия жертве, у защитника появляется потребность наказать злодея. То есть, восстановить уровень свободы жертвы и снизить уровень свободы злодея до величины, при которой он больше не сможет совершать злодейства.

Роли могут совмещаться. Так, например, злодей, совершивший злодеяние, может начать сочувствовать жертве. При этом он становится её защитником. При этом он будет испытывать муки совести и стараться загладить вину.  Он, возможно, попытается повысить уровень свободы жертвы и наказать себя.
Могут совмещаться и все три роли сразу. То есть, один и тот же человек совершает зло сам по отношению к себе, а потом сам себя жалеет и сам себя корит и наказывает. Например, с похмелья. (
Защитник может сочувствовать не только жертве, но и злодею. В этом случае у него возникает потребность в милосердии, в прощении. Ведь злодейство может быть совершено по незнанию, неумению или по ошибке. Возникает потребность в уменьшении наказания, откладывании или отмене наказания в надежде, что злодей всё поймёт и исправится.
(Потребность в наказании зла может быть и чисто эгоистической. Человек предвидит, что наличие злодеев приведёт к повышению злодейских актов в будущем. Как в отношении других, так и в отношении себя самого. Появляется отрицательный эмоциональный фон по поводу возникновения дополнительных трудностей, связанных с возможной необходимостью вмешательства в будущие конфликты, то есть, с возможностью лишних проблем. Естественный вывод, который делает интеллект – необходимость пресечения возможности злодеяния. Сейчас и в будущем.)
Более сложная форма зла – несправедливость. При борьбе с ней присутствуют уже не менее четырёх субъектов взаимоотношений. Поскольку речь идёт о распределении, то кроме защитника и злодея, который распределяет, должны существовать, по крайней мере, ещё два субъекта. Это те, между которыми это распределение производится. Правда, возможен вариант, когда одним из этих субъектов является сам злодей. Но и в этом случае ситуация не сводится к рассматривавшемуся ранее злу. Ведь там происходило перераспределение блага, то есть отъем блага от жертвы и присвоение этого блага злодеям. В случае же несправедливости источник блага находится извне. Происходит его распределение, а не перераспределение.

Есть ещё одно отличие между этими видами зла. Несправедливость – зло более изощрённое, более сложное, более интеллектуальное, если угодно. Обычно используется какой-то принцип, закон, механизм несправедливого распределения. С ним труднее бороться, чем с простым злом. С идеями бороться трудно. А заменить одну идею на другую – ещё труднее.
Заключение.

На этом классификация потребностей завершается.

Каждый человек имеет свою структуру потребностей из набора, который мы рассмотрели. По мере развития человека, его структура потребностей усложняется и совершенствуется. И происходит это в направлении развития гуманистических потребностей. У человека совершенствуются понятия достоинства, справедливости, добра и зла. По крайней мере, надеюсь, что это так.
Мрачный Достоевский, в этом смысле был оптимистом, утверждая, что: "Высшая и самая характерная черта нашего народа – это чувство справедливости и жажда её". Надеюсь, что в 21-м веке мы не стали хуже.
Высшие потребности, в отличие от эгоистических, требуют воспитания. Необходимо создание такого государства, в котором бы законы соответствовали совершенному пониманию достоинства и справедливости, а не недоразвитому, соответствующему примитивной структуре потребностей. Только в этом случае уровень свободы людей, обладающих высшими потребностями, будет повышаться. Пока же я им не завидую.
Чувства.

В современной психологии (а, точнее сказать, в ныне существующей) понятие чувств входит в понятие эмоций. Поэтому там получается, что эмоций существует бесконечное количество, и что их можно воспитывать. Это не так.

Полный состав эмоций разобран в эмоциональной кибернетике. Их очень мало, и других нет. Воспитывать их невозможно по определению, поскольку это, так сказать, аппаратная часть.

Осталось разобрать, что такое чувства.

Определение понятия чувства.

Мы разобрали, что такое потребности. Они работают под управлением эмоции желание-нежелание. Кроме этого, любая потребность сопровождается другими эмоциями (радость, горе, страх…), которые оценивают уровень свободы в отношении каждой потребности.

Так вот, чувство – это потребность, плюс сопровождающий её эмоциональный фон.

Количество групп потребностей ограничено. Мы их все рассмотрели. Соответственно, количество чувств, которые могут быть у человека, так же ограничено.

Количество чувств, которые может испытывать конкретный человек, ещё меньше, поскольку не все потребности в структуре потребностей конкретного человека могут присутствовать.

Действительно, если у человека слабо развиты или вовсе отсутствуют, скажем, высшие потребности, то ему недоступны чувства угрызений совести или чувство справедливости. (Смотря, впрочем, какой справедливости.)
В отличие от эмоций, чувства можно воспитывать. Но именно в том смысле, в котором можно влиять на формирование структуры потребностей человека.

Никаких специальных аппаратных средств, поддерживающих чувства, в мозге нет. Чувства – это категории, понятия, слова в языке, с помощью которых один человек может объяснить другому своё состояние.
Есть чувства, являющиеся тождественными самим эмоциям. Например, чувство опасности. Это то же самое, что и эмоция страха. В лёгкой форме – беспокойство. Чувство раздражения – это в чистом виде проявление эмоции гнева в лёгкой форме.
Иногда чувствами называют некоторые потребности. Например, фраза: "Он сделал это из чувства мести". Это то же самое, что и: "Он воплотил потребность в мести". То же относится и к чувству патриотизма.
Рассмотрим основные чувства. В принципе, они тут, считайте, все. Их не много.
Чувства сожаления.
Это одно из наиболее универсально сформулированных понятий, выражающее наличие эмоции горя по поводу упущенной возможности повышения уровня свободы в отношении любой потребности.
По классификации потребностей – это мечта – фантазия, причём касающаяся прошлого, которую, само собой, невозможно осуществить. Интеллект фантазирует: "Вот если бы…! Но никак". …И возникает эмоция горя.
Аналогичное, но противоположное по эмоциональной окраске – чувство удовлетворения. Разновидности – чувство довольства собой, самодовольство.
Чувство азарта.
Это чувство также возникает в отношении многих потребностей: накоплении ресурсов, умений, насилии, мести, власти, в играх, самодемонстрациях и пр.
Чувство азарта, как категория, выражает процесс быстрого повышения уровня свободы в отношении какой-то потребности. Эмоциональный фон при этом состоит из сильной эмоции желания и эмоции радости. А поскольку повышение свободы большое, то и эмоция радости тоже сильная.
Чувство усталости.

В данном случае имеется в виду не физическая усталость, а психическая (духовная).
Данное чувство возникает практически в отношении всех потребностей. Эмоциональное его содержание – возникновение эмоции нежелания по поводу продолжения действий в отношении какой-то потребности. Или группы потребностей. В самом тяжёлом случае это касается любых, всех потребностей вообще.
При этом возникает эмоция горя. Не потому, что реальная свобода уменьшилась. Она, как раз, не изменилась. Но она должна была измениться. Интеллект уже принял новый уровень свободы, как реальный. А это не оправдалось. Поэтому возникает эмоция горя.

То есть, чувство усталость возникает, как результат тщетности усилий. В дальнейшем, возникает чувство безразличия. Но в отличие от просто безразличия, это болезненное безразличие.
Чувство жадности.

Бывает двух типов.
В первом типе – это возникновение эмоции нежелания в отношении действия о передаче части своих ресурсов кому-либо. Короче - нежелание отдать.

Касается это не только материальных ресурсов. Например, ребёнок может не давать списывать одноклассникам. Это снизит его социальный уровень вследствие повышения общего среднего уровня учеников в глазах учителя.
Во втором типе – это нежелание прекратить накопление ресурсов. Вроде бы то же самое, что и чувство азарта. Но есть следующее отличие:
В обоих типах жадности речь идёт не о просто ресурсах, а об излишних ресурсах, без которых можно было бы обойтись. Только вот, кто знает, излишние они, или нет.
Чувство зависти.
Зависть, как уже говорилось, тоже бывает двух типов: чёрная и белая.

В случае белой зависти появляется эмоция желания приобрести или достичь соответствия с объектом зависти. Вы можете захотеть приобрести такую же вещь, как, скажем, у друга, научиться так же хорошо играть на гитаре, сделать такой же хороший ремонт, и даже лучше.
В белой зависти присутствует эмоция радости, появляющаяся вследствие предвидения реальности осуществления новых возникших потребностей.

В случае чёрной зависти возникает эмоция горя вследствие вдруг выясняющегося снижения своего общественного статуса, вызванного какими-то достижениями других. Возникает потребность уничтожить эти достижения.
Чувство неудовлетворённости.

Это возникновение эмоции горя вследствие несоответствия реального результата работы результату ожидавшемуся.

Это может быть несоответствие в получении предполагавшегося и реального количества благ. Может быть и другое. Например, вы избили врага, но не так сильно, как бы хотели. Вы остались неудовлетворенны наказанием.
От чувства сожаления чувство неудовлетворенности отличается тем, что работа всё-таки сделана. Эта мысль вызывает некоторую эмоцию радости.
Чувство гордости.

Это возникновение эмоции радости по поводу достижения выдающихся результатов. Выдающихся в смысле превышения общеизвестного среднестатистического стандарта.
Чувство гордости может возникнуть в результате выполнения вами какой-то работы, при явных и неявных играх, при самодемонстрациях, а так же, как результат исполнения потребности в сопричастности.

Чувство восхищения.

Состоит из эмоции удивления с последующим возникновением эмоции радости, возникающей, как результат появления некой потребности и, тут же – удовлетворение её.
Например, восхититься вы можете нестандартным техническим решением, приводящим к отличному результату. При этом вы сначала удивляетесь, пытаясь осознать, как это может быть, а потом испытываете радость оттого, что приобрели новые знания и, следовательно, новые возможности. Кроме того, испытываете радость от повышения уровня свободы в обществе.
Восхититься вы можете и, скажем, женщиной, удивившись, что такие бывают, и обрадовавшись, что такие есть.
Чувство превосходства.

Чувство, в котором вообще нет эмоций. Это чисто сравнение своих параметров с параметрами другого или других, и заключение вывода в свою пользу.
По идее должна была бы возникнуть эмоция радости. Но не возникает. Почему?

Не возникает, потому что человек (или люди) не представляют интереса. Без них можно обойтись. Если всё же они нужны, то не именно они. Легко найдутся и другие.
Если без человека (или людей) обойтись нельзя, то это означает их превосходство над вами, и чувство превосходства не возникает.
Чувства пренебрежения, презрения
В отличие от чувства превосходства – чувство пренебрежения имеет эмоциональный фон. А так, они похожи.

В случае чувства пренебрежения возникает эмоция нежелания иметь с объектом что-либо общее. Объектом в данном случае может быть человек, социум, идея, научная теория и пр.
Чувство презрения – это чувство пренебрежения в сочетании с потребностью наказать зло.

Близкое к этим чувствам – чувство брезгливости.
Чувство неполноценности.

Это эмоция горя по поводу невыгодного сравнения себя с окружающими по каким-то критериям. При этом человек оценивает себя ниже среднестатистического уровня в каком-то классе, к которому он принадлежит.
Например, вы инженер. Это ваш класс. Если вы  не умеете, скажем, работать с компьютером, то возникнет чувство неполноценности.
Чувство неполноценности может сопровождаться чувствами сожаления, досады, неудобства и стыда.
Чувство уважения.

Как и в случае чувства превосходства, здесь происходит сравнение своих возможностей с возможностями другого человека. Или сравнение возможностей оцениваемого человека с неким стандартом. Возможности оцениваемого человека должны быть выше ваших, либо выше среднестатистического уровня в своём классе.
В чувстве уважения присутствует определённое количество страха. Чувство опасения. Поскольку личность обладает возможностями выше ваших, или не ниже средних. И в случае нарушения вами каких-то норм, со стороны этого человека вам может последовать наказание.
Есть некоторое количество эмоции радости, поскольку уровень свободы рядом с личностью, которая что-то может, возрастает.
Сами по себе сила, красота, знания, способности, наличие денег и пр. уважение не вызывают. Но вызывает уважение умение всё это использовать.
Один человек оценивает другого и, соответственно, уважает или нет в соответствии со своей личной структурой потребностей, приоритетами ценностей. Одного и того же человека одни могут уважать, а другие не уважать, и, даже, презирать. То есть, предметное содержание чувства уважения определяется уровнем развития личности.
Чем более развит человек, тем большее значение при оценке им других людей приобретают моральные качества. Например – умение сочувствовать другим, готовность помогать. Вы можете уважать частенько пьяного, слабого, но доброго и отзывчивого соседа, и презирать сильного и богатого, но эгоистичного родственника.
Подросток может не уважать свою мать, считая её необразованной и глупой. Но, повзрослев, проникается глубоким уважением и любовью, понимая, как трудно ей было его вырастить.

Уважать или не уважать можно правительство, государство, страну, народ, теорию, идею и пр. При этом оценивается совершенство объекта в своём классе объектов в соответствии с критериями ценности, считаемыми личностью приоритетными.
Чувство благодарности.

Это потребность сделать добро человеку, который сделал добро тебе. При этом понимается, что человек не обязан был это делать, и сделал это, войдя в твоё положение, посочувствовав тебе.
Чувства уверенности и неуверенности.

Чувство уверенности не имеет эмоциональной окраски. Это лишь вывод интеллекта о сто процентной истинности знаний или правильности предсказания каких-то событий. Основывается это чувство на уверенности в элементах, на основе которых сделан вывод, или на эмпирическом опыте, когда вывод многократно подтверждался в прошлом.
Чувство неуверенности имеет эмоциональную окраску. Оно сопровождается эмоцией страха, поскольку интеллект предвидит возможность ошибки. Это может происходить, как в результате полного отсутствия эмпирического опыта (когда что-либо делается впервые), так и при наличии эмпирического опыта, причём возможно более богатого, чем в случае уверенности, но в котором были случаи неудач.

Разновидностью чувства является чувство уверенности или неуверенности в себе.
Чувство достоинства.

В чувстве достоинства, как и в чувстве превосходства, нет эмоций. Кроме этого, как и в чувстве превосходства здесь сравнивается свой уровень с уровнем других, или со среднестатистическим уровнем в своём классе.
Чувство достоинства – это осознавание, понимание своей значимости, своей ценности.

Чувство долга.

В эмоциональном фоне здесь присутствуют две эмоции, и обе – нежелание. Одно нежелание возникает в отношении действия, которое необходимо совершить, а другие – нежелание потерять своё достоинство.

Второе нежелание более сильное. В связи с этим, при попытке отказа от осуществления необходимого действия, возникает эмоция горя. Желание избавиться от чувства горя приводит к возникновению желания (потребности) осуществить необходимое действие.
То есть, в основе чувства долга лежит чувство достоинства. Для его поддержания возникает потребность выполнения взятых на себя обязательств.
Чувство патриотизма.

Патриотизм – это потребность, желание сделать что-то на благо своего социума, для его защиты или развития. Чувство может сопровождаться эмоцией радости, как результат предвидения реальности осуществления какого-то плана, проекта.
Чувство патриотизма может включать в себя и чувство долга.
Чувство взаимовыручки.

Интересный эффект, возникающий в процессе реализации какой-то идеи или проекта, в котором задействовано какое-то количество людей.
При этом необходим каждый из участников, и потеря кого-то может привести к невозможности осуществления проекта. Это знает каждый. И у каждого возникает эмоция страха и горя по поводу угрозы потери кого-либо.
Эффект интересен тем, что личные потребности и личный страх уходят на второй план, или не активизируются вовсе. Всё направляется на осуществление главенствующей коллективной потребности.

Близкое к чувству взаимовыручки, но, на мой взгляд, не столь яркое – чувство коллективизма. Чувство коллективизма более абстрактное. В него входит потребность в сопричастности.
Чувство любви.

Чувство любви - это потребность находиться вместе с каким-то объектом: человеком, животным, предметом или местностью. Как и любая потребность, чувство сопровождается эмоцией горя в случае расставания или полной потери, эмоцией радости при встрече, возобновлении контакта, эмоцией страха при угрозе потери и эмоцией гнева в случае препятствий в досягаемости объекта любви.
Эта потребность отсутствует в классификации потребностей. А отсутствует потому, что потребность в объекте – слишком абстрактное понятие. Столь же абстрактное, как и понятие любви. Во-первых – объектом может быть всё, что угодно, во-вторых – потребность в объекте – это потребность в использовании свойств объекта в своих целях, для удовлетворения каких-то конкретных своих потребностей.
Наиболее часто термин "любовь" применяется к характеристике отношений одного человека к другому человеку противоположного пола.
Заинтересованность одного человека в контакте с другим обусловлена целым набором потребностей. Во-первых, это витальные половые потребности: потребность в красоте, гармонии и потребность в сексе. Во-вторых, это чувство уважения. В третьих – сочувствие. Кроме этого, человек может быть просто интересен, как интересны могут быть книги или телевизор.
Если исключить потребность в сексе, то получаем платоническую любовь. Если исключить ещё и потребность в красоте, гармонии – то получим просто любовь одного человека к другому, основанную на уважении и сочувствии. При этом критериями уважения могут быть всего лишь только наличие к вам сочувствия и доброта. Это вызывает ответное сочувствие и благодарность.
Компонентом чувства любви является чувство привязанности. Термин обозначает погружение во внутренний мир другого, сочувствие, занятость его проблемами.
Чувство ревности.
Эмоциональное сопровождение – эмоция горя, возникающая в результате переключения интереса значимого для вас и находящемся с вами в контакте человека (живого существа) с вас на другого человека. Или на животное, растение, или на какое-то дело.
Кроме этого, необходимо так же наличие появления потребности вернуть статус-кво.
Ревновать можно кого угодно к чему угодно. Например, кошку к тёплой печке.

Потребность вернуть всё на место часто вызывает появление потребности в наказании. Наиболее частый способ наказания – обида.

Чувство ревности может сопровождаться эмоцией гнева. Чем примитивнее личность, тем вероятность этого больше. Способом наказания при этом часто становится физическое насилие. При этом человек, которого ревнуют, воспринимается ревнивцем, как личная собственность, как вещь, которая (как вещь) по определению не может обладать свободой воли.
Чувство ненависти.

Это потребность наказать злодея за зло, которое было лично вам причинено кем-то: человеком, животным, ментами, государством, страной.
"Лично вам" в данном случае включает в себя и зло, причинённое вашим близким людям, которым вы сочувствуете.

Чувство стеснения.

(Имеется в виду, естественно, не физические неудобства.)
Эмоциональная окраска чувства – лёгкий страх, беспокойство. Вызвано оно предвидением опасности для вас со стороны окружающих в плане получения вами негативной оценки с их стороны каких-то ваших параметров. Скажем, внешности, эрудиции, способностей.
Возникает чувство, как результат низкой самооценки.
Чувство стыда.
Человек может нарушать какие-то нравственные нормы, в надежде, что это не будет обнаружено. Скажем, ворует. Если он будет уличён в краже и если, при этом, он внутренне согласен с нравственным принципом, что воровать не хорошо, то он испытает чувство стыда.

Стыд –  чувство, возникающее при осуждении человека другими, и при условии внутреннего согласия человека с этим осуждением.
Чувство стыда может возникать не только при реальном осуждении, но и при мысленном представлении этого осуждения.

Эмоциональная окраска – эмоции горя и страха. Может сопровождаться чувством вины.

Чувство возмущения.

Потребность наказать кого-то за систематическое неисполнение нравственных норм. В более общем варианте – потребность в наказании систематического зла. Сопровождается эмоцией гнева.
Чувство справедливости.

Это потребность в справедливости. Может сопровождаемая  эмоциями радости или горя в зависимости от состояния дел, или эмоцией гнева по поводу систематического неисполнения кем-то правил распределения благ и анти благ, которые и определяют справедливость. То есть, может сопровождаться чувством возмущения.
Чувство справедливости – это так же и потребность борьбы со злом, поскольку несправедливость – зло.

Чувство справедливости (или, что то же – чувство несправедливости) может касаться отношения одного человека к другому или к другим, отношения государства к человеку, отношения природы или судьбы к человеку. В последнем случае происходит мысленное одушевление природы.
Чувство жалости.

Чувство, имеющее эмоциональную окраску горя. Оно является результатом сочувствия кому-то и при понимании совершённой несправедливости в отношении этого кого-то.

Человек видит, что кому-то больно, плохо, тоскливо, и этот состояние он переносит на себя, сочувствует.
Сочувствовать можно людям, животным, неодушевлённым предметам, в случае их одушевления. Но это ещё не жалость. Необходимо ещё понимание, что произошедшее, имеющееся – не заслуженно, то есть, несправедливо.
Чувство вины.

Потребность человека сделать добро, которое могло бы компенсировать причинённое им зло. Сопровождается чувством горя, возникающим в результате сочувствия людям, которым было причинено зло. Может сопровождаться чувством стыда.
Чувство досады.
Это чувство сожаления, сопровождаемое чувством несправедливости, совершённой обстоятельствами в отношении вас.
Чувство обиды.
Потребность в пассивном наказании обидчика, сопровождающаяся эмоциями горя и гнева.
Чувство обиды сопровождается чувством несправедливости. Может сопровождаться и чувством возмущения.

Чувство угрызения совести.

Эмоциональный фон чувства – эмоция горя, возникающего в результате совершённого вами зла или несовершённого добра. То есть, происходит возникновение эмоции горя, как результат неисполнения вашей потребности делать добро, поступать по совести. А так же, как результат снижения самооценки.

Может сопровождаться чувствами сожаления, вины и стыда.
* * *
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